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РОЗДІЛ 1

ГЛОБАЛІЗАЦІЯ НАЦІОНАЛЬНОГО ТА СВІТОВОГО РИНКІВ

І ДЕРЖАВА

1.1. Постіндустріальна глобалізація: сутність, чинники, тенденції та суперечності

Остання чверть ХХ – початок ХХІ ст. ознаменували небувалу інтенсивність розвитку взаємовідносин і взаємозалежності національних економік. Такий розвиток спричинив фактичний перехід до дедалі виразнішого формування глобальних економічних структур. Процес економічної глобалізації створив чимало нових можливостей для економічного розвитку і водночас виявив нові або ж значно загострив старі суперечності світової економіки. Через те він дуже неоднозначно сприймається як серед науковців – авторів численних публікацій з питань глобалізації, так і серед політичних та громадських діячів. Не випадково гостра боротьба між прибічниками глобалізації та її супротивниками – антиглобалістами або ж “альтернативними глобалістами”
 – є однією з визначальних рис сучасного світового розвитку.

Процес глобалізації за своїм змістом та структурою є настільки складним та неоднозначним, що навіть серед фахівців, які займаються цією проблемою вже багато років, спостерігаються значні розбіжності в позиціях щодо сутності, етапів розвитку, основних чинників, проявів та шляхів розв’язання суперечностей означеного процесу. І це значно ускладнює планування раціональної економічної політики України в цілому та політики нарощування конкурентоспроможності її економіки зокрема.

В наукових публікаціях на сьогодні відсутнє єдине визначення процесу глобалізації, що й не є дивним, враховуючи його комплексний, багатогранний характер. При цьому одні автори вважають його процесом зростання взаємозв’язків та взаємозалежності окремих країн та їх економік, який мав прецеденти і в минулому [1, 2]. Інші ж стверджують, що глобалізація – це новітній процес, який бере початок в останній чверті ХХ ст., хоча й є органічно пов’язаним із більш загальним процесом інтернаціоналізації господарського (і не тільки господарського) життя. Серед дослідників цієї групи також немає спільних поглядів на сутність процесу глобалізації. Вони сходяться на тому, що глобалізація означає не лише новий кількісний вимір ступеня інтенсивності взаємних зв’язків окремих країн та їх економік, а головним чином – нову якість таких зв’язків, коли формується фактично новий, глобальний (не тотожний простій сумі національних економік) рівень економічної організації. 

· (ВЫРЕЗАНО)

Водночас, слід зауважити, що глобалізація найтіснішим чином пов’язана зі становленням постіндустріального суспільства. У такому суспільстві вирішальну роль відіграє розвиток не просто сектору послуг, а передусім секторів, пов’язаних із всеосяжною інформатизацією суспільства та продукуванням знань (економіки, що ґрунтується на знаннях). Саме цей тип економічної організації, не пов’язаний із жорсткою географічною локалізацією факторів виробництва, за своїм змістом є таким, що не визнає вузьких національних рамок і об’єктивно потребує глобального економічного простору. Не випадково саме найбільш розвинені країни, які в структурному відношенні увійшли до сфери постіндустріальної економіки, стали на сьогодні основними суб’єктами та рушіями цього процесу. 
Як і будь-який складний за своєю структурою процес, глобалізація розвивається під впливом цілої низки чинників, як економічних, так і неекономічних: (гео)політичних, ідеологічних, культурологічних, цивілізаційних [9–11]. Це зумовлює надзвичайну багатоманітність конкретних її проявів і навіть визначає певну роздвоєність цього процесу. З одного боку, він виглядає як об’єктивний процес – результат розвитку продуктивних сил та відповідних їм економічних відносин, а з другого – як суб’єктивний процес, тобто результат певної політики, яка проводиться найбільш потужними країнами – глобальними “гравцями” на світовій арені. У цій роздвоєності приховується фундаментальна внутрішня суперечність глобалізації. За своїм основним економічним змістом тенденція до посилення взаємодії країн та народів світу позитивна і має вести до підвищення загальної (глобальної) ефективності світової економіки, до більш раціонального розподілу ресурсів в глобальному масштабі. Але насправді вона реалізується в конкретній історичній соціально-економічній формі, що слугує інтересам насамперед провідних країн – так званого “золотого мільярда”. 

Не випадково в багатьох публікаціях [12; 23] розмежовуються об’єктивний процес глобалізації і політика неоліберального глобалізму провідних держав світу та їх глобальних монополістичних корпорацій.

Неекономічні чинники, які пов’язані з сучасними процесами геополітичного домінування та культурної експансії Заходу [13; 14], і ведуть, врешті-решт, до територіального розширення сфери оперування західного капіталу, відіграють велику роль у об’єднавчих процесах. Та вирішальне значення, на наш погляд, мають чинники, породжені суто економіко-технологічними процесами й нерівномірністю (асиметричністю, асинхронністю) їх протікання в різних частинах світу. 

У цьому контексті слід насамперед наголосити на тому, що процес глобалізації розвивається під вирішальним впливом сучасної революції в сфері продуктивних сил: інформатизації та засобів комунікації. Вона технологічно уможливила виникнення і розповсюдження глобальних виробничо-фінансових структур. Ці технологічні інновації зробили можливим використання ряду фундаментальних конкурентних переваг потужними транснаціональними економічними структурами.

До таких переваг слід насамперед віднести:

· можливість значного здешевлення та підвищення якості ресурсної бази розвитку: компанії, що оперують глобально, мають змогу розміщувати виробництво в регіонах із найбільш оптимальним сировинним забезпеченням та використовувати комплектуючі вироби найвищої якості, незалежно від місця їх виготовлення;

· можливість опанування збутом на різноманітних регіональних ринках. Це подовжує життєвий цикл товару (коли на одних ринках товар вже виходить з ринку, для інших він може бути інноваційним товаром із високим потенціалом попиту) і дозволяє отримувати більшу економію на масштабі (окупність величезних постійних витрат на новітні продукти прямо залежить від обсягів ринку, на якому вони реалізуються);

· можливість мінімізації трансакційних витрат та сплати податків за рахунок комерційної та фінансової діяльності в оптимальних для цього регіонах;

· отримання величезного ефекту від впровадження новітніх мережевих форм організації та управління [15; 16].

Важливим чинником розвитку глобалізації стали два процеси, що значно модифікують структуру світових економічних відносин. По-перше, це процес накопичення капіталу та зростаючі масштаби його експорту, який випереджає зростання торговельного обміну товарами і послугами. Цей процес призвів до того, що 500 найбільших ТНК світу (407 з яких базуються в країнах провідної “сімки”) забезпечують понад 3/4 загальносвітового виробництва товарів і послуг, їх частка у світовому експорті сягає 1/3, а в торгівлі технологіями та управлінськими послугами – 4/5 [17].

По-друге, це масштабний процес лібералізації торгівлі та інвестиційної діяльності у світі, який був стимульований “неоліберальною революцією”, що відбулася в останній чверті ХХ століття. В цьому зв’язку автори – прибічники неолібералізму – звертають увагу на ефекти, пов’язані з небувалим розширенням свободи вибору як для підприємців, так і для споживачів, їх попит і пропозиція також дедалі більше глобалізуються [18].

З другого боку, досягнення більш високого рівня лібералізації світової економіки загалом сприяло загостренню конкуренції і породило намагання досягти якісно нового рівня глобальної конкурентоспроможності через утворення глобальних альянсів компаній. Такі альянси мають на меті розробку та впровадження новітніх продуктів і послуг, зміцнення фінансової бази корпоративного розвитку, зниження операційних витрат тощо. Ці процеси сьогодні є найбільш очевидними в таких глобальних галузях, як авіа- та автомобілебудування, авіаційні перевезення, банківський та страховий бізнес. 

Важливим чинником глобалізації стає й зростаюча стандартизація попиту на окремих товарних ринках, що робить доцільним заміну диференційованих регіональних стратегій маркетингу на уніфіковану стратегію глобального маркетингу [19]. Цей економічний чинник безпосередньо пов’язаний із дією факторів культурної експансії, через яку поступово формуються (завдяки агресивній рекламі і дедалі більш витонченим методам впливу на споживачів) схожі за змістом споживчі преференції й смаки. Яскравим символом цього процесу стала американська система швидкого харчування McDonald’s
. 

Нарешті, процеси глобалізації розвиваються під впливом зростання спільних глобальних проблем людства, їх у принципі, неможливо вирішити, лише спираючись на відокремлені національні зусилля. Так, розв’язання таких проблем, як продовольча, екологічна, охорони здоров’я, освоєння нових джерел енергії тощо, потребує саме глобальних підходів і глобального регулювання, які мають забезпечувати зростання міжнародної кооперації у вирішенні цих завдань.

Складність процесу глобалізації виявляється у тому, що за своїм змістом він є поєднанням цілої низки тенденцій розвитку, які знаходяться в стані діалектичного взаємозв’язку та взаємообумовленості. 

Центральною тенденцією в глобалізаційному процесі є, на наш погляд, суттєва трансформація сукупності відносин, які ми називаємо терміном “капітал”. Зміна змісту та форм його прояву має, на нашу думку, вважатися вихідним твердженням, яке дає ключ до розуміння сутності, змісту й форм прояву процесу глобалізації економіки. Головне в цьому процесі сьогодні – поява категорії “глобального капіталу” [20]. Глобальний капітал – це капітал, який уже не можна однозначно віднести до жодного національно-державного утворення. Він певною мірою є наддержавним, наднаціональним і керується, передусім, виходячи зі своїх власних корпоративних інтересів та стратегій розвитку, які можуть і не збігатися з інтересами та стратегіями національних держав, на території яких він оперує. Розвиток, зростання значення, територіальна експансія й функціональна диверсифікація наднаціонального капіталу виступає однією з найважливіших передумов подолання національного економічного відокремлення й зростання цілісності світового господарства. 

Вказана тенденція є не єдиною, яка характеризує трансформацію капіталу в епоху постіндустріальної глобалізації. У цьому контексті варто відзначити, принаймні, ще дві фундаментальні тенденції, які тісно пов’язані з глобалізаційними процесами.

По-перше, мова йде про те, що поряд з реально функціонуючими ринками прискорено розвиваються віртуальні світові ринки капіталу, які використовують новітні інформаційно-комунікаційні технології та породжені ними новітні фінансові інструменти. Це призводить до випереджання темпами розвитку світових грошових ринків та ринків короткострокового капіталу темпів зростання світової торгівлі та прямих інвестицій. Так, якщо світовий експорт товарів і послуг в 2003 р. становив понад 9037 млрд дол. США (відповідно, 7274 та 1763 млрд) [21], прямих іноземних інвестицій – 560 млрд дол. США [22], то світові валютні ринки мають річний оборот близько 400 трлн. дол. США [23]. Таким чином, можна говорити про те, що глобальний капітал – це, насамперед, глобальний фінансовий капітал, оборот якого значною мірою замикається на самому собі. 

По-друге, ще одна глобальна тенденція в еволюції капіталу полягає в тому, що змінюється сам зміст категорії “капітал”. Він вже сьогодні не може, на наш погляд, характеризуватися як виключно фінансовий або фізичний капітал, оскільки в його структурі в постіндустріальних економіках присутні й такі компоненти, як інтелектуальний капітал [24; 25] та людський капітал [26; 27]. 
Поява цих двох нових форм існування капіталу істотно трансформує всю систему виробничих відносин, змінюючи традиційне протистояння праці й капіталу їх взаємопроникненням в тих секторах економіки, які ґрунтуються на знаннях і визначають майбутнє світового господарства. 

Слід відзначити, що форми інтелектуального капіталу та людського капіталу за своїм характером є набагато більш інтернаціоналізованими, ніж капітал фізичний. Це зумовлено нижчезазначеними чинниками.

Ефективний розвиток наукових знань та винахідницької діяльності в сучасному світі неможливий у суто національних рамках; генерація основної маси новітніх технологічних ідей концентрується в обмеженій кількості найбільш розвинених країн світу – із їх наступною дифузією до інших країн (що виступають здебільшого як імітатори технологій). Більше того, саме провідні західні ТНК та спеціалізовані інноваційні фірми, які знаходяться в їх орбіті, є головними генераторами процесів технологічних інновацій. 

Формування системи захищених знаків для товарів і послуг у провідних економіках світу заздалегідь розраховане на міжнародне використання. У цьому контексті капіталом стають не будь-які захищені знаки, а саме всесвітньо відомі, які асоціюються у споживачів усього світу зі стандартами якості й технологічної довершеності.

Розвиток ключового компонента людського капіталу – системи освіти – сьогодні може бути ефективним лише в умовах якнайширшого використання в навчальному процесі новітніх досягнень науки (яка є інтернаціональною за своїм характером) та широкого обміну міжнародним досвідом навчання, викладачами та студентами.

Таким чином, на наш погляд, розвиток інтелектуального капіталу та людського капіталів може з повним правом бути віднесеним до вищенаведеного поняття “глобальний капітал” якщо не безпосередньо, то опосередковано.
· (ВЫРЕЗАНО)

Органічним доповненням тенденції розвитку капіталу є еволюція системи економічного регулювання, яка пов’язана зі становленням глобальної системи економічного регулювання. Центральною ланкою цієї тенденції є розвиток системи глобальних регулюючих правил та організацій (глобальних регулюючих інститутів) – Світової організації торгівлі (СОТ), Міжнародного валютного фонду (МВФ), Світового банку, Організації економічного співробітництва й розвитку (ОЕСР), економічних організацій системи ООН та ін. [28; 29]. 

Однак розвиток системи глобального економічного регулювання відбувається із запізненням щодо розвитку процесу становлення глобального капіталу. 
Водночас, регіональна економічна інтеграція виступає не лише чинником, що сприяє розвиткові глобалізації, а й дещо гальмує цей процес, адже веде до формування відмінних одна від одної регіональних систем економічного регулювання. Можна сказати, що деякі країни, інтегруючись на регіональному рівні, намагаються спільно знайти відповіді на виклики глобалізації. Отже, насправді між міжнародною економічною інтеграцією та економічною глобалізацією існують далеко не однозначні взаємозв’язки. 

Слід звернути увагу на нелінійність протікання процесу економічної глобалізації: в його розвитку очевидні підйоми і спади. Так, якщо період кінця ХХ ст. був ознаменований небувалим темпом розвитку “нової економіки”, яка стала основним динамізуючим чинником економічного зростання та економічної глобалізації, то глобальний економічний спад 2001–2002 років призвів до істотного гальмування темпу глобалізаційних процесів. Останнє виразилося як у уповільненні темпів зростання світової торгівлі, так і в скороченні абсолютних обсягів світових прямих іноземних інвестицій (див. рис. 1.1). 

На сьогодні очевидним є безпосередній зв’язок глобалізації з циклічними коливаннями економічної кон’юнктури. Тим самим підтверджується закономірність процесу прискореного відкриття економіки в умовах, коли відбувається швидке економічне зростання і переважна кількість економічних суб’єктів демонструє високий рівень ринкової конкурентоспроможності. З другого боку, в умовах економічного спаду, що сприяє збільшенню кількості неконкурентоспроможних суб’єктів, виникає тенденція до відносного замикання окремих країн, і темп глобалізації обмежується. Таким чином, політика певної країни щодо процесу глобалізації не може бути однаковою на різних стадіях розвитку світової кон’юнктури. 

[image: image4.wmf]3,5

6,4

-0,5

25,9

-39,2

-17,3

3,4

3,0

2,4

4,5

2,8

2,6

-50

-40

-30

-20

-10

0

10

20

30

1991-2000

2001

2002

2003

ВВП за паритетом

купівельної спроможності 

Товарний експорт

Вкладення прямих

іноземних інвестицій


Рис. 1.1. Порівняльна динаміка ВВП, товарного експорту та вивезення прямих іноземних інвестицій у світі в 1991–2003 рр.,%

Джерело: WTO. World trade report 2004. – P. 5; UNCTAD. World investment report 2004. – P.9.

Важливою особливістю глобалізаційних тенденцій є також їх неоднаковий вплив на економіки, які знаходяться на різних стадіях економічного розвитку. Мова тут іде не тільки про те, що більш розвинені країни, звідки походить абсолютна більшість ТНК та які відіграють вирішальну роль у діяльності провідних міжнародних економічних організацій, мають вирішальний вплив на формування загальних умов міжнародного обміну. Інші країни повинні пристосовуватися до цих умов – і це заздалегідь ставить їх у менш вигідне становище. 

Глобалізація призводить до радикальної зміни у співвідношенні різних секторів та галузей економіки – від галузей сировинних та тих, що випускають продукцією із невисоким рівнем технологічності, до високотехнологічних, наукоємних виробництв з випуску товарів і послуг. Останні отримують набагато вищу вартісну оцінку на світовому ринку порівняно з першими. А отже, країни з більш сучасною економічною структурою мають змогу привласнювати собі й значну частину загальносвітового доходу, який прискорено зростає завдяки глобалізації. Саме це є однією з найважливіших причин зростання розриву в рівнях доходів між багатими та бідними країнами в умовах глобалізації.

Розвиток процесів глобалізації в його нинішній соціально-економічній формі (на основі неоліберальної моделі домінування транснаціонального капіталу Заходу) супроводжується суперечностями між об’єктивними потребами в зростаючій глобальній взаємозалежності країн світу та її конкретними історичними соціально-економічними тенденціями та наслідками. Сучасний процес глобалізації, поряд з економічними благами (які здебільшого концентруються в провідних економіках світу), хоча й прискорює певним чином процес розвитку деяких країн “третього світу”, але одночасно привносить небувалі суперечності в світовий економічний розвиток. 

У процесі глобалізації окремі елементи західних моделей організації економіки та суспільного життя “імплантуються” в менш розвинені країни, які за характером своїх неформальних інституцій значно відрізняються від Заходу. Це призводить до викривлення в чужорідному соціально-економічному середовищі випробуваних ефективних західних схем організації. За таких умов сучасні процеси глобалізації, навіть у тих випадках, коли вони дещо прискорюють розвиток “незахідних країн”, неспроможні перешкоджати їх відставанню від провідних країн Заходу. 

Ще гірші справи у численної групи країн, які в умовах глобалізації взагалі не в змозі використати її переваги й через це маргіналізуються, випадають із сучасної світової економіки. Саме до таких країн нині потрапляють багато країн Африки, Азії, Латинської Америки. На жаль, останнім часом з’являється дедалі більше підстав говорити про розширення цієї групи країн за рахунок окремих пострадянських незалежних держав.

· (ВЫРЕЗАНО)

Обмеженням для домінуючої нині парадигми глобалізації є й те, що глобальне поширення західної моделі суспільства масового споживання сприяє небувалому загостренню глобальної екологічної проблеми. Адже глобалізація спричиняє прискорення освоєння природних ресурсів, зростання витрат енергії та забруднення довкілля відходами виробництва та індивідуального споживання. 

Поряд із загостренням структурних диспропорцій в світовій економіці нинішня неоліберальна глобалізація пов’язана і з посиленням поточної нестійкості світової економіки. Адже в умовах зниження бар’єрів для руху товарів, послуг, капіталу більш швидкими темпами відбувається і перехід кон’юнктурних коливань з центрів виникнення економічних криз на інші країни світу. Це яскраво засвідчили світові кризи 1997–1998 та 2001–2002 років, а також світова фінансова криза, породжена іпотечною кризою в США, 2007-2008 років. 

Означені тенденції свідчать про те, що інтенсифікація процесів економічної глобалізації висуває перед національними державами нові, якісно більш складні завдання щодо формування сприятливого економічного середовища, в якому вітчизняні виробники товарів і послуг могли б ефективно розвиватися, підвищуючи власну конкурентоспроможність. Така політика повинна ґрунтуватися на довготривалій стратегії включення країни в світові глобалізаційні процеси, виходячи зі стратегічних пріоритетів національного економічного розвитку. 

Важливо підкреслити, що інтеграція країни в глобальні економічні структури, в контексті вищесказаного не може вважатися за самоціль. А отже, не можуть бути самоціллю, наприклад, вступ країни до СОТ чи гарні стосунки з тими чи іншими міжнародними фінансовими інституціями. Так само не можуть бути самоціллю збільшення обсягів зовнішньої торгівлі та збільшення обсягів іноземних інвестицій. Всі ці процеси можуть вважатися адекватними лише за умови, якщо вони сприяють зростанню конкурентоспроможності країни в найперспективніших секторах і галузях економіки, можуть прискорити розвиток країни за рахунок збільшення її питомої ваги у процесі привласнення загальносвітового доходу. 

Тобто умови глобалізації економіки об’єктивно потребують, щоб в Україні процеси включення в світове господарство розглядалися передусім крізь призму досягнення стратегічної мети впровадження інноваційної моделі економічного розвитку. 

Загалом, проведений в цьому підрозділі аналіз дає підстави для наступних проміжних висновків стосовно процесу постіндустріальної глобалізації та його зв’язку з конкурентоспроможністю. 

Постіндустріальна глобалізація є багатофакторним, багатоаспектним системним процесом, розвиток якого пояснюється складною взаємодією різноманітних чинників. Його дія істотно впливає на основні структурні характеристики національних економік та веде до формування нового середовища для національного економічного розвитку. В цьому середовищі з’являються елементи глобальної керованості, які, однак, поки що знаходяться під переважним впливом найбільш розвинених країн світу, які формують „правила гри”, більш вигідні саме розвиненим країнам. 

На відміну від існуючих однобічних поглядів на наслідки глобалізації, реальний вплив цього процесу на національні економіки виявляється неоднозначним і суперечливим. При цьому сумарний результат дії різноманітних чинників глобалізації чималою мірою визначається рівнем національної спроможності виробляти адекватну політику розвитку власних конкурентних переваг. Глобалізація може приносити найбільший виграш саме тим країнам, які проводять ефективну політику підвищення власної конкурентоспроможності. Проте вона здатна серйозно гальмувати розвиток і породжувати кризи в разі відсутності спрямування політики держави на створення довготермінових міжнародних конкурентних переваг країни у світовому господарстві, а також на сприяння вітчизняним виробникам у зміцненні своїх міжнародних конкурентних позицій. 

Менш розвинені країни стикаються з серйозними проблемами щодо використання переваг глобалізації та протидії її загрозам внаслідок недорозвиненості інститутів, які забезпечують підвищення конкурентоспроможності в умовах зростаючого включення в світогосподарські процеси. А отже, створення інституційної спроможності країни оптимально використовувати переваги глобалізації та нейтралізовувати її загрози, формувати адекватні механізми розвитку глобальної конкурентоспроможності виступає ключовим завданням економічної політики будь-якої країни, в тому числі й України. 

Важливою складовою постіндустріальної глобалізації є розвиток процесів транснаціоналізації ринків та економіки в цілому, внаслідок чого утворюються транснаціональні корпорації, як потужні двигуни процесу постіндустріальної глобалізації та ключові суб’єкти глобальної конкуренції.

1.2. ТНК і транснаціоналізація українського ринку

Процеси транснаціоналізації виробництва та обміну стали однією з найважливіших ознак і, можна сказати, серцевиною сучасного процесу глобалізації економіки. А отже, не дивно, що дослідженню процесів транснаціоналізації присвячено чимало наукових робіт, виданих останніми роками – як українських [33–37], так і зарубіжних [38–42] дослідників, особливо спеціалізований ряд досліджень, що виконується в рамках ЮНКТАД. 

Водночас, слід зауважити, що залишається все ще багато досить спірних і недостатньо досліджених питань транснаціоналізації і діяльності ТНК відносно країн, які здійснюють глибинні соціально-економічні трансформації в напрямі становлення високорозвиненої ринкової економіки. Серед цих питань знаходяться, зокрема, проблеми: поєднання інтересів ТНК та національних держав країн базування та приймаючих країн; механізмів дотримання певних критеріїв національної економічної безпеки в умовах діяльності ТНК; оптимізації взаємовідносин ТНК з національними суб’єктами ринку приймаючої країни; оптимального використання ТНК для стимулювання прогресивних структурних зрушень в економіці та забезпечення ефективного виходу на зарубіжні ринки та ін. Більше того, стосовно самої України питання транснаціоналізації та діяльності ТНК здебільшого розглядаються крізь призму її відносин із зарубіжними ТНК, і значно менше уваги приділяється питанням формування власне українських ТНК. Саме існування таких невирішених проблем є підставою для продовження наукових пошуків, в тому числі й в рамках цієї роботи.

При аналізі вказаних проблем слід виходити з об’єктивної тенденції до суттєвого розширення сфери дії процесів транснаціоналізації, які органічно пов’язані із зростанням потоків прямих іноземних інвестицій (ПІІ), які за своїм темпом стабільно випереджають протягом останніх десятиліть темпи зростання світового виробництва і торгівлі. Так, в 2006 р. обсяг залучених ПІІ становив 1306 млрд дол. США
. Загалом же накопичений в світі обсяг ПІІ в 2006 р. досяг 12,0 трлн. дол. США, що становить 24,8% світового ВВП [43].
Таке потужне зростання прямого зарубіжного інвестування не могло не призвести до кардинальних якісних зрушень в структурі світових ринків та світової економіки загалом. Один з основних напрямів таких структурних змін – формування міжнародного виробництва, тобто виробництва товарів і послуг в певних країнах, що здійснюється під контролем та управлінням компаній, які базуються в інших країнах [44], а в більш широкому контексті – утворення, поширення й розвиток транснаціональних виробничо-збутових структур, які представлені транснаціональними корпораціями (ТНК).

Про масштаби розвитку транснаціоналізації свідчать статистичні дані (див. табл. 1.1), згідно з якими в світі сьогодні діє вже понад 78 тис. ТНК, що мають понад 780 тис. філій за кордоном, а також потужну мережу місцевих фірм і компаній, які виступають їх партнерами ТНК на тих чи інших ринках. Сукупні активи іноземних філій ТНК вже досягли величезної суми в 51,2 трлн. дол. США. Обсяг міжнародного виробництва, який представлений обсягом продажів іноземних філій ТНК, складає вже 25,2 трлн. дол., а загальний обсяг їх експорту – 4,7 трлн. дол. (тоді, як сукупна вартість світового експорту – 14,1 трлн. дол.). Сукупна додана вартість, яка створюється іноземними філіями ТНК, вже досягає 4,9 трлн. дол. США, що дорівнює 10,1% світового ВВП, тоді як на початку 1980-х років цей показник дорівнював лише 5,4% [45]. 

Сьогодні ТНК контролюють понад 50% світового промислового виробництва, 67% міжнародної торгівлі, більш як 80% патентів і ліцензій на нову техніку, технології та ноу-хау, майже 90% прямих зарубіжних інвестицій. Практично вся торгівля сировиною на світових ринках контролюється ТНК, у тому числі 90% світової торгівлі пшеницею, кавою, кукурудзою, лісоматеріалами, тютюном, залізною рудою; 85% – міддю, бокситами; 80% – оловом, чаєм; 75% – натуральним каучуком, сирою нафтою [46]. Розвиток процесів транснаціоналізації особливо характерний для таких галузевих ринків, як ринки харчових продуктів та напоїв, автомобілів, електротехнічних виробів та електроніки, машинобудування, а в сфері послуг – ринків транспортних, банківських, страхових, туристичних та інших послуг. 

Характерно, що якщо в первинний період розвитку ТНК останні були представлені виключно компаніями, які базувалися в найбільш розвинених країнах світу (і сьогодні майже 90 зі 100 найбільших ТНК світу базуються в країнах ЄС, США та Японії), то тепер ми спостерігаємо зростаюче включення в процес транснаціоналізації компаній з країн, що розвиваються, а також з країн Центральної та Східної Європи (тобто країн, які здійснили перехід до ринкової економіки). 

Таблиця 1.1

Показники діяльності ТНК в період 1982–2003 рр.

	Показники діяльності
	Вартісний обсяг в поточних цінах (в млрд дол. США)
	Середньорічні темпи приросту (у відсотках)

	
	1982
	1990
	2003
	1986-1990
	1991-1995
	1996-2000
	2001
	2002
	2003

	Обсяг продажів іноземних філій
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	Експорт іноземних філій
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	Експорт товарів і нефакторних послуг
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	Валовий продукт іноземних філій
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	ВВП (у поточних цінах)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	Сукупні активи іноземних філій
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	Валове утворення постійного капіталу
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	Чисельність працівників іноземних філій (тис. чол.)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)


Джерело: UNCTAD. World investment report 2004: The shift towards services. – New York and Geneva: United Nations, 2004. – P. 9.

Так, іноземні активи 100 найбільших ТНК з країн, що розвиваються (з них 78 ТНК походять з країн Азії), станом на 2005 р. складали понад 471 млрд дол. США, обсяг іноземних продажів –477 млрд дол., а зайнятість – 1920 тис. чол. [43, p. 25].

· (ВЫРЕЗАНО)

· загальне посилення рівня конкуренції в світовому господарстві в умовах глобалізаційних процесів та прискорення темпів інновацій, що зумовлює пошук засобів підсилення конкурентних позицій, в т.ч. через міжнародні злиття й поглинання, перехід до таких корпоративних стратегій розвитку, які орієнтуються не на окремі національні чи навіть регіональні ринки, а на глобальний ринок в цілому.

Рівень транснаціоналізації економіки України, попри певні зрушення останніми роками в бік її посилення, залишається на відносно невисокому рівні. Кількісно такий рівень виражається так званим індексом транснаціональності ЮНКТАД, який являє собою середнє чотирьох відносних показників:

· обсягу залучених ПІІ до валового утворення постійного капіталу за три останні роки;

· накопичений обсяг ПІІ до ВВП країни станом на останній рік; 

· валова додана вартість іноземних філій до ВВП країни станом на останній рік;

· зайнятість в іноземних філіях до загальної зайнятості в країні станом на останній рік.

За даними на 2004 р., індекс транснаціональності України знаходився на рівні 14%, тоді як в середньому по країнах Південно-Східної Європи та СНД середньоарифметичний показник складав 19%, по країнах, що розвиваються, – 21%, а розвинених країнах – понад 25%. Серед країн Південно-східної Європи та СНД лише чотири країни (Сербія і Чорногорія, Російська Федерація, Албанія та Білорусь) мали індекс нижчий за український (див. рис. 1.2).

Вказаний відносно невисокий показник є наслідком невиразної політики щодо залучення прямих іноземних інвестицій в Україну в період до 2004 року та практичної відсутності скільки-небудь виразної політики щодо інвестування за кордон. Це знаходить своє відображення в динаміці індексів результативності залучення та вивезення ПІІ, які складає той же ЮНКТАД (див. рис. 1.3). 

[image: image1.emf]

Рис. 1.2. Місця країн світу за індексом транснаціональності ЮНКТАД в 2004 р.


Джерело: UNCTAD. World investment report 2007. – P. 13. 
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Рис. 1.3. Зміна місць України в світі за індексами результативності залучення та вивезення ПІІ та індексу потенціалу залучення ПІІ (ЮНКТАД)


Джерело: UNCTAD. World investment report 2004. – P. 284, 290, 294; World investment report 2006. – P. 277–278; World investment report 2007. – P. 220–221.

Загалом станом на 2004 рік
 в Україні було зафіксовано 367 філій іноземних ТНК, тоді як в світі в цілому їх налічувалося на отой момент 777649; тобто на Україну припадало лише 0,05% їх загальної кількості. Слід, однак, відзначити, що український показник не є чимось винятковим на фоні ряду інших країн, що здійснювали перехід до ринкової економіки. Зокрема, він є порівняним (з урахуванням розміру країн) з показником Російської Федерації за 2004 рік (1176), а також показниками Сербії та Чорногорії (263 в 2006 р.), Вірменії (347 в 2004 р.), перевищує показники Азербайджану (53 в 2006 р.), Білорусі (52 в 2006 р.), Грузії (190 в 1998 р.), Узбекистану (50 в 2006 р.), хоча й дуже істотно поступається показникам таких більш “транснаціоналізованих” країн, як Румунія (89911 філії в 2002 р.), Чеська Республіка (71385 в 1999 р.), Угорщина (26019 в 2005 р.), Польща (14469 в 2001 р.) і навіть програє деяким країнам СНД – Казахстану (1873 в 2006 р.), Киргизстану (4004 в 1998 р.), Молдові (2670 в 2002 р.). 

Водночас, було зареєстровано лише одну українську ТНК. Тоді як, скажімо, в Чеській Республіці таких налічувалося в 1999 р. 660, в Естонії в 2006 р. – 859, Литві в 2005 р. – 237, Словаччині в 2006 р. – 437, Молдові в 2002 р. – 951 [47]. Характерно, що у списку найбільших ТНК з країн Південно-Східної Європи та СНД в 2004 р. всі перші 10 місць посідали саме російські компанії 
.

На мінімальність нинішньої участі в процесах глобалізації, практичну відсутність вітчизняних транснаціональних компаній, які б працювали на глобальних ринках, малу частину в Україні дочірніх підприємств світових виробників наголошує Державна програма розвитку промисловості на 2003–2011 рр., схвалена постановою Кабінету Міністрів України від 28 липня 2003 р. № 1174. 

Однак, фактично декілька українських фінансово-промислових структур, і насамперед “Індустріальний союз Донбасу”, вже можуть на сьогодні вважатися повноцінними українськими ТНК. Серед структур, перспективних для формування ТНК, знаходяться, зокрема, Приватбанк та УкрСиббанк, «Систем кепітал менеджмент» (Донецьк). Як відзначається в деяких українських публікаціях, у галузі авіабудування потенційними учасниками ТНК є Харківський авіазавод і завод «ФЕД», енергообладнання – ВАТ «Турбоатом» і об’єднання «Електроважмаш», електроніки – Харківський електроапаратний завод, ВО «Моноліт», Харківський релейний завод тощо [46].

Таким чином, ми бачимо, що процеси транснаціоналізації поки що поширюються на Україну асиметрично: вони переважно йдуть шляхом проникнення в країну іноземних ТНК і практично не дали поки що скільки-небудь помітних результатів в аспекті формування українських транснаціональних компаній. Очевидно, така структура поширення на Україну процесів транснаціоналізації є неадекватною і має бути кардинально змінена.

Як показує аналіз світового досвіду розвитку транснаціоналізації, вказані процеси істотно допомагають у вирішенні проблем забезпечення належного доступу до якісніших та більш суттєвих за обсягом ресурсів розвитку. Причому ця властивість проглядається не лише стосовно ТНК найбільш розвинених країн, а й тих, що належать країнам, що розвиваються. Завдяки подоланню обмежень, які існують всередині національних господарств, створюється можливість мобілізації додаткових джерел фінансового капіталу, нових технологій та потенціалу інновацій, використання сучасного організаційно-управлінського досвіду, а також отримання більш надійного доступу до захищених національних ринків.

Стосовно джерел фінансового капіталу слід відзначити, що нові можливості можуть утворюватися як через залучення інвестицій провідних закордонних ТНК, так і через утворення власних ТНК. У першому випадку мова йде не лише про капітал, що безпосередньо вноситься в компанію іноземним інвестором, а й про подальше включення в систему кредитних та інвестиційних відносин, якою має змогу користуватися материнська компанія. Загалом на філію ТНК фактично поширюється кредитний рейтинг її материнської компанії, а отже, вона стає, внаслідок транснаціоналізації, більш надійним і перспективним позичальником та об’єктом інвестування. Тобто мова йде про фактично автоматичне включення закордонної філії в міжнародну (глобальну) корпоративну фінансову мережу відповідної ТНК.

У другому ж випадку, залучаючи до транснаціональної корпоративної мережі компанії, розташовані в інших країнах, ТНК отримує можливість доступу до більш дешевих кредитних ресурсів та потужних ринків капіталу, які існують за межами країни її базування. В цьому плані, наприклад, для багатьох європейських компаній дуже привабливим є проникнення на американський ринок, який створює нові можливості мобілізації капіталу для цілей розвитку, і передусім в сфері так званого венчурного фінансування. 

ТНК мають унікальні можливості в сфері оптимізації власного матеріально-технічного забезпечення. Оперуючи по всьому світу, вони мають змоги закуповувати дійсно найкращі та найдешевші компоненти виробництва та види сировини, що істотно підносить рівень їх конкурентоспроможності. Крім того завдяки наявності більш сталих зв’язків таке матеріально-технічне забезпечення стає більш стабільним відносно кон’юнктурних коливань, а самі зовнішні комерційні ризики істотно знижуються внаслідок того, що всередині ТНК вони вже не є суто зовнішніми чинниками, а стають внутрішніми об’єктами управління (інтерналізуються). 

Особливо важливу роль відіграє фактор прискорення інновацій. Адже саме сфера НДДКР та інновацій є сьогодні одним з пріоритетів в діяльності провідних ТНК розвинених країн. Саме в їх рамках генерується переважна частина нових товарів і технологічних процесів, інтенсивно утворюються нові дослідницькі центри. Для цієї ж мети використовуються механізми іноземного інвестування. Так, приблизно 75–80% загальносвітового обсягу НДДКР у цивільному секторі здійснюється саме в рамках ТНК [40]. А на 700 найбільших промислових фірм світу, які переважно є ТНК, припадає близько ½ всього обсягу комерційного використання винаходів у світі [49]. 

За згаданих умов саме належність до мереж ТНК дозволяє оптимально прискорювати залучення передових технологій, причому темп та обсяги такого залучення в принципі буде вищим, ніж у випадку використання імпорту високотехнологічного обладнання або ж закупівлі ліцензій та ноу-хау. Мова вже не йде про те, що ТНК ніколи не продають свої найновіші, унікальні досягнення, а передають їх переважно в рамках внутрікорпораційного обороту ресурсів. 

З іншого боку, наявність транснаціональних структур робить більш ефективним вихід на зовнішні ринки високотехнологічних виробів та послуг через можливість використання іноземних філій як механізмів цілеспрямованої адаптації вітчизняних технологій до специфічних потреб конкретних зарубіжних ринків. 

Залучення іноземних ТНК в національну економіку та створення власних ТНК виступають як ефективні засоби поширення передової організаційно-управлінської практики. Адже під впливом жорсткої глобальної конкуренції та більш швидкого темпу виробничо-технологічних інновацій ТНК більшою мірою, ніж ті компанії, які обмежують свою діяльність вузькими рамками національних ринків, схильні й до організаційно-управлінських інновацій. Саме в рамках ТНК утворюються найбільш сучасні корпоративні системи безперервної (протягом всього життя) підготовки кадрів, що дозволяє формувати сучасний людський капітал розвитку. 

Крім того, функціонування ТНК як інтернаціонального господарського механізму значно полегшує обмін передовим управлінським досвідом, робить його фактично перманентним. По суті, ТНК перетворюються на величезні механізми постійного збирання й обробки самої різноманітної інформації про найбільш сучасні методи виробництва й маркетингу, що забезпечує їм вирішальні переваги в конкурентній боротьбі на глобалізованих ринках. 

Аналіз діяльності провідних ТНК показує, що вони, як правило, мають істотно більший потенціал виходу на зарубіжні ринки. Дуже часто створення або входження в структури існуючих ТНК веде до суттєвого зростання експортного потенціалу компанії. Це пов’язане з наступними чинниками:

· по-перше, операції на ринках, які пов’язані з виробництвом високотехнологічних виробів та послуг, чималою мірою реалізуються в рамках відносно замкнених систем внутрішнього корпораційного обороту ТНК, які самі по собі утворюють величезний сегмент світового ринку – близько третини всієї світової торгівлі;

· по-друге, відносно операцій на відкритих ринках конкурентна позиція ТНК значно підсилюється через наявність у них захищених товарних знаків, що слугують для споживачів символом високої якості та надійності, а також внаслідок наявності розвинених систем товаророзподілу і більш розвиненого інструментарію просування товарів до споживачів;

· по-третє, маючи більш розгалужені інформаційні системи, ТНК мають змогу своєчасно реагувати на зміни в попиті та пропозиції, на появу на ринку нових продуктів і технологій, на відносні зміни в умовах ведення комерційної діяльності на тих чи інших регіональних ринках, тощо;

· по-четверте, операції на ринках, які істотно захищені тарифними та нетарифними обмеженнями щодо імпорту, можуть бути значно полегшені через створення на відповідних територіях своїх виробничо-збутових дочірніх компаній та філій – що дозволяє обходити існуючі обмеження внаслідок отримання статусу національного режиму
 замість режиму найбільшого сприяння
. 

· (ВЫРЕЗАНО)

може утворюватися суперечність між ними та інтересами національного економічного розвитку та національною економічною безпекою [33]. 

ТНК таким чином організують свої операції, щоби забезпечити їх цілісність та домогтися максимальної віддачі від комплексу наявних активів саме в масштабі компанії в цілому, незважаючи на можливість неоптимальних результатів діяльності в тому чи іншому національному сегменті [51]. 

Використовуючи нові можливості на міжнародному рівні, ТНК орієнтуються на створення більш ефективного інтегрованого міжнародного виробництва, в рамках якого складається специфічна система поділу праці всередині компаній, коли відповідні ланки мережі ТНК із створення вартості розміщуються там, де вони можуть принести найбільший прибуток з позиції корпорації в цілому. При цьому внаслідок розвитку внутрікорпораційного поділу праці створюється не тільки економічна, а й технологічна залежність окремих ланок корпорацій. Багато які національні компоненти мережі при цьому перестають випускати фінальну продукцію взагалі, а переходять до випуску проміжних товарів та послуг, технологічно прив’язаних до конкретних зарубіжних ланок компаній. 

Таким чином, входження до глобальних мереж ТНК може бути пов’язане не лише з утворенням технологічної залежності, яку буде важко подолати, а й з тим, що певні національні філії стають при цьому периферійними ланками, підпорядкованими стратегії глобального маркетингу відповідної ТНК.

Таким чином, вищенаведене дає підстави для наступних висновків.

По-перше, зростаюче поширення прямого іноземного інвестування, розвиток міжнародного виробництва стали основою для безпрецедентного розвитку ТНК у світовій економіці. 

По-друге, для будь-якої країни входження в мережі ТНК, а отже й транснаціоналізація власних ринків створює комплекс нових можливостей щодо залучення ресурсів розвитку та входження на зарубіжні ринки. Проте такі можливості не можуть автоматично реалізуватися без проведення відповідної політики уряду. 

По-третє, існують певні негативні наслідки транснаціоналізації, пов’язані з технологічною та економічною залежністю від ядра відповідних транснаціональних компаній в країні їх базування, можливістю перетворення ТНК на засіб експансії зарубіжних транснаціональних структур на територію України всупереч критеріям її національної економічної безпеки. А отже, країна має розробити та впровадити комплексний механізм запобігання негативному впливу іноземних ТНК на національну економіку, включаючи створення відповідної системи моніторингу за діяльністю іноземних ТНК в Україні. 

По-четверте, будь-яка країна, яка має за мету стабільне зростання своєї конкурентоспроможності в передових сферах виробництва товарів і послуг, на які припадає переважна частина світового доходу, має утворювати й розвивати власні транснаціональні структури. Це вимагає чіткої і послідовної політики щодо їх формування, в тому числі й стосовно експорту національного капіталу за кордон. При цьому уряд не повинен декретувати “зверху” формування вітчизняних ТНК, а повинен створювати економічні та юридичні умови для еволюційного визрівання цих структур в рамках конкурентної ринкової економіки.

Нарешті, по-п’яте, поширення процесів транснаціоналізації ринків висуває на порядок денний питання про державну політику сприяння конкурентоспроможності вітчизняних виробників. Адже володіючи істотно меншими фінансовими та організаційними ресурсами порівняно з провідними зарубіжними ТНК, вітчизняні компанії навряд чи зможуть ефективно розвиватись та конкурувати з ними поза здійсненням заходів щодо розвитку їх потенціалу конкурентоспроможності. Без реалізації такої політики підтримки вітчизняного виробника в умовах поширення транснаціоналізації неможливим буде і сформування потужних вітчизняних ТНК, оскільки останні будуть позбавлені в такому разі можливостей розширення своєї ринкової частки та відповідної концентрації капіталу для здійснення закордонних інвестицій.

1.3. Державна підтримка вітчизняного виробника як засіб забезпечення його конкурентоспроможності

Досягнення конкурентоспроможності економіки є ключовою метою держави і найважливішим фактором економічного зростання як в середньостроковому, так і довгостроковому періодах. Це завдання може бути вирішено лише за рахунок підвищення ефективності використання ресурсів, основою якого є інноваційна діяльність. Такий шлях пройшли всі економічно розвинуті країни, зробивши ставку не на ресурси екстенсивного зростання, а на інтенсифікацію та реструктуризацію економіки.

Інтенсивний шлях економічного зростання, що пов`язаний із значними інвестиціями в реальний сектор економіки, у науково-технічну, соціальну та гуманітарну сфери, в освіту та інформатизацію, дозволяє досягти високої продуктивності праці, яка базується на якісному та ефективному використанні людських, капітальних та технологічних ресурсів, а фінансовий вплив на розвиток реальної економіки забезпечується методами самофінансування, кредитування і державного фінансування. Останнє, по суті, є однією із форм державної підтримки реального сектору економіки за рахунок бюджету та коштів позабюджетних фондів. 

В ринкових умовах регулювання економіки більшою мірою проводиться методом самофінансування, тобто шляхом формування фінансової бази самими учасниками виробництва і самостійного розпорядження продуктами своєї діяльності. Проте у багатьох випадках ринковий механізм не здатний забезпечити перерозподіл доходів відповідно до загальнодержавних інтересів, а тому паралельно використовуються відповідно до даних цілей інструменти державного регулювання. У сфері інвестиційної діяльності участь держави здійснюється безпосередньо з метою вирішення завдань, пов`язаних із прискоренням структурних змін в економіці, пріоритетних напрямків економічного розвитку, розширенням і удосконаленням об`єктів виробничої та соціальної інфраструктури, що формує активність бізнесу у необхідних напрямах. Відповідно до цього в урядових документах програмного характеру зазначається, що передумовою економічного зростання та поліпшення добробуту людини є сприятливий інвестиційний та фінансовий клімат. В умовах утвердження ринкових засад економіки Уряд вважає основним завданням промислово-інвестиційної політики сприяння процесам формування виробничого потенціалу, конкурентного на внутрішньому та зовнішньому ринках. Для цього задекларовано про доцільність упровадження механізмів переорієнтації виробництв на нові технологічні уклади, модернізації та переоснащення основних засобів на основі інновацій. Це один із найважливіших факторів та сфер, за допомогою якого забезпечуються структурна перебудова економіки, насичення ринку конкурентоспроможною продукцією [59].

Надзвичайно важливу роль у політиці ведення науково-дослідних і дослідно-конструкторських робіт, що є базою інновацій, як свідчить досвід розвинених країн, відіграє безпосередня участь держави через пряме і непряме фінансування. Ступінь такої участі залежить від багатьох чинників, але при всіх їх проявах протягом останніх десятиріч вже склалися певні співвідношення та визначилися і діють довготривалі стійкі тенденції, які обумовили той стан з державним фінансуванням НДДКР, який маємо зараз. Насамперед останніми роками на розміри такого фінансування у більшості розвинених країн вплинуло істотне послаблення дії тенденції випереджаючого зростання витрат на НДДКР порівняно із темпами зростання ВВП. За даними Щорічного статистичного збірника ЮНЕСКО, у 1985 р. відносно 1980 р. у більшості країн мало місце значне випередження темпів зростання витрат на НДДКР порівняно з темпами зростання ВВП. В США та Японії більше ніж у 2,8 разу, у Франції – у 5 разів, Італії – близько 8 разів тощо. У наступному п`ятиріччі (1985-1990 рр.) явно простежувалася тенденція, за якою темпи зростання витрат на НДДКР стали наближатися до темпів зростання ВВП (Німеччина та Канада), а в окремих країнах, таких як США, Великобританія та Швеція, вони виявилися навіть меншими. У 1990–995 рр. відбувся процес істотного зниження темпів приросту витрат на НДДКР порівняно з ВВП. Так, в Японії, Франції, Нідерландах та Норвегії темпи приросту витрат на НДДКР відстали від темпів зростання ВВП відповідно у 1,8 разу, 2,6, 2,8 та 1,8 разу а в США, Великій Британії, Німеччині та Італії абсолютний обсяг витрат на НДДКР порівняно з попереднім п`ятиріччям навіть скоротився.

Таким чином, в усіх розвинених країнах (за винятком Швеції) у 90-х роках минулого століття була зламана тенденція до випереджаючого зростання НДДКР порівняно із зростанням ВВП. Причому в різних країнах зазначалася далеко не однакова тенденція відносного зниження співвідношення між темпами зростання ВВП і НДДКР. В таких країнах як США, Японія, Франція, Німеччина: Великобританія, Швеція, Нідерланди рівень цих витрат перевищує 2% ВВП, а в Австрії, Фінляндії, Канаді, Данії, Італії, Норвегії він є ще меншим. Вказане дає підстави для висновку, що оптимальний рівень витрат на НДДКР відносно ВВП знаходиться у межах 2% і забезпечує самодостатність наукової сфери, при якій повністю задовольняються всі потреби суспільства в наукових дослідженнях і науково-технічних розробках, завдяки яким виводяться на ринок принципово нові товари і техніка, що власне і є складовою інноваційної діяльності, але вже яка здійснюється за участю і бізнесу. 

Україна належить до числа країн з високим науковим потенціалом, її наукові школи відомі унікальними досягненнями в розробці нових матеріалів, дослідженнями в галузі фізики низьких температур, електрозварювання, інформатики і багатьох інших. Пріоритетом для діяльності органів державної влади сьогодні має стати створення умов, що забезпечують збільшення цього потенціалу в інтересах суспільства. 

Витрати на фундаментальні дослідження і сприяння науково-технічному прогресу є самостійною групою видатків державного бюджету. Бюджетні кошти спрямовуються на виконання робіт з найважливіших перспективних теоретичних досліджень і на реалізацію загальнодержавних цільових програм. Законом України “Про наукову та науково-технічну діяльність” передбачено, що держава забезпечує бюджетне фінансування наукової та науково-технічної діяльності (крім видатків на оборону) у розмірі не менше 1,7% валового внутрішнього продукту [52]. При цьому визначено два методи фінансування – базовий та програмно-цільовий. Базове фінансування надається для забезпечення фундаментальних наукових досліджень, розвитку інфраструктури і науково-технічної діяльності, збереження наукових об`єктів, що становлять національне надбання, підготовки наукових кадрів. Що стосується програмно-цільового фінансування, то воно здійснюється, як правило, на конкурсній основі і передбачає такі напрямки, як реалізація науково-технічних програм і окремих розробок, спрямованих на забезпечення пріоритетного розвитку науки і техніки, забезпечення проведення найважливіших прикладних науково-технічних розробок, які виконуються за державними замовленнями; проектів, що виконуються в межах міжнародного науково-технічного співробітництва. Згідно із Законом України “Про пріоритетні напрями розвитку науки і техніки”, встановлено, що обсяг коштів на фінансування державних, наукових і науково-технічних програм повинен затверджуватися в законі про Державний бюджет України у розмірі не менше 30% загальних видатків на науку. 

Разом з тим, фактична відсутність науки в числі національних стратегічних пріоритетів обумовила низький рівень частки видатків на її розвиток в державному бюджеті. На практиці необов`язковим стало дотримання норм щодо спрямування коштів на фінансування науки в обсягах, визначених законом. Так, за період 2000-2006 років фінансування науки за рахунок державного бюджету було в межах 0,32–0,57% до ВВП, що видно із даних, наведених у таблиці 1.2. 

Прогнозний показник ВВП у 2007 р., що прийнятий в основу розрахунків до державного бюджету, передбачений у сумі 594,1 млрд. грн., тобто видатки на науку мають становити 10,1 млрд. гривень. Бюджетні видатки на науку визначено у сумі 3091 млн. грн., що становить 0,52% до ВВП, з яких для виконання фундаментальних досліджень наукових установ спрямовується 1594,1 млн. гривень. В цілому видатки на науку, пов`язані із забезпеченням загальнодержавних функцій, передбачаються у сумі 1816,6 млн. грн. або 58,8% загальних видатків на науку. Із загального обсягу видатків державного бюджету видатки на дослідження і розробки в галузях економіки становлять 852,6 млн. гривень. 

Разом з тим, ми маємо розуміти, що поряд з бажаним нарощенням зусиль держави в безпосередній участі щодо фінансування витрат на науку в широкому розумінні, коли мова йде про НДДКР, участь держави не обмежується. 

Таблиця 1.2

Обсяг видатків на науку у 2000-2006 рр.

	Показники 
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	Валовий внутрішній продукт, млн. грн. 
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	Загальний обсяг фінансування науки за рахунок всіх джерел 

 - млн. грн. 
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	 -% до ВВП
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	Фінансування науки за рахунок державного бюджету

 - млн. грн. 
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	 -% до ВВП
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	-% до загального обсягу

 фінансування науки
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	Небюджетне фінансування науки

 - млн. грн. 
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	 -% до загального обсягу фінансування науки
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	У т. ч. по джерелах небюджетного фінансування науки:
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	власні кошти наукових організацій
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	кошти замовників України
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	кошти замовників іноземних держав
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	інші джерела
	107,6
	125,7
	115,0
	101,6
	142,7
	172,6
	83,3


 Джерело: розраховано за матеріалами Держкомстату.

Актуальним також є питання розширення використання інструментів непрямої державної підтримки інвестиційної та інноваційної діяльності, оскільки, будучи не менш ефективними з погляду досягнення значних успіхів, вони є менш обтяжливими для бюджету. Базуючись на цьому, окремим розділом закону про інноваційну діяльність визначені особливості в оподаткуванні та митному регулюванні інвестиційної діяльності. Встановлено, що упродовж строку чинності свідоцтва про державну реєстрацію інноваційного проекту і за умови, що виконання проекту розпочато не пізніше 18 місяців від дати його державної реєстрації, оподаткування об`єктів інноваційної діяльності здійснюється у порядку, за яким 50% податку на додану вартість за операціями з продажу товарів (виконання робіт, надання послуг), пов`язаних з виконанням інноваційних проектів і 50% податку на прибуток, одержаних від виконання цих проектів, залишаються у розпорядженні платника податків і використовуються ним виключно на фінансування інноваційної, науково-технічної діяльності і розширення власних науково-технологічних і дослідно-експериментальних баз. Інноваційні підприємства сплачують земельний податок за ставкою у розмірі 50% діючої ставки оподаткування. Крім того, інноваційним підприємствам дозволяється прискорена амортизація основних фондів і встановлюється щорічна 20% норма прискореної амортизації основних фондів групи 3.

Необхідні для виконання особливо важливих пріоритетних інноваційних проектів, щодо яких прийнято Урядом відповідне рішення, сировина, устаткування, обладнання, комплектуючі та інші товари (крім підакцизних), які не виробляються в Україні або виробляються, але не відповідають вимогам проекту, при ввезенні в Україну протягом строку чинності свідоцтва про державну реєстрацію інноваційного проекту, звільняються від сплати ввізного мита та податку на додану вартість. З метою забезпечення цільового та ефективного використання коштів закон передбачає, що у разі використання сировини, матеріалів, устаткування, обладнання, комплектуючих та інших товарів, ввезених в Україну без сплати ввізного мита та податку на додану вартість не для потреб виконання інноваційного проекту, сплачуються до бюджету у повному обсязі. Суб`єкти господарювання щоквартально складають та подають до органів митної служби за своїм місцезнаходженням звіти про використання ввезених ними сировини, матеріалів, устаткування, обладнання, комплектуючих та інших товарів.

Економічна ситуація в Україні вказує на необхідність вироблення певних підходів до застосування фінансових важелів формування інноваційної моделі розвитку. Серед них важливим є надання суб`єктам, які здійснюють інноваційну діяльність, податкових пільг і привілеїв, пільгових кредитів, державних гарантій, заохочення системи страхування ризиків. Починаючи з 1999 року інвестиції в основний капітал (капітальні вкладення) зростали більш високими темпами, ніж приріст ВВП. Так, у 2000 році темпи зростання інвестицій порівняно з попереднім роком становили 14,4% проти 5,9% приросту ВВП, у 2001 р. – відповідно 20,8% і 9,2%, у 2002 р. – 8,9 і 5,2%, 2003 р. – 31,3 і 9,6%, 2004 р. –28,0 і 12,1%, 2005 р. – 1,9 і 2,7%, у 2006 р. – 19,0 і 7,3%, у 2007 р. – 29,8 і 7,6 відсотка. При цьому слід відзначити, якщо питома вага капітальних вкладень за рахунок коштів державного бюджету в загальному обсязі у 2004 р. становила 10,5%, у 2005 р. вона скоротилася майже удвічі – до 5,5%. Таке ж значення частки коштів державного бюджету у загальному обсязі інвестицій в основний капітал збереглося у 2006 р. (5,5%) та у 2007 р. (5,6%). Щодо спрямування коштів місцевих бюджетів на фінансування капітальних вкладень, то їх питома вага залишається стабільною протягом ряду років, дещо перевищуючи 4% загального обсягу інвестицій в основний капітал (у 2007 р. вона становила 3,9%).

Важливим аспектом інвестування за рахунок коштів державного бюджету є фінансування бюджетних програм, спрямованих на розвиток високих технологій. Стан справ у цій сфері за 2000-2007 роки характеризує табл. 1.3.

Як видно, бюджетні асигнування інноваційно-інвестиційного призначення, які здійснюються Міністерством промислової політики України, спрямовані на фінансування заходів з реалізації програм будівництва вітрових електростанцій, що дуже важливо, враховуючи напружений енергобаланс країни, й програм розвитку підприємств таких високотехнологічних галузей, як суднобудування, літакобудування (включаючи підготовку виробництва таких перспективних літаків, як АН-70 та створення літака АН-148). 

Таблиця 1.3

Обсяги бюджетних асигнувань Мінпромполітики України

інноваційно-інвестиційного призначення за 2000-2007 рр.

	№

п/п
	Найменування бюджетних програм
	Фактично профінансовано, млн. грн. 

	
	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007

	1
	Капітальні вкладення
	42,3
	33,8
	24,9
	
	
	
	
	

	2
	Заходи з реалізації комплексної програми будівництва вітрових електростанцій 
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	3
	Заходи по виконанню програм розвитку підприємств суднобудівної, літакобудівної промисловості, підприємств концерну “Бронетехніка України” та підприємств і організацій, які виготовляють і розробляють боєприпаси та їх елементи
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	4
	Підготовка виробництва літака АН-70 та створення літака 
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	5
	Державна програма підтримки інновацій та інвестицій, в тому числі вітчизняного машинобудування для агропромислового комплексу 
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	6
	Сертифікація та валідація літака АН-148
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	7
	Державна підтримка літакобудування та космічної галузі на створення та впровадження у виробництво сучасної техніки через механізм здешевлення кредитів
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	8
	Обсяги бюджетних асигнувань Мінпромполітики України, усього
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	9
	Інвестиції в основний капітал за рахунок коштів державного бюджету 
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	10
	Частка бюджетних асигнувань Мінпромполітики України у загальному обсязі інвестицій в основний капітал за рахунок коштів державного бюджету, у%
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)


Розраховано за даними Мінпромполітики України та Держкомстату України

Важко уявити собі також розвиток вітчизняного літакобудування та космічної галузі України без державної підтримки створення та впровадження у виробництво в цих галузях сучасної техніки через механізми здешевлення кредитів, а також без реалізації програми підтримки інновацій та інвестицій, у тому числі вітчизняного машинобудування для АПК. Однак привертає увагу те, що на фінансування цих важливих заходів спрямовується усього лиш 1,8 – 2,1% від загального обсягу інвестицій в основний капітал за рахунок коштів державного бюджету, що вкрай недостатньо. При цьому 98% обсягу державних інвестицій за 2004-2007 рр. фактично було спрямовано на підтримку традиційних застарілих технологій, а не на підтримку високих, хоча в урядових програмних документах цього періоду постійно наголошувалося на необхідності переходу вітчизняної економіки на модель інноваційно-інвестиційного розвитку. 

Не менш важливе значення для забезпечення конкурентоспроможності вітчизняного виробника мають заходи держави у розвитку енергетичного комплексу України та забезпечення її енергетичної безпеки. 

Особливу роль і місце у забезпеченні енергетичної безпеки країни відіграє вугільна промисловість [63]. Завдання держави полягає в тому, щоб добитися підвищення ефективності роботи підприємств цієї галузі та досягнення обсягу видобутку вугілля, необхідного для задоволення потреб національної економіки. Враховуючи важливість вирішення цієї проблеми, щорічно у державному бюджеті передбачаються видатки на підтримку вугільної промисловості, що сприяє виконанню завдань з видобутку вугілля. Жодна з галузей економіки країни не отримує дотацію в таких обсягах, як вугільна галузь. Державна підтримка на покриття частки витрат на видобуток вугілля та на капітальні вкладення за рахунок коштів державного бюджету надається вугледобувним підприємствам, що мають значні виробничі запаси кондиційного вугілля, але неспроможні самостійно забезпечувати розширене відтворення виробництва і реконструкція яких є економічно доцільною. Це дає можливість реалізовувати вугілля за цінами, що сприяють забезпеченню його реалізації споживачам, передусім, підприємствам металургійного комплексу, та виготовленню конкурентоспроможної продукції. Обсяги державної підтримки підприємств, а також напрямки її цільового використання визначаються законом. За рахунок державного бюджету фінансуються вугледобувні підприємства, які повинні бути підготовлені до ліквідації та закриття яких передбачене відповідними урядовими рішеннями. Виділені кошти спрямовуються на доробку підготовлених гірничими роботами запасів вугілля; проведення заходів з підготовки до ліквідації підприємств; видатки, пов`язані зі скороченням чисельності працівників; підготовку до передачі чи списання запасів вугілля, інших корисних копалин, гірничих виробок, не потрібних для виконання робіт, пов`язаних із закриттям підприємств; передачу об`єктів соціальної інфраструктури в комунальну власність; інвентаризацію земельних ділянок, на яких розташовані підприємства; виконання заходів, передбачених законодавством про охорону довкілля. У Державному бюджеті України на 2007 р. передбачено для вугільної промисловості понад 5,1 млрд. грн., з яких 1,8 млрд. грн. – на часткове покриття витрат із собівартості продукції вугледобувних підприємств, 1,7 млрд. грн. спрямовується на будівництво, технічне переоснащення та капітальний ремонт гірничо-шахтного обладнання, 0,9 млрд. грн. – на реструктуризацію галузі.

Держава постійно підтримує й інші пріоритетні напрями виготовлення продукції з метою забезпечення її конкурентоспроможності на світових ринках. В останні роки бюджетні кошти спрямовувалися на фінансування науково-технічних програм, пов`язаних з розвитком складної радіоелектронної і вимірювальної апаратури, утилізації звичайних видів боєприпасів, непридатних для подальшого використання та зберігання, використання відходів виробництва і споживання, розвитку найбільш конкурентоспроможних напрямів мікроелектроніки, кольорової металургії України, лісогосподарського та лісопромислового комплексів, легкої промисловості.

Крім прямої державної підтримки окремі галузі промисловості отримували значні пільги з оподаткування, списання і реструктуризації заборгованості. Було прийнято закони про стимулювання виробництва легкових автомобілів, державну підтримку суднобудівної промисловості, літакобудівної та бронетанкової галузі, стимулювання розвитку вітчизняного машинобудування для агропромислового комплексу. Звільнення від оподаткування окремих суб`єктів господарської діяльності чи групи підприємств є не що інше, як непряме фінансування державою. Тільки застосування положень закону “Про заходи для державної підтримки суднобудівної промисловості в Україні” дозволило у 2000-2004 рр. залишити в розпорядженні підприємств цієї галузі додатково 274,5 млн. грн., що дало змогу значно поліпшити їх фінансовий стан.

Таблиця 1.4

Фінансування з бюджету на здійснення капітальних витрат 

у 2003-2005 рр., млн. грн. 

	Показники 
	2003
	2004
	2005

	
	Сума 
	Питома вага
	Сума 
	Питома вага
	Сума 
	Питома вага

	Всього видатків
	75792,5
	100
	102538,4
	100
	141989,5
	100

	Поточні видатки
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	Капітальні видатки - разом
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	Придбання основного капіталу і обладнання
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	в тому числі:

 придбання обладнання і 

 предметів довгострокового 

 користування 
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	 капітальне будівництво
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	 капітальний ремонт
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	Створення державних

 запасів і резервів
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	Придбання землі і 

нематеріальних активів
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	Капітальні трансферти
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)

	Кредитування за вирахуванням 

погашення
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)
	(ВЫРЕЗАНО)


Джерело: Міністерство фінансів України, Статистичний збірник „Бюджет України за 2005 р.”

· На сучасному етапі розвитку особливе місце посідає аграрний сектор економіки. Виконувати успішно своє призначення агропромисловий комплекс може за умови виробництва достатньої кількості сільськогосподарської продукції та її конкурентоспроможності. Від стану сільського господарства багато в чому залежить здійснення ринкових програм в усіх сферах господарської діяльності, у розвитку внутрішнього споживчого ринку, його збалансованості. Одним з головних чинників забезпечення успішного агропромислового розвитку і його конкурентоспроможності на світовому ринку є посилення ролі державного регулювання і підтримки сільського господарства, до системи яких входять цінове, податкове, страхове, кредитне регулювання та бюджетне фінансування. Досвід багатьох країн свідчить, що державна підтримка сільського господарства має включати компенсацію збитків товаровиробникам внаслідок зміни ринкових цін, підтримку оптимального рівня виробництва для створення продовольчої безпеки країни, розробку і впровадження нових технологій, забезпечення ефективної економічної (ВЫРЕЗАНО)

Упродовж останніх років держава приділяє особливу увагу цій галузі, насамперед зменшуючи податкове навантаження, надаючи пільги та дотації. Запровадження з 1999 року фіксованого сільськогосподарського податку дало можливість стимулювати сільськогосподарську діяльність і заохочувати займатись нею інші підприємства. Порівняно з 1997 роком податкове навантаження знижено в 2,3 разу, щорічно більш як на 1 млрд. гривень. Крім того, підприємства агропромислового комплексу отримують пряму фінансову підтримку й іншими шляхами, зокрема через списання податкової заборгованості, врегулювання заборгованості за бюджетними позичками минулих років, відшкодування податку на додану вартість. Значною підтримкою є також і доплати на реалізоване молоко та м`ясо, дозвіл спрямування суми податку на додану вартість, що повинна сплачуватися до бюджету переробними підприємствами усіх форм власності за реалізовані ними молоко та молочну продукцію, м`ясо та м`ясопродукти, у повному обсязі виключно на виплату дотацій сільгоспвиробниками за продані ними переробним підприємствам молоко і м`ясо у живій вазі.

Водночас державою здійснюється і пряма підтримка заходів у системі сільськогосподарського виробництва. Але, зважаючи на напружену ситуацію з виконанням дохідної частини державного бюджету, бюджетні програми, реалізація яких забезпечує державну підтримку сільського господарства, фінансуються у неповному обсязі. З огляду на це нагальною є розробка нових стратегічних напрямків впливу держави на процеси відродження сільськогосподарського виробництва, виходу цього важливого сектору економіки з глибокої економічної кризи та забезпечення на цій основі продовольчої безпеки держави. 

Одним з дієвих механізмів фінансової підтримки агропромислового комплексу стало запровадження починаючи з 2000 р., режиму пільгового кредитування села через часткове здешевлення кредитів комерційних банків за рахунок державного бюджету. Завдяки запровадженню такого механізму значно збільшено обсяги кредитів в агропромисловому комплексі. 

Особливої уваги заслуговує запровадження механізму заставних операцій з зерном відповідно до норм Закону України “Про зерно та ринок зерна в Україні”. Підтримка та стимулювання виробництва і переробки зерна мають здійснюватися на основі єдиної державної політики підтримки заходів у сільськогосподарському секторі. Проведення заставних операцій із зерном сприятиме фінансовій стабілізації сільськогосподарських підприємств у період збирання врожаю та проведення комплексу польових робіт, а також подоланню негативних наслідків сезонних коливань цін на зерно.

Державна підтримка повинна поширюватись передусім на ті суб`єкти агропромислового комплексу, які спроможні в середньостроковому періоді отримати конкурентні переваги, забезпечити позитивні зміни на шляху розвитку сільського господарства та випуск конкурентоспроможної продукції.

1.4. Можливості використання досвіду зарубіжних країн в регулюванні підвищення конкурентоспроможності
В умовах поширення процесу глобалізації економіки питання раціонального використання передового світового досвіду регулювання конкурентоспроможності стає дедалі важливішою передумовою її зростання і забезпечення тим самим оптимального включення країни у світове господарство. Це потребує вивчення існуючих в провідних регіонах світу підходів до політики нарощування конкурентоспроможності та визначення ступеня придатності апробованих зарубіжною практикою механізмів для функціонування в умовах української економіки. 

Аналіз зарубіжних моделей регулювання конкурентоспроможності вказує на органічне поєднання в кожній з таких моделей певних спільних рис і специфічних особливостей. Останні, очевидно, зумовлені наявною національною специфікою формальних та неформальних інституцій кожної країни. 

До головних спільних характеристик побудови національного механізму регулювання конкурентоспроможності слід віднести наявність в усіх країнах, що досягли високого рівня конкурентоспроможності:

· стабільних та добре розвинених або таких, що швидко розвиваються, інституцій ринку, які опосередкують акумуляцію ресурсів та їх раціональний розподіл в стратегічно вигідних напрямах та стимулюють високий темп оновлення виробництва; особливе значення має належний рівень конкуренції на внутрішньому ринку з боку різного роду вітчизняних компаній;

· високопрофесійного апарату державного управління, здатного правильно визначати пріоритети національного розвитку, створювати належні механізми досягнення визначених пріоритетів;

· прозорої, несуперечливої, адміністративно необтяжливої і водночас дієвої (суворе дотримання закону) системи регулювання конкуренції та стимулювання підвищення конкурентоспроможності; 

· високої якості людського потенціалу, що складається з високоосвічених, працелюбних високо ініціативних працівників;

· високого потенціалу або генерувати та ефективно впроваджувати власні науково-технічні ідеї, або ефективно адаптувати до національних умов зарубіжні технології.

Практика розвитку найбільш успішних в економічному відношенні регіонів світу доводить, що всі вони мали одночасно всі ці п’ять основних передумов високого рівня або темпів нарощування конкурентоспроможності, які діяли синергетично, взаємно підсилюючи один одного.

Поряд з цим характер режиму міжнародної торгівлі відіграє неоднозначну роль і може сильно відрізнятися в різних країнах, що досягають високих темпів зростання конкурентоспроможності. Це вказує на те, що політика, спрямована на захист вітчизняних виробників від конкуренції із-зовні за допомогою тарифних та нетарифних інструментів регулювання зовнішньої торгівлі, не може вважатися закономірною передумовою нарощування рівня конкурентоспроможності, хоча в практиці ряду успішних країн політика тимчасового захисту (Китай, Індія) і відіграла помітну і досить успішну роль. 

Аналогічно, не можна вважати обов’язковою передумовою ані загальний високий обсяг державних дотацій вітчизняним виробникам, ані особливу секторальну політику підтримки розвитку окремих секторів та галузей. Доцільність таких підходів в державній політиці сприяння вітчизняним виробникам, як правило, зумовлюється особливим вихідним станом економіки країни. Якщо в країні спостерігається явний розрив між структурою наявних ресурсів розвитку та стратегічними цілями розвитку, з одного боку, та між наявними ресурсами та параметрами ринкових умов, наявних в поточному періоді, з іншого боку, – з’являється підґрунтя для застосування селективної політики підтримки розвитку. Така політика може націлюватися як на збільшення загальноекономічних витрат держави на загальні умови господарювання (інфраструктура), так і на підтримку конкретних стратегічних пріоритетів розвитку, які дадуть віддачу тільки в майбутньому. Особливо це стосується підтримки галузей високих технологій, які можуть бути недостатньо конкурентоспроможними в поточному періоді.

Підвищенню конкурентоспроможності національної економіки може ефективно сприяти цілеспрямована політика щодо залучення в пріоритетні галузі прямих іноземних інвестицій, і насамперед інвестицій провідних високотехнологічних ТНК, а також селективного залучення провідних зарубіжних технологій в інших формах.

Поряд з цим слід ретельно аналізувати й специфічні особливості в регулювання конкурентоспроможності в окремих регіонах та країнах світу.

Основні характеристики політики конкурентоспроможності в рамках Європейського Союзу

 В ЄС про важливість проблеми конкурентоспроможності свідчить те, що в структурі ключового органу ЄС – Ради ЄС в червні 2002 р. утворено Раду з питань конкурентоспроможності (Competitiveness Council) [64], яка, залежно від порядку денного, включає в себе міністрів у європейських справах, промисловості, наукових досліджень та ін. Вона інтегрує питання розвитку внутрішнього ринку, промисловості та наукових досліджень і забезпечує інтегрований підхід до підвищення конкурентоспроможності, на регулярній основі розглядає питання конкурентоспроможності в їх загальному та секторальному зрізах, виходячи з матеріалів, які подає Комісія ЄС, та забезпечує належне врахування питань конкурентноздатності в усіх політичних ініціативах всередині ЄС, що впливають на підприємства. 

Центральний напрям політики підвищення конкурентоспроможності в ЄС – це забезпечення дієвих механізмів захисту конкуренції, яка стимулює підвищення конкурентоспроможності. Водночас, слід відзначити, що регулювання конкуренції в рамках ЄС загалом є менш жорстким, ніж в США. Як і в США, антимонопольне законодавство ЄС передбачає виключення, які стосуються монополістичної діяльності в сфері експорту. В ЄС політика регулювання конкуренції узгоджується з метою посилення конкурентоспроможності промисловості Співтовариства, і це також передбачає винятки в антимонопольному регулюванні.

З метою стимулювання зростання конкурентоспроможності дозволяються різні види угод між компаніями, в т.ч.: про спеціалізацію малих та середніх підприємств; в галузі досліджень та розробки товарів і процесів; стосовно сприяння спільним підприємствам кооперативного характеру, спрямованих на спеціалізацію, дослідження та розробки, ліцензування патентів та ноу-хау; щодо прав на промислову власність; стосовно регулювання конкуренції в окремих проблемних секторах (галузях) економіки (виробництво вугілля та сталі, сільське господарство, транспорт, страхування); щодо угод між материнськими та дочірніми компаніями, із субпостачальниками та субконтракторами, певні види угод з обміну досвідом, спільне проведення досліджень, спільна реклама діяльності та ін. [65]. 

Механізми ЄС передбачають можливість надання державної допомоги з метою підвищення конкурентоспроможності в таких формах, як: участь в інвестуванні в якості приватного інвестора з метою стимулювання відповідного виду інвестиційної діяльності; здійснення заходів так званої горизонтальної допомоги, які впливають на загальні умови функціонування підприємств певної галузі, не викривлюючи при цьому конкурентного середовища; надання спеціальних видів державної допомоги в чутливих секторах (як-то в сферах сільського господарства в рамках спільної аграрної політики ЄС, рибальства, вугільної промисловості, металургії, електроенергетики, авіаційної промисловості, суднобудуванні, транспорту, особливо коли йдеться про реалізацію важливих європейських проектів розвитку)
. 

Слід відзначити суттєву увагу таким формам державної допомоги в нарощуванні конкурентоспроможності, які пов’язані з фінансуванням досліджень та розробок, особливо фундаментальних, та функціонуванням венчурних підприємств, які використовують венчурне фінансування. 

Політика підвищення конкурентоспроможності в ЄС сьогодні реалізується насамперед в рамках так званої Лісабонської стратегії, спрямованої на створення динамічної та конкурентоспроможної економіки, що ґрунтується на знаннях, яка була ухвалена Європейською Радою в березні 2000 р. Ця стратегія була скоригована в березні 2005 р. через прийняття так званого Партнерства заради зростання та зайнятості, Програми дій Союзу та національних програм в цій сфері [66]. 

Оновлена Лісабонська стратегія зосереджує зусилля на збільшенні та удосконаленні державних та приватних інвестицій в дослідження та розробки, забезпечення інновацій, впровадження інформаційно-комунікаційних технологій (ІКТ) та створення потужної промислової бази. 

При реалізації курсу на загальне зменшення обсягів державної підтримки вона орієнтує на підтримку саме інновацій, досліджень та розробок, ризикового капіталу, передусім щодо малого та середнього бізнесу. Передбачено надати приватному бізнесу дієві стимули для фінансування корпоративних досліджень та розробок, а витрати в рамках нової 7-ої рамкової програми ЄС в галузі досліджень та розробок мають зрости, порівняно з попередньою 6-ою рамковою програмою, приблизно вдвічі.

Цілям підвищення конкурентоспроможності мають слугувати спільні інтеграційні зусилля у вирішенні ключових проблем високотехнологічного розвитку, включаючи впровадження єдиного патенту ЄС, прийняття та реалізацію Європейських технологічних ініціатив, що сприятимуть розвитку партнерства науково-дослідницької сфери та промисловості; підтримку розвитку "інноваційних полюсів", які мають сприяти об’єднанню кращих представників науки та бізнесу та виділенню необхідних ресурсів задля прискорення проходження інноваційних ідей; створення Європейського інституту технологій; впровадження нової ініціативи "і2010: Європейське інформаційне суспільство". 

Приділяючи пріоритетну увагу такому чиннику конкурентоспроможності, як високий рівень освіти, ЄС вживатиме зусиль щодо завершення створення Європейської зони вищої освіти, загального збільшення інвестицій в людський капітал через покращання освіти та підвищення кваліфікації, в тому числі через програми безперервної освіти протягом всього життя. 

Для реалізації мети підвищення конкурентоспроможності передбачено реалізовувати Рамкову програму конкурентоспроможності та інновацій ЄС на 2007–2013 рр. [67], яка включатиме в себе: Програму розвитку підприємництва та інновацій; Програму сприяння політиці ІКТ; Програму розвитку інтелектуальної енергетики Європи.

Для України саме цей напрям діяльності ЄС цікавий тим, що вказана програма буде відкрита для участі країн-членів Європейського економічного простору та країн-кандидатів на членство в ЄС, а також для країн-сусідів. 

Враховуючи курс України на інтеграцію до ЄС, заходи щодо максимально можливого входження до створюваних механізмів підтримки конкурентоспроможності в ЄС, з одного боку, та створення (наскільки це можливо) подібних механізмів всередині самої України, – з іншого, виступають на сьогодні важливими завданнями політики регулювання конкурентноздатності в Україні. 

Використовуючи досвід ЄС в галузі регулювання конкурентоспроможності, слід зважати на те, що цим шляхом вже пройшли найбільш успішні країни з перехідною економікою з регіону Центральної та Східної Європи (Польща, Угорщина, Чеська Республіка, Словаччина, Словенія, Естонія, Латвія, Литва). Саме на прикладі цих країн можна скласти оптимальний графік адаптації європейських схем регулювання в економічній практиці України. Причому досвід Польщі та Угорщини щодо впровадження в національній економіці європейських механізмів конкуренції та забезпечення зростання конкурентоспроможності може бути у цьому відношенні особливо цінним.

США: напрями стратегії високотехнологічних конкурентних переваг

Питання конкурентоспроможності стали одними з ключових в економічній політиці адміністрацій в США в 1980-х роках, коли означилися тенденції зменшення домінуючої ролі США в світовій економіці. Для ефективного управління цим процесом на національному рівні в 1986 р. утворилася Рада з питань конкурентоспроможності (Council on Competitiveness) [68] як орган в складі вищих представників сфери бізнесу, профспілок та провідних університетів. Він мав розробляти рекомендації щодо стратегії та поточної політики в цій галузі на регіональному, національному та глобальному рівнях, виконуючи комплексні програми щодо підтримки конкурентоспроможності та інновацій, оцінки рівня конкурентоспроможності та формулювання політичних рекомендацій для президента та законодавчої гілки влади та в цілому сприяючи постановці проблеми в центр суспільної уваги. Члени Ради працюють безпосередньо з ключовими генераторами рішень національного рівня, включаючи членів Ради радників Президента США з питань науки і технологій (President's Council of Advisors on Science and Technology) та Радою економічних радників Президента (Council of Economic Advisors). На основі розробок Ради здійснюється розробка і подання в Конгрес США важливих законопроектів, що стосуються підвищення конкурентоспроможності американської економіки. 

За прикладом цієї установи національні ради з питань конкурентоспроможності утворені в багатьох провідних країнах світу, і Україні також не завадило б скористатися цим досвідом. 

Очевидні виклики лідерству США на світовій економічній арені зумовили вище керівництво країни виступити з важливою ініціативою, що значною мірою базується на висновках та рекомендаціях Ради з питань конкурентоспроможності і означатиме фактично перехід до нового етапу політики в галузі конкурентоспроможності. Мова йде про визнання в посланні Президента США „Американська ініціатива стосовно конкурентоспроможності” (American Competitiveness Initiative) від 2 лютого 2006 р. [69] інноваційного імперативу як першочергового пріоритету країни. Основними механізмами реалізації цієї політики мають стати:

· суттєве збільшення державних інвестицій в науково-дослідну сферу (передусім на проривні фундаментальні дослідження), зміцнення системи освіти (особливо в галузях математичних, природничих та технічних спеціальностей) та заохочення інноваційного підприємництва: в найближчі 10 років буде додатково виділено 50 млрд. дол. на фінансування досліджень та 86 млрд. дол.
 в якості податкових стимулів для сфери досліджень та розробок; 

· пріоритетні напрями державного фінансування, якими до цих пір були біомедичні дослідження та безпека, будуть доповнені сферами фундаментальних досліджень в галузі фізичних та технічних наук, федеральне фінансування піонерних досліджень в яких в найближчі 10 років подвоїться, використовуючи такі інституції, як Національний науковий фонд, Управління науки Міністерства енергетики та Національний інститут стандартів і технологій Міністерства торгівлі;

· створення якісно кращих можливостей для збільшення кількості та підвищення професійної кваліфікації вчителів, впровадження програм навчальних курсів, що базуються на передових досягненнях науки, створення гнучких механізмів для підвищення кваліфікації працівників і забезпечення їхньої конкурентоспроможності на ринку праці;

· проведення реформи імміграційної політики, спрямованої, зокрема, на залучення для роботи в США кращих умів зі всього світу; 

· забезпечення функціонування ефективної системи охорони інтелектуальної власності;

· створення бізнес-середовища, що стимулює та заохочує підприємництво, в т.ч. через забезпечення вільних та гнучких ринків праці, капіталу і товарів, в якому є можливість швидкого поширення інновацій. 

Аналізуючи модель забезпечення конкурентоспроможності в США, слід особливо наголосити на тій ключовій ролі, яку відіграють в цій країні механізми забезпечення ефективної конкуренції через дієве антимонопольне регулювання
. Але водночас, навіть при тому, що жорсткість антитрестівських законів всередині США є найвищою, при здійсненні міжнародних операцій компанії США отримують можливість не підпадати під дію цього законодавства. Таким чином відповідні поправки в антимонопольному законодавстві виступають важливим стимулом для концентрації діяльності в міжнародних масштабах, сприяння діяльності американських ТНК при освоєнні ними ринків за межами країни.

До важливих характеристик американської системи регулювання конкурентоспроможності належить очевидне превалювання горизонтальних схем підтримки конкурентоспроможності при маловиразних секторальних акцентах. Такий підхід випливає з в цілому скептичного ставлення в США до секторальної промислової політики, оскільки остання розглядається як така, що викривлює нормальні умови конкуренції та спотворює стимули до ефективного ринкового переливання ресурсів. 

Однак мають місце і важливі виключення з цього правила, до яких належать політика в галузі:

· підтримки розвитку сільського господарства, де держава впродовж тривалого часу займається розробкою нових технологій та їх розповсюдженням за допомогою спеціальної державної служби, активно сприяє реалізації великомасштабних інфраструктурних проектів та забезпечує масштабні програми субсидування та фінансування аграрного експорту через Експортно-імпортний банк;

·  і в сфері розвитку високотехнологічних виробництв, які мають відношення до сфери оборони та безпеки, що стосується насамперед таких галузей, як ракето- та авіабудування, розвиток енергетики. Тут розвиток підтримується не лише за рахунок масштабних асигнувань на розвиток нових технологій, але й за рахунок великомасштабних державних закупівель. 

Для України модель США цікава насамперед такою її ключовою ланкою, як орієнтація на оптимальне використання наявного дослідницького та освітнього потенціалу, розвиток венчурного підприємництва. При цьому вони є зразком комплексного підходу до питань конкурентоспроможності, із чітким забезпеченням необхідними ресурсами встановлених пріоритетів.

Особливості політики конкурентоспроможності в економіках Східної Азії 

Для країн регіону характерною є широка гамма засобів регулювання конкурентоспроможності національної економіки, яка охоплює інструменти макроекономічної, митно-тарифної, промислової, регіональної економічної політики, з особливим акцентом на досягнення переваг у створенні сучасних факторів виробництва (насамперед в галузі людського капіталу) та прогресивні структурні перетворення в економіці. 

Для практично всіх економік регіону характерним є політика активного кредитування розвитку та стимулювання активного міжгалузевого переливу капіталу: із галузей з відносно простою структурою виробництва в перспективні, міжнародно спеціалізовані галузі з більш складною структурою. Для країн регіону властиве створення спеціалізованих фінансових інституцій, спрямованих на обслуговування довготермінових цілей у сфері завоювання конкурентоспроможних позицій на міжнародних ринках. Це стало важливою запорукою утворення в регіоні потужного та розгалуженого експортного потенціалу, здатного до ефективної конкуренції в найбільш сучасних, технологічно складних секторах світового ринку. 

· (ВЫРЕЗАНО)

логій та високотехнологічної інфраструктури [70]. 

Водночас слід зазначити, що практика активного кредитування інвестицій має й деякі негативні побічні наслідки, адже занадто активне кредитування при недостатньо міцних фінансових інститутах та при можливості впливу позаекономічних чинників в процесі надання кредитів створює можливості не лише похибок, а й викривлень при реалізації великих за обсягами інвестиційних проектів. Це, в свою чергу, зумовлює високі мікроекономічні ризики, які, як відомо, стали однією з найважливіших причин східно-азіатської фінансово-економічної кризи 1997–1998 років. 

Слід зазначити, що різні країни регіону по-різному підходять до формування параметрів своїх торговельних режимів. З одного боку, ми зустрічаємося з практикою таких держав, як Малайзія та Сінгапур (не кажучи вже про Китайську провінцію Гонконг), які орієнтуються на проведення ліберальної торгової політики, спрямованої на загальне здешевлення ресурсів розвитку як фактору підвищення конкурентоспроможності та при відсутності якихось секторальних пріоритетів розвитку. 

З іншого боку, довела свою ефективність і альтернативна модель (Республіка Корея, Китайський Тайвань, а в більш ранній період прототипом такої політики була Японія), побудована на активному застосуванні методів державної підтримки вітчизняних товаровиробників в обраних державою напрямах, при досить стриманому відношенні до лібералізації імпорту, яка здійснювалася дуже поступово – у міру того, як країни підвищували свою міжнародну конкурентоспроможність. Причому підвищений рівень захисту практикувався саме в тих галузях, щодо продукції котрих ставилися амбітні цілі створення конкурентоспроможних виробництв. При цьому ж проводилася ліберальна політика щодо імпорту необхідних для цих галузей видів сировини, матеріалів та комплектуючих виробів. Очевидно, Україні не слід нехтувати цим успішно апробованим досвідом.

Важливу роль в нарощуванні конкурентоспроможності відіграє в регіоні Східної Азії залучення іноземного капіталу, хоча ніде тут цей капітал не мав місця на тлі пригнічення інвестиційної діяльності вітчизняних інвесторів
. Проте й тут ми стикаємося з різними національними моделями регулювання. Країни з більш ліберальним торговельним режимом (як-то Малайзія, Сінгапур, Китайська провінція Гонконг, Філіппіни) демонструють водночас і ліберальний підхід до регулювання іноземних інвестицій, створення різноманітних стимулів щодо їх залучення. Для них характерною є присутність капіталу великих транснаціональних корпорацій. Аналогічний підхід мають і деякі країни з більш обережною торговельною політикою, як-от Індонезія, Таїланд. 

З іншого боку, практика таких країн, як Японія, Республіка Корея, Китайський Тайвань вказують на пріоритет регулювання (в т.ч. і деякого стримування) припливу іноземного капіталу та акцентують основну увагу на формуванні власних ТНК.

Чималу роль відіграє в політиці нарощування конкурентоспроможності в країнах Східної Азії й утворення вільних економічних зон, зон експортної переробки, науково-промислових парків (зокрема, на Тайвані – в галузі електроніки, комп’ютерних технологій, телекомунікацій, біоінженерії, нетрадиційних джерел енергії та ін.).

Досвід країн Східної Азії цікавий для України тим, що він відображає політику і практику країн, які швидко підіймалися по щаблях міжнародної конкурентоспроможності, спираючись насамперед на свої переваги в сфері людського капіталу. Саме така схема використання переваг, вочевидь, є найбільш перспективною з точки зору стратегії розвитку України. 

Політика конкурентоспроможності в країнах-лідерах „третього світу” – Китаї та Індії 

Сучасні економічні досягнення Китаю та Індії в галузі нарощування своєї міжнародної конкурентоспроможності, і особливо в сферах високих технологій, перетворили моделі цих країн в предмет ретельного вивчення в усьому світі. Причому особливої уваги в контексті інтересів України заслуговує досвід такої східно-азійської країни, як Китай, адже ця країна досягла значного зростання конкурентоспроможності, здійснюючи перехід до ринкової економіки.

При цьому китайська модель сходження по щаблях конкурентоспроможності базується на органічному поєднанні державного планування й регулювання, що реалізується через систему пільг та державних замовлень, та свободи приватного підприємництва. В політиці впровадження відкритості китайської економіки органічно поєднувалися механізми повної відкритості в рамках спеціальних економічних зон та зон високотехнологічного розвитку зі збереженням підвищеного рівня захисту вітчизняних галузей, не готових до міжнародної конкуренції
.

Так, в пріоритетній для Китаю галузі інформаційних технологій діє розвинена система податкових пільг, що охоплює, зокрема, відсутність будь-яких податків до моменту отримання першого прибутку та впродовж двох років після його отримання, половинний розмір податків впродовж наступних двох років, повне звільнення від податків експортованої продукції, вирахування з бази оподаткування всіх витрат на інвестиції в розвиток (включаючи закупівлю обладнання, проведення НДДКР), можливість отримання й додаткових пільг в разі реєстрації експортного контракту у відповідному міністерстві згідно з встановленими пріоритетами розвитку країни [72]. 

З початку китайська політика нарощування конкурентоспроможності значною мірою спиралась на іноземний капітал, сконцентрований в приморських районах країни: спеціальних економічних зонах, зонах техніко-економічного розвитку, приморських містах з відкритою економікою. В результаті в 2005 р. обсяг експорту високотехнологічних підприємств за участю іноземного капіталу досяг 192 млрд. дол. США, причому в 2004 р. Китай обігнав за обсягом експорту товарів інформаційних технологій США, вийшовши з показником 180 млрд. дол. США на перше місце в світі
.

Проте дедалі більше Китай спирається в нарощуванні високотехнологічної конкурентоспроможності на власні ресурси. В 2005 р. обсяг експорту високотехнологічної продукції з правом інтелектуальної власності або торговельною маркою, що належить Китаю, перевищив 20 млрд. дол. США. Розвиваючи курс на створення власної бази високотехнологічного виробництва й експорту, в період 2006–2010 рр. в країні будуть створені за фінансової підтримки Міністерства торгівлі КНР 100 баз розвитку експортної торгівлі на основі останніх досягнень науки і техніки, зокрема, в сфері медицини, фармацевтики, програмного забезпечення, нових матеріалів та інших високотехнологічних продуктів. До 2010 року реалізований цими базами обсяг експорту високих та нових технологій складе 70% національного експорту такої продукції [74].

 Особлива увага в Китаї приділяється розвиткові сфери власних науково-технічних розробок. Прийняттям 9 лютого 2006 р. „Основних положень середньо- та довгострокового плану розвитку науки і техніки (2006–2020 рр.)” Китай висунув завдання розвитку авангардних галузей науки і техніки в сферах біології, інформатики, сучасної обробної промисловості, енергетики, морських технологій. 

Особливе значення в політиці підвищення конкурентоспроможності в Китаї відіграють спеціальні регіональні утворення різних типів – спеціальні економічні зони, зони високотехнологічного розвитку, приморські міста з відкритим режимом, технологічні парки
, в яких не тільки надаються істотні пільги для високотехнологічного розвитку (але не це є головним в китайських спеціальних економічних зонах та зонах високотехнологічного розвитку), але насамперед доступ до найсучаснішої інфраструктури, як виробничої, так і бізнесової. 

Досвід Китаю в нарощуванні міжнародної конкурентоспроможності становить інтерес для України одразу в декількох аспектах. По-перше, він є яскравим прикладом формування й реалізації поетапної стратегії нарощування конкурентоспроможності, коли кожний етап не лише спирається на досягнення минулого, але й висуває нові, більш складні завдання, зумовлені появою нових можливостей. Саме цим пояснюється концентрація зусиль на першому етапі на залученні іноземного капіталу та іноземних технологій, які на нинішньому етапі розвитку доповнилися інтенсивними зусиллями щодо розвитку власних технологічних можливостей. В цьому ж контексті, цікавим для застосування є досвід підтримки власних недостатньо конкурентоспроможних виробництв та створення умов для їх модернізації. 

Іншим прикладом ефективної політики є успішне використання механізмів функціонування спеціальних (вільних) економічних зон та інших регіональних утворень пріоритетного розвитку – саме того механізму, який в Україні через неправильні політико-економічні та організаційні підходи не дав належної віддачі та був фактично скомпрометований. 

Дуже ретельного вивчення заслуговує китайський досвід створення умов для діяльності зарубіжних ТНК; в пріоритетних сферах національної економіки та регулювання зарубіжних інвестицій у сфери високих технологій – завдання, досі не розв’язане в умовах України.

Сучасна політика Індії в галузі регулювання конкурентоспроможності економіки базується на здійснюваній з липня 1991 р. новій економічній політиці, спрямованої на лібералізацію, приватизацію та включення в процеси глобалізації. В рамках цієї політики відбувається певне послаблення рівня протекціонізму, який, однак, залишається все ще достатньо помітним фактором захисту вітчизняних виробників
.

За державою зберігаються важливі функції щодо регулювання структури економіки, що досягається через збереження механізмів планування розвитку і застосування довгострокових програм розвитку. Особлива увага при цьому приділяється державним програмам з розвитку інфраструктури. Важливу роль у здійсненні відповідних інвестицій відіграє Національний інвестиційний фонд. 

Приватному бізнесу надаються пільги в сферах користування об’єктами інфраструктури, високотехнологічного розвитку та проведення експортоорієнтованої діяльності. Держава відіграє активну роль в галузі освіти, охорони здоров’я, тобто чинників розвитку людського капіталу, а також в розвитку науки і технологій. При цьому ставиться за мету довести витрати на цілі освіти до 6% ВВП країни [75]. 

В структурній політиці країни здійснюється орієнтація на досягнення вищої конкурентоспроможності в галузях високотехнологічних послуг, головним чином інформаційно-технологічних та пов’язаних з ними бізнесових послуг. Для цієї мети ще у 1986 р. була ініційована спеціальна державна політика заохочення розвитку, експортування та підготовки кадрів в галузі програмних продуктів, а в 1991 р. утворена спеціальна інституція, що регулює цей процес – Software Technology Park of India. До липня 2004 р. під його егідою було створено 40 технопарків в галузі виготовлення програмного продукту, і ще 20 таких центрів мають бути створені в наступні 8 років. 

Державою для розвитку сектору комп’ютерних та пов’язаних з ними бізнесових послуг створені надзвичайно сприятливі умови, включаючи звільнення імпорту від мита, звільнення від місцевих податків та від корпоративного податку (до березня 2010 року), спрощення адміністративних процедур (система обслуговування в „одному вікні”), надання в користування першокласної інфраструктури. Заохочується утворення кластерів експортерів програмного продукту. 
В результаті проведення такої політики експорт комп’ютерних послуг в 2000 р. становив 7,1 млрд. дол. США, а в 2003 р. збільшився до 11,3 млрд. дол. і здійснювався вже в 181 країну світу (причому 58% – в США). З урахуванням бізнесових пов’язаних послуг цей показник становитиме 15,7 млрд. дол. Поставлена мета довести обсяг вказаних послуг в 2008 р. до 50 млрд. дол. США [71, р. 266, 274, 278; 76]. Завдяки такій політиці Індія перетворилася, разом з Ірландією, на найбільших виробників так званих офшорінгових послуг, що здійснюються на замовлення провідних компаній світу. І цей досвід є надзвичайно корисним для України, яка входить до десятки провідних країн за кількістю дипломованих фахівців в галузі комп’ютерних технологій. 

В Індії держава стимулює інвестиції й в прогресивні галузі виробництва товарів. Останнім часом дедалі виразніший акцент ставиться на розвиток сектора біотехнологій та фармацевтики, які потенційно можуть стати найбільш швидко зростаючими секторами економіки країни. З цією метою створено фонд – APIDC Biotechnology Fund, який здійснює інвестиції в акції або надає позики, що конвертуються в акції починаючих підприємств або підприємств в ранній стадії розвитку в сфері медицини, розробки ліків, сільського господарства, природоохоронних технологій та ін. Про ефективність такої політики, зокрема, свідчить той факт, що в 2003 р. Індія експортувала фармацевтичних товарів на 2 млрд. дол. США, демонструючи щорічний приріст обсягів експорту впродовж 2000–2003 рр. на рівні 17,2% [71, p. 17].

Таким чином, економіка Індії дає для України відмінний приклад прискореного нарощування конкурентоспроможності у високотехнологічних сферах товарів і послуг, що ґрунтується на цілеспрямованій політиці уряду та, що є особливо цінним, завдяки опорі на ефективний розвиток внутрішнього потенціалу країни. 

Закінчуючи розгляд питання про можливості застосування в Україні передового зарубіжного досвіду регулювання конкурентоспроможності, відзначимо, що мова йде насамперед про застосування виявлених міжнародною практикою загальних закономірностей цього процесу, наведених на початку цього підрозділу. Водночас, Україна має можливості й адаптувати до своїх умов розвитку певні організаційно-управлінські рішення, специфічні для окремих країн та регіонів світу. Важливо при цьому підходити до застосування зарубіжного досвіду не механістично, намагаючись просто копіювати відповідні іноземні підходи, а творчо, із врахуванням власним інституційних характеристик, досягнутого рівня та поставлених національних стратегічних завдань розвитку.

1.5. Інформаційна складова посилення конкурентоспроможності в умовах глобалізації 

Одним з найважливіших факторів впливу майже на всі сфери життєдіяльності людського суспільства, держави та бізнесу вважається прогрес інформаційна – комунікаційних технологій (ІКТ). Саме тому ефективна державна політика підтримки вітчизняного виробника в тому числі в системі забезпечення зростання рівня національної конкурентоспроможності в умовах глобалізації принципово неможливо без застосування сучасних інформаційно-комунікаційних технологій. Основу таких складних організаційно-технічних систем складають системні аналітики, ІКТ та методи збору і обробки інформації, у тому числі, методи стратегічного моніторингу та аналізу. При цьому розвиток ІКТ необхідно розглядати у “вузькому розумінні ” як засіб забезпечення науково-технічної та економічної незалежності країни і створення мультиплікативного ефекту росту інших галузей економіки, насамперед за рахунок зменшення їх трансакційних витрат виробництва товарів та послуг, так і у “широкому розумінні” як один з визначальних факторів глобалізації, що має вплив на національну конкурентоспроможність, та переходу від індустріального до постіндустріального суспільства (інформаційного суспільства та знань). Саме тому розвиток ІКТ включено до складу най пріоритетних інноваційних контурів ХХІ ст. 

Створенню таких інформаційно-аналітичних систем має передувати формалізація державної політики в частині управління процесами підвищення національної конкурентоспроможності та розвитку ІКТ. Для цього необхідно чітке визначення систем критеріїв та показників оцінки стану і тенденцій розвитку ІКТ та конкурентоспроможності. Ці системи повинні бути максимально гармонізовані (адаптовані) з міжнародними системами, відповідати умовам розвитку України, її зовнішньополітичному та зовнішньоекономічному курсу щодо вступу до СОТ та ЄС тощо. Сьогодні можна говорити тільки про наявність деяких фрагментів таких систем в Україні, що, безумовно, негативно впливає на ефективність формування як державної політики підтримки вітчизняного виробника, так і в цілому економічної політики держави щодо забезпечення конкурентоспроможності.

Позиція держави щодо ступеня національної конкурентоспроможності найбільш однозначно сформульована Президентом України В.А.Ющенком: "Наявні в Україні конкурентні переваги в низці високотехнологічних галузей інформаційно-комунікаційних технологій, судно -, авіа -, ракетобудування тощо дозволяють забезпечити нашу впевненість і довготривалу присутність на відповідних світових і регіональних ринках" [77, с. 79]. Це означає, що інформаційно-комунікаційні технології в Україні входять до числа тих, які відповідають стратегічним завданням розвитку усієї технологічної сфери країни. Стосовно перспектив розвитку і впровадження ІКТ в даний час загально визнано, що успіх у цій сфері пов'язується з впровадженням правових засад функціонування ринку інформаційних послуг в Україні, спрямуванням освіти і науки на застосування інноваційних інформаційних і мультимедійних технологій; реформуванням науково-освітньої сфери з урахуванням формування світового інформаційного та наукового простору [77, с. 82]. На офіційному рівні поставлено також завдання суттєвого посилення прямих державних замовлень на інноваційну продукцію, зокрема - у рамках реалізації державних програм енергозбереження, інформатизації та розвитку інформаційно-комунікаційних технологій тощо [77, с. 83].

· (ВЫРЕЗАНО)

Зазначена проблема не є проблемою лише України. Практично всі роз​винені країни та багато країн, що розвиваються, шукають шляхи її розв'язання [81–83]. Тому в останній час збільшилась кількість робіт, де розглядається взаємозв'язок між національною конкурентоспроможністю, економічним зростан​ням та розвитком сфери ІКТ. У них зазначається факт визнання причинно-наслідкових зв'язків як прямого, так і оберненого характеру між тенденціями розвитку ІКТ, станом національної економіки та її конкурентоспроможністю, особливо для провідних країн - виробників ІКТ. Проте результати проведених досліджень неоднозначні, оскільки існуючі показники оцінки національних конкурентних переваг суперечливі за своїм змістом і роллю.
Так, в роботі L.Sanjaya "Порівняння національних конкурентних досяг​нень: економічний аналіз індексу конкурентоспроможності Всесвітнього економічного форуму” [84] порушується питання щодо його надійності, аналізується методологія, логіка та дані, які використовують експерти Давоського економічного форуму для його розробки. Висловлюється думка, що через методологічні, аналітичні недоліки та неточності даних запропонований ін​декс конкурентоспроможності не є достовірним відображенням реальної конкурентоспроможності країни.
Існують й інші дослідження цих проблем, де ІКТ як самостійний фактор не розглядається, наприклад, у роботі "Технологічна конкурентоспромо​жність, торгівля та напрями іноземної інвестиції" [85]. N.Rajeneesh та K.Wakelin аналізують фактори, які впливають на міжнародну конкурентоспромож​ність країни з використанням нео-Шумпетеріанського підходу, згідно якому головним чинником конкурентоспроможності є розбіжності рівня технологі​чного розвитку та його вплив на рівень експорту. Згадані автори відзначають такі детермінанти конкурентоспроможності, як: технології, розмір ринку, доступність ресурсів. Зазначається важливість у технологічному аспекті фактора так званого попереднього досвіду, пов'язаного з набуттям важливих навичок (leaming-by-doing and learning-be-using). Водночас є й інші приклади. Зокрема, в роботі A.Khan "Цифровий розвиток: виклики та перспективи" [86] надається огляд сучасного стану та перспектив розвитку цифрових технологій у світі, аналізується взаємозв'язки між сектором ІКТ, інноваціями, зростанням та розвитком, а також описуються деякі фактори економічного зростання, пов'язані із впровадженням ІКТ, а саме: зростаюча віддача від масштабу виробництва, побічні чинники існування мережі та процес, пов'язаний з відсутністю рівноваги. В роботі зроблено висновок, що розвинені країни мають можливість створювати конкурентні переваги шляхом інвестування в різні напрями сфери ІКТ, у той час як країни, що розвиваються, часто не мають такої можливості.


Підсумовуючи сказане, можна констатувати існування невирішених раніше сторін загальної проблеми. На наш погляд, питання залежності національної конкурентоспроможності від ІКТ недостатньо досліджено, особливо для країн-реципієнтів ІКТ, з транзитивними економіками. Потребують також свого уточнення пріоритетні напрями розвитку ІКТ, що найбільшою мірою впливають на національну конкурентоспроможність. 

Виходячи з цього, слід провести своєрідну "інвентаризацію" глобальних ініціатив, чітко визначити, де Україна може досягти синергії за рахунок поєднання цих ініціатив у національному масштабі, більш ефективному залученню іноземної допомоги, а головне – оцінити ефект від впровадження новітніх ІКТ на національну конкурентоспроможність
. 

Сьогодні в усьому світі приділяється значна увага розробці систем аналітично-інформаційного забезпечення політики у сфері застосування ІКТ. Це потребує розбудови нової галузі соціально-економічної статистики – статистики інформаційного суспільства. Активізується розробка систем показників, класифікацій та інструментів моніторингу розвитку інформаційного суспіль​ства. Зазначені роботи ведуться на міжнародному, національному та регіона​льних рівнях.

Дослідження фахівцями ОЕСD ІКТ визначаються як технології, що ви​користовують засоби мікроелектроніки для збору, зберігання, обробки, по​шуку, передачі і представлення даних, текстів, образів, звуку [88]. При цьому, якщо частка товарів і послуг, пов'язаних з ІКТ, у загальному обсязі випуску підприємства становить не менше половини, це підприємство відноситься до ІКТ - сектора.
Дослідження про визначення і структуру сектора ІКТ [89] показали, що в різних розвинених країнах визначення сектора ІКТ схожі або неістотно відрізняються від визначення, наданого ОЕСD. У цілому можна констатувати, що результатами економічної ІКТ-діяльності є: продукти, що задовольняють одну з таких вимог: а) призначені для забезпечення функціонування телекомунікаційного зв'язку і виконання функцій обробки інформації, включаючи її передачу і прийом; б) використовують електроніку для виявлення, змін і/або опису фізичних явищ або для контролю і управління фізичними процесами: в) є окремими компонентами, призначеними переважно для використання в продуктах, визначених вище; та послуги, що забезпечують можливості для обробки і передачі інформації за допомогою електронних засобів, зокрема, пов'язані з торгівлею або лізингом технічних засобів, а також безпосереднім застосуванням інформаційних і комунікаційних технологій.

Слід зазначити, що і в частині проблем, які необхідно розв'язати при вступі у СОТ, існує і проблема ІКТ. У рамках СОТ [90] існують необов'язкові для країн – членів СОТ угоди, відкриті для всіх країн, що є її членами, або що знаходяться у стадії переговорів по вступу до цієї міжнародної організації. Стосовно міжнародної торгівлі ІКТ-товарами найбільш значною ініціативою по лібералізації митних тарифів стала Угода інформаційних технологій (ІТА), підписана в Сінгапурі в грудні 1996 р. Членами ІТА є 56 країн, на які припа​дає близько 93% світової торгівлі ІКТ-товарами. 

Переважна більшість учасників ІТА скасували тарифи до 1 січня 2000 р. Базова ставка митного тарифу до моменту підписання ІТА в європейських країнах, наприклад, становила в середньому близько 3-7%, і після поетапного зниження досягла 0% у 2000 р. Хоч і не існує виключень по яких-небудь ІКТ-товарам, по ряду товарів був введений продовжений період реалі​зації положень Угоди для ряду країн, що розвивалися. Так, Коста-Ріці, Індії, Малайзії, Кореї, Тайваню і Таїланду було дозволено зберегти тарифи на деякі товари після 1 січня 2000 р. Проте ці країни повинні поетапно відмінити тарифи на ІКТ-товари не пізніше 2005 р. Не всі країни, які приєдналися до ІТА після 1997 p., повною мірою провели зниження тарифів відповідно до індиві​дуального плану по кожній країні, узгодженого при їх приєднанні до Угоди.

Україні, яка прагне вступити до СОТ в найближчий час, вкрай необхід​но максимально адаптувати національну систему вимірювання в сфері ІКТ відповідної системи СОТ, враховуючи, то в сучасних умовах кількість міжнародних досліджень щодо порівнянь ступеня розвитку різних аспектів інформаційного суспільства зростає. Крім того, є значна кількість відомих міжнародних досліджень, які використовують у своїх оцінках деякі показники розвитку інформаційного суспільства, на основі яких робляться узагальнюючі висновки.

 До них відноситься Огляд розвитку інформаційних технологій (OECD Information Technology Outlook 2004); Фінансування інформаційно-комунікаційної інфраструктури. Звіт Комітету ОУСЗ з сприяння розвитку (Financing FCTs for Development - Efforts of DAC Members, OECD 2005):Вплив ІКТ на економіку: показники, індикатори, наслідки (The Economic Impact of ICT: Measurement, Evidence and Implications); Глобальний процес обміну знаннями та економічний розвиток (Global Knowledge Flows and Economic Development, 2004) тощо. При цьому серед деяких фахівців існує думка, що Україна має високий потенціал розвитку наукомістких галузей (у тому числі – ІКТ) за рахунок високої освіченості населення і значного наукового потенціалу. На жаль, цей імідж є далеким від дійсності: стан у національній сфері ІКТ не настільки оптимістичний.

Вперше моніторинг розвитку сектора ІКТ було започатковано при підготовці Доповідей про інформатизацію України. Разом з тим статистичні показники. які застосовуються при підготовці доповідей (тобто, існуюча система аналізу стану національної ІКТ-сфери) через ряд причин є недостатньою для побудови панорами сучасного розвитку ІКТ в Україні. Саме тому, на нашу думку, у зазначених Доповідях використовується в основному якісна, а точніше, описова інформація.
Певні показники щодо застосування ІКТ у різних сферах суспільно-економічного життя надавались Держкомстатом у статистичних збірниках за галузями (видами економічної діяльності) та окремими напрямками статистичних обстежень. Поряд з цим в Україні ПРООН та іншими організаціями з урахуванням широкого кола вітчизняних фахівців і вчених були підготовлені доповіді щодо розвитку ІКТ, спрямовані на інформування органів державної влади та місцевого самоврядування, суспільства та бізнесу.

Так, доповідь "Актуальні проблеми інформаційної безпеки України" підготовлена Українським центром економічних і політичних досліджень ім. О.Разумкова у 2001 p., складалася із чотирьох розділів, у яких аналізувалися кількісні і якісні показники, що характеризували стан і тенденції розвитку інформаційного простору України, систему забезпечення інформаційної безпеки України, функції, повноваження та схему взаємодії її основних елементів, чинники, що знижують ефективність діяльності системи, визначалися основні загрози інформаційній безпеці України, внутрішні та зовнішні чин​ники їх експлуатації, узагальнювалися висновки і пропозиції, які було представлено у вигляді проекту Концепції (основ державної політики) інформаційної безпеки України.
Більш цікавою з точки зору питань становлення інформаційного суспіль​ства була аналітична доповідь "Оцінка електронної готовності України", яку було підготовлено у рамках проекту Уряду України /ПРООН "Інноваційний трамплін: ІКТ задля добробуту України" (2002). Зазначене дослідження було проведено з використанням рекомендацій Гарвардського "Довідника готовнос​ті до мережевого світу" (Harvard's "Readiness for the Networked World Guide"), де запропоновано метод вимірювання, за яким 21 показник у п'яти досліджу​ваних галузях - інфраструктура (доступ до мережі), освіта (мережі навчання), суспільство (мережеве суспільство), економіка (мережева економіка) і політика (мережева політика) оцінюються за чотирьохбальною шкалою. Дослідження також було цікавою спробою розрахунків індикаторів і показників, які на мо​мент його проведення не оцінювалися державною статистикою.
Проблеми економіки знань розглянуто в науковій доповіді Інституту економічного прогнозування НАН України "Економіка знань та її перспекти​ви для України" (2005 р.) [91].
Аналіз наданих матеріалів дозволяє зробити висновок, що значною проблемою всіх зазначених досліджень були:
· використання динамічних рядів показників (індикаторів) з різним
часовим періодом;
· непорівнянність значної частини статистичних показників розвитку
ІКТ-сфери та застосування ІКТ в галузях економіки країни з міжнародними
стандартами та рекомендаціями. До цього відносяться, наприклад, необхідність розрахунків показників у динаміці, необхідність висвітлення не тільки витратної сторони, а й результативної; 
· невідповідність набору статистичних показників проблемам системи управління.
Разом з тим слід врахувати, що оцінювання рівня конкурентоспроможності економіки та ступеня її розвитку в частині ІКТ, що впливає на міжнародний рейтинг країни, вимагає невідкладного розв'язання проблеми вимірювання в сфері ІКТ і ступеня національної конкурентоспроможності, оскільки значна кількість ІКТ-товарів у країнах колишнього СРСР, у тому числі в Україні, знаходиться поза статистикою. Так, згідно з дослідженням "Інституційна динаміка ринків і формування нових концепцій контролю" [92], у якому наведено результати опитування, проведеного Російською асо​ціацією торговельних компаній і виробників електропобутової і комп'ютерної техніки (РАТЕК) у 2001–2002 pp., зазначається, що у 2001 р. майже 20% імпортних товарів завозилося за легальними "білими" схемами, нелегальні "чорні" схеми становили не більше 10%, а близько 70% – "сірі" схеми. За деякими виключеннями (крупні західні оператори, постачальники специфіч​них груп товарів) всі основні учасники тою чи іншою мірою використовують "сірі" схеми.
Все це призводить до того, що міжнародний рівень конкурентоспромо​жності, в якому враховується рівень розвитку ІКТ, занижується.
При цьому, на жаль, органи виконавчої влади України не приділяють необхідної уваги моніторингу конкурентоспроможності країни, окремих галузей її економіки та регіонів, враховуючи зазначений стан справ. Це стосується моніторингу розвитку високих технологій, насамперед ІКТ. В Постанові Кабінету Міністрів України від 6 квітня 2005 р. №263 "Про запровадження моніторингу результатів діяльності Кабінету Міністрів України та Ради Міністрів Автономної Республіки Крим, обласних, Київської і Севастопольської міських державних адміністрацій" [93] тільки в частині "Промислово-інвестиційна політика та високі технології" розділу "Показники соціально-економічного розвитку України в розрізі галузей економіки та сфер діяльності", з 15 показників лише 4 стосується ІКТ, а саме: обсяг наданих послуг зв'язку на одну особу, кількість телефонів на 100 осіб; кількість абонентів стільникового зв'язку на 100 осіб; кількість користувачів Інтернет.

На початку 2006 р. у світі було майже 1 млрд користувачів Інтернет (15,7% населення Землі, ріст за п'ять років у 1,8 раза), Україна за цією стати​стикою мала 5,3 млн користувачів (11,4% населення країни, ріст за п'ять ро​ків у 25,4 раза), знаходячись по частці користувачів у загальній чисельності населення європейських країн за Туреччиною (13,7%) та Сербією (14,2%), але випереджаючи Молдову (10,6%), Боснію (4,9%) та Албанію (2,4%) [94]. В Європі найбільша частка Інтернет – користувачів була зареєстрована серед населення Ірландії (78%), Норвегії (68%) та Швейцарії (66%). За українськими даними, розміри української Інтернет – аудиторії становили у 2006 р.: у січні – 2,5 млн, у лютому – 2,6 млн, у березні – 2,9 млн, у квітні –2,8 млн відвідувачів щомісяця.
Європейський союз, реалізуючи Лісабонську стратегію досягнення Європою до 2010 р. першості у конкурентоспроможності, приділяє значну увагу розвитку високотехнологічних галузей економіки, у першу чергу – ІКТ. Так, на здійснення Сьомої рамкової програми НДДКР (2007-2013 pp.) ЄС планує спрямувати 73,27 млрд евро, у тому числі – на інформаційні та телекомуніка​ційні технології – 12,75 млрд евро, що не може не позначитися на підвищенні їх конкурентоспроможності.

В Україні про єдину систему національної політики у сфері ІКТ фактично вести розмову рано. Сьогодні можна казати про наявність та конкурен​цію двох варіантів національної політики ІКТ. Перший – ліберальна політика, яка базується на впевненості, що для розвитку ІКТ державі досить "мінімізу​вати втручання", "знижувати адміністративні бар'єри", "усувати протиріччя в чинному законодавстві" і таке подібне.
Варіант "ліберальної" ІКТ-політики багато в чому відбиває сучасну позицію вищої державної влади. Яскраво основну ідеологію цієї політики сформулював екс-Президент Л.Д. Кучма у Посланні до Верховної Ради України у 2003 р.: ''При здійсненні політики реформ ми розрахували, що інноваційна система формуватиметься без втручання держави – спонтанно – на основі механізмів самоорганізації. Власне, такою була позиція не лише України, а й інших країн пострадянського простору". Він висловив думку, що при формуванні інноваційної моделі ми повинні виходити з необхідності органічного поєднання ринкових методів стимулювання науково-технологічної діяльності із заходами, які б забезпечили суттєве посилення у цьому ролі держави. Але, оскільки наявного ресурсного, наукового та освітнього потенціалу недостатньо для того, щоб забезпечити випереджаючий розвиток наукомістких галузей, а тим більше для того, щоб перетворити ІКТ в одну з ключових експорт​них галузей, ця політика не стала ефективною" [95]. Другий варіант припускає, що держава не просто спостерігає за розвит​ком ІКТ, але й активно регулює і стимулює цей розвиток. 

На сьогодні, на жаль, немає єдиної, чітко визначеної національної полі​тики розвитку ІКТ-технологій. Водночас у суспільстві та державі актуалізується питання побудови системи сучасної національної і державної політики щодо розбудови в Україні інформаційного суспільства та економіки знань. Це погребує термінового вирішення питання формування методологічних основ такої політики. Більш того, розробка теоретико-методологічного підґрунтя розбудови зазначеної політики – невід'ємна умова сучасного та майбутнього розвитку країни.
В Україні наукова база для формування національної політики розбудови інформаційного суспільства та нової економіки неприпустимо звужена. Дослідження з цих проблем значною мірою проводиться в кільватері інозем​них досліджень, які часто сприймаються некритично, беруться за аксіому. Комплексний підхід при проведенні досліджень з цієї тематики фактично відсутній. Дискусії з актуальних проблем розбудови інформаційного суспільства та нової економіки на загальнодержавному рівні є винятком, а не нормою. Як наслідок, сформована державна політика не враховує особливостей постіндустріального суспільства, а спрямована скоріше на вдосконалення подальшого розвитку України як індустріально-аграрної країни. Фактично в Україні не сформовано зрозумілої ідеології розбудови нової економіки та інформаційного суспільства на загальнодержавному рівні.
Ситуація, що склалася в Україні на початку XXІ ст. в інформаційно-комунікаційній сфері, характерна тим, що країна, долаючи кризи у політичній, економічній і соціально-культурній сферах суспільного життя, повинна, по-перше, швидко скоротити наявне відставання від розвинених країн в цих сферах, знайти своє місце в світовій системі розподілу праці та ринку інформаційно-комунікаційних технологій. По-друге, прискорити впровадження інформаційна – комунікаційних технологій в економіку, управлінську діяльність, в усі сфери суспільного розвитку. По-третє, зорієнтувати розвиток сфері інформаційно-комунікаційних технологій на обслуговування потреб економіки, політики, суспільного життя. 
Підсумовуючи, необхідно зазначити, що на сьогодні дослідники ще не знайшли чіткого зв'язку між динамікою розвитку ІКТ та конкурентоспроможністю, особливо для країн реципієнтів ІКТ, до яких відноситься і Україна. Водночас ІКТ стали новою мовою діловою спілкування, основою сучасного ділового середовища і не стільки підвищують продуктивність праці, скільки суттєво змінюють світовий устрій, створюючи нові стандарти менеджменту га маркетингу, прискорюючи процеси оновлення товарів та послуг, зближуючи економіки різних країн. Відставання у сфері ІКТ знецінює наукові та технічні досягнення України, перешкоджає їх популяризації та перетворенню технології, знижає конкурентоспроможність країни. Самі по собі ІКТ лише частково забезпечують економічне зростання, але без їхнього використання розвиток несировинних галузей економіки не можливий.
Одним з першочергових завдань органів державної влади, які законодавчо визначені відповідальними за формування та реалізацію політики, спрямованої на забезпечення підвищення конкурентоспроможності національної економіки та розбудову інформаційного суспільства, слід вважати створення ефективної системи вимірювання розвитку ІКТ орієнтованої на комплексне використання державних і недержавних джерел інформації (рис. 1.4), інтегрованої обробку даних і застосуванням сучасних методів і моделей тощо.
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Рис. 1.4. Система вимірювання розвитку ІКТ

Створенню таких інформаційно-аналітичних систем має передувати формалізація державної політики та державного управління національної конкурентоспроможності та розвитку ІКТ, у тому числі, чітке визначення систем критеріїв та показників оцінки стану і тенденцій розвитку ІКТ та конкурентоспроможності. Ці системи повинні бути максимально гармонізовані (адаптовані) з міжнародними системами, відповідати умовам розвитку України, її зовнішньополітичному та зовнішньоекономічному курсу щодо вступу до СОТ та ЄС тощо. 

· (ВЫРЕЗАНО)

При цьому необхідно мати на увазі відповідні методологічні обмеження в застосуванні підходу щодо формування національної системи критеріїв та показників в цій сфері на основі методу порівняльного аналізу, що базується співставленні існуючих систем та врахуванні особливостей України, застосуванні традиційної статистики. Ці обмеження стосуються не тільки ІКТ і є загальними для інших високих технологій, обумовлені складностями побудови ефективних систем їх вимірювання та аналізу їх впливу на конкурентоспроможність та інші макроекономічні показники тільки на основі традиційних методів та існуючих систем. Формування систем критеріїв та показників оцінки розвитку високих технологій та їх зв’язку з макроекономічними показниками має базуватись на принципово новій методології оцінок та якісно нових показниках. 

Висновки до розділу 1

1. На основі дослідження еволюції визначень сутності постіндустріальної глобалізації встановлено, що процес глобалізації за своїм змістом та структурою є складним і неоднозначним, через що в наукових публікаціях, де він висвітлюється, спостерігаються значні розбіжності в позиціях щодо його сутності, етапів розвитку, основних чинників, проявів та шляхів розв’язання суперечностей. Це значно ускладнює формування раціональної економічної політики України в цілому та політики нарощування конкурентоспроможності її економіки зокрема. 

2. З’ясовано, що одні автори вважають глобалізацію процесом зростання взаємозв’язків та взаємозалежності окремих країн та їх економік, який мав прецеденти і в минулому. На думку інших, глобалізація – це новітній процес, який бере початок в останній чверті ХХ ст., хоча й є органічно пов’язаним із більш загальним процесом інтернаціоналізації господарського (і не тільки господарського) життя. Проте серед дослідників цієї групи також немає спільних поглядів на сутність процесу глобалізації. Вони сходяться на тому, що глобалізація означає не лише новий кількісний вимір ступеня інтенсивності взаємних зв’язків окремих країн та їх економік, а головним чином – нову якість таких зв’язків, коли формується фактично новий, глобальний (не тотожний простій сумі національних економік) рівень економічної організації. 

Позиція автора цієї роботи полягає в тому, що при визначенні сутності процесу глобалізації потрібно уникати існуючих поляризованих підходів і бачити насамперед тривалий процес розвитку, в рамках якого відбувається становлення нової системи господарювання. Така система органічно доповнює національний рівень організації економічного життя всесвітнім. Причому є підстави вважати, що глобалізація зовсім не означає відчуження національної держави від управління економічними процесами. Вона, на наш погляд, веде до трансформації економічних функцій держави, в рамках якої остання делегує певні функції на глобальний рівень. 

3. Важливим для подальшого дослідження є твердження, що глобалізація є комплексним процесом, який охоплює паралельно три основні процеси: зменшення перешкод для економічної, політичної та культурної взаємодії країн та народів; тенденцію до утворення більш гомогенного економічного, політичного та культурного просторів; утворення структур глобальної керованості. Водночас за результатами аналізу наголошується на тому, що глобалізація тісно пов’язана зі становленням постіндустріального суспільства, у якому вирішальну роль відіграє розвиток не просто сектору послуг, а передусім секторів, пов’язаних із всеосяжною інформатизацією суспільства та продукуванням знань (економіки, що ґрунтується на знаннях). Саме цей тип економічної організації, позбавлений жорсткої географічної локалізації факторів виробництва, за своїм змістом є таким, що не визнає вузьких національних рамок і об’єктивно потребує глобального економічного простору. У зв’язку з означеним, розвиток інформаційно-комунікаційних технологій (ІКТ) включено до складу найбільш пріоритетних інноваційних контурів ХХІ ст., а інформаційна складова перетворилася чи не найважливіший чинник посилення конкурентоспроможності. 

4. Обґрунтовано, що створення інформаційно-аналітичних систем передусім вимагає формування державної політики в частині управління процесами підвищення національної конкурентоспроможності та розвитку ІКТ. В Україні сьогодні можна говорити тільки про наявність деяких фрагментів таких систем, що негативно впливає на ефективність формування як державної політики підтримки вітчизняного виробника, так і в цілому економічної політики держави щодо забезпечення конкурентоспроможності. Водночас, на наш погляд, питання залежності національної конкурентоспроможності від ІКТ недостатньо досліджено, особливо для країн-реципієнтів ІКТ з транзитивними економіками. Потребують також свого уточнення пріоритетні напрями розвитку ІКТ, що найбільшою мірою впливають на національну конкурентоспроможність. 


5. Встановлено, що в багатьох публікаціях не випадково розмежовуються об’єктивний процес глобалізації і політика неоліберального глобалізму провідних держав світу та їх глобальних монополістичних корпорацій. Неекономічні чинники, пов’язані з сучасними процесами геополітичного домінування та культурної експансії Заходу, ведуть, врешті-решт, до територіального розширення сфери оперування західного капіталу, відіграють велику роль в об’єднавчих процесах. Та вирішальне значення, на наш погляд, мають чинники, породжені суто економіко-технологічними процесами й нерівномірністю (асиметричністю, асинхронністю) їх протікання в різних частинах світу. У цьому контексті наголошується на тому, що процес глобалізації розвивається під вирішальним впливом сучасної революції в сфері продуктивних сил: інформатизації та засобів комунікації. Вона технологічно уможливила виникнення і розповсюдження глобальних виробничо-фінансових структур. 

6. Зазначені технологічні інновації зробили можливим використання ряду фундаментальних конкурентних переваг потужними транснаціональними економічними структурами. Обґрунтовано, що до таких переваг слід насамперед віднести: можливість значного здешевлення та підвищення якості ресурсної бази розвитку; можливість опанування збутом на різноманітних регіональних ринках, що подовжує життєвий цикл товару і дозволяє отримувати більшу економію на масштабі; можливість мінімізації трансакційних витрат та сплати податків за рахунок комерційної та фінансової діяльності в оптимальних для цього регіонах; отримання величезного ефекту від впровадження новітніх мережевих форм організації та управління.

7. У дослідженні встановлено, що важливим чинником розвитку глобалізації стали два процеси, які значно модифікують структуру світових економічних відносин. По-перше, це процес нагромадження капіталу та зростаючі масштаби його експорту, який випереджає зростання торговельного обміну товарами і послугами. По-друге, це масштабний процес лібералізації торгівлі та інвестиційної діяльності у світі. Внаслідок цього виникли ефекти, пов’язані з небувалим розширенням свободи вибору як для підприємців, так і для споживачів, попит і пропозиція яких також дедалі більше глобалізуються. 

8. Доведено, що досягнення більш високого рівня лібералізації світової економіки загалом сприяло загостренню конкуренції і породило намагання досягти якісно нового рівня глобальної конкурентоспроможності через утворення глобальних альянсів компаній. Такі альянси мають на меті розробку та впровадження новітніх продуктів і послуг, зміцнення фінансової бази корпоративного розвитку, зниження операційних витрат тощо. 

9. Обґрунтовано, що центральною тенденцією в глобалізаційному процесі є, на наш погляд, суттєва трансформація сукупності відносин, які визначаються терміном “капітал”. Як доведено у дослідженні, зміна змісту та форм його прояву має вважатися вихідним твердженням, яке дає ключ до розуміння сутності, змісту й форм прояву процесу глобалізації економіки. Головне в цьому процесі сьогодні – поява категорії “глобального капіталу”. Глобальний капітал – це капітал, який вже не можна однозначно віднести до жодного національно-державного утворення, оскільки він певною мірою є наддержавним, наднаціональним і керується, передусім, виходячи зі своїх власних корпоративних інтересів та стратегій розвитку, що можуть не збігатися з інтересами та стратегіями національних держав, на території яких він оперує. Розвиток, зростання значення, територіальна експансія й функціональна диверсифікація наднаціонального капіталу виступає однією з найважливіших передумов подолання національного економічного відокремлення й зростання цілісності світового господарства. 

10. У цьому контексті варто зазначити, принаймні, ще дві фундаментальні тенденції, які тісно пов’язані з глобалізаційними процесами. По-перше, поряд з реально функціонуючими ринками прискорено розвиваються віртуальні світові ринки капіталу, які використовують новітні інформаційно-комунікаційні технології та породжені ними новітні фінансові інструменти. Це призводить до випередження темпів розвитку світових грошових ринків та ринків короткострокового капіталу порівняно з темпами зростання світової торгівлі та прямих інвестицій. По-друге, змінюється сам зміст категорії “капітал”. Він вже сьогодні не може, на наш погляд, характеризуватися як виключно фінансовий або фізичний капітал, оскільки в його структурі в постіндустріальних економіках присутні й такі компоненти, як інтелектуальний капітал та людський капітал. Наголошено, що поява цих двох нових форм існування капіталу істотно трансформує всю систему виробничих відносин, змінюючи традиційне протистояння праці й капіталу їх взаємопроникненням в тих секторах економіки, які ґрунтуються на знаннях і визначають майбутнє світового господарства. При цьому форми інтелектуального капіталу та людського капіталу за своїм характером є набагато більш інтернаціоналізованими, ніж капітал фізичний. 

11. Пізнання сутності глобального капіталу дозволило встановити, що органічним доповненням тенденції його розвитку є еволюція системи національного економічного регулювання, обумовленої становленням глобальної системи економічного регулювання. Центральною ланкою цієї тенденції є розвиток системи глобальних регулюючих правил та організацій (глобальних регулюючих інститутів) – Світової організації торгівлі (СОТ), Міжнародного валютного фонду (МВФ), Світового банку, Організації економічного співробітництва й розвитку (ОЕСР), економічних організацій системи ООН тощо. 

12. Обґрунтовано, що на сьогодні очевидним є безпосередній зв’язок глобалізації з циклічними коливаннями економічної кон’юнктури. Тим самим підтверджується закономірність процесу прискореного відкриття економіки в умовах, коли відбувається швидке економічне зростання і переважна кількість економічних суб’єктів демонструє високий рівень ринкової конкурентоспроможності. З іншого боку, в умовах економічного спаду, який призводить до збільшення кількості неконкурентоспроможних економічних суб’єктів, виникає тенденція до відносного замикання окремих країн і темп глобалізації обмежується. У зв’язку з цим політика певної країни щодо процесу глобалізації не може бути однаковою на різних стадіях розвитку світової кон’юнктури. 

13. Виявлені у дослідженні тенденції свідчать про те, що інтенсифікація процесів економічної глобалізації висуває перед національними державами нові, якісно більш складні завдання щодо формування сприятливого економічного середовища, в якому вітчизняні виробники товарів і послуг могли б ефективно розвиватися, підвищуючи власну конкурентоспроможність. Така політика повинна ґрунтуватися на довготривалій стратегії включення країни в світові глобалізаційні процеси, виходячи зі стратегічних пріоритетів національного економічного розвитку. 

14. На основі аналізу наукових течій в теорії транснаціоналізації з’ясовано, що провідною складовою постіндустріальної глобалізації є розвиток процесів транснаціоналізації ринків та економіки в цілому, внаслідок чого утворюються транснаціональні корпорації як потужні двигуни процесу постіндустріальної глобалізації та ключові суб’єкти глобальної конкуренції. Водночас, аналіз теоретичних моделей процесів транснаціоналізації виявив, що залишається все ще багато спірних і недостатньо досліджених питань транснаціоналізації і діяльності ТНК відносно країн, які здійснюють глибинні соціально-економічні трансформації в напрямі становлення високорозвиненої ринкової економіки. Стосовно України питання транснаціоналізації та діяльності ТНК здебільшого розглядаються крізь призму її відносин із зарубіжними ТНК і значно менше уваги приділяється питанням формування власне українських ТНК. 

15. Встановлено, що рівень транснаціоналізації економіки України, попри певні зрушення останніми роками в бік її посилення, залишається відносно невисоким. Процеси транснаціоналізації досі поширюються на Україну асиметрично, переважно ідучи шляхом проникнення в країну іноземних ТНК і практично не даючи скільки-небудь помітних результатів в аспекті формування українських транснаціональних компаній. Очевидно, така структура поширення на Україну процесів транснаціоналізації є неадекватною і має бути кардинально змінена.

16. Показано, що інтенсивний шлях економічного зростання, пов`язаний із значними інвестиціями в реальний сектор економіки, у науково-технічну, соціальну та гуманітарну сфери, в освіту та інформатизацію, дозволяє досягти високої продуктивності праці, яка базується на якісному та ефективному використанні людських, капітальних та технологічних ресурсів, а фінансовий вплив на розвиток реальної економіки забезпечується методами самофінансування, кредитування і державного фінансування. Останнє, по суті, є однією із форм державної підтримки реального сектору економіки за рахунок бюджету та коштів позабюджетних фондів. 

17. Встановлено, що обсяг фінансування бюджетних програм Мінпромполітики України, спрямованих на розвиток високих технологій, становив у 2004-2007 роках лише 1,8 – 2,1% від загального обсягу інвестицій в основний капітал за рахунок коштів державного бюджету, на які, в свою чергу, припадало лише 5,5% від загального обсягу інвестицій в основний капітал. 

· 18. Аналіз зарубіжних моделей регулювання конкурентоспроможності вказує на органічне поєднання в кожній з таких моделей певних спільних рис і специфічних особливостей. З’ясовано, що до головних спільних характеристик побудови національного механізму регулювання (ВЫРЕЗАНО)

19. На сьогодні дослідники ще не знайшли чіткого зв'язку між динамікою розвитку ІКТ та конкурентоспромо​жністю, особливо для країн реципієнтів ІКТ, до яких відноситься і Україна. Водночас ІКТ стали новою мовою діловою спілкування, основою сучасного ділового середовища і не стільки підвищують продуктивність праці, скільки суттєво змінюють світовий устрій, створюючи нові стандарти менеджменту га маркетингу, прискорюючи процеси оновлення товарів та послуг, зближу​ючи економіки різних країн. Відставання у сфері ІКТ знецінює наукові та технічні досягнення України, перешкоджає їх популяризації та перетворенню технології, знижає конкурентоспроможність країни. Самі по собі ІКТ лише частково забезпечують економічне зростання, але без їхнього використання розвиток несировинних галузей економіки не можливий.
20. Вперше за даними офіційної національної та міжнародної статистики в роботі здійснено оцінку та аналіз динаміки процесів розвитку ІКТ та конкурентоспроможності України у співставленні з іншими країнами, за результатами якого встановлено: обмеженість національної статистики ІКТ в основному виміром рівня інформатизації органів державної влади, її нестабільність та неповнота складу системи показників, що обумовлює не співставність інформації і не дозволяє виявити тенденції розвитку та здійснити прогноз ІКТ, непорівнянність значної частини національних статистичних показників з міжнародними стандартами та рекомендаціями, використання динамічних рядів показників (індикаторів) з різним часовим періодом тощо.

21. Обґрунтована необхідність державного регулювання процесів розвитку ІКТ, побудови інформаційного суспільства та забезпечення національної конкурентоспроможності.

22. Одним з першочергових завдань органів державної влади, які законодавчо визначені відповідальними за формування та реалізацію політики, спрямованої на забезпечення підвищення конкурентоспроможності національної економіки, розвитку ІКТ та розбудову інформаційного суспільства, слід вважати створення ефективної системи вимірювання розвитку ІКТ орієнтованої на комплексне використання державних і недержавних джерел інформації, інтегровану обробку даних із застосуванням сучасних методів і моделей.
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� Альтернативні глобалісти виступають не проти глобалізації як такої, а проти її нинішньої форми розвитку. 


� Це є тільки одним з відомих прикладів стандартизації поведінки споживачів. Можна говорити, що фірмові найменування та знаки для товарів і послуг провідних транснаціональних компаній світу дедалі більше вкорінюються не тільки як загальносвітовий стандарт якості, але й як невід’ємний атрибут особистого престижу: “Я споживаю товари й послуги цих фірм, значить я досяг успіху і живу добре”. 


� Це, однак, є трохи нижчим показником, ніж рекордний показник рівня 2000 р., коли сукупні світові ПІІ досягли 1,4 трлн. дол. США.


� Наведені дані не включають варітсть внутріфірменої торгівлі, а також продажів самих материнських компаній.


� Дані стосовно ТНК не підпадають під регулярний статистичний огляд ані в Україні, ані в інших державах світу.


� Мова йде про російські ТНК “Газпром”, “Лукойл”, “Єдині енергетичні системи (ЄЕС)”, “Норильський нікель”, “Северсталь”, “Євраз”, “Система”, “РУСАЛ”, “Мечел”, “АЛРОСА” [48].


� Якщо для торгівлі базовим принципом є режим найбільшого сприяння, то для міжнародних інвестицій – саме національний режим. 


� Так, створення Європейського економічного співтовариства в 1950-х рр. мало наслідком те, що американські фірми посилили своє інвестування у співтовариство, щоби уникнути втрат для тих фірм, виробництво яких залишалося за межами ЄЕС [50]. Подібні ж ефекти мали місце і після утворення Північноамериканської зони вільної торгівлі НАФТА, коли значно зросли ПІІ в Мексику, яку розглядали як ворота на великий північноамериканський ринок, який ставав менш доступним для компаній третіх країн через преференційний режим торгівлі між його членами. 


� Яскравим прикладом тут слугують значні обсяги допомоги на розвиток європейської програми літакобудування “Airbus”.


� Загалом, рівень федерального фінансування наукових розробок може досягти в 2007 p. фінансовому році 137 млрд. дол., що перевищить показник 2001 р. більш ніж на 50%.


� Взірцем роботи такого регулювання стали судові переслідування корпорації „Майкрософт”, яку звинувачували в штучній монополізації ринків програмного забезпечення, і передусім програмних інструментів для роботи в Інтернет.


� Саме такі сподівання довго панували в Україні в 1990-х роках, і, як це не дивно, відродилися в 2005 році.


� Навіть після вступу до СОТ Китай в 2004 р. зберігав підвищені (порівняно з досягнутими домовленостями щодо приєднання України до СОТ) рівні імпортного мита: загалом – 10,4%, по сільськогосподарських товарах – 16,2%, несільськогосподарських – 9,5% [71].


� Китай впервые стал главным ИТ-поставщиком в мире [73]. 


� Перший технопарк в Китаї – пекінську експериментальну зону розвитку нових технологій – було створено в травні 1988 р. Сьогодні найбільш перспективна з них – це китайська силіконова долина – Чжунгуаньцунь.


� Так, за даним СОТ, середній рівень імпортного тарифу в Індії складав в 2004 р. загалом 29,1%, в тому числі по сільськогосподарських товарах – 37,4%, несільськогосподарських – 27,9% [71, р. 309]. 


� Внутрішні та зовнішні фактори "втягування" країн, що розвиваються, у процес глобалізації яскраво показано у Перкінса Джона [87],
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