РОЗДІЛ І

ТЕОРЕТИКО-МЕТОДОЛОГІЧНІ ОСНОВИ ТЕРИТОРІАЛЬНОЇ ОРГАНІЗАЦІЇ РИНКУ ФІНАНСОВИХ АКТИВІВ РЕГІОНУ

1.1. Економічна сутність ринку фінансових активів та його територіальної організації
У країнах з ринковою економікою важливою складовою трансформаційних процесів є формування розвинутих фінансових ринків в регіонах. Інструменти фінансового ринку стимулюють розширення в регіонах фінансово-кредитної іфраструктури і полегшують доступ до міжнародних фінансових ринків, сприяють вдосконаленню ринкових відносин. Нерівномірний розподіл фінансових ресурсів по регіонах, нестача професійних знань, недосконале законодавство з питань фінансового обігу та обмеження з боку органів державної влади на функціонування фінансових установ свідчать про недосконалість територіальної організації фінансового ринку країни.

В сучасних умовах господарювання практично ігноруються значні можливості ринків фінансових активів, таким чином стримуючи спроможність регіональних господарських комплексів до сталого розвитку. Досвід реформування економіки країни, корпоратизації та приватизації підприємств різних галузей, різноманіття нормативних вимог стосовно регулювання економічних відносин фінансового ринку обумовлюють пошук і розробку нових підходів до його дослідження, окремих складових ринкової структури на всіх рівнях – від окремого договору (правовідносини) з фінансовим активом до відокремленого суб’єкту господарювання чи регіону в цілому. Звідси також випливає актуальність формування нових механізмів впливу на фінансовому ринку будь-якої галузевої спрямованості (інвестиції, страхування, кредитні або позикові відносини тощо) з метою перетворення його на ефективний інструмент соціально-економічного оновлення суспільства. 

Територіальна організація ринку фінансових активів спрямована на створення фінансового фундаменту розвитку продуктивних сил регіонів, стимулювання процесу перебудови та регіоналізації фінансових відносин, реалізації регіональних програм вирівнювання економічного, фінансового і соціального розвитку територій. Зміцнення фінансової бази регіональних суб’єктів господарювання, забезпечення зовнішніх джерел їх фінансування та адаптація до умов міжнародного поділу праці шляхом удосконалення територіальної організації також сприяють оптимальному зближенню і взаємоіснуванню національних економік у процесі глобалізації фінансово-економічних відносин. 

Наукові дослідження сучасної економічної сутності структури ринку фінансових активів містять аналіз діяльності окремих його елементів, зокрема, системи державного управління, посередницької інфраструктури, регулюючих і допоміжних органів, та відображають також тісний взаємозв’язок з існуючими методами впливу – управлінням, контролем, регулюванням. Вони засновані, головним чином, на статистичній обробці окремих фінансово-економічних показників, до числа яких відносяться, наприклад, інтегральні індекси фондового ринку, що розраховуються за фінансово-економічними результатами угод з цінними паперами на організованому ринку. Фактично статистичними є поточні курси обміну валюти у банківських установах, інші фінансові показники, що оприлюднюються. 

Слід зауважити, що розрахунок статистичних індексів, наприклад, ринку цінних паперів України, аналіз їх динаміки в зіставленні з аналогічними індексами інших ринків (зокрема, розвинутих економічних країн – США, Японія, країни ЄС) відображають зовнішній імідж входження національної економіки у світову систему. Разом із тим, застосування таких індексів або похідних від них не дозволяє активно управляти  процесами на фінансовому ринку, створювати економічно доцільну та ефективну територіальну структуру господарства, здійснювати прогнозування і формувати бажані тенденції комплексного соціально-економічного розвитку. З погляду оцінки сутності впливу на ринкові явища, використання перерахованих індексів набуває пасивного характеру. Тому по своїй суті свідомі методи контролю на фінансовому ринку за індексними показниками в реальному масштабі часу виступають пасивно-статистичними методами впливу. 

В основі наукового пізнання економічної сутності ринку фінансових активів лежить поняття фінансового активу. Згідно із законом України “Про фінансові послуги та державне регулювання ринків фінансових послуг” до фінансових активів належать кошті, цінні папери, боргові зобов’язання та право вимоги боргу [63]. Фінансові активи – це об’єкти, які мають вартість, знаходяться у власності економічних суб’єктів і від яких слід очікувати в майбутньому одержання прибутку або інших доходів. Фінансові активи відповідають цьому визначенню як засоби накопичення вартості. 
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Відповідно, інші форми реалізації функції будуть відноситися до розряду додаткових чи допоміжних. Аналіз суб’єктів відносин ринку фінансових активів щодо їхній участі у формуванні територіальної структури та нових територіальних утворень будується на зіставленні різних наборів форм реалізації функцій, кількісному і якісному сполученні таких форм у різних суб’єктів регіонального ринку.

Набір функцій на регіональному фінансовому ринку активів та їх реалізацію доцільно визначати в кожному окремому випадку для досліджуваного фінансового активу. Крім того, для окремих суб’єктів відносин набір функцій може бути обмежений. Наприклад, на ринку цінних паперів законодавством  передбачено, що Державна комісія з цінних паперів та фондового ринку як суб’єкт відносин наділена регулюючою функцією. Відповідно до цієї функції їй надано певні повноваження, що є методами управління на фінансовому ринку стосовно цінних паперів, а також сформульовано цілі участі у ринкових відносинах з її боку. Водночас інші державні органи, що мають повноваження щодо втручання у відносини ринку цінних паперів, наділені функцією контролю за діяльністю учасників ринку, тобто суб’єктів відносин прямого типу. Отже, регулююча та контрольна функції розподілені між різними суб’єктами відносин фінансового ринку [20, с. 237].

На практиці зустрічаються випадки, коли суб’єкт фінансових відносин наділений додатковими функціями, крім названих вище. Тим самим законодавством передбачено створення іншого суб’єкта відносин на ринку цінних паперів – координаційної ради – з наділенням його функцією координації дій державних контролюючих органів.

Виходячи з визначення сутності ринку фінансових активів і механізму його розвитку, можна сформулювати основні принципи побудови механізму його функціонування та територіальної організації з урахуванням особливостей трансформаційної економіки і нагальних потреб у фінансовій сфері. Найсуттєвішими є наступні принципи: 

· визначення цієї сфери суспільних відносин як трудомісткої і наукомісткої; просторового наближення окремих ланок ринку фінансових активів до безпосередніх споживачів послуг – інвесторів та господарських суб’єктів;

· обмеження надмірного навантаження елементів професійної інфраструктури; 

· нерозривності та цілісності зв’язків регіонального фінансового ринку активів з іншими матеріально-речовими елементами територіального виробничого комплексу і системою національного ринку; 

· єдності методологічних підходів до формування основних складових цього механізму, що забезпечує їх погодженість між собою; 

· збалансованого розміщення суб’єктивних і речових елементів територіальної структури ринку фінансових активів, оптимальності структури органів регіонального управління, які безпосередньо впливають на його територіальну організацію, і чіткого розподілу функцій між ними; 

· зміцнення національної безпеки держави в процесі економічної інтеграції;

· високої гнучкості важелів організаційно-економічного механізму територіальної організації фінансового ринку, їх адаптації до певних соціально-економічних умов того чи іншого регіону; 

· вирівнювання темпів господарського і соціального розвитку регіонів; структурної підпорядкованості, відповідно до якої ринок фінансових активів та організаційно-економічний механізм його управління є диференційованими за галузевою і територіальною ознаками системами, у яких кожен елемент виступає як складова частина підсистеми вищого порядку [147, с. 50].

Зазначені принципи відносно легко екстраполюються на систему свідомих принципів територіальної організації традиційних галузей виробничо-господарських комплексів регіону, зокрема, соціальної орієнтованості, пріоритетності, збалансованого і пропорційного розвитку, сталого розвитку, оптимальності, комплексності розвитку, ефективності. Вони характеризують сучасний рівень територіальної організації фінансового ринку регіональних активів у системі регіональних господарських комплексів країни. Разом з тим практика функціонування ринку фінансових активів і динамічний розвиток ринкових реформ дають новий матеріал для дослідження, забезпечуючи безперервну трансформацію в часі відомих принципів і результатів дослідження. 

Принципи формування та методики аналізу вітчизняного фінансового ринку в регіонах тісно пов’язані з існуючими методами контролю та регулювання. Вони засновані, головним чином, на статистичній обробці фінансово-економічних показників діяльності за окремими галузями суспільного господарства. Зокрема, статистичний щорічник надає узагальнені дані про обсяги коштів, які сплачуються щорічно фінансовим посередникам, фінансові показники за сукупністю галузей (фінанси, кредит, страхування) від фінансової діяльності та операцій з нерухомістю [30,  с. 159]. 

До числа загальних показників відноситься, наприклад, інтегральний індекс фондового ринку, що розраховується на основі статистичних даних професійних учасників ринку цінних паперів – торговців. Широке поширення одержав індекс ПФТС, що розраховується за фінансово-економічними результатами угод з цінними паперами на організованому ринку і фактично є статистичним. Методу пасивного контролю і регулювання відповідають інші індекси фондового ринку, наприклад, КАС-20, KINTO, KINDEX, Сократ. Інші організатори торгівлі використовують власні індекси також на підставі угод з фінансовими активами.

Для характеристики банківської галузі використовуються макропоказники, зокрема, емісії грошей, облікової ставки Національного банку та відсоткових ставок банків, сума заборгованості, кількість грошей фізичних та юридичних осіб в банках та вклади населення, дані щодо державних цінних паперів, курсу національної валюти, узагальнені фінансові показники роботи банківської системи тощо. Статистичні зведення також містять кількісні показники банківської системи, яка розташована за регіонами. 

Кредитна галузь фінансового ринку оприлюднена в статистичних макропоказниках за розділами: кредитування банками, надання кредитів господарським суб’єктам з боку банків та кредитування економіки країни за галузевою ознакою [34,  с. 187].

На сучасному етапі розвитку ринкових відносин в Україні слід підвищити роль місцевих фінансових ринків при вирішенні фінансових проблем в регіонах, зокрема, для врегулювання міжбюджетних відносин. Це упроваджується через деякі теоретичні та практичні аспекти здійснення цього процесу. А саме, на основі аналізу соціально-економічного розвитку та якості життя населення регіонів, врахування результатів моніторингу фінансових можливостей та інвестиційних вподобань населення, виявляється необхідність децентралізації, регіоналізації фінансових відносин, посилення ролі ринку муніципальних фінансових активів у врегулюванні міжбюджетних відносин в Україні. Подолання кризи міжбюджетних відносин пов’язане з удосконаленням бюджетного процесу, врахуванням рівня соціально-економічного розвитку регіонів та якості життя населення як суттєвих складових формування відносин фінансового ринку. 

Потребу у фінансових ресурсах регіонів розраховують на основі фактичного рівня витрат. Фактичні витрати, з одного боку, можуть не охоплювати комплексу соціально-економічних завдань, які залишаються невирішеними через брак коштів, а з іншого – за рівнем витрат взагалі не можливо визначити питання, наскільки мешканці території забезпечені суспільними благами. Складна природа фінансових відносин, поліваріантність сценарного розвитку та досягнення узгодження між суб’єктами ринку роблять досить заплутаним питання – чому ж збільшуються диспропорції фактичного рівня життя різних прошарків територіальної громади?

Дослідження останнього часу дозволили з позицій теорії управління підійти до аналізу явищ ринку фінансових активів, його регіональної структури як нерозривної сукупності управлінських дій суб’єктів відносин ринку, які мають відособлену природу, цілі, функції і методи впливу на обіг фінансових активів регіону. Об’єктивні процеси економічних трансформацій регіональних господарських комплексів України, перешкоди в прийнятті законодавства з питань удосконалення фінансових відносин, особливий інтерес до перерозподілу власності інструментарієм ринку фінансових активів змушують дослідників відмовитися від пасивно-статистичного аналізу ринкових явищ. Тобто важливим стає обґрунтування напрямів, механізму підвищення ефективності розвитку і розміщення фінансового виробництва у регіонах України з метою активізації їх інвестиційної діяльності, стимулювання класичних форм кредитування та розвитку мікрокредитування регіональних суб’єктів економіки. 

Офіційні видання державних установ з питань фінансової діяльності, на жаль, не вміщують даних щодо територіальної організації фінансового ринку з розбивкою по регіонах. Навпаки, таки дані іноді містяться в місцевих статистичних виданнях. Інформаційними джерелами регіонального дослідження також є звітні дані органів центральної та місцевої влади за напрямками впливу на відносини фінансового ринку регіональних активів – податкові, антимонопольні, судові тощо. Корисним може стати врахування соціологічного опитування з метою виявлення інтересів, зауважень щодо функціонування фінансової системи країни та її регіонів.

Для визначення закономірностей та інших характеристик територіальної організації фінансового ринку регіону важливим стає застосування загальних положень економічної думки, теорії та методології розміщення продуктивних сил. Оскільки фінансовий ринок є об’єктивною реальністю процесу економічних трансформацій, то рівень досконалості ринкових відносин не розглядається як самостійна характеристика або мета фінансового обігу. Навпаки, роль фінансового ринку регіональних активів в функціонуванні господарства окремих територій ототожнюється у спроможність суб’єктів господарювання щодо ефективного використання фінансових активів регіону з метою власного сталого розвитку або вирішення регіональних соціально-економічних питань. Тому погіршення соціально-економічного стану території чи окремих підприємств свідчить про недосконалість форм фінансового обігу та вимагає змін у системі відносин фінансового ринку регіональних активів. Водночас провадиться оцінка не лише рівня розвитку ринку, але й результатів економічних трансформацій, досягнення соціально-економічних цілей від ринкових реформ за попередній період [29, с. 12].

Тому характерними залишаються такі риси національного фінансового ринку як динамічність розвитку, поступове відокремлення у системі суспільного відтворення, ускладнення технологічних процедур здійснення фінансової діяльності з погляду протиріч переходу від планової економіки до ринкової. Складність економічної та суспільно-правової природи фінансових активів, їх переплетіння з соціальними та побутовими аспектами життя населення регіону, відсутність у суспільстві укорінених традицій і культури використання фінансових інструментів на практиці призводять до численних суперечок – хто і чим володіє або розпоряджається, кому перерозподіляти прибутки від господарської діяльності, на кого покласти відшкодування збитків та відповідальність за порушення інтересів людини у відтворювальному циклі  [19, с. 28].
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У цьому випадку суб’єкт (окремий регіон) аналізується як цілісний фінансовий актив, ринкові властивості якого визначаються сукупністю угод і відносин, що виникають в зв’язку з обігом фінансових активів. При цьому до уваги беруться усі фінансові активи, які були випущеними як безпосередньо цим суб’єктом, так і придбані суб’єктом на вторинному фінансовому ринку. Запропонований підхід справедливий також при переході до аналізу більш великих об’єктів, що поєднують у собі кілька господарських суб’єктів, наприклад, районний чи регіональний ринок. Вертикальні зв’язки з підпорядкованості окремих елементів ринку виявляються з огляду на ієрархію об’єктів фінансового ринку. Саме ієрархія формується по ознаці масштабу інтеграції територіально-функціональних властивостей – від регіонального фінансового ринку (мегарівень інтеграції угод з різноманітними фінансовими активами) до одиночних угод з одним видом фінансових активів (мікрорівень інтеграції) – рис. 1.3

Така підпорядкованість елементів територіальної організації ринку фінансових активів дає змогу виокремлювати існуючі організаційно-управлінські зв’язки між ними, на основі яких здійснюється виділення імовірного ядра кожного з елементів.

Територіальну організацію національного фінансового ринку доцільно розглядати як процес формування єдиної системи і взаємозв’язків окремих структурних елементів різних ієрархічних рівнів: від регіонального фінансового ринку до одиничної угоди з фінансовим активом. При цьому ланкою першого рівня виступає ринок фінансових активів, другого – фінансове утворення, третього – угода з фінансовим активом чи суб’єкт відносин. Сполучною компонентою територіальної організації розглядається його інвестиційно-обігова структура, державні та галузеві інституціональні утворення (Національний банк, Національна депозитарна система), регіональна структура органів влади як центральні вузли системи її управління.

.
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Рис. 1.3 Вертикальна підпорядкованість елементів регіонального фінансового ринку по ознаці масштабу інтеграції угод з фінансовими активами

Регіональні фінансові ринки, які сформовані на базі ресурсів певних територій, обумовлюють розвиток національного і міжнародних фінансових ринків, тому виступають продуктом господарської діяльності цієї території. Незважене виконання певних фінансових операцій або послідовності операцій, дій на фінансовому ринку може призвести до вилучення ресурсів з ринку. При цьому територія (окремий суб’єкт господарювання) втрачає власні спроможності як до фінансового забезпечення, так і звичайної господарської діяльності. Але випадки таких негативних подій зовсім не систематизуються у методологічному плані, тому практично відсутні заходи протидії та запобігання з боку  відповідних територіальних органів управління негативним явищам фінансового обігу [39, 223].

Системне дослідження територіальної організації ринку фінансових активів передбачає її розгляд як відносно самостійного комплексу господарської діяльності з приводу реалізації та обслуговування специфічних фінансових відносин між учасниками ринку, виділення характерних технологічних рис та особливостей функціонування структурних елементів. Тому важливим стає запровадження саме такої методології, яка б забезпечувала системний аналіз елементів територіальної організації у взаємодії між собою з дотриманням цілісності та несуперечливого характеру функціонування. Але нагромадження протиріч у відносинах ринку свідчить про незадовільний стан організаційної структури та неможливості її бути нескінченою у часі. Тобто на перший план висувається актуальність технологічного узгодження вимог окремих суб’єктів ринку.

Вимоги суб’єктів відносин сучасного фінансового ринку, які містяться у нормативно-правовій базі, внутрішніх документах, професійних правилах та етикету поведінки, як правило, не враховують виробничо-галузеву специфіку регіональних суб’єктів господарювання. Однакові за змістом правила обігу фінансових активів запроваджуються до різних за сутністю суб’єктів господарювання – від металургійного комбінату до маленького кафе. Окремі непорозуміння цього методологічного підходу можуть бути відкоригованими за домовленістю учасників відносин (у випадку, якщо є можливість такій домовленості) або у судовому та примусовому порядку [36  с. 197].
Окремі особливості галузевої діяльності у взаємодії з територіальної організацією ринку фінансових активів можуть враховувати внутрішні вимоги суб’єкта господарської діяльності, які виробляються науково-дослідницьким шляхом та містяться у статуті суб’єкта відносин, його посадових інструкціях тощо. Разом з тим доцільність екстраполяції відомих розробок територіальної організації окремих галузевих комплексів (продовольчих, транспортних, агропромислових тощо) на інші галузеві системи регіональних продуктивних сил є відкритим питанням. Також невирішеною дотепер залишається необхідність враховувати галузеву підпорядкованість і виробничу специфіку суб’єкта господарювання та засоби ототожнювання процесів формування його виробничих чи економічних відносин.

Незалежно від масштабу соціально-економічної системи територіальна організація її продуктивних сил повинна містити науково обґрунтоване розміщення взаємопов’язаних складових (виробництв усіх галузей, що функціонують в межах цієї системи, інфраструктури обслуговування та населення) та забезпечувати соціально-економічний ефект внаслідок раціонального їх комплектування на певній території [29, с. 26]. Звідси проведення відповідної галузевої, структурної, інвестиційної, фінансово-кредитної політики з метою вирішення регіональних соціальних питань обов’язково спирається на територіальну організацію фінансового ринку країни та її регіонів. Важливим у методології дослідження сучасного фінансового ринку регіональних активів є врахування тісного взаємозв’язку соціальної інфраструктури в системі регіонального господарського комплексу з галузями виробничої сфери. Оскільки сучасний етап економічних трансформацій відрізняється вираженою соціальною спрямованістю, особливої уваги в дослідженні заслуговує вивчення взаємодії територіальної організації ринку із соціальними показниками.

Всебічний розвиток взаємозв’язків між елементами територіальної організації шляхом створення нових варіантів просторових схем, оптимізації регіональних пропорцій поряд з вдалим розміщенням структурних елементів розглядаються як дієвий засіб удосконалення ринкових відносин та реформування територіально-виробничих утворень. Методологічно важливим є обґрунтування специфіки фінансового ринку регіональних активів як важливого інструмента економічних трансформацій з урахуванням його взаємозв'язків і взаємозалежностей, які складаються в регіональних господарських комплексах, з іншими елементами продуктивних сил. Тісний взаємний зв’язок регіонального фінансового ринку  активів з виробничої та соціальної інфраструктурою будь-якої території обумовлює специфічний характер його територіальної організації щодо регіонального виробничого комплексу або окремих господарюючих суб’єктів.

Водночас територіальна організація ринку фінансових активів складає своєрідну базу, де швидко формуються нові економічні та виробничі відносини господарського комплексу. Це обумовлює цілісність та комплексний характер взаємодії окремих елементів фінансового ринку та господарських суб’єктів, їхню взаємну пов’язаність та взаємообумовленість. Тому зростає актуальність запровадження лише виважених підходів щодо вирішення питань перерозподілу вже сформованої територіальної структури ринку або окремих його структурних елементів (господарських суб’єктів, професійних учасників, інвесторів).

Територіальна організація ринку фінансових активів – це цілісна система заходів забезпечення пропорційних організаційно-управлінських взаємозв’язків, спрямованих на досягнення оптимальної регіональної структури цієї сфери суспільного виробництва, раціональне використання інвестиційно-емісійних та інтелектуальних ресурсів, найповніше задоволення потреб суб’єктів господарської діяльності в надійних засобах залучення фінансових активів. Вона включає: просторове розміщення матеріально-речових елементів з забезпечення обігу фінансових активів; систему управління цією сферою суспільних відносин; фактично сформоване поєднання речових елементів з учасниками відносин фінансового ринку у єдиному процесі [147, с. 198].

Під територіальною організацією ринку фінансових активів розуміється діалектичне поєднання у межах певної території організаційно та фінансово взаємопов’язаних суб’єктів прямого та опосередкованого типу, діяльність яких забезпечується завдяки функціонуванню професійної інфраструктури ринку та спрямована на всебічне задоволення вимог суб’єктів господарювання у фінансових активах (фінансових послугах), оптимізацію процесу обігу вільних коштів у вигляді різних форм капіталу (інвестиційний, фінансовий, інтелектуальний тощо) з метою їх залучення у соціально-економічний розвиток цієї території, зміцнення її соціально-економічного становища.

Відмінною особливістю територіальної організації ринку фінансових активів є наявність відносин фінансової підпорядкованості в межах відокремлених фінансово-промислових груп, холдингів та інших утворень територіально-виробничого характеру. Переплетіння різноманітних форм підпорядкованості створює складну багаторівневу ієрархію структури управління територіальною організацією ринку.

 Сучасна територіальна організація ринку фінансових активів відрізняється надлишковою кількістю суб’єктів відносин та впливу, яка передбачає багатоланковість процесів управління та обумовлює їхню часткову перехресність. Практична взаємодія різних типів або категорій суб’єктів з приводу узгодження систем відносин ринку, налагодження взаєморозуміння між ними відбувається шляхом вирішення різноманітних завдань з приводу правового, економічного, соціального чи іншого узгодження. Це знаходить своє відображення в практиці укладення та виконання угод з фінансовими активами, використання прав з фінансових активів, узагальнення досвіду вирішення спорів, зміні й удосконаленні вимог нормативної бази, виробленні етикету корпоративного, фінансового управління, насамперед, шляхом наукового пошуку.

Динамічність розвитку ринку фінансових активів в умовах економічних трансформацій не дає змоги охопити весь спектр невирішених питань індексними, фондовими, банківськими або кредитними показниками за аналогією з розвинутими країнами. Для удосконалення територіальної організації фінансового ринку України необхідно використовувати принципово нові показники, які засновані на вартісних властивостях фінансового активу регіонів та спроможні враховувати особливості його обігу в конкретних умовах господарської діяльності. З цією метою враховуються такі традиційні фактори, як інвестиційна привабливість регіону, його географічне положення та місце в розподілі продуктивних сил, показники забезпеченості ресурсами.
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Специфічна роль, яку відіграють банки в економічному житті регіону, визначає й те, що вони є об'єктами, які потребують особливої уваги, контролю (а при необхідності – і втручання) з боку органів державного управління. Останній фактор підкреслює практичну значущість проблеми введення визначення поняття регіональний «банк», тому що воно стає критерієм, відповідно до якого приймається рішення про те, чи повинен той чи інший економічний інститут підпадати під заходи державного регулювання.

Існує кілька системних ознак, що характеризують сутність і принципи банківської системи:

1. Специфічність банківського сектора і структурність складових елементів.

2. Вплив економічних і політичних факторів на динамічність системи і зміна політики банку на забезпечення соціального блага клієнтів.

3. Трактування банківської системи як керованої, але самоорганізованої.

При всьому різноманітті трактувань функцій банку і керуючись практичними аспектами їхньої діяльності, можна підкреслити наступне.

Основною метою функціонування банків є одержання прибутку, а визначальними функціями – забезпечення розрахунків між клієнтами банку; залучення і розміщення коштів юридичних і фізичних осіб; створення центру концентрації капіталу і монополізація банку як інвестора; виконання функцій податкового агента [30, с. 48].

Керуючись даними підходами до визначення банку, зовнішній вплив клієнтів банку на банківську діяльність обумовлюється подвійністю таких факторів, як заохочення конкуренції та сегментований розвиток ринку банківських послуг, а також стабілізація економічної рівноваги грошового обігу.

Заслуговує на увагу той факт, що в умовах транзитивної економіки однією з основних рис банківської системи є відображення регіональних ознак як суб'єкта мезоекономіки на стику цілого комплексу економічних, природних, географічних, кліматичних, демографічних і багатьох інших факторів.

Поняття «банківська система» є одним із ключових у сфері як банківської справи, так і економічної системи в цілому. У сучасних умовах банки являють собою не просто випадковий набір, а дійсно банківську систему, тобто безліч елементів з відносинами і зв'язками, які утворюють єдине ціле [17, с. 56]. 

Комерційні банки регіону взаємодіють один з одним у ринковій економіці не ізольовано, а у взаємозв'язку і взаємозалежності один з одним. Дана залежність виявляється в здійсненні міжбанківських розрахунків, коли банк за дорученням клієнтів здійснює платежі й розрахунки через підрозділи розрахункової мережі НБУ, кореспондентські рахунки банків-кореспондентів, уповноважені банки і клірингові палати. Взаємозалежність банків виявляється також на ринку міжбанківських кредитів.

Розвиток банківської системи регіону ознаменувався зростанням інтересу економічних суб'єктів до нетрадиційних, але технічних, високоприбуткових і високоліквідних інструментів регіонального фінансового ринку. Причини, що стимулюють інтерес банків до операцій даного роду різні за своєю природою. Серед них можуть бути названі природне прагнення банків до збільшення свого доходу, можливість більш гнучко впливати на структуру капіталу (наприклад, зменшення левереджу), а також можливості зниження податкового тиску і відходу від регулюючих заходів.

Особливість діяльності комерційного банку на регіональному фінансовому ринку як потенційного стратегічного інвестора залежить від стану його ресурсної бази. Формування ресурсної бази потребує принципово нових підходів і використання таких критеріїв, як кількість, якість і час. Дані характеристики знаходять своє відображення у формуванні концепції розвитку кредитної організації, де визначається стратегія розвитку банку регіону.

Виділяючи такий критерій, як кількість, передбачається не тільки об’ємна характеристика банківських продуктів, але й вимоги клієнтів. Часто клієнт не знає, який саме банківський продукт йому необхідний для одержання стабільного функціонування своєї діяльності і піддається сумнівам між пропонованими банківськими послугами і своїми потребами, а також між ціною і якістю.

Тому необхідно враховувати такий критерій, як якість, що дозволяє знизити ризикові характеристики. Проводячи свої операції по залученню і розміщенню регіональних активів, банк повинен забезпечувати альтернативність вкладень порівняно з іншими інструментами фінансових ринків, використовувати методи хеджування для одержання великих доходів і зниження ризику.

Основною проблемою ефективності розвитку банківської системи регіону є не стійкість, а її стабільність, складовими факторами якої повинні стати ліквідність, стримування зростання банків, захист інтересів вкладників і кредиторів.

Доведено, що однією з характеристик стабільного стану банківської системи регіону служить його фінансова стійкість, обумовлена як стабільністю економічного середовища в регіоні, у рамках якого здійснюється банківська діяльність, так і результатами його функціонування, активного й ефективного реагування на зміни внутрішніх і зовнішніх факторів.

Неможливо розглядати стан фінансової стійкості банківської системи окремо від інститутів, які її складають, тому що фінансова стійкість банку прямо і опосередковано впливає на фінансову стійкість усієї системи в цілому.

У більшості джерел фінансова стійкість банку – це такий стан фінансових ресурсів, їх розподіл і використання, які забезпечують розвиток банку на основі зростання прибутку і капіталу при збереженні платоспроможності в умовах припустимого рівня ризику. Аналіз стійкості фінансового стану на ту чи іншу дату дозволяє з’ясувати, наскільки банк ефективно управляв фінансовими ресурсами протягом періоду, що передує цій даті. Таким чином, сутність фінансової стійкості визначається ефективним формуванням, розподілом і використанням фінансових ресурсів [76, с. 27].

Отже, вплив зовнішнього середовища відіграє вирішальну роль у формуванні основних принципів стійкості банківської системи регіону: фінансова стійкість, надійність, менеджмент і стабільність. Стійкість і стабільність банківської системи є взаємозалежними показниками, тому їх слід поєднувати при комплексній оцінці фінансової стійкості банківської системи і розробці моделі розвитку банківської системи регіону.

Якщо визначити стійкість системи, що знаходиться в умовах досконалої конкуренції (модель Ерроу-Дебре), то в її рамках діють три учасники фінансової системи, що оточують банківську систему: фінансовий ринок регіональних активів, особисті фінанси і фінанси підприємств.

1. Банківська система в регіоні знаходиться у взаємодії з усіма учасниками фінансового ринку, виконуючи акумуляцію коштів клієнтів – D і розміщення на ринку кредитів і цінних паперів – R.

2. Особисті фінанси можуть бути спрямовані в банківську систему L для одержання доходів у вигляді процентної ставки i.

3. Фінанси підприємств, які спрямовуються потенційно в банківську систему F, так і одержують від банків кредитні ресурси К.

4. Фінансовий ринок регіональних активів залучає ресурси V за допомогою розміщення коштів фінансів підприємств і особистих фінансів у банківській системі.

Таким чином, взаємодія банківської системи з фінансовим ринком складається за таким рівнянням:

V = F + L




(1.1)

В умовах загальної рівноваги ринку як компоненти моделі повинні виступати товари, у даному випадку фінансові продукти і послуги, що характеризуються властивостями об'єктивності і вимірності.

Спроба визначити наявні можливості банківської системи регіону і потенційні небезпеки шляхом механічного перебирання ряду факторів впливу зовнішнього середовища містить у собі чималу небезпеку. Однак, якщо зовнішній аналіз базується тільки на цьому підході, його можливості будуть значно обмежені: не можна буде скласти повну картину важливих чинників, що дійсно критично впливають на банківську систему регіону.

При розгляді стійкості банківської системи регіону мають вирішальну роль тільки три аспекти:

1) макроекономічний (вплив тенденцій розвитку економіки регіону на банківський сектор); 

2) стан банківської системи (системні ризики);

3) фінансовий стан окремого банку.

Для формування стабільної, стійкої і надійної банківської системи в регіоні необхідно визначити основні заходи щодо її реформування. Банк Росії у своїх нормативних документах використовував такі підходи до реструктуризації кредитних організацій:

1. Ранжирування банків за основними критеріями оцінки діяльності: фінансовий стан, ліквідність і платоспроможність.

2. Виділення «опорного» регіонального банку і надання відповідної допомоги.

3. Індивідуальний підхід до реформування кожного окремо узятого регіонального банку.

4. Розмежування фінансування заходів щодо реструктуризації банків за територіальною ознакою, що припускало допомогу регіональних адміністрацій.

5. Самоліквідація банків при серйозному дефіциті ліквідності й капіталу.

Дані підходи є часто суперечливими, тому що виділення опорного регіонального банку збільшує соціальний і політичний ризик. В умовах кризи кожний керівник банку буде працювати на благо своїх засновників і акціонерів, при зіставленні критеріїв «ризик – прибуток» він буде схилятися у бік прибутку. Відсутність компетентних фахівців на мікрорівні банківської системи регіону, достовірної фінансової інформації про стан банку зумовлює неправильне співвідношення якості активів і одержати підтримку адміністрації, зацікавленої в підтримці працездатності цього банку. Вплив регіональної адміністрації на банківський сектор припускає використання як фінансових, інформаційних, так і технічних ресурсів для формування політичного іміджу в регіональній вертикалі влади.

Використання єдиних підходів до виділення опорного банку на макрорівні дозволяє виключити некомпетентність, особистісні блага і незалежність у реальній оцінці фінансового стану кредитної організації, а також мінімізувати ризик керованості.

Дослідження показали, що виділення Національним банком України «опорних банків» виявилося неправильним напрямком, тому що з 81 «опорного банку» по всіх регіонах України 26 банкам була потрібна фінансова підтримка, а регіональні адміністрації виявилися не в змозі запропонувати їм істотну фінансову допомогу. 

Ефективність реструктуризації банківської системи прямо залежить від діяльності великих банків, їх потенційних можливостей забезпечувати економічне зростання як окремого підприємства, регіону, так і країни в цілому. Також розвиток територіальної організації банківської системи пов'язаний зі світовими тенденціями, політичними, соціальними й економічними процесами, що відбуваються в національній економіці.

Для забезпечення реформування банківської системи в регіоні необхідно виділяти три основні напрямки:

1. Забезпечення мотивацій ефективності роботи банків урядом  країни і дотримання належного рівня транспарентності, прозорості.

2. Формування стратегічних цілей і задач банку для визначення ролі в економіці.

3. Трансформація ринкової економіки в ефективну банківську систему повинна проходити в умовах взаємодії банківського сектора й уряду.

Зіставлення масштабів української і світової банківської систем, фінансово-промислових груп і корпорацій за величиною капіталу й активів показує векторну спрямованість в Україні у бік промислових корпорацій. Цей розрив показує недостатню можливість банківського сектора для задоволення потреб найбільших промислових корпорацій і відповідно є однією з причин недорозвиненості реального сектора економіки. Відтворення банківського сектора можливе тільки при адекватності надаваних кредитних ресурсів потребам регіону або країни.

Трансформаційність активів, реалізовувана банками в процесі своєї діяльності, полягає в співвідношенні об'ємних характеристик банківських послуг пропонованим вимогам і порівнянні ризикових характеристик.

З метою дослідження специфіки банківських ризиків, що виникають при взаємодії банків і підприємств реального сектора економіки, необхідно проаналізувати структурні особливості ризиків, що супроводжують кредитування й інвестування в українській економіці. Це, у свою чергу, потребує розгляду підходів до виділення і систематизації різних банківських ризиків, представлених у працях вітчизняних і зарубіжних економістів. Їх аналіз показує, що найбільший акцент у них робиться на виділенні основних ризиків, які становлять найбільшу загрозу для банку.

Для виділення структури банківських ризиків необхідно проаналізувати взаємозв'язок між видами банків і специфікою їх операцій, з одного боку, і ризиками – з другого. З цією метою необхідно розглянути ризики діяльності трьох типів комерційних банків: спеціалізованих, галузевих і універсальних. В кожному з них наявні всі види ризиків, але вірогідність їх виникнення залежить від роду діяльності кредитної організації.

Рівень і структура ризиків, з якими стикаються різні види комерційних банків, в основному залежать від специфіки їх діяльності. Якщо універсальні банки в процесі своєї діяльності стикаються з більшою частиною ризиків, то в спеціалізованих кредитних організаціях ризики концентруються у міру зосередження операцій банку навколо певного виду джерел кредитних ресурсів, позичальників або одержувачів інвестицій.

Так, у спеціалізованих інноваційних банках переважають ризики, пов'язані з кредитним та інвестиційним фінансуванням упровадження нових технологій в серійне виробництво. Дослідження показало, що причинами інноваційного ризику, який приймають на себе такі банки, є: 

· передчасне просування нової продукції на ринок ще до того, як витрати на виробництво приведені у відповідність до реального рівня ринкових цін на подібний товар;

· недостатній обсяг платоспроможного купівельного попиту для того, щоб окупити витрати. Це має місце в результаті випуску продукції до того, як покупець готовий заплатити за новини;

· кількість постачальників і збутових посередників, залучених інноваційною фірмою-клієнтом банку у сподіванні на зростання попиту, є надмірною для конкретного ринку. Це призводить до підвищення фактичної частки комісійних, виплачуваних інноваційною фірмою-позичальником банку, і зниження позикового відсотка в її доходах.

Разом з тим, багато інвестиційних банків стикаються з більш низьким рівнем ризиків, пов'язаних з вкладеннями в деякі цінні папери. Це випливає з того, що вони мають можливість пропонувати своїм клієнтам різноманітні послуги з управління портфелями цінних паперів – акцій, облігацій, казначейських зобов'язань та ін. Таким чином, вони одержують фіксовані доходи, не залежні від успішності просування інноваційних товарів їх позичальників на ринку.

В галузевих банках найголовніше значення для рівня ризиків мають стан і специфіка конкретної галузі (що використовує застарілі продуктивні сили або динамічно оновлюється, здатна приносити порівняно високі доходи в найближчому майбутньому або в довгостроковій перспективі).

У практиці роботи аудиторських компаній використовуються класифікації банківських ризиків, де класифікаційними ознаками виступають час їх появи і ступінь реалізації. За часом банківські ризики можна поділити на ретроспективні, поточні і перспективні.

Ретроспективні ризики являють собою небезпеки завдання збитку діяльності банку, що мали місце в минулому і не можуть реалізуватися в даний час. Незважаючи на те, що до моменту аналізу фактичного стану банківських ризиків вони вже не актуальні, їх виявлення доцільне для визначення джерел загрози доходам, капіталу або репутації банку.

Поточні ризики є віддзеркаленням впливу на діяльність банку небезпек, що виходять від зовнішнього середовища функціонування банку і його внутрішньої роботи. Ці небезпеки беруть початок у процесах, що відбуваються в галузях, на фінансовому ринку, в економіці країни чи регіону і в самому банку в даний момент.

Перспективні ризики є можливістю несприятливого розвитку подій в процесі здійснення банком своєї діяльності за рахунок змін в її зовнішньому або внутрішньому середовищі, які можуть відбутися в майбутньому. До них ми відносимо зміни в галузевій структурі економіки або у сфері її державного регулювання, розвиток конкурентного середовища на фінансовому ринку або в галузі, до якої належать фірми-позичальники чи одержувачі інвестицій.

За ступенем реалізації банківські ризики можна поділити на низькі, помірні й повні. Реалізація низьких ризиків не може призвести до втрати істотної частини банківських активів, різкого зниження його доходів або погіршення іміджу. Навпаки, реалізація помірних ризиків може поставити банк під загрозу банкрутства у випадку, якщо несприятливий розвиток подій продовжуватиметься тривалий час і торкнеться більшості сторін його діяльності. Повні ризики, у свою чергу, являють собою небезпеку втрати тієї частини активів банку, яка призведе до його неминучого банкрутства. Таким чином, саме виділення повних банківських ризиків в їх загальній структурі є найбільш значущим аспектом дослідження небезпек, пов'язаних з економічними питаннями діяльності банку.

Наведемо деякі поширені в банківському менеджменті класифікації банківських ризиків.

Перша з них (П. Роуз) ґрунтується на виділенні причин недоотримання доходів або переплати банком за кредитні ресурси. У зв'язку з цим Роуз виділяє кредитний ризик (небезпека зведення вартості кредитного портфеля і його доходів до нуля), ризик незбалансованої ліквідності (і, як наслідок, небезпека переплати за додаткові кредитні ресурси), процентний ризик (небезпека несприятливої зміни процентних ставок на грошовому ринку), ризик недоотримання прибутку (Роуз пов'язує це з небезпекою невиконання зобов'язань перед акціонерами і уповільнення капіталізації прибутку), ризик платоспроможності (небезпека додаткових витрат на відновлення іміджу банку або його повного банкрутства), а також ринковий ризик (несприятлива зміна курсів котирувань цінних паперів). При цьому даний автор не бере до уваги політичні ризики, що йдуть від держави, інфляційне знецінення активів, а також небезпеку неадекватних дій персоналу або зловживань.

Друга класифікація банківських ризиків представлена Д. Фрідменом і пов'язана зі знеціненням капіталу і активів банку. В неї входить процентний ризик, портфельний ризик (ризик зниження ринкової вартості кредитного й інвестиційного портфеля), операційний ризик (ризик зниження дохідності банківських операцій), ризик банківської ліквідності.

Третя класифікація банківських ризиків, широко використовувана за кордоном, представлена аудиторською компанією ПрайсУотерхаусКуперс (PriceWaterhouseCoopers). Вона ґрунтується на розгляді всіх банківських операцій як кредитних по суті і включає такі групи ризиків: ризики по банківських операціях, операційні ризики і ризик ліквідності. Ризики по банківських операціях включають у себе цінові ризики (пов'язані з фінансовим ринком) і кредитні (пов'язані з позичальником), операційні ризики являють собою небезпеку несумлінного проведення банківських операцій, ризик ліквідності є небезпекою зниження ліквідності банку.

Проте, на нашу думку, найбільше значення має аналіз змістовних сторін банківських ризиків, який дає можливість розділити їх стосовно внутрішнього і зовнішнього середовища діяльності банку. Ці ознаки є головними для великої групи банківських ризиків і відрізняються одна від одної наявністю зовнішнього впливу на рівень ризику і внутрішніми причинами їх виникнення. До зовнішніх відносяться ризики, безпосередньо не пов'язані з діяльністю банку або його клієнтури. На рівень зовнішніх ризиків робить вплив безліч факторів – політичні, регіональні, галузеві, макроекономічні й інші. Внутрішні ризики обумовлені специфікою діяльності самого банку, його управління кредитними та інвестиційними вкладеннями. Вони пов'язані з вартістю кредитів та інвестицій, що надаються банком, з доходами по них, з ринковою вартістю заставного фонду.

Зовнішні об'єктні ризики викликані факторами, пов'язаними з невизначеністю впливу держави на економіку з одного боку, і фінансового ринку на банківські кредити й інвестиції – з другого.

Головним проявом невизначеності впливу держави на економіку і одночасно важливим джерелом збитку для діяльності українських банків у період реформ виступає політичний ризик. Він являє собою можливість виникнення збитків або скорочення розмірів прибутку, що є наслідком державного впливу на економіку. Політичний ризик утворений такими чотирма елементами:

· небезпекою націоналізації та експропріації активів банку без адекватної компенсації;

· небезпекою обмеження трансфертів, пов'язаних з переказом грошей або капіталу з країни, яка випливає, перш за все, з введення обмежень на конвертування місцевої валюти;

· небезпекою розриву банківських контрактів через дії адміністрації території, в якій знаходиться банк або його контрагент;

· небезпекою неадекватних дій держави як економічного суб'єкта відносно банку.

Небезпека націоналізації реалізується як у вигляді примусової експропріації державою власності, що належить банку (арешт банківських рахунків, відчуження застави у вигляді об'єктів нерухомості та ін.), так і у вигляді примусового викупу владою майна банку. Крім того, органи державного управління можуть волюнтаристськи обмежувати доступ інвесторів до управління активами банку в регіоні.

Небезпека обмеження трансфертів грошей або капіталу пов'язана з введенням рестрикцій відносно конвертації національної валюти в іноземну. Аналіз політичного ризику в українській економіці, що реформується, показав його стримуючу роль у розвитку міжнародних операцій вітчизняних банків. Небезпека розриву контрактів банку з його контрагентами, позичальниками або одержувачами інвестицій відбувається за ситуації, коли невиконання умов кредитування, інвестування, здійснення розрахунків або довірчого управління акціями відбувається з не залежних від партнерів причин у зв'язку зі зміною законодавства в регіоні чи країні. Такі зміни можуть торкатися посилення вимог до діяльності банків або підприємств з іноземною участю в капіталі, до діяльності іноземних інвесторів, а також до обмеження здійснення окремих банківських операцій. Слід зазначити, що в Україні дотепер не врегульовано багато питань правового характеру, пов'язаних з діяльністю фінансово-промислових груп з участю банків, банківського страхування тощо.
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З метою мінімізації ризику концентрації банк повинен адекватно визначати і прогнозувати частку виробництва, яку займає його позичальник або одержувач інвестицій у своїй галузі. Це, в свою чергу, свідчить про чутливість підприємства до спаду або структурних перетворень в галузі. Таким чином, банку необхідний аналіз критеріїв ефективності концентрації кредитних відносин навколо даного позичальника і своєї залежності від спаду його виробництва і погіршення фінансового стану. 

Першочерговим критерієм ризикованості концентрації коштів навколо даного підприємства-позичальника в певному регіоні виступає якість його управління і потреба в його оновленні з врахуванням виробничої спеціалізації регіону. Другим критерієм є місце його товару в ланцюжку від початкової сировини для більшості підприємств до кінцевого продукту інших галузей. Це, зрештою, визначає залежність попиту на продукцію підприємства від коливання переваг споживачів і можливість диверсифікації виробництва. Третім критерієм ризику концентрації служить ступінь конкуренції на ринку позичальника і перспективи її подальшого розвитку. Слід зазначити., що, незважаючи на більш привабливе становище підприємств, що мають монопольний прибуток, як суб’єктів банківського кредитування й інвестування, тривале домінування на ринку веде до уповільнення оновлення виробничого капіталу і технологічного оновлення. Це, у свою чергу, робить підприємство більш чутливим до спаду виробництва в галузі. Нарешті, четвертим критерієм виступає стійкість відносин власності в підприємствах галузі і стабільність курсів їх акцій.

До факторів утворення об'єктних ризиків, пов’язаних з фінансовим ринком регіональних активів, ми відносимо коливання процентних ставок і курсів валют, а також погіршення умов повторного вкладення (реінвестування) коштів у розпорядженні банку і неотримання очікуваних в майбутньому доходів. Аналіз зовнішніх банківських ризиків, пов'язаних з фінансовим ринком регіональних активів, дозволив виявити такі їх структурні особливості. По-перше, ринкові банківські ризики регіону самі по собі не можуть призвести до втрати доходу або вкладень банку напряму. Такі банківські втрати опосередковуються порушенням обігу кредитів та інвестицій через зниження ринкової вартості одних активів банку щодо інших. По-друге, таке можливе при несприятливих змінах попиту і пропозиції на фінансовому ринку регіональних активів. Таким чином, коли гроші перетворюються на банківські активи, тобто набувають терміновості, поворотності й платності, вони стають чутливими до ринкових, або цінових ризиків.

Ризик зниження ринкової ліквідності цінних паперів як об'єкта банківського інвестування полягає в небезпеці зменшення їх ринкової вартості або обсягів операцій з ними, а також дострокового вилучення деяких цінних паперів з обігу. У разі, якщо банк залучає кредитні ресурси, емітуючи боргові зобов'язання, для нього існує небезпека, що відсоток по них, який буде фактично виплачений, при зниженні ринкових процентних ставок, виявиться більшим, ніж ринковий. Таким чином, в результаті зниження дохідності цінних паперів банку попит на них знижуватиметься. Це негативним чином відобразиться на їх ринковій вартості, що неминуче викличе втрати частини банківських активів при перепродажі банком «здешевлених» інвестицій на фінансовому ринку регіональних активів.

Сутність процентного ризику полягає в небезпеці збитків при недоотриманні очікуваного відсотка по виданих банком кредитах або переплаті відсотка по залучених кредитних ресурсах. Таким чином, процентний ризик є небезпекою прямих і альтернативних збитків. Альтернативні збитки банку тут розглядаються нами як нерозміщення кредитних ресурсів на більш вигідних умовах.

З цього випливає, що процентний ризик виникає не тільки при кредитуванні, але в усіх видах банківських операцій, де доходи банку, залежні від ринкових процентних ставок, можуть не співпасти з наперед зафіксованими в угоді між банком і клієнтом. Таким чином, як було нами показано, процентний ризик залежить від таких умов:

· відповідності термінів погашення різних банківських зобов’язань, емітованих для залучення коштів;

· відповідності типів процентних ставок (фіксованих або ринкових), що лежать в основі позикового відсотка, одержуваного або виплачуваного банком по кредитах та інвестиціях зі схожим терміном погашення;

· невизначеності попиту і пропозиції на фінансовому ринку і, відповідно, мінливості процентних ставок.

Валютний ризик виникає при банківських кредитах та інвестиціях, а також при залученні коштів в іноземних валютах. У структурі валютного ризику для банку доцільно виділити три основні складові.

Першою з них виступає небезпека зміни обмінного курсу валют, тобто ризик знецінення вкладень в одну іноземну валюту щодо інших.

Другою складовою банківського валютного ризику служить небезпека зриву конвертації однієї валюти в іншу, пов'язана з можливими обмеженнями в проведенні обмінних операцій.

Третьою складовою є небезпека виникнення «відкритої валютної позиції» банку, що виникає у разі невідповідності обсягів його вкладень з метою отримання доходу і зобов'язань в іноземній валюті.

Слід виділити ще один різновид валютного ризику – економічний. Такий ризик ми пов'язуємо зі специфікою процесів, що мають місце на ринку іноземної валюти.

По-перше, сам ринок іноземної валюти виступає посередником між ринком грошей та кредитних ресурсів в одній країні і ринком товарів, кредитів та інвестицій – в іншій. Таким чином, коливання курсів валют залежать від темпів розвитку грошового ринку, банківської системи, виробництва, законодавства, приросту експорту та імпорту в конкретній країні.

По-друге, самі коливання валютних курсів не можуть не відбитися на обсягах операцій, кредитів та інвестицій в країні. Зниження курсу національної валюти щодо інших, за інших рівних умов, викличе скорочення імпорту і стимулюватиме експорт. Це справедливо як для виробників товарів, так і для банків, що «експортують» або «імпортують» іноземну валюту. У свою чергу, це приведе до зміни попиту на кредити та інвестиції на користь експортерів. Такі макроекономічні зміни неминуче посилять конкуренцію на ринках підприємств, більша частина доходів яких пов'язана з експортом. Для банків, що обслуговують такі підприємства, це означає можливість збільшення обсягів кредитування. Проте це викличе посилення конкуренції за кредитні ресурси, оскільки серед імпортерів почнеться скорочення обсягів операцій, що звужує їх пропозицію грошей комерційним банкам. Таким чином, економічний валютний ризик являє собою вплив різних взаємозв’язаних процесів в економіці, викликаних коливаннями курсів валют, на діяльність банку. Ці процеси також пов'язані з кредитуванням та інвестуванням банків у виробництво, особливо в підприємства, що беруть участь в експортно-імпортних операціях.

Ризик реінвестування має на увазі два шляхи виникнення збитків банків у результаті зниження ринкової вартості кредитних та інвестиційних вкладень, а також доходів по них.

По-перше, невизначеність курсів валют і процентних ставок в майбутньому позбавляють упевненості в можливості отримання стабільного доходу при наступному вкладенні (реінвестуванні) коштів на той же термін у ті ж активи, що й раніше. Сама можливість повторного інвестування визначається постійною або зростаючою ліквідністю ринку, що й робить його привабливим для інвесторів, зокрема комерційних банків. У цьому випадку даний ризик виступає свого роду «проекцією» поточного процентного і валютного ризиків на вартість майбутніх кредитів та інвестицій.

По-друге, ризик реінвестування пов'язаний з вкладенням кредитних ресурсів, що вивільняються, з метою захисту від поточного валютного або процентного ризику. Для цього потрібно укласти угоду, протилежну тій, яку потрібно захистити від даних ризиків. Ми відзначаємо, що механізм визначення процентного доходу для банку по такій «захисній» операції повинен бути протилежним основній, «що захищається». Захисна операція також піддається процентному або валютному ризику, проте через свою протилежну спрямованість вона зменшує ризики основної операції. Таким чином, загальний процентний або валютний ризик, що приймається на себе банком, є різницею між вірогідними втратами двох протилежних операцій, пов’язаних з банківським кредитуванням або інвестуванням.

До внутрішніх ризиків, пов’язаних з банківським кредитуванням та інвестуванням, ми відносимо ризик втрати основної суми боргу і відсотка по ньому, збільшення терміну кредиту і зміни позичальника, а також зниження ринкової вартості забезпечення. Такі небезпеки збитку діяльності банку тісно пов'язані із зовнішніми ризиками, що йдуть від нестабільності фінансового ринку регіональних активів, змін у галузевій структурі виробництва і загальних економіко-політичних процесів у країні. Таким чином, можна сказати, що загальна сукупність внутрішніх ризиків кредитних відносин є проекцією процесів, що відбуваються в економіці в цілому, зовнішнього середовища на об'єкт банківського кредитування або інвестування. В той же час ми відзначаємо, що саме внутрішні ризики визначають дохідність і стабільність взаємовідносин банків з підприємствами реального сектора економіки, оскільки пов’язані з небезпекою втрати частини вартості вкладень банку при фінансуванні виробництва.

У працях ряду дослідників обґрунтовується пріоритетне значення кредитного ризику для діяльності банку. В основі цього лежить думка про те, що основним видом банківської діяльності виступає кредитування. До кредитних відносин тут відноситься також інвестування в цінні папери, термінові операції з іноземною валютою, лізинг й ін. Таким чином, одну з головних небезпек для діяльності банку становить небезпека невиплати основного боргу і відсотків, зниження ринкової вартості забезпечення кредиту, а також небезпека заміщення позичальника. Саме ці ризики, на думку авторів даного підходу, і визначають розміри й стабільність доходів банку і ринкову вартість його капіталу. Таким чином, ризики, пов’язані з коливаннями курсів валют і процентних ставок, ризик  власної ліквідності відносяться авторами до фінансових ризиків взагалі, пов'язаних з функціонуванням будь-яких фінансових посередників в економіці. В рамках даного підходу деякі автори розуміють кредитний ризик як небезпеку невиплати відсотків в першу чергу, і основної суми боргу – в другу. Ризику забезпечення і заміщення позичальника для них в явному вигляді не існує.

Аналіз нормативних і методичних документів НБУ показав, що кредитний ризик також визнається ним основним джерелом небезпеки для діяльності банків. Він виступає різновидом ризиків ліквідності й зниження капіталу – частини банківських ризиків, куди, крім них, входить ризик неправомірності дій менеджерів. Ризики ліквідності та зниження вартості власного капіталу включають в себе кредитний ризик, що не має в підході НБУ чіткого визначення, країнний і ринковий (ціновий), процентний, операційний, правовий ризики, а також ризик втрати ліквідності. Слід зазначити, що джерелом ризиків НБУ вважає, в першу чергу, «рішення управлінського апарату». Це свідчить про однобоке суб’єктивне розуміння українською державою банківських ризиків як результату тільки дій банківських менеджерів, прийняття ними неправильних рішень. При цьому об’єктивні процеси, пов’язані з процесами на фінансовому ринку регіональних активів і в різних галузях економіки, значною мірою не беруться до уваги.

Дослідження підходів до виявлення структурних особливостей банківських ризиків дозволяє зробити висновок про те, що увага дослідників проблеми ризикованості кредитування й інвестування в українській економіці акцентується на кредитному ризику. При цьому збиток, який може бути завданий банку при реалізації кредитного ризику, пов’язаний як з кредитуванням виробничих, комерційних або фінансових позичальників, так і з усіма видами банківської діяльності, які ґрунтуються на відстроченні у виплаті боргу з відсотком або доходів.

Суб'єктні ризики, пов’язані з суб’єктами банківської системи регіону, викликані такими факторами: зменшення припливу грошових коштів у банк і зростання їх відпливу з банку, зростання витрат банківської діяльності на фоні постійних доходів банку або таких, що знижуються.

В процесі аналізу суб’єктних ризиків, пов'язаних з банківським кредитуванням та інвестуванням, необхідно загострити увагу на ризику власної ліквідності банку. Під цим розуміється небезпека виникнення ситуації, при якій банк, що надає позики або купує цінні папери, виявиться не в змозі виконати свої зобов’язання як перед позичальниками, так і перед власними кредиторами.

Ризик ліквідності банку пов’язаний з його здатністю своєчасно задовольняти вимоги своїх вкладників та інших кредиторів щодо повернення їм вартості депозитів, міжбанківських кредитів, погашення векселів. Ризик недостатньої ліквідності – це небезпека того, що банк не зможе своєчасно виконати свої зобов’язання або для цього буде потрібний продаж окремих активів банку. Ризик зайвої ліквідності – це ризик втрати доходів банку через надлишок високоліквідних активів і, як наслідок, невиправдане фінансування низькодохідних вкладень за рахунок платних для банку кредитних ресурсів.

Таким чином, ліквідність виступає мірою здатності банку задовольнити не тільки поточні, але й майбутні вимоги своїх кредиторів або надати позичальникам кредити. На ліквідність впливають неправильні рішення банківських менеджерів у сфері кредитування, непередбачені зміни процентних ставок або зміни в економіці в цілому, пов'язані з доступністю грошей для кредитування і розрахунків між банками і підприємствами. Тривалий відплив значної кількості залучених банком коштів у вигляді депозитів або зниження обсягів міжбанківського кредитування може негативно позначитися на обсягах грошових ресурсів, які має в своєму розпорядженні банк. Це, у свою чергу, потребує залучення банком додаткових кредитних ресурсів під більший позиковий відсоток. Крім того, банк недоотримає частину доходів за рахунок неможливості надання кредитів та інвестицій в повному обсязі, оскільки він виявиться позбавленим частини кредитних ресурсів. З цього випливає, що ризик власної ліквідності реалізується у вигляді «переплати» банком за вимушене залучення додаткових кредитних ресурсів, а також у вигляді упущеної вигоди від неможливості кредитування й інвестування в повному обсязі. Крім того, слід зазначити, що тривале зниження власної ліквідності банку може призвести до його банкрутства.

Побічні, управлінські банківські ризики викликані такими факторами: застаріла техніка й інформаційні технології, що використовуються банком, некомпетентність технічного персоналу, зловживання при наданні кредиту, протилежні цілі менеджерів і власників банку. Побічні ризики, пов’язані з якістю управління фірми-позичальника або емітента цінних паперів, можуть призвести до значного погіршення фінансового стану банку при затримці або невиплаті вартості кредиту чи доходів по інвестиціях. Технологічний ризик пов'язаний з використанням в діяльності банку інформаційної техніки і технологій. Він полягає у виникненні додаткових витрат банку за рахунок витрат на усунення неполадок в роботі устаткування. Крім того, банк наражається на небезпеку втратити частину доходу при несанкціонованому доступі до внутрішньобанківської інформації. Типові приклади випадків прояву такого ризику – комп'ютерне шахрайство і збої в системі електронних платежів.

Відмінність наведеної в роботі класифікації банківських ризиків від інших існуючих полягає в такому.

По-перше, вона відображає двоєдину, об’єктно-суб’єктну сутність ризиків. У ній виділені об’єктні банківські ризики, пов’язані з об’єктом банківських операцій (кредити, інвестиції та ін.), і суб’єктні, пов’язані з суб’єктами банківської діяльності (комерційними банками, НБУ, фірмами-одержувачами інвестицій і позичальниками кредитів та ін.). Виходячи з цього, пропонована в роботі класифікація дозволяє охопити більшу кількість ризиків, характерну для банківської діяльності.

По-друге, пропонована класифікація дозволяє врахувати українські особливості ризиків банківської діяльності. З цією метою в неї включені такі ризики, як політичний ризик, значущий в умовах недостатньо розвиненого державного регулювання банківської діяльності, ризик інфляційного знецінення доходів і активів банку, ризик концентрації кредитних активів і зобов’язань навколо обмеженої кількості суб’єктів економіки, що зростає в монополізованій банківській системі, ризик зниження дохідності взаємодії банку з суб’єктами економіки.

По-третє, пропонована класифікація дозволяє з достатнім ступенем повноти виділити банківські ризики, характерні для взаємовідносин регіональних банків і підприємств.

У результаті ми відзначаємо, що банківські ризики регіону визначаються, з одного боку, характером і специфікою діяльності конкретної кредитної організації, а з другого боку – зовнішнім середовищем, тобто державою і ринком фінансових активів. У зв’язку із цим ми вважаємо за необхідне досліджувати зміст і особливості ризиків банків в регіонах, обсяг вимог банків за кредитами, наданими суб’єктами господарювання та фізичними особами.

Оскільки утворення ринку фінансових активів існують та функціонують у межах регіональних господарських комплексів, з залежності від галузевої чи регіональної специфіки можна виділити фінансово-галузеві, фінансові та інші утворення. Результати дослідження враховують економічні сторони взаємодії суб’єктів відносин в зіставлені з їх повноваженнями щодо обігу фінансових активів та участю інших суб’єктів спроможності щодо комплексного впливу на систему відносин ринку фінансових активів банківської системи регіону.

1.3. Методичні підходи до оцінки ефективності діяльності суб’єктів регіонального ринку фінансових активів

Зростаюче розуміння необхідності стабілізації фінансової сфери на національному та міжнародному рівнях, спочатку з боку країн Великої сімки, а потім й інших розвинених країн, вилилося в розробку і прийняття Базельським комітетом із банківського нагляду документа, що набув в українському перекладі популярності як «Основоположні принципи ефективного банківського нагляду». Його проект розроблявся протягом року.

У вересні 1997 р. Принципи були опубліковані Базельським комітетом як офіційні рекомендації. В ході проведення щорічних зборів МВФ і Всесвітнього банку вони дістали офіційне схвалення міжнародного фінансового співтовариства.

Після ухвалення Принципів про рішучість додержуватись їх заявило близько 150 країн світу, в числі яких була й Україна, що приєдналася до Принципів в особі НБУ у жовтні 1998 р.

Проте створення документа і бажання додержуватись його положень – тільки початок справи. Істотно більше значення має реалізація Принципів у практиці банківського нагляду кожної країни.

На думку А.Ю. Симановського, директора Департаменту пруденціального банківського нагляду НБУ, члена робочої групи Базельського комітету з питань банківського нагляду, аналіз ситуації дозволяє з упевненістю зробити висновок, що нині в Україні більша частина принципів ефективного банківського нагляду тією чи іншою мірою реалізована [62, с. 26]. Це свідчить про сприятливий в цілому вектор розвитку системи банківського нагляду в Україні, створеної трохи більше десяти років тому, і є важливим фактором зниження загального рівня банківських ризиків і підвищення безпеки функціонування банківської системи.

Разом з тим поки що передчасно казати про повну реалізацію Принципів у вітчизняній банківській практиці. Для цього потрібен цілий комплекс додаткових зусиль. Існує певна група факторів, що обумовлюють подібний стан справ. Перш за все, це:

· нерозвиненість вітчизняного банківського сектора, в якому за наявності невеликої кількості найбільших і великих (відповідно до українських мірок) банків переважають кредитні організації з украй низьким рівнем власної капіталізації, що породжує його системну нестійкість;

· прогалини і суперечності в чинному законодавстві, його невідповідність по ряду важливих параметрів правовим нормам, прийнятим у розвинених країнах, особливо в частині захисту інтересів кредиторів і можливостей органів банківського нагляду по вживанню коректуючих заходів до проблемних кредитних організацій;

· низький ступінь взаємного довір'я між економічними контрагентами як наслідок відсутності належної відповідальності за виконання прийнятих зобов'язань, включаючи в поняття економічних контрагентів і державу;

· наявність істотних відмінностей вітчизняних стандартів обліку і фінансової звітності від міжнародних [ 147, с. 89].

Даний перелік факторів може бути продовжений і далі, проте сказаного досить, щоб зробити висновок, що в Україні поки не створені попередні умови для організації ефективної системи банківського нагляду, яка відповідає стандартам, прийнятим у розвинених країнах. А з цього, у свою чергу, випливає, що можливості наглядових органів (НБУ) по контролю і регулюванню ризиків банківської діяльності використовуються в даний час не повною мірою.

Крім причин загального характеру, про які згадувалося вище, такий стан справ обумовлений дією ряду факторів, що мають більш часткові властивості, а саме:

· недостатністю методичного забезпечення процесу управління ризиками банківської діяльності на ринку регіональних активів;

· розрізненістю і не завжди задовільною якістю розроблених НБУ методик розрахунку розмірів ризиків, відсутністю комплексного підходу до забезпечення безпеки банків через скоординоване управління всіма основними видами ризиків;

· слабким використанням перспективних зарубіжних методик, що добре зарекомендували себе в банківській практиці розвинених країн, невмінням адаптувати їх до українських умов.

Найважливіше значення для банків має кредитний ризик, оскільки за рахунок нього банки можуть зазнати найістотніших прямих втрат, здатних призвести їх до банкрутства. Пітер С. Роуз у зв'язку з цим відзначає, що «банківські ризики мають тенденцію концентруватися в кредитному портфелі. Якщо у банку з'являються серйозні фінансові труднощі, то проблеми звичайно виникають через кредити, які неможливо стягнути унаслідок прийняття помилкових управлінських рішень, незаконних маніпуляцій з кредитами, проведення неправильної кредитної політики і непередбаченого економічного спаду» [24, с. 482]. Тому в практиці роботи зарубіжних банків оцінці, аналізу, прогнозуванню кредитного ризику і управлінню ним приділяється підвищена увага. І не випадково, що саме для оцінки кредитного ризику в розвинених країнах розроблена велика кількість оригінальних методик, що добре зарекомендували себе на практиці.
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Capital – величина капіталу позичальника, якість і обсяг активів, якими він володіє. При аналізі цього показника особливу увагу банк звертає на власний (акціонерний) капітал позичальника, його структуру, співвідношення з іншими статтями активів.

Collateral – забезпечення позики, достатність і якість застави. Це дуже важливий показник, оскільки якість застави визначає ступінь її реалізовуваності у разі непогашення позики. Найвищий ризик пов'язаний із заставою цінних паперів. Наступним високоризиковим елементом застави є нерухомість.

Conditions (current business conditions and goodwill) – загальні економічні умови – визначають діловий клімат у країні в аналізований період і роблять вплив на фінансовий стан як позичальника, так і банку.

Система PARTS. Використовується в основному англійськими кліринговими банками. Назва системи є абревіатурою, утвореною від перших букв найменувань застосовуваних в ній показників:

Purpose – мета отримання кредиту і напрями його використання;

Amount – розмір кредиту, який повинен відповідати можливостям позичальника по його погашенню;

Repayment – умови повернення кредиту, розмір відсотків по ньому;

Terms – терміни надання і повернення кредиту;

Security – якість і ступінь забезпечення кредиту заставою або гарантією (ризик застави/гарантії).

Система CAMPARI. Спочатку використовувалася в англійських клірингових банках. Надалі її почали широко застосовувати й інші кредитні організації. Основними показниками аналізу, здійснюваного в рамках системи, є:

Character – репутація позичальника;

Ability to pay, що означає кредитоспроможність позичальника, його можливість відповідати за своїми зобов'язаннями;

Margin – рентабельність конкретної кредитної операції. При оцінці цього показника банк аналізує не тільки, наскільки йому вигідна певна операція, але й наскільки вона необхідна позичальнику;

Purpose – мета надання кредиту;

Amount – розмір кредиту;

Repayment – умови повернення кредиту, що включають величину відсотків і терміни його погашення;

Insurance – якість страхування і перестрахування, якщо таке є.

Оригінальна методика загальної оцінки позичальника на предмет прийняття рішення про його кредитування використовується французькими банками. В неї входять такі показники:

1.
Фінансово-економічна оцінка позичальника, що включає характер діяльності і тривалість його функціонування на ринку, а також фактори виробництва:

· трудові ресурси (рівень освіти, компетентність і вік керівника, наявність у нього наступників, частота переміщення управлінців по горизонталі, структура персоналу, показники простою, співвідношення оплати праці та доданої вартості);

· виробничі ресурси (співвідношення амортизації і засобів, що амортизуються, з урахуванням рівня інфляції);

· фінансові ресурси;

· економічне середовище (стадія життєвого циклу продукції, що випускається позичальником, стадія розвитку ринку основної номенклатури продукції, віднесення позичальника до монопольних виробників, умови конкуренції, комерційна політика фірми, ступінь засвоєння прийомів і способів маркетингу);

2.
Оцінка кредитоспроможності позичальника, що базується на його звітних балансах і звітах про прибутки і збитки. Методики оцінки кредитоспроможності позичальника диференційовані залежно від його галузевої належності та форми власності. Вони різняться для фірм і для приватних осіб.

3. Дані на позичальника з картотеки Центру щодо визначення ризиків, який знаходиться у віданні Банку Франції. Центр одержує від банків щомісячну інформацію про суму кредитних ліній, відкритих кожному позичальнику, суму використовуваних кредитів, коли вони перевищують певну межу, з розбиттям за великими категоріями. Це дозволяє банкам в оперативному порядку одержувати інформацію про загальну суму кредитів, наданих банківською системою кожному клієнту, а державним органам – стежити за динамікою обсягу кредитних вкладень по галузях господарства і проводити селективну кредитну політику.

В картотеці Центру є чотири розділи. В першому розділі – 10 груп (від А до К) залежно від розмірів активу балансу фірми. Другий розділ, званий кредитним котируванням, має 7 груп з шифрами від 0 до 6. Залежно від оцінок керівників організацій, що мають ділові контакти з фірмою, вона одержує свій шифр. Третій розділ класифікує фірми за їх платоспроможністю. Банк Франції фіксує всі випадки неплатежів і залежно від частоти виникнення ситуацій із затримкою оплати поділяє клієнтів банків на три групи:

шифр 7 – пунктуальність у платежах, відсутність реальних труднощів у грошових коштах протягом року;

шифр 8 – тимчасові утруднення, які не ставлять під загрозу платоспроможність фірми;

шифр 9 – платоспроможність фірми сильно скомпрометована.

Четвертий розділ картотеки ділить всіх банківських клієнтів на дві групи залежно від того, приймає чи не приймає Банк Франції до обліку їх векселя і цінні папери.

Банки Німеччини застосовують методики кредитного рейтингу, які включають оцінку кредитоспроможності зацікавленої в позиці фірми і якості гарантій, що надаються нею. Ці методики практично ідентичні і різняться між собою тільки кількістю і конкретним набором критеріїв, на підставі яких привласнюється рейтинг. Критерії строго індивідуальні для кожного банку, базуються на його практичному досвіді і періодично переглядаються. Допустимі й оптимальні значення окремих економічних показників спираються на накопичену статистику.

Так, кредитоспроможність клієнта в одному з німецьких банків визначається за 17 критеріями, розбитими на 5 груп:

· менеджмент: якість менеджменту, грамотність ведення фінансової документації;

· ринок (галузь): розвиток ринку і галузі, вплив динаміки кон'юнктури, географії одержувачів продукції та постачальників, експортних та імпортних ризиків, гострота конкуренції, асортимент продукції, стандарти;

· відносини з клієнтом: ведення рахунків, відвертість клієнта і його готовність надавати інформацію про свою діяльність;

· економічні умови: оцінка річного балансу, загальні майнові умови;

· перспектива розвитку підприємства: розвиток за період після публікації останнього річного балансу, виробниче планування, планування дохідності і майбутнього обслуговування капіталів, специфічні ризики виробництва.

По кожному з вказаних критеріїв проводиться оцінка за шестибальною шкалою («6» – найгірший показник). При цьому забезпечується обґрунтованість оцінок, що виставляються, на основі наявної документації. Рейтинг кредитоспроможності розраховується як середній показник на підставі виставлених по кожному параметру балів. Окремо, також за шестибальною шкалою, визначається рейтинг вартісних гарантій залежно від повноти їх надання і покриття ними зобов'язань по кредиту і сплаті відсотків. На підставі оцінок кредитоспроможності і гарантій, що надаються, визначається рівень кредитного ризику і приймається рішення про надання кредиту: при загальному ступені ризику від 1 до 4 кредитування здійснюється, при ризику 5 і 6 – кредитування не здійснюється або припиняється.

Важливе значення при привласненні рейтингу надається достовірності відомостей, на підставі яких виставляються бали. Інформація підбирається звичайно на основі аналізу кредитної заявки. З неї виділяють найсуттєвіші фактори, що визначають діяльність клієнта. Додаткову інформацію банки беруть з особистих зустрічей з клієнтами, внутрішньобанківської інформації про рахунки й історію кредитних взаємовідносин з позичальниками, особистих спостережень та інспекцій, відомостей з інших джерел.

Деякі з розглянутих вище методів або аналогічні їм можуть бути, на нашу думку, ефективно використані в практиці роботи українських кредитних організацій. Природно, що досвід зарубіжних банків по застосуванню методик кредитного рейтингу для оцінки кредитного ризику не може бути перенесений на вітчизняний ґрунт автоматично. Методики повинні бути адаптовані до специфічних умов діяльності українських комерційних банків і особливостей середовища їх функціонування. Така адаптація припускає внесення відповідних коректувань як в набори оцінних показників, що використовуються для розрахунку кредитного рейтингу, так і в шкалу оцінок, відповідно до якої проводиться градація позичальників. При коректуванні методик стосовно умов банківської діяльності в Україні, в першу чергу, необхідно враховувати такі фактори:

· не цілком задовільний стан нормативно-правової бази, що служить основою банківської, а в ширшому плані, всієї економічної діяльності в країні;

· відмінні від міжнародних стандарти обліку і фінансової звітності, що не забезпечують повної прозорості інформації про фінансово-господарську діяльність позичальників;

· низький рівень ділової культури;

· відсутність законних каналів отримання додаткової інформації про позичальників;

· недостатньо високий рівень професійної підготовки потенційних користувачів методик.

У зв'язку з цим найперспективнішими для використання в практиці управління ризиками українських кредитних організацій видаються методики, застосовувані німецькими банками. Головні їх переваги – гнучкість і відносна простота застосування. Банки, що використовують німецькі методики, які ґрунтуються на бальних оцінках, можуть самостійно підбирати критерії для розрахунку кредитного рейтингу з урахуванням специфіки кредитної політики, що проводиться ними, особливостей регіону, видового складу обслуговуваної клієнтури, економічної ситуації, накопиченого досвіду і наявної статистики.

Як правило, при комплексній оцінці позичальника зарубіжні банки не обмежуються проведенням формального аналізу за однією методикою кредитного рейтингу. Аналіз доповнюється оцінкою ряду суттєвих факторів, що відносяться до позичальника, які безпосередньо не входять в кількість показників, на підставі яких привласнюється рейтинг. Такий підхід широко практикується в США і Великобританії. До факторів, оцінка яких доповнює аналіз за методикою кредитного рейтингу, перш за все, відносяться форма власності позичальника, його галузева належність, розмір його фірми. Перелічені фактори необхідно враховувати не стільки для того, щоб на підставі їх оцінки приймати рішення про надання кредиту конкретним позичальникам, скільки для управління кредитним портфелем банку з метою формування його оптимальної структури. Узагальнення багаторічного досвіду і великий масив статистичних даних дозволили виробити стандартні критерії подібної оцінки. З певними доповненнями і поправками ці критерії можуть бути використані українськими банками для уточнення якісних характеристик позичальників і оцінки якості сформованих ними кредитних портфелів.

Так, позичальники, що відносяться до державного сектора економіки, можуть класифікуватися як позичальники середнього рівня. Вони не виявляють особливої активності в своїй діяльності, їх поведінка на ринку практично ніколи не відзначається агресивністю. Від них важко чекати високої продуктивності праці і високої рентабельності, якщо тільки вони не відносяться до організацій-монополістів, що займають домінуюче становище на ринку певних видів продукції. Проте всі види ризиків, пов'язаних з кредитуванням позичальників, що відносяться до державної форми власності, знаходяться на досить низькому рівні. Тому для успішної діяльності банку йому доцільно мати в своєму кредитному портфелі позики, видані державним інституційним одиницям. Хоча останні й не відносяться до особливо ефективних позичальників, із стратегічної точки зору вони вигідні своєю стабільністю і передбаченістю.

Спектр оцінки позичальників, що відносяться до акціонерної форми власності, може бути найширшим, оскільки їх благополуччя визначається не тільки результатами їх власної діяльності, але й політикою їх акціонерів-утримувачів великих пакетів акцій. Багато банків розорилися за обставин, коли акціонери їх позичальників діяли так, що позичальники потрапляли в складну ситуацію. Є чимало прикладів свідомого доведення акціонерами своїх організацій і кредитуючих ці організації банків до банкрутства.

Позичальники, які відносяться до приватної форми власності, відзначаються високою активністю. Вони швидко створюють свої підприємства і швидко знаходять клієнтів. При невеликій величині їх капітал має високу швидкість обороту, швидку окупність і, отже, приносить хороший прибуток. В тактичному плані банку вигідно мати в своєму портфелі позики, видані позичальникам, що відносяться до приватної форми власності. Проте, з погляду стратегії, це збільшує його кредитний ризик, оскільки такі позичальники не можуть становити сильну конкуренцію більшим фірмам. Звичайно зі 100 приватних підприємств, що одночасно утворилися, через два роки на ринку залишається не більше 60, а через п'ять років продовжують діяти всього 18-20.

До категорії позичальників з підвищеним ступенем ризику відносяться спільні підприємства. Причина полягає в тому, що вони, як правило, дуже швидко розпадаються. Більше 60 % одночасно створених спільних підприємств взагалі не приносять прибутку, що після 3-5 років призводить їх до банкрутства. Через п'ять років порівняно зі стартовим роком їх залишається всього 12-15 %. Нерідкими є випадки, коли хто-небудь із засновників викупляє спільні підприємства і вони перетворюються на звичайні організації інших форм власності. Із спільних підприємств, що залишилися, приблизно 30 % окупають свої витрати, але не приносять прибутку. Дуже часто їх існування підтримується єдино для того, щоб завоювати якісь нові ринки або просунути на монополізований іншою компанією ринок свою нову продукцію. І лише 10 % з них дають реальний прибуток. Саме ці останні є найжиттєздатнішими інституційними одиницями і відносяться до позичальників вищої категорії надійності.

Не менше значення при визначенні рівня кредитного ризику має належність позичальника до конкретної галузі господарства. Галузі можна охарактеризувати як молоді й старі, а також як ефективні та неефективні. При цьому ефективними і неефективними можуть бути і молоді, і старі галузі. Типовим прикладом неефективної старої галузі служить вугледобувна промисловість, яка, як правило, перебуває в державній власності. Хоча рентабельність підприємств галузі низька, а у ряді випадків вони зовсім нерентабельні, видобуток вугілля продовжуватиметься ще багато років, оскільки він має значну питому вагу в структурі паливно-енергетичного балансу і поки не може бути замінений іншими енергоносіями. Тому банки можуть без особливого ризику кредитувати підприємства вугледобувної промисловості, що мають хоча б мінімальну рентабельність. При їх короткостроковому кредитуванні ризики банку невеликі, проте при довгостроковому кредитуванні ризики значною мірою зростають.

Так чи інакше, банки змушені кредитувати економічних суб'єктів усіх галузей господарства, оскільки їх вибір у багатьох випадках обмежений. Тому важливе значення для них, з точки зору зниження ризиків, має диверсифікація кредитного портфеля по галузях. Але така диверсифікація практично неможлива для багатьох регіональних банків, особливо тих, які обслуговують райони з моногалузевою структурою господарства або райони, де є всього одне-два великі підприємства. Природно, що в цьому випадку галузевий ризик банків дуже високий.

Діяльність на  фінансовому ринку регіональних активів традиційно відноситься до ризикованих видів. Зокрема, криза азіатського фондового ринку у 1998 році лавиноподібно захопила інші фондові ринки, у тому числі український, та зумовила виникнення чисельних суперечок між суб’єктами відносин фінансового ринку. Конфлікти, що виникають у відносинах фінансового ринку, неминуче торкаються його професійних учасників, які супроводжують обіг фінансового активу та безпосередньо беруть участь у відносинах ринку. Тому найважливішим показником освіченості професійного учасника ринку є коефіцієнт стійкості регіонального професійного учасника КР8. Для умов фінансового ринку України з небагаторічною історією він визначається, виходячи з терміну діяльності професійного учасника на ринку у місяцях - tуi, відношенням до середньоарифметичного терміну діяльності всіх професійних учасників з аналогічного виду діяльності на фінансовому ринку в місяцях - tу0, тобто як:

КР8 = tуi : tу0  
                      

(1.2)

Інформаційний розвиток суспільства, задачі входження економіки України у світовий економічний простір обумовлюють необхідність розробки нових інформаційних технологій для обслуговування обігу фінансових активів регіону. Впровадження таких технологій сьогодні має епізодичний характер, оскільки їх розробка відбувається, головним чином,  з ініціативи суб’єктів відносин ринку, які безпосередньо беруть участь в угодах з фінансовими регіональними активами. Наявність впроваджених інформаційних технологій характеризує як рівень розвитку професійної інфраструктури фінансового ринку, так і  ступінь готовності до інтеграції в інші фінансові ринки. 

Кількість професійних учасників регіонального фінансового ринку активів – УТ, які використовують власні зареєстровані інформаційні технології, до загальної кількості суб’єктів відносин фінансового ринку У, яки фактично використовують у своїй діяльності такі технології, характеризується регіональним коефіцієнтом технологічності КР9:

КР9 = УТ : У. 
                 

(1.3)

Використання з боку окремого професійного учасника фінансового ринку зареєстрованих інформаційних технологій відносно загальної кількості зареєстрованих інформаційних технологій – ТР - характеризується регіональним коефіцієнтом технологічності професійного учасника – КР10:

КР10 = ТУ : ТР,                 


(1.4)

де ТУ – кількість технологій окремого професійного учасника.

Вартість обслуговування відносин фінансового ринку регіональних активів у професійного учасника ВУi, яка віднесена до середньоарифметичної вартості обслуговування  відносин з боку всіх професійних учасників аналогічного виду діяльності ВУ0, складає регіональний коефіцієнт вартості обслуговування відносин фінансового ринку – КР11:

КР11 = ВУi : ВУ0 .                         

(1.5)
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               КР17 = СН : Сіо.  
                    

(1.13)

 Коефіцієнт зовнішньої активності КР18 регіонального фінансового ринку оцінюється, як  відношення кількості господарських суб’єктів, фінансові активи  яких знаходяться в обігу за межами цього регіонального ринку – Езн, до загальної кількості суб’єктів господарювання, які фактично випускають в обіг власні фінансові активи у регіоні:

КР18 = Езн : Ез.
            

(1.14)

 Коефіцієнт зовнішньої активності  регіону – КР19 оцінюється як відношення кількості фінансових активів у грошовому виразі, які випущені в обіг регіональними суб’єктами господарювання, власне регіоном або його територіальною одиницею – Сзн та знаходяться в обігу поза межами цього регіону, до загальної суми випуску таких фінансових активів – СЦЗ:

КР19 = Сзн : СЦЗ.
                                

(1.15)

 Коефіцієнт емісійної активності регіону КР20 визначається як відношення обсягу випущених фінансових активів за обліковий період часу (наприклад, протягом року) С1, до загального обсягу випущених у регіоні фінансових активів – СЦЗ:

КР20 =  С1 : СЦЗ.
                                       
     
 (1.16)

Коефіцієнт територіальної розгалуженості професійного учасника фінансового ринку КР21 визначається як відношення показника розгалуженості професійного учасника ПР до середньоарифметичного значення показників розгалуженості всіх професійних учасників ПР0  даного виду діяльності в регіоні:

КР21 = ПР : ПР0,
                               
(1.17)

де показник територіальної розгалуженості професійного учасника  дорівнює відношенню кількості відокремлених представництв, філій або інших підрозділів професійного учасника, що розташовані в даному регіоні, включаючи його головну організацію СР1, до загальної кількості усіх професійних учасників ринку, їхніх представництв, філій або інших підрозділів, які займаються даним видом професійної діяльності в регіоні СР0:

ПР = СР1 : СР0.
                                
(1.18)

Коефіцієнт реструктуризації і реорганізації капіталу КР22 відображає відношення кількості спільних та інших підприємств, створених на базі майна суб’єктів господарювання у регіоні з залученням іноземних інвестицій, до загальної кількості суб’єктів господарювання, які фактично випускають в обіг власні фінансові активи у регіоні: 

КР22 = ССП : Ез. 

                     
(1.19)

Розрахунки коефіцієнтів і результати дослідження територіальної структури фінансового ринку регіональних активів ґрунтуються на кількісних показниках з  наведених вище співвідношень. Однак здійснення розрахунків для конкретного регіону чи територіального утворення є досить складним завданням завдяки обмеженості інформаційних мереж фінансового ринку та конфіденційності характеру цієї інформації. Але такі розрахунки використовуються з метою оцінки міжсуб’єктних відносин ринку як внутрішня та службова інформація. За своїм змістом перераховані показники відображають інтегральний стан емісійної, інвестиційної та професійної активності досліджуваного сегмента регіонального фінансового ринку активів і є основою для побудови прогнозної моделі активності ринку регіону. В цьому полягає їхня відмінність від існуючих методів контролю за індексними показниками ринку, які відображають пасивно-статистичну модель впливу на розвиток територіальної організації ринку. Для виявлення тенденцій у територіальної організації фінансового ринку регіональних активів здійснюється розрахунок кожного з показників та коефіцієнтів у функціональній залежності від часу Пі = Fp(t) та КРі = Fk(t) у продовж часу, не менш як один рік. Прогнозування здійснюється шляхом екстраполяції отриманої функціональної залежності на наступний період часу.

Для підйому активності на регіональному фінансовому ринку активів необхідний більш детальний  аналіз перерахованих показників по кожному окремому суб’єкту господарювання чи іншому суб’єкту відносин ринку з виявленням причин недостатньої активності та особливих умов, з яких стає можливим підйом господарської активності. Розробка методик активізації, які включають у себе послідовності дій стосовно господарського суб’єкта (інших суб’єктів відносин фінансового ринку), має практичне значення і повинно здійснюватиметься виключно за узгодженням між ними. При цьому також враховуються вимоги стратегії розвитку кожного регіонального фінансового ринку активів, що запропоновані з боку територіальної громади.

На закінчення слід зазначити, що вдосконалення потребують не тільки методична база, що використовується українськими банками для оцінки ризиків, але й методики, застосовувані НБУ в процесі регулювання і контролю за діяльністю кредитних організацій. Діапазон обмежень на ризики кредитних організацій, що накладаються Національним Банком України, та мір впливу за їх порушення, досить широкий. Разом з тим наявність кризових тенденцій у розвитку банківської системи на сучасному етапі, свідчать про недостатню ефективність регулювання банківських процесів, у тому числі пов'язаних з прийняттям ризиків, з боку НБУ. Причини подібного стану згадувалися раніше. До них можна додати також:

· недостатньо високий рівень кваліфікації працівників НБУ, що здійснюють нагляд за дотриманням пруденціальних норм діяльності, перш за все, в його територіальних підрозділах;

· суб'єктивне ставлення контролюючих інстанцій до підзвітних їм кредитних організацій, що часто зустрічається.

У зв'язку з цим підвищення кваліфікації та посилення відповідальності кадрів, що здійснюють нагляд за діяльністю кредитних організацій на місцях, покликані зіграти важливу роль у наближенні вітчизняного банківського нагляду до світових стандартів. Проте основні зусилля найближчим часом повинні бути зосереджені, на нашу думку, на вдосконаленні методичного забезпечення процесу контролю за ризиками банків. Зокрема необхідна розробка спеціальної методики, що дозволяє врахувати процентні ризики по всіх основних інструментах, що використовуються українськими банками. Потребують істотного коректування, як було показано вище, і методики зважування активів за ступенем ризику і віднесення їх в розряд високоліквідних. Реалізація цих заходів дозволить значно підвищити ефективність впливу Банку України на оптимізацію ризиків кредитних організацій в регіоні, забезпечити підвищення дієвості в регіональних господарських системах та рівень регулювання їх подальшого розвитку.

Висновки до розділу 1

Швидкі зміни та системні наслідки новітніх перетворень в Україні визначили завдання формування ринку фінансових активів та його територіальної організації. Питання оцінки ефективності діяльності фінансових активів, соціально-економічного використання потенціалу регіону, усунення диспропорції їх фінансового забезпечення обумовило необхідність поглиблення методології дослідження фінансових активів, розробки нових підходів, виявлення існуючих резервів, обґрунтування напрямів розвитку функціонування та організації ринку фінансових активів. 

В процесі теоретико-методологічних досліджень одержані такі результати:

1. На основі дослідження сучасної структури ринку фінансових активів та окремих його елементів було визначено, що територіальна його організація спрямована на створення фінансового фундаменту розвитку продуктивних сил регіонів, стимулювання процесу перебудови та регіоналізації фінансових відносин, реалізації регіональних програм. Ринок фінансових активів регіону – це об’єктивно існуючий комплекс відносин між особами у зв’язку з випуском і обігом різноманітних фінансових активів в регіоні. Функціональні призначення регіонального фінансового ринку реалізуються шляхом всебічного розвитку його структури, зокрема, відкриття банківських рахунків, заснування спеціальних фондів (пенсійних, страхових, тощо), надання банківських кредитів, комерційних позичок, здійснення операцій з цінними паперами, зміцнення фінансової бази регіональних активів, забезпечення зовнішніх джерел їх фінансування та адаптація до міжнародного поділу праці шляхом удосконалення територіальної організації регіону. У процесах формування територіальної організації набуває значення суб’єктивний фактор у формі найрізноманітніших і слабко систематизованих відносин фінансового ринку регіональних активів. Серед методів впливу на територіальну організацію фінансового ринку регіональних активів значне місце належить економічним, зокрема, ціноутворенню, фінансуванню та кредитуванню.

2. В умовах транзитивної економіки однією з основних рис банківської системи є відображення регіональних ознак як суб’єкта мезоекономіки на стику цілого комплексу економічних, природних, географічних, кліматичних, демографічних та ін факторів. Розвиток банківської системи регіону ознаменувався зростанням інтересу економічних суб’єктів до нетрадиційних, але технічних, високоприбуткових або високоліквідних інструментів регіонального фінансового ринку. Тому необхідно враховувати такі критерії, як якість і ціна, що дозволяють знизити ризикові характеристики. Проводячи свої операції по залученню і розміщенню регіональних активів, банк повинен забезпечувати альтернативність вкладень порівняно з іншими інструментами фінансових ринків. Результати дослідження враховують економічні сторони взаємодії суб’єктів банківської системи регіонів з їх повноваженнями щодо обігу фінансових регіональних активів та участю інших суб’єктів фінансових відносин регіону. 

3. Виходячи із сутності фінансового ринку регіональних активів і механізму його розвитку було визначено, що враховуючи нагальні потреби регіону у фінансовій сфері і особливості трансформаційної економіки, можна сформувати основні принципи побудови його механізму. Ці принципи відносно легко екстраполюються на систему принципів територіальної організації традиційних галузей в регіоні, зокрема, соціальної орієнтованості, приорітетності, збалансованого та пропорційного розвитку, сталого розвитку, оптимальності, комплексності розвитку, ефективності. Вони характеризують сучасний рівень територіальної організації фінансового ринку регіональних активів у системі регіональних господарських комплексів країни. Приорітетний розвиток фінансового ринку регіональних активів забезпечуються створенням такої сукупності векторів цілей управління, яка спроможна реформувати об’єкти ринку у бік активізації їхньої господарської діяльності.

Оскільки територіальна організація фінансового ринку регіональних активів включає не тільки принципи розміщення матеріально-речових елементів і систему взаємозв’язків між ними, але і управління всіма ланками цієї сфери господарської діяльності, аналіз суб’єктивної складової дає змогу надавати особливої ролі фінансовому ринків регіональних активів у формування виробничих відносин з погляду узгодження взаємодії людей у процесі виконання управлінських функцій.

4. Під територіальною організацією фінансового ринку регіональних активів розуміється забезпечення комплексної система ринкових відносин в межах певної території, що призводить до формування організаційно-управлінських зв’язків між її елементами, встановлення певних регіональних пропорцій між елементами задоволення потреб суб’єктів господарювання у інвестиційних ресурсах, оптимальне використання залучених активів, підтримання балансу в системах відносин суб’єктів ринку, вплив відносин на інші галузі суспільного виробництва та економічні системи для вирішення соціально-економічних проблем регіону та покращення життєвого середовища суспільства. Це досягається не тільки шляхом удосконалення розміщення окремих структурних елементів регіональних ринків активів, але і застосуванням  ефективних методів управління. 
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