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ВСТУП

 Актуальність теми дослідження. В економічній системі, що формується в Україні на ринкових засадах, вирішального значення набувають якісно нові для вітчизняної економіки товарно-грошові відносини. Відповідно виникає необхідність створення адекватних правових умов їх розвитку та механізму правового регулювання цих відносин в процесі товарно-грошового обміну.

В системі правового регулювання товарно-грошового обміну особливе місце займає договір купівлі-продажу, як універсальна і доцільна правова форма опосередкування товарно-грошових відносин. За своєю юридичною природою цей договір є складною і гнучкою правовою формою, в яку можуть перетворюватися різні за своїм характером майнові правовідносини. Це важливо підкреслити, оскільки в умовах централізованої економіки сфера дії договору купівлі-продажу обмежувалася переважно роздрібною торгівлею.

Таким чином, договір купівлі-продажу слід розглядати як родове поняття відносно різних видів договорів, характерних не лише для роздрібної, але й оптової торгівлі, яка стає в Україні домінуючою сферою товарно-грошового обігу. 

У зв’язку з цим дедалі актуальнішими стають проблеми переосмислення ролі і місця договору купівлі-продажу у регулюванні відносин суб’єктів оптового ринку, розширення сфери його застосування, а також удосконалення цивільно-правового забезпечення договірних відносин в оптовій торгівлі. 

Актуальність проблеми теоретичного і практичного характеру відносно договору купівлі-продажу в оптовій торгівлі як інституту цивільного права, вдосконалення його нормативно-правового регулювання посилюється по мірі розширення масштабів його використання, звуження сфери регламентації цього договору адміністративними методами, реалізації загальнодозвільного прин​ципу регулювання відносин в оптовій торгівлі і введення нових кодексів – Цивільного кодексу України та Господарського кодексу України.

Нова кодифікація цивільного і господарського законодавства України не тільки не усунула “білі плями” у правовому регулюванні договірних відносин в оптовій торгівлі, але й ще більше ускладнила цей процес унаслідок дублювання і паралелізму суперечливих норм права, які містяться у главі 54 Цивільного кодексу України і главі 30 Господарського кодексу України. Деформація цивільно-правових засад регулювання договірних відносин у сфері оптової торгівлі може призвести до вихолощення юридичної сутності договору купівлі-продажу, звуження його функцій і зниження ролі цього договору в ефективній реалізації товарно-грошових відносин в оптовій торгівлі. 

В цілому виникають складні науково-теоретичні і практичні проблеми обґрунтування юридичної природи договору оптової купівлі-продажу, його зміс​ту, визначення нових видів договорів для сфери оптової торгівлі, виявлення їх особливостей, окреслення їх функцій, суттєвого покращення правового регу​лювання у межах цивільного законодавства, оскільки саме воно покликане забез​печити регулювання всіх майнових відносин товарно-грошового характеру.

Основні положення дисертації і висновки ґрунтуються на науково-теоретичних основах цивільного права та інших галузей, а також наукових працях відомих українських учених-правознавців: Д.В. Бобрової, А.С. Васильєва, М.В. Гордона, О.В. Дзери, А.С. Довгерта, В.М. Коссака, Н.С. Кузнєцової, І.М. Кучеренко, І.Ю. Краська, В.В. Луця, В.К. Мамутова, Н.М. Мироненко, О.А. Підопригори, О.О. Підопригори, О.А. Пушкіна, В.І. Семчика, Н.А. Саніахметової, Є.О. Харитонова, Я.М. Шевченко, В.С. Щербини, Ю.С. Шемшученка та ін.

В процесі роботи вивчено і проаналізовано роботи вітчизняних та зарубіжних авторів з питань договірного регулювання відносин купівлі-продажу, зокрема: М.І. Брагінського, Є.Е. Богатих, Ю.Є. Булатецького, В.В. Вітрянського, Є.А. Васильєва, Н.М. Голованова, Л.П. Дашкова, О.С. Йоффе, Н.Н. Клейна, О.О. Красавчикова, Л.А. Лунца, Д.І. Мейєра, Б.І. Пугінского, Ю.В. Романець, Є.А. Суханова, А.П. Сергєєва, Ю.К. Толстого, Л.І. Шевченко, К.М. Шміткоффа, Г.Ф Шершеневича, В.А. Язева та ін.

Проте, в останні роки в науковій юридичній літературі України теоре​тичні питання договору купівлі-продажу в оптовій торгівлі не були предметом комплексного, цілісного дослідження. Надзвичайно слабо узагальнена і прак​тика укладення, виконання і цивільно-правового регулювання договорів купівлі-продажу в оптовій торгівлі. Таким чином, відсутність науково-теоретичних розробок із зазначеної проблематики та узагальнень практики зумовили актуальність теми і необхідність даного дисертаційного дослідження.

Зв’язок роботи з науковими програмами, планами, темами. Тема дисертаційного дослідження виконана згідно з планом науково-дослідної роботи відділу проблем цивільного, трудового і підприємницького права Інституту держави і права імені В.М. Корецького Національної академії наук України “Роль і значення цивільного права в регулюванні майнових і особистих немайнових відносин в сучасній Україні”.
Мета і завдання дослідження. Мета роботи полягає у комплексному науковому аналізі договору купівлі-продажу в сфері оптової торгівлі як інсти​туту цивільного права, виявлення його особливостей і обґрунтування пропозицій щодо підвищення ефективності цивільно-правового регулювання договірних відносин.

Відповідно до вказаної мети були поставлені наступні завдання:

· визначити сутність, зміст, виявити специфіку окремих видів договорів оптової купівлі-продажу, систематизувати їх за нормоутворюючими ознаками, обґрунтувати модель їх цивільно-правового регулювання у контексті нового Цивільного кодексу України;

· дати характеристику договірним відносинам в оптовій торгівлі, дослідити форми організації договірних зв’язків та їх правове регулювання в ринковому середовищі;

· визначити умови (істотні, звичайні, випадкові) договору оптової купівлі-продажу та обов’язки сторін;

· проаналізувати порядок укладання договору оптової купівлі-продажу, виявити специфіку укладання, пов’язану з характером і змістом окремих видів договорів;

· дослідити відповідальність сторін за договором оптової купівлі-продажу, її форми і обсяги, а також обставини, що звільняють суб'єктів даного договору від відповідальності;

· проаналізувати і узагальнити практику укладання, розірвання, вико​нання та судового розгляду спорів по договорам оптової купівлі-продажу;

· сформулювати пропозиції щодо підвищення ефективності цивільно-правового регулювання договірних відносин в сфері оптової торгівлі. 
Об’єктом дослідження є суспільні відносини, що виникають у сфері оптової купівлі-продажу. 

Предметом дослідження є цивільно-правові аспекти системи нормативного регулювання договірних відносин купівлі-продажу в оптовій торгівлі.
Методи дослідження. Методологічну основу дослідження складають загальнонаукові і діалектичні методи пізнання (формально-логічний, системно-функціональний, системно-порівняльний) та спеціальні методи, які вико​ристовуються у правових дослідженнях: порівняльно-правовий, формально-юридичний, системний, моделювання і прогнозування та інші. Використання формально-логічного методу дозволило визначити, уточнювати і доповнювати окремі поняття категорії і тим самим впорядкувати понятійно-категоріальний апарат. Системно-функціональний метод використовувався для визначення призначення, виявлення особливостей, розкриття функцій окремих видів договорів купівлі-продажу. Системно-порівняльний метод дозволив з’ясувати ідентичність і відмінність юридичних понять, правових категорій, підходів правового регулювання договорів оптової купівлі-продажу у вітчизняній і міжнародній практиці.

Наукова новизна результатів дослідження. Наукова новизна роботи полягає у тому, що в Україні вперше на дисертаційному рівні комплексно досліджено договір купівлі-продажу в сфері оптової торгівлі і проаналізовано цивільно-правові аспекти його регулювання в ринковому середовищі в контексті нового Цивільного кодексу України.

У результаті проведеного дослідження автором одержано нові й такі, що мають елементи новизни, наукові результати:

1. Дістало подальшого розвитку дослідження правової природи договору купівлі-продажу, уточнена його законодавча дефініція. Пропонується юри​дичне визначення договору купівлі-продажу як угоди про те, що одна сторона (продавець) зобов'язується передати товар і перенести право власності на іншу сторону (покупця), а покупець зобов'язується прийняти товар і сплатити за нього вартість (ціну).

2. Доведено, що договір купівлі-продажу є родовим поняттям відносно окремих видів договорів, систематизованих і об'єднаних автором у дві групи: договір роздрібної купівлі-продажу і договір оптової купівлі-продажу.

3. Доведено, що договір оптової купівлі-продажу за своєю правовою природою, юридичними характеристиками, суб'єктним складом, особливостями об'єкту, змістом та порядком укладання має самостійне значення в опосередкуванні товарно-грошових відносин оптового обороту і відповідає загальним засадам цивільного законодавства. 

4. Обгрунтовано віднесення договорів поставки, контрактації, поставки для державних потреб до договору оптової купівлі-продажу як таких, що найбільш повно відповідають критеріям і ознакам даного договору, а також специфіці правового регулювання договірних відносин у сфері оптової торгівлі. Ці договори співвідносяться, відповідно, як вид до роду, тому доведена доцільність закріплення в Цивільному кодексі України самостійного інституту договору оптової купівлі-продажу, що об'єднує §§ 3-5 глави 54 під назвою «Оптова купівля-продаж». 

5. Конкретизоване поняття об'єкта договору оптової купівлі-продажу, проведене розмежування предмета та об'єкта. Об'єктом даного договору слід вважати партію товару (найменування товару і кількість), а предметом відповідно дії продавця по передачі товару і покупця по його оплаті. Визначені і запропоновані для законодавчого закріплення у Цивільному кодексі України істотні умови договору оптової купівлі-продажу, а саме: найменування, кількість товару, строки постачання, ціна. 

6. Визначений порядок укладання договору оптової купівлі-продажу, який включає дві стадії: встановлення контактів між контрагентами та безпо​середньо процедуру укладення, що, в свою чергу, складається з узгодження договірних умов і правового оформлення договору. Виявлені особливості укладання базових і специфічних договорів. Запропоновано на законодавчому рівні, шляхом внесення доповнень до чинного законодавства, врегулювати поняття, пов'язані з укладанням біржових і аукціонних договорів.

7. Відокремлені та теоретично обгрунтовані поняття “договірні відноси​ни” і “договірні зв’язки”, визначені співвідношення між цими поняттями. Доведено, що їх відповідно слід розглядати як мотивацію (економічний зміст) взаємодії суб’єктів договору та правову форму прояву і реалізації правовід​носин. Виходячи з цього, обгрунтовані підходи формування системи дого​вірних відносин і зв’язків в сфері оптової торгівлі, запропоновані ефективні варіанти раціональних договірних зв’язків в системі горизонтальної організації відносин.

8. Доведено, що система безготівкових розрахунків за договором купівлі-продажу є недосконалою, а нові форми розрахунків законодавчо не забезпечені, що є причиною низької розрахункової дисципліни суб'єктів договору. З огляду на це, аргументовано пропонується розробити і прийняти Закон України « Про електронні розрахунки», який повинен врегулювати: організаційно-правові засади функціонування та вимоги до електронних платіжних систем, види засо​бів розрахунків, гарантії, захищеність електронних платежів, правове поло​ження суб'єктів, що забезпечуюють електронні платежі.

9. Дістала подальшої теоретичної розробки договірна відповідальність: розроблені засади створення її ефективної системи , визначені форми, міри і обсяги відповідальності, формалізована модель фактичного складу відшкоду​вання збитків, систематизовані з правових позицій збитки, сформульовані правила для визначення розміру відповідальності сторін за договором оптової купівлі-продажу. Внесені пропозиції до чинного законодавства щодо обчислення збитків та розмежування прямих і опосередкованих збитків.

10.  Зроблена систематизація обставин, що звільняють суб'єкта підприєм​ницької діяльності від відповідальності. Обгрунтовано, що до форс-мажорних обставин належить не лише дія непереборної сили, а й «юридичний форс-мажор» - юридична неможливість виконання сторонами своїх зобов'язань внаслідок дії актів державних органів.
Практичне значення отриманих результатів дисертаційної роботи полягає у тому, що її висновки, рекомендації можуть бути використані в подальших наукових дослідженнях проблем цивільно-правового регулювання договірних відносин купівлі-продажу, доопрацюванні законодавства України, а також в процесі підготовки і підвищення кваліфікації юридичних кадрів.

На базі дисертаційного дослідження зроблено низку пропозицій щодо удосконалення чинного законодавства України, уточнення та уніфікації окре​мих положень, прийняття нормативних актів, що покликані ліквідувати прогалини у правовому забезпеченні відносин оптової купівлі-продажу.

Основні положення роботи та практичних рекомендацій можуть бути використані для розробки підручників, навчальних посібників, методичних рекомендацій для студентів юридичних факультетів з курсу “Цивільне право”, а також спецкурсів з проблем договірних зобов'язань.
Апробація результатів дисертації. Основні положення і результати дисертаційного дослідження доповідалися і обговорювалися на науково-практичних конференціях: “Проблеми і перспективи розвитку та реалізації законодавства України “ (1 квітня 2001 р., м. Київ); ”Проблеми кодифікації законодавства України” (14 травня 2003 р., м. Київ); “Стратегія соціально-економічного розвитку України і формування механізмів зростання. Правові аспекти трансформаційних процесів в Україні” (15-16 квітня 2003 р., м.Львів); “Підприємництво та менеджмент: українські реалії та перспективи” (21-23 березня 2003 р., м. Львів).

Публікації. Основні положення та висновки дослідження викладені автором у шести наукових публікаціях, з них три статті у збірниках, що належать до переліку наукових фахових видань ВАК України, та тези трьох доповідей на наукових конференціях.

Структура дисертації зумовлена метою та завданням дослідження та складається із вступу, трьох розділів, до яких входять шість під​розділів, висновків та списку використаних джерел. Повний обсяг рукопису становить 201 сторінку друкованого тексту, у тому числі 19 сторінок списку використаних джерел, який охоплює 198 найменувань.
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ВИСНОВКИ

Результати проведеного автором дисертаційного дослідження дозволяють сформулювати наступні основні висновки і пропозиції.

1. Законодавчо закріплене визначення договору купівлі-продажу (ст.. 655 Цивільного Кодексу України) не виражає у повній мірі притаманні йому ознаки і риси як родовому поняттю, а різноманіття видів договорів, які відповідають цьому договору по суті не систематизовані. Тому:

· запропоновано більш точне і коректне з цивільно-правової точки зору визначення договору купівлі-продажу відповідно до якого “одна сторона (продавець) зобов’язується передати товар і перенести право власності на іншу сторону (покупця), а покупець  зобов’язується прийняти товар і оплатити за нього вартість (ціну)”.

· сукупність видів договорів купівлі-продажу за економіко-правових критеріїв і кваліфікаційних ознак слід розділити на дві групи з виділенням відповідно: договору роздрібної купівлі-продажу і договору оптової купівлі-продажу.

Договір роздрібної купівлі-продажу охоплює види договорів викладених в §2 гл. 54 Цивільного Кодексу України. Група договорів оптової купівлі-продажу, за результатами наших досліджень об’єднує такі договори: поставки, контрактації, поставки для державних потреб, міни, енергопостачання.

Отже, пропонується при доробці діючого законодавства внести приведене вище уточнення в ст. 655 Цивільного Кодексу України відносно визначення договору купівлі-продажу, а §§3,4,5,6 гл.54 цього Кодексу об’єднати під назвою “Оптова купівля-продаж” і перенести в цей розділ відповідні статті з §1 гл.54 Цивільного Кодексу України.

2. Оптова торгівля, в якій досліджувалися нами договірні відносини, стає домінуючою сферою товарно-грошового обміну. Оптовий оборот складає не менше 350 млрд. грн. щорічно або 2/3 валового випуску товарів та послуг.

Під оптовою торгівлею слід розуміти сферу підприємницької діяльності щодо купівлі-продажу товарів народного споживання, продукції виробничого призначення, засобів виробництва, сировини для подальшого їх перепродажу або використання у професійній діяльності, формування системи договірних зв’язків і відносин, організації товаропросування та товаропостачання роздрібної мережі й виробничих підприємств.

Відповідно до гармонізованого Державного класифікатора видів економічної діяльності (КВЕД) “Матеріально-технічне забезпечення”, “Заготівлі сільгосппродукції”, “Торгівля товарами народного споживання” – колишні організаційні форми товарного обігу нині увійшли органічними складовими оптової торгівлі і становлять відповідні підсистеми: “Оптова торгівля засобами виробництва і предметами праці” та “Оптова торгівля не переробленою сільськогосподарською продукцією”. У зв’язку з цим відпадає необхідність адаптації договору поставки під матеріально-технічне забезпечення і збуту, а договір контрактації під заготівлі, тобто під неіснуючі види економічної діяльності, як це зроблено у статтях 264, 272 і 273 Господарського Кодексу України.

Тому нами пропонується механізм цивільно-правового регулювання договорів поставки і контрактації побудувати із врахуванням нових особливостей сфери оптової торгівлі.

3. В процесі дослідження нами виявлено, що товарно-грошовий обмін у формі купівлі-продажу в сфері оптової торгівлі опосередковується базовими договорами (поставки, контрактації, поставки для державних потреб, міни). Специфічними (нетиповими) договорами оптової купівлі-продажу є договори купівлі-продажу на біржах, аукціонах, оптових продовольчих ринках, конкурсних торгах, виставках-ярмарках. Крім того в сфері торгівельного посередництва використовують агентські, дистриб’юторські, консигнаційні інші види договорів, які носять допоміжний характер в процесі оптової купівлі-продажу.

Широке різноманіття договорів, які обслуговують сферу оптової торгівлі, співвідносяться до договору купівлі-продажу як видове до родового поняття. Однак вони розмежовані у різних системах законодавства причому суб’єктивно і без належного наукового обґрунтування. В результаті розривається цілісність системи договорів і знижується рівень їх правової регламентації.

Тому нами пропонується:

· усунути неприпустимі для кодифікованих законодавчих актів різні трактування договорів: поставки, контрактації, міни у відповідних статтях 712, 713 та 715 Цивільного Кодексу України та ст.. 265, 272 та 293 Господарського Кодексу України. Слід обґрунтувати і сформулювати єдині визначення цих договорів приймаючи за основу визначення, що міститься в Цивільному Кодексі України;

· при доробці нових цивільного та господарського кодексів усунути паралелізм, дублювання та суперечливості правових норм, які містяться у статтях 656, 669, 671, 673 ЦК та статтях 266, 268 ГК відносно кількості, асортименту та якості товару; статтях 676, 682, 683 ЦК та статтях 269, 270 ГК відносно комплектності, гарантій; ст. 691 ЦК та 189 ГК відносно цін; ст. 692 ЦК та ст.198 ГК відносно платежів і розрахунків, гл.48 ЦК та гл.22 ГК відносно виконання зобов’язань та інші. Усунення вказаних недоліків повинно здійснюватися виходячи з критеріїв і засад Цивільного права оскільки перераховані статті відображають переважно цивільно-правові норми і регламентують майнові відносини товарно-грошового характеру тобто цивільні відносини.

4. Договір оптової купівлі-продажу є одним з типів цивільних договорів купівлі-продажу, що регулює процес товарно-грошового обміну в сфері оптової торгівлі та майнові відносини, які виникають між сторонами.

Для договору оптової купівлі-продажу нами виявлені характерні для цивільного права особливості:

· договір купівлі-продажу укладається з підприємницькою метою;

· суб’єктами договірних відносин виступають підприємці;

· об’єктом купівлі-продажу виступають порівняно великі партії товару;

· момент укладання договору не співпадає з моментом виконання договірних зобов’язань;

· розрахунки між контрагентами проводяться за посередництвом банків і, як правило, у безготівковій формі.

Правовими характеристиками договору оптової купівлі-продажу, що підтверджують їх цивілістичне спрямування, належить визнати: консессуальність, двосторонність, каузальність, комутативність, безповоротність.

В цілому, як показують дослідження, договір оптової купівлі-продажу має самостійне значення в опосередкуванні товарно-грошових відносин і правовому регулюванні оптового обороту і відповідає загальним засадам Цивільного законодавства. Тому пропонується законодавчо закріпити договір оптової купівлі-продажу у Цивільному Кодексі України за аналогією з договором роздрібної купівлі-продажу. Це дозволить більш чітко відмежувати загальні і специфічні норми правового регулювання складних договірних відносин в оптовій торгівлі у Цивільному та Господарському Кодексах України.

5. Умови договору оптової купівлі-продажу як і будь якого цивільно-правового договору по суті визначають його зміст, тому в дисертації вони досліджені всебічно. За правовими характеристиками вся сукупність умов поділена на три групи: істотні, звичайні і випадкові.

Істотними визначаються умови, які необхідні і достатні для укладення договору. Переважно вони встановлюються законодавством. Якщо раніше діючі законодавчо-нормативні акти чітко визначали істотні умови договору в оптовій торгівлі, то нове кодифіковане законодавство єдине лише у визначенні способу встановлення істотних умов і визнання істотною умовою предмету договору (ст.. 638 ЦК і ст.. 180 ГК). Сам же предмет договору обидва кодекси трактують неоднозначно.

Проведений нами науково-правовий аналіз дозволяє стверджувати, що для договору оптової купівлі-продажу його предметом є найменування товару та кількість. Дослідження показують, що до істотних умов слід віднести також строки постачання та ціну.

Таким чином, пропонується законодавчо встановити такі істотні умови: найменування товару, його кількість, строки постачання і ціну. Ці умови важливо закріпити в § 1 гл.54 Цивільного Кодексу України.

До звичайних умов договору відносяться ті, які визначаються диспозитивними нормами закону або іншого нормативного  акту,  якщо в тексті договору  відсутні застереження про них. Такими умовами на наш погляд для договору оптової купівлі-продажу виступають асортимент товарів, якість, комплектність, гарантії, умови про тару, упаковку.

Випадкові умови змінюють або доповнюють звичайні умови. Вони включаються в договір за розсудом сторін. За нашими дослідженнями  характерними випадковими умовами для договору оптової купівлі-продажу є умови про страхування товару, способу транспортування, нагляд продавця за післяпродажним обслуговуванням .

6. Договірні відносини купівлі-продажу в оптовій торгівлі за суттю і змістом є відносинами товарно-грошового обміну, що виникають між суб’єктами оптового обороту і виражаються у формі цивільно-правових договірних зв’язків. 

У підрозділі 1.2. дано чітке розмежування понять “договірні відносини” і “договірні зв’язки”, відносно яких у юридичній літературі немає ясності. 

Договірні відносини слід трактувати як мотивацію і економічний зміст взаємодії суб’єктів договору купівлі-продажу. Договірні зв’язки – відповідно, представляють собою правову форму прояву і реалізації сукупності відносин у процесі організації і здійснення товарно-грошового обміну. Отже, договірні відносини і договірні зв’язки складають єдність двох сторін товарно-грошових відносин – економічного змісту і правової форми. При цьому договірні відносини найбільш об’єктивно відображають головний зміст договору купівлі-продажу і зумовлюють правову форму відносин. 

У роботі проаналізовано основні підходи формування системи договірних відносин купівлі-продажу і пропонуються три варіанти їх формування:

1. Договірні відносини, що формуються безпосередньо контрагентами (товаровиробниками, оптовими підприємствами, роздрібними організаціями) на основі прямих зв’язків.

2. Договірні відносини, для формування яких контрагентами залучаються на окремих стадіях юридичні особи, що виконують обмежені юридичні і фактичні дії.

3. Договірні відносини що формуються і оформляються за сприянням і активною організаційно-правовою, а також методичною допомогою організаторів оптової торгівлі, тобто спеціальних суб’єктів інфраструктури (бірж, аукціонів, ярмарків, тендерів та інш.).

Інший правовий аспект характеристики договірних відносин – форми їх реалізації через договірні зв’язки, що залежно від суб’єктного складу поділяються на:

1. Прості (прямі) – договірні взаємовідносини безпосередньо між виробником товарів і кінцевими оптовими споживачами (роздрібними торгівельними підприємствами) за схемою виробник ( споживач. 

2. Складні (опосередковані) – багатоступеневі, сторонами в яких виступають, крім наведених вище, і оптово-посередницькі ланки.

Результати дослідження дозволяють вибирати оптимальні варіанти реалізації договірних відносин купівлі-продажу в оптовій торгівлі.

7. Процес укладання договорів купівлі-продажу в оптовій торгівлі має свої особливості, продиктовані самим характером договору і умовно поділяється нами на два етапи: встановлення контактів і безпосередньо процедура укладення.

Найбільш характерними способами встановлення контактів в практиці укладання договорів в умовах ринкової економіки нами встановлено: проведення попередніх переговорів; запит покупця; участь у торгах; вільна оферта; участь у виставках, ярмарках; рекламні оголошення і комерційні листи.

Процедура укладення ж відбувається шляхом акцепту твердої оферти, підтвердження замовлення або прийняття проформи договору.

У підрозділі 2.2.  детально описано кожен з наведених вище способів, порівнюються вітчизняні і зарубіжні норми, що регулюють дану сферу відносин.
8. Механізм укладення біржового договору, договору поставки для державних потреб, тендеру і договору аукціонного продажу, на відміну від поставки і контрактації, побудований на конкуренції покупців за одного продавця, продавців за одного покупця або змішаний.

Ця специфіка повинна враховуватись цивільним  законодавством, що регулює дані види угод, оскільки як показують наші дослідження,  застосування до них лише загальних норм про договір (Розділ ІІ Книги 5 Цивільного Кодексу України)  та про купівлю-продаж (Розділ ІІІ Гл. 54 Книги 5 Цивільного Кодексу України) є недостатнім.

Спеціальне законодавство, в більшості випадків, через свою поверхневість теж не вирішує проблеми скудності правового забезпечення даної сфери.

Виняток складає лише договір поставки для державних потреб, для якого на нашу думку, створено найбільш повну і ґрунтовну правову базу. Хоча регулювання даного договору і є досить жорстким, певною мірою зберігаються елементи планового регулювання, роль державних органів в формуванні договорних відносин, проте нам видається, що характер договору і його надзвичайно важливе значення для держави вимагає саме такого  чіткого регламентування процедури його укладення.

Біржова та аукціонна торгівля товарами народного споживання у світі є дуже поширеною і сягає величезних оборотів, тоді як непопулярність цих видів купівлі-продажу в Україні, викликана найбільшою мірою саме хисткою правовою основою.

Доцільним видається доповнити Закон України “Про товарні біржі” розділами, що регулювали б порядок укладення біржових угод. Стосовно  законодавчої бази аукціонного продажу необхідним  видається внесення доповнень до нового Цивільного Кодексу, що регламентуватимуть основні питання проведення аукціонів та укладення договору аукціонного продажу, а також видання ряду спеціальних нормативних актів, що стануть юридичним важелем і правовою основою для розвитку аукціонної торгівлі в Україні.

При розробці правової бази наведених договорів необхідно враховувати позитивний досвід зарубіжних правових систем і положення міжнародних нормативно-правових актів, які приведені в дисертації.

9. Специфіка розрахунків за договором купівлі-продажу в оптовій торгівлі полягає перш за все в тому, що оплата товарів здійснюється у безготівковому вигляді. Це обумовлено особливостями самого договору (суб’єктним складом, великим обсягом товару (партіями), що продається) і закріплено законодавством.

Правове регулювання безготівкових розрахунків в Україні повинно здійснюватись з врахуванням норм міжнародного законодавства і  передбачати наступні їх види: розрахунки платіжними дорученнями; розрахунки платіжними вимогами; розрахунки акредитивами; розрахунки чеками; розрахунки по інкасо а також принципово нові – векселя та електронні розрахунки.

 У підрозділі 3.1. даної праці нами детально описаний механізм і переваги наведених видів розрахунків,  а також зазначено, що правова база нових видів розрахунків практично відсутня. З огляду на це пропонується розробити і прийняти Закон України “Про електронні розрахунки в Україні”, що детально регламентував би дану сферу, а також внести у нормативно-правові акти НБУ, що регулюють безготівкові розрахунки, відповідні доповнення.

10. Сутність договірної відповідальності полягає у застосуванні до правопорушника економічних санкцій для захисту інтересів особи, потерпілої  внаслідок невиконання або неналежного виконання порушником умов договору. В дисертації обгрунтовано, що по мірі поглиблення ринкових процесів роль  договірної відповідальності зростає, особливого значення набувають її функції: відновлюючи (відносно відновлення порушеного інтересу і попереднього майнового стану) та дисциплінарна (спрямована на запобігання правопорушень). Відповідно виникає необхідність перегляду існуючих підстав і умов відповідальності. 

Нами виявлено, що:

- певних змін зазнали традиційні форми Цивільно-правової відповідальності: відшкодування збитків і неустойка, введення спеціальної ефективної форми – плата за користування чужими грошовими коштами, яка на наш погляд за своєю правовою природою не належить ні до неустойки, ні до збитків, при цьому не перешкоджає стягненню з боржника законної або договірної неустойки.

- крім майнової відповідальності суттєвих змін зазнали й інші несприятливі для боржника наслідки за порушення умов договору купівлі-продажу (наділення кредитора правом вживати певних заходів спрямованих на виконання боржником зобов’язання в натурі, зміну чи розірвання договору, зменшення ціни, застосування заходів оперативного впливу тощо).

Проте законодавство у цій сфері ще потребує вдосконалення. Так,  в дисертації зроблені зауваження і внесені пропозиції щодо обчислення збитків, розмежування понять прямих та опосередкованих збитків, а також щодо відповідальності продавця за продаж товарів неналежної якості.

11. Чинне цивільне законодавство та судова практика свідчать про закріплення принципу абсолютної відповідальності підприємця, Разом з тим  єдиною підставою що звільняє суб’єкта договору купівлі-продажу в оптовій торгівлі від цивільно-правової відповідальності  є дія непереборної сили.

В дисертації  обставини непереборної сили нами умовно поділені на дві групи:  природні і стихійні явища (землетруси, повені, пожежі, тайфуни, різкі температурні коливання, що призвели до загибелі урожаю) та деякі обставини суспільного життя (військові дії, епідемії, національні і галузеві забастовки), а також включення правових актів державних органів, що змінюють оподаткування, мито, запроваджують нові обмеження, актів заборонного характеру в поняття “непереборна сила”.

Заборона або обмеження, введене відповідним органом, на наш погляд є достатньою підставою для звільнення боржника від відповідальності.

Тому ми пропонуємо вжити термін запозичений з міжнародної торгівлі –  форс-мажорні обставини і об’єднати у них: 

· не переборну силу

· юридичний форс-мажор.

Відсутність у вітчизняному законодавстві чіткого переліку форс-мажорних обставин цілком оправдана, оскільки уявлення про непереборну силу змінюються по мірі розвитку науково-технічного прогресу. Крім того одні і ті ж обставини за різних умов можуть бути непереборною силою або обставинами, що лише перешкоджають виконанню договору.

Проте необхідно регламентувати підтвердження (доказування) цих обставин, перелік документів яким повинен підтверджуватись форс-мажор (довідки місцевих органів влади, інформація у пресі тощо).

Для заказа доставки работы воспользуйтесь поиском на сайте http://www.mydisser.com/search.html
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