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ВСТУП


Актуальність теми дослідження. Інтенсивна глобалізація світової економіки і міжнародних відносин, рушійною силою якої виступають багатонаціональні компанії (БНК), надає особливої актуальності дослідженню сучасного стану правового регулювання їх діяльності в рамках системи міжнародного приватного права. Ефективність правового регулювання діяльності БНК на національному рівні позначається не лише на економічному розвиткові окремих держав, але й виступає важливим чинником економічного прогресу у всьому світі.

Феномен БНК поставив перед державами складне завдання правового регулювання відносин за участю іноземних компаній, які діють на їх території через використання організаційно-правових форм вітчизняних юридичних осіб. Поки створення уніфікованого правового регулювання діяльності БНК на міжнародному та регіональному рівнях перебуває у процесі становлення, держави розробляють власний масив спеціальних правових норм прямої дії, що регламентують порядок допуску та здійснення підприємницької діяльності іноземних компаній на їх території. 


Вибір теми дисертації обумовлюється недостатнім рівнем порівняльно-правового дослідження у вітчизняній юридичній науці особливостей регулювання діяльності БНК у національних правових системах. 

Актуальність теми визначається тим, що з кожним роком іноземний капітал відіграє все більш значну роль в економічному розвиткові України: лише за 2005 рік та перше півріччя 2006 року активи іноземних БНК зросли в країні майже на 120 %, досягнувши 18,4 млрд дол. За таких обставин розробка ефективної комплексної системи законодавства з регламентації діяльності багатонаціональних компаній на території України набуває особливої актуальності.

Зважаючи на невідповідність нормативно-правової бази, яка регламентує діяльність БНК на території України, стандартам та принципам, прийнятим у світовій практиці, постає нагальна потреба у розробці рекомендацій по вдосконаленню національного законодавства у цій сфері. 


Це створює обґрунтовані підстави для вивчення існуючої у світі практики вирішення правових проблем, пов’язаних з функціонування БНК. Відповідна адаптація світового досвіду правового регулюванням діяльності БНК дозволить напрацювати на його основі власну національну систему взаємопов’язаних заходів, спрямованих на підвищення ефективності правової бази функціонування БНК в Україні, що позитивно вплине на соціально-економічний розвиток держави. 


Зв'язок роботи з науковими програмами, планами, темами. Тема дослідження є складовою частиною науково-дослідницької теми Одеської національної юридичної академії “Правові проблеми становлення і розвитку сучасної Української держави” (державний реєстраційний номер 0101U001195).


Мета і задачі дослідження. Мета наукового дослідження полягає у розкритті особливостей правової регламентації діяльності БНК в національних правових системах.


Зазначена мета дослідження зумовила необхідність поставити та розв’язати наступні завдання: 

·  проаналізувати проблеми, пов’язані з визначенням приватноправового статусу БНК;

·  висвітлити недоліки застосування традиційних методів міжнародного приватного права для регулювання діяльності БНК; 

·  визначити перспективи уніфікації матеріально-правових норм для регулювання діяльності БНК;

·  дослідити процес становлення міжнародної системи регулювання діяльності БНК;

·  виявити стан та оцінити ефективність правового регулювання діяльності БНК у національних правових системах країн-членів регіональних інтеграційних об’єднань;

·  вивчити досвід впровадження світових стандартів регулювання діяльності багатонаціональних компаній у законодавство постсоціалістичних країн;

·  розробити пропозиції, спрямовані на вдосконалення чинного законодавства України у сфері регулювання діяльності БНК на її території.


Об’єктом дисертаційного дослідження є світова практика застосування норм міжнародного приватного права для регулювання відносин, що виникають в процесі діяльності багатонаціональних компаній.


Предметом дисертаційного дослідження є особливості правових механізмів та процедур регулювання діяльності БНК в окремих національних правових системах.


Методологічною основою дисертації стали прийняті в юридичній науці методи наукового дослідження: діалектичний, історичний, формально-логічний та порівняльно-правовий.


Застосування діалектичного методу дало змогу дослідити хід становлення і розвитку законодавства, що регулює діяльність БНК, у національних правових системах. Історичний метод дозволив виявити причини появи і розвитку такої форми здійснення комерційної діяльності, як БНК, а також еволюцію концепцій щодо їх правосуб’єктності. Формально-логічний метод дозволив проаналізувати зміст чинного законодавства окремих країн з регулювання діяльності БНК на їх території. Порівняльно-правовий метод був використаний для виявлення особливостей, що існують у правовому регулюванні діяльності БНК у національних правових системах окремих держав.


Теоретичну основу дисертаційного дослідження складають роботи вітчизняних та зарубіжних вчених, зокрема Л.П. Ануфрієвої, А.В. Асоскова, М.М. Богуславського, В.І. Борисової, М.І. Бруна, М.І. Данилькевича, О.В. Дзери, А.С. Довгерта, Г.К. Дмитрієвої, Д.В. Задихайла, В.П. Звєкова, О.С. Іоффе, В.І. Кисіля, В.М. Корецького, М.І. Кулагіна, Л.А. Лунца, Л.А. Лялікової, І.І. Лукашука, О.Л. Маковського, О.Ю. Мельника, О.О. Мережка, П. Мушлинскі, Б.І. Осмініна, І.А. Покровського, Л. Раапе, М.Ю. Тихомирова, Г.І. Тункіна, Г.С. Фединяк, О.І. Харитонової, Т. Хартли, О.М. Хєди, М.Ю. Черкеса, Дж. Чешира, Ю.М. Юмашева та інших дослідників.


Наукова новизна одержаних результатів знайшла своє відображення у таких положеннях:
·  набуло подальшого розвитку дослідження приватноправових концепцій організації та діяльності БНК;

·  обґрунтовано непристосованість традиційних методів приватного права для вирішення проблем правового статусу БНК;

·  доведено, що з точки зору міжнародного приватного права доцільним є використання терміну “багатонаціональна компанія”, який розкриває специфіку організації та діяльності досліджуваних груп компаній;

·  уперше досліджено співвідношення економічних передумов виникнення та розвитку БНК з юридичними факторами, які стимулювали цей процес;

·  уперше визначено, яким чином розбіжності у законодавстві різних країн вплинули на перетворення національних підприємств на багатонаціональні. Доведено, що саме відмінності у законодавчому регулюванні обумовили розбіжності як в організаційних структурах європейських, американських та азійських БНК, так і в їхній інвестиційній та виробничій діяльності на національних та закордонних ринках;

·  запропоновано моделі правового регулювання діяльності БНК на національному, регіональному та міжнародному рівнях, з одного боку, із врахуванням транснаціонального характеру діяльності БНК, а з іншого – визнанням того факту, що БНК не втрачають приналежності до держави;

·  простежено, яким чином система правового регулювання операцій БНК змінює свою мету – зі встановлення механізмів контролю за їх діяльністю на захист та сприяння здійснюваних ними прямих закордонних інвестицій;

·  уперше здійснено аналіз ефективності регулювання діяльності БНК у національних правових системах.


Практичне значення одержаних результатів полягає в розробці стратегій і заходів, спрямованих на підвищення ефективності регулювання діяльності багатонаціональних компаній у національних правових системах.
Основні положення дисертаційного дослідження впроваджено у роботу Одеського обласного бюро сприяння інвестиціям, а також використовуються у навчальному процесі Одеської національної юридичної академії при викладанні таких курсів, як “Міжнародне приватне право” та “Міжнародне право”. 


Апробація результатів дисертації. Положення дисертаційної роботи обговорювалися на засіданнях кафедри міжнародного права і міжнародних відносин та кафедри цивільного права Одеської національної юридичної академії, а також доповідалися на: Міжнародній конференції “Інвестиції ХХІ століття: проблеми використання” (червень 2003 р., м. Умань), Міжнародній конференції “Наслідки розширення Європейського Союзу на Схід: економічні, соціальні та політичні аспекти” (лютий 2003 р., м. Одеса), 6-й звітній науковій конференції професорсько-викладацького і аспірантського складу Одеської національної юридичної академії (квітень 2003 р., м. Одеса), 3-й міжнародній науково-методичній конференції “Римське право і сучасність” (травень 2004 р., м. Одеса), Міжнародній конференції “Україна і Словаччина: обмін досвідом з європейської інтеграції”, (березень 2005 р., м. Одеса), 7-й звітній науковій конференції професорсько-викладацького і аспірантського складу Одеської національної юридичної академії (квітень 2004 р., м. Одеса), Міжнародній конференції “Європейська безпека та Україна”, (вересень 2004 р., м. Одеса), 8-й звітній науковій конференції професорсько-викладацького і аспірантського складу Одеської національної юридичної академії (квітень 2005 р., м. Одеса), 1-й світовій конференції міжнародних студій (серпень 2005 р., Стамбул), Всеукраїнській конференції “Європейська інтеграція як інструмент реформ в країнах Чорноморського регіону” (вересень 2005 р., м. Одеса), 9-й звітній науковій конференції професорсько-викладацького і аспірантського складу Одеської національної юридичної академії (квітень 2006 р., м. Одеса).


Публікації. За темою дисертаційної роботи опубліковано 5 наукових праць у спеціалізованих фахових виданнях, затверджених ВАК України. 


Структура та обсяг роботи. Дисертація складається зі вступу, основної частини, що містить три розділи (8 підрозділів), висновків та списку використаних джерел. Загальний обсяг роботи – 175 сторінок, у тому числі список використаних джерел – 15 сторінок (197 найменувань). 
РОЗДІЛ 1

КОНЦЕПТУАЛЬНІ ЗАСАДИ ПРАВОВОГО РЕГУЛЮВАННЯ ДІЯЛЬНОСТІ БАГАТОНАЦІОНАЛЬНИХ КОМПАНІЙ

1.1 Правові передумови виникнення та розвитку багатонаціональних підприємств 

Вивченню правових факторів виникнення і розвитку багатонаціональних підприємств в сучасній світовій та українській літературі присвячено небагато уваги. Це пояснюється тим, що економісти, які вивчають історичні умови виникнення БНК, не схильні займатися аналізом пов’язаних з цим процесом правових моментів, а юридичні дослідження БНК здебільшого присвячені вивченню сучасних проблем їх діяльності і через це характеризуються неісторичним підходом. 

Певні форми організації виробничої діяльності, які є аналогами сучасних багатонаціональних компаній, з’явилися ще у стародавні часи.  Такий правовий інститут, як корпорація, був відомий ще у римському праві. Так, в епоху Республіки сенат надавав ремісникам дозвіл на створення так званих колегій, тобто орденів чи асоціацій людей, які налічували не менше трьох осіб і займалися однією справою. Колегія могла володіти власністю, порушувати справи у суді, а також переслідуватися судом. Керувалася колегія на основі власного статуту. Крім того, за римським правом разом з дозволом на створення колегія набувала й корпоративні права, а саме спеціальну концесію. Таким чином, із спеціальним дозволом на існування колегії поєднувалося й спеціальне дарування їй статусу юридичної особи. 

Що ж стосується безпосередньо такої організаційної форми, як БНК, то, звичайно, точну дату її виникнення визначити неможливо. Як суб’єкт міжнародних економічних відносин БНК затвердилися лише у ХІХ ст. Однак, певні форми організації, які мають аналогії з сучасними БНК, з'явилися задовго до цього. 

Вырезано. Для заказа доставки полной версии работы воспользуйтесь поиском на сайте http://www.mydisser.com/search.html
Серед правових умов, які стали стимулом для розвитку БНК також слід відзначити роль патентного права. Так, наприклад, з 1872 року в Канаді уперше власниками канадських патентів могли бути особи, що не є громадянами Канади. Це, у свою чергу, призвело до збільшення прямих інвестицій через філії американських компаній. Історія розвитку окремих фірм свідчить, що захист через патентне право відігравав важливу роль у стимулюванні прямих іноземних інвестицій у сільське господарство і машинобудування Канади. Також можна припустити, що у свій час патентне право стало інструментом для залучення інвестицій у Францію, Німеччину й Англію (89(. 

Перші "по-справжньому" багатонаціональні компанії з'явилися у 1890-х роках у Британії та Європі. Домінуючу позицію у цей час займали німецькі фірми, які діяли у хімічній і текстильній галузях промисловості та у сфері виробництва електротоварів (114, с. 113(. Однак, після поразки Німеччини у Першій світовій війні (так само, як і в Другій світовій війні), закордонну власність її компаній було конфісковано. Звичайно, це значно загальмувало розвиток німецьких БНК у двадцятому сторіччі порівняно з БНК інших країн. 

Цей самий період також був відмічений появою американських БНК. Вважається, що першою американською БНК була компанія з виробництва швейних машин “American Singer Sewing Machine Company”. У 1855 році компанія почала продавати свої машини у Францію використовуючи французьких посередників. Щоб задовольнити попит на свою продукцію у 1867 році компанія заснувала в Великобританії фабрику зі збору готових швейних машин з комплектуючих, які імпортувалися з США. У 1882 році Singer збудувала нову фабрику, яка займалася виробництвом машини вже з місцевих матеріалів (182, с. 33(. Таким чином, компанія “Singer” стала першою фірмою, яка для забезпечення зростаючого попиту на закордонному ринку перейшла від експорту своєї продукції до її місцевого виробництва. 

Найбільше зростання американських підприємств прийшлося на період між 1893 та 1914 роками. Це пояснюється, по-перше, спадом на внутрішньому ринку США, що зробило закордонні ринки більш привабливими, та, по-друге, існуючими на той час умовами на фондовому ринку та новим антимонопольним законодавством, які сприяли злиттю компаній у гігантські корпорації з інтересами як на місцевому, так й на закордонному ринках (194, с. 37(. Однак, незважаючи на швидку експансію на закордонні ринки, до 1914 року США отримували більше інвестицій, ніж експортували самі.    

Ситуація, що склалася після Першої світової війни, не була сприятливою для збільшення прямих іноземних інвестицій. Такий стан був викликаний, по-перше, змінами на політичній карті світу. Так, після Великої жовтневої революції з капіталістичної економічної системи випав Радянський Союз. Хоча, згідно з впровадженим В.І. Леніним “Новим економічним планом” у 1920-ті роки західні компанії могли діяти в СРСР як спільні з радянськими підприємства, з приходом до влади Сталіна це положення було ліквідовано (192, с.108(. Таким чином, до 1930 року значна територія була просто закрита для приватних закордонних інвестицій. Розпад Австро-Угорщини та Османської імперії також утруднив вільний рух інвестицій (128, с. 185(.
Другою передумовою став крах міжнародних ринків капіталу в кінці 1920-х - на початку 1930-х років. Це спричинило економічний хаос, який призвів до інфляції, за цим дефляції та збільшення валютного регулювання (182, с. 39(. Все це стало причиною “Великої Депресії” та значного спаду у світовій торгівлі. 

По-третє, через загальну нестійкість у світовій економіці, а також побоювання початку нової війни, держави почали проводити більш націоналістично-орієнтовану економічну політику. Так, Італією та Німеччиною було схвалено фашистську економічну політику, яка робила акцент на державному контролі за сировиною та виробництвом, а також на захваті іноземних територій з метою економічного та політичного росту (157, с. 299(. 
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Китай був зачинений для прямих інвестицій з Заходу починаючи з Революції 1949 до 1979 року, коли на законодавчому рівні було дозволено створювати спільні підприємства. У 1986 році, згідно з новим законодавством, закордонними підприємствам було дозволено направляти в країну інвестиції.  

Між 1975 та 1985 роками основним джерелом зовнішніх прямих інвестицій стає Західна Європа, яка й сьогодні займає це положення.   

1.2 Регулювання діяльності багатонаціональних компаній на міжнародному рівні 

У шістдесятих роках двадцятого сторіччя, коли активно починає піддаватися сумніву верховенство внутрішньодержавного права у відносинах між іноземними інвесторами та приймаючими країнами, розпочався процес становлення системи міжнародного регулювання діяльності БНК. У цей період іноземні інвестори починають шукати засоби підпорядкування міжнародному праву інвестиційних угод між ними та приймаючими країнами. 

Цілком природно виникає питання - в яких межах міжнародне право може застосовуватися до інвестиційних угод між закордонними інвесторами та приймаючими країнами, регулювання яких донедавна відносилося лише до компетенції внутрішньодержавного права? Це питання й досі є дискусійним. При відповіді на нього можна побачити певну закономірність. Вона полягає у тому, що юристи (практики та теоретики), які за профілем своєї діяльності тяжіють до держави, переважне місце відводять державному суверенітету, який надає національним урядам широку свободу дії щодо зміни або анулювання інвестиційних угод, використовуючи при цьому внутрішнє законодавство країни. Найбільше поширення ця позиція отримала в кінці ХІХ ст., коли латиноамериканські держави виступили проти несправедливих, з їх точки зору, форм дипломатичного захисту західними державами своїх громадян в цьому регіоні. Дана теорія знайшла своє закріплення в працях видатного юриста, міністра закордонних справ Аргентини С. Кальво. Він вважав, що нерезиденти, які беруть участь у комерційному обороті країни перебування, мають право на одержання аналогічного захисту, як й резиденти, однак вони не вправі вимагати більшого рівня правового захисту. Положення про захист права нерезидентів лише в межах національного режиму було закріплено в підсумковому документі I Міжнародної конференції американських держав (Вашингтон, 1889 р.), а також у Конвенції про права та обов'язки держав, прийнятій на VII Міжнародній конференції американських держав (Монтевідео, 1933 р.). Згодом ця теорія стала відома як “доктрина Кальво”.

   На думку аргентинського вченого, міжнародно-правовий звичай вимагає, щоб держава надавала іноземцям такі ж самі права, як й власним громадянам. На цій підставі у конституціях та законах багатьох латиноамериканських держав було закріплено положення, згідно з яким застосовуваний стосовно іноземних інвесторів національний режим відповідає вимогам міжнародного права. Дані закони не гарантували захист закордонної власності від вилучення в ході економічних реформ в цих країнах. Винятком стали лише земельні реформи, які проводилися Мексиці.       

“Доктрина Кальво” вводить поняття національного стандарту, в основі якого лежать принципи територіального суверенітету держав, а саме: принцип рівності резидентів та нерезидентів перед законом; принцип регулювання правового статусу нерезидентів та їх власності внутрішнім законодавством; принцип невтручання інших держав при вирішенні суперечок між іноземними інвесторами та національними урядами щодо правового статусу нерезидентів та їх власності; принцип відсутності обов’язку держави компенсувати іноземним інвесторам шкоду, заподіяну їх власності в результаті громадянської війни або актами порушення суспільного порядку, якщо законодавством країни не передбачена така компенсація. 
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У той час, коли деякі автори відмічають певні переваги транснаціонального права, інші взагалі заперечують його існування. Супротивники існування транснаціонального права вважають, що воно або взагалі не існує в якості права як такого, або має занадто розпливчатий та невизначений зміст. Перша думка базується на тому, що усі юридичні норми повинні виходити із державного суверенітету або ним визнаватися. Звичайно, транснаціональне право не відповідає цій вимозі. Тому вважається, що угода, яка ним регулюється, знаходиться у своєрідному правовому вакуумі. Прибічники другої думки вважають, що транснаціональне право не представляє собою упорядковану та погоджену сукупність правових норм, зміст яких може бути чітко визначений. Недосконалість й неповнота транснаціонального права може привести до прийняття гнучкого, але не чіткого й не передбачуваного арбітражного рішення (150, с. 185(. 

У будь-якому випадку, інтернаціоналізація інвестиційної угоди, або як її ще іменують транснаціоналізація, делокалізація чи денаціоналізація, завжди поєднується з обранням головним механізмом вирішення суперечок міжнародного арбітражу, як засобу врегулювання спору, який не знаходиться під контролем приймаючої країни. Тому процесу становлення міжнародної системи врегулювання інвестиційних спорів, метою якої є розв’язання суперечок між БНК та приймаючими країнами, слід приділити більш детальну увагу. 

Згідно з класичною теорією міжнародного публічного права лише держави є його суб’єктами і тому лише вони можуть пред'являти міжнародні претензії (151, с. 106(. Через відсутність в БНК міжнародної правосуб’єктності, вони можуть лише звернутися по дипломатичний захист країни своєї національності. У цьому випадку дипломатичний захист полягає у пред’явленні державою-протектором претензій державі, яка, порушивши норми міжнародного права, спричинила збитки юридичній особі, яка має національність держави-протектора. Однак, такий засіб врегулювання інвестиційного спору з приймаючою країною містить забагато "підводних каменів". 

Перш за все, труднощі виникають через те, що міжнародне право надає країні національності повну свободу дій. Вона не зобов'язана пред'являти позов або захищати права його суб’єкта. Рішення залежатиме від міркувань міждержавних відносин, тобто від політичних цілей, що переслідуються країною-протектором. Більш того, країна-протектор має лише моральний обов’язок виплатити позивачу компенсацію, отриману від країни-відповідача. Тому немає жодної гарантії, що міжнародний позов, пред'явлений країною-протектором, стане для позивача ефективним засобом захисту його прав.

Більш того, для виникнення права на дипломатичний захист позивач має вичерпати усі засоби в межах національної правової системи країни-відповідача. Це правило підкреслює умовний характер дипломатичного захисту, а також додаткову роль, яку фактично грає міжнародне право при регулюванні спорів між індивідами, включаючи іноземні корпорації, та приймаючими країнами. 
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Арбітраж - головна функція Центру. У випадку, коли одна зі сторін спору не є учасницею Вашингтонської конвенції або фізичною чи юридичною особою держави-учасниці Конвенції, а також якщо спір не стосується інвестицій, для примирення та арбітражу Центр може запропонувати додаткові послуги.  

Згідно з ст. 25 п. 1 Вашингтонської конвенції юрисдикція МЦВІС базується на згоді обох сторін спору, яка виражається у письмовій формі. Вона, як правило, промовляється у арбітражному застереженні про передачу спорів у МЦВІС, яке включається у інвестиційну угоду. МЦВІС були розроблені тексти типових застережень, використання яких допомагає виразити згоду чітко та недвозначно. Крім того, країна-учасниця Вашингтонської конвенції може закріпити можливість звертання до МЦВІС у своєму інвестиційному законодавстві. Це буде вважатися її згодою на використання цього механізму, при умові, що інвестор у письмовій формі погодився скористатися цією можливістю. До того ж, згода може випливати з низки укладених між сторонами договорів, якщо навіть лише деякі з них згадують про передачу спорів у МЦВІС. Більш того, наявність згоди може бути доведена, якщо приймаюча країна прийняла інвестиційну пропозицію, у якій міститься положення про зобов'язання передавати спори у МЦВІС. 

При цьому слід зазначити, що вимога щодо наявності згоди з боку держави, яка є стороною у спорі, може бути розцінена як обмеження державного суверенітету і тому не розглядається як обов’язкова. Приймаюча країна свою згоду дає добровільно. Крім того, ст. 25 п. 4. Вашингтонської конвенції  дозволяє будь-якій державі-учасниці повідомити Центр про категорію або категорії спорів, які вона буде або не буде вважати такими, що підпадають під його юрисдикцію. Це можна зробити під рас ратифікації, прийняття чи схвалення Конвенції або в будь-який час згодом. Кожна наступна зміна у згоді держави-учасниці щодо юрисдикції МЦВІС не може мати ретроспективний характер. Отже вона не в змозі використати положення п. 4 ст. 25 Вашингтонської конвенції для виключення з під юрисдикції Центру категорій спорів, які вона вже раніше погодилася передавати на його розгляд. 

Наступна вимога полягає у тому, що сторони спору мають бути належними, щоб повстати перед МЦВІС. Так, стороною при розгляді спору можуть бути лише держави, які є учасницями Вашингтонської конвенції. Її учасницею вважається держава, яка щонайменше за 30 днів до передачі спору у Центр здала депозитарію свою ратифікаційну грамоту або документ про прийняття чи ухвалення Конвенції.  

Другою стороною має бути фізична або юридична особа держави-учасниці Конвенції, яка не виступає стороною у даному спорі. Якщо мова йде про фізичну особу, то вона повинна мати громадянство іншої держави-учасниці, ніж держава, яка є стороною у спорі, на день, коли сторони погодилися передати спір у Центр, а також на день, коли відповідне клопотання було зареєстроване Генеральним секретарем. 

Що стосується юридичної особи, то вимоги до її національності не такі  жорсткі, як до фізичної. Юридична особа може бути другою стороною у спорі, якщо на день, коли сторони виразили згоду передати його на примирення або арбітраж МЦВІС, вона мала національність держави, яка є учасницею Вашингтонської конвенції, але не є стороною у цьому спорі. 
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Цей документ став протиставленням традиційним міжнародним стандартам з регулювання іноземних інвестицій й мав обмежувальний характер. Первісна версія Кодексу закріплювала надання іноземним інвесторам не більш, ніж національного режиму та істотно обмежувала їх права в сфері розв’язання інвестиційних спорів, підпорядковуючи їх національній правовій системі. Крім того, кодекс не регулював питання експропріації. Перегляд державами Андського співтовариства своєї економічної політики призвів до зміни їх ставлення до іноземних інвестицій. Корективи, які в подальшому вносилися у Андський кодекс 1970 року, значно сприяли лібералізації умов надходження іноземних інвестицій у субрегіон.

Розглядаючи процес кодифікації міжнародних стандартів регулювання діяльності БНК, необхідно виділити зусилля з прийняття Кодексу поведінки транснаціональних корпорацій в рамках ООН. Вони були продиктовані вимогою нових незалежних держав та країн, що розвиваються, які разом сформували "Групу 77", заснувати Новий міжнародний економічний порядок. В рамках цього процесу "проблема БНК" посіла одне з головних місць, наслідком чого стало прийняття у 1972 році Економічною та Соціальною Радою ООН рішення про створення Комісії та інформаційно-дослідницького Центру з транснаціональних корпорацій. Головним завданням Комісії стала розробка Кодексу поведінки ТНК, яка розпочалася на її першій сесії у березні 1975 року (184(. На своїх другій сесії Комісія вирішила заснувати Міжурядову робочу групу, яка мала за мету підготувати проект Кодексу на основі пропозицій та міркувань, наданих їх державами (185(. 

З самого початку було зрозуміло, що як характер, так й зміст Кодексу викличе чималі розбіжності. Зацікавленість у Кодексі країн-експортерів капіталу полягала передусім у його використанні як засобу захисту своїх БНК від дискримінаційного режиму, який суперечить міжнародним стандартам регулювання іноземних інвестицій. Країни, які входили в "Групу 77", за підтримки колишніх соціалістичних країн, були настроєні використовувати Кодекс як засіб підпорядкування діяльності БНК більшому контролю в межах Хартій ООН з економічних прав та обов’язків держав, а також уникнення негативного впливу від їх діяльності на національну економіку та політичну незалежність. 

Міжурядова робоча група почала працювати над проектом тексту Кодексу у січні 1977 року. Перше непорозуміння виникло через питання, чи має Кодекс бути адресований лише ТНК, як бажали держави з "Групи 77", або він також має поширюватися на режим ТНК у приймаючій країні, чому віддавали перевагу основні країни-експортери капіталу. Перемогли останні. Тому Економічна та Соціальна Рада ООН своєю Резолюцією 1980/60 від 24 липня 1980 року підтвердила у параграфі 6 (g), що Кодекс має включати положення, які стосуються режиму ТНК, юрисдикції приймаючої країни та інших пов'язаннях з цим питань (186(. Після цього проект Кодексу складався з двох основних частин, перша з яких стосувалася діяльності ТНК, а друга – режиму ТНК. 

У 1982 році Міжурядова робоча група представила на розгляд Комісії з транснаціональних корпорацій звіт, до якого було додано проект Кодексу поведінки ТНК. Задля його прийняття Економічна та Соціальна Рада ООН Резолюцією від 27 жовтня 1982 року наказала повести позачергову сесію Комісії з транснаціональних корпорацій, яка має бути відкритою для участі усіх держав (186(.   

Починаючи з 1983 року в рамках позачергової сесії проводяться численні зустрічі та неофіційні консультації, які призвели до декількох переглядів проекту Кодексу. Кульмінацією цього процесу став текст від 31 травня 1990 року, пред’явлений Комісією на розгляд Економічній та Соціальній Раді ООН. Це була остання версія проекту Кодексу поведінки ТНК. Не зважаючи на численні спроби редакції, через глибоко укорінені розбіжності між розвинутими країнами-експортерами капіталу та країнами-імпортерами капіталу з "групи 77" щодо таких фундаментальних питань, як зміст, правовий статус та співвідношення Кодексу з міжнародним правом, протягом багатьох років переговори щодо його проекту неминуче заходили у глухий кут. Врешті-решт, у липні 1992 року вони були остаточно припинені (120(. 
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Розробка міжнародних стандартів щодо режиму іноземних інвесторів стала також частиною діяльності Групи Світового Банку, що втілилося у його Керівні принципи щодо режиму прямих іноземних інвестицій (“World Bank Guidelines on the Treatment of Foreign Direct Investment”) (110(, а також у створенні Міжнародного агентства з гарантій інвестицій  (МАГІ).

Світовим банком у 1992 року було підготовлено проект спільних з МВФ Керівних принципів стосовно обов’язків держав по активізації іноземного інвестування. Однак, робоча група, створена для їх підготовки, у своєму звіті Комітетові з розвитку, зауважила, що Світовий банк не може видавати імперативні норми, які мають визначати поведінку держав. У звіті зазначалося, що Групою може бути розроблена та представлена для підписання відповідна багатостороння конвенція, однак, зважаючи на небажання держав підпорядкувати себе цьому акту, вона буде приречена на провал. Тому робоча група запропонувала розробити звід необов'язкових керівних принципів на основі спільного напрямку існуючих правових інструментів, а також курсу, якого дотримуються інститути Світового банку останнім часом. У вересні 1992 року Керівні принципи все ж були схвалені Комітетом з розвитку для використання державами-членами Групи Світового банку. 

За свої характером та походженням Керівні принципи не призначені для кодифікації існуючого міжнародного права. Їх мета полягає скоріше у фіксації новостворюваних стандартів, ніж вже устояних, а також у визначенні того, що Група Світового банку вважає бажаною практикою в сфері ПІІ. Крім того, Керівні принципи адресовані лише приймаючій країні, охоплюючи тільки її політику щодо іноземних інвесторів. Вони не містять положень, які стосуються поведінки іноземних інвесторів по відношенню до держав. Таким чином, сфера дії Керівних принципів 1992 року вужча, ніж у Керівних принципів ОЕСР чи проекту Кодексу поведінки ООН.

Керівні принципи 1992 року визначають, яка саме політика в сфері іноземного інвестування визнається бажаною Групою Світового банка. Не зважаючи на це, відхилення від стандартів, які містяться у Керівних принципах, не спричинить будь-яких фінансових наслідків для держав, що прагнуть одержати позику у СБ. Тому побоювання, що Керівні принципи будуть використані як засіб втручання у внутрішню політику країн, які потребують такої підтримки, є безпідставним. Однак, тиск на держави з метою дотримання ними політики, яка пропагується у Керівних принципах,  може виходити з контексту “стандартних умов”, що є складовими в угоді по приєднанню до МАГІ.

Згідно з Сеульською Конвенцією 1985 року про заснування Міжнародного агентства з гарантій інвестицій (140(, для того, щоб надати гарантії, Агентство має переконатися у існуванні в приймаючій країні необхідних умов для капіталовкладень, включаючи справедливий та рівний підхід до інвесторів та їхній належний правовий захист. Конвенція робить додержання відповідних стандартів захисту інвестицій необхідною умовою для одержання інвестиційної гарантії МАГІ, що значно допомагає зменшити інвестиційних ризик. 

При цьому Агентство має самостійно визначити чи відповідає правова система приймаючої країни вищезгаданим стандартам. Робочі правила МАГІ містять вказівки щодо цього (140(. Згідно з ними інвестиція може розглядатися як така, що має відповідний юридичний захист, якщо вона захищається умовами ДІД між приймаючою країною та країною національності інвестора. Наголошення на ДІД узгоджується з головним завдання Агентства, а саме сприянням укладенню угод з розширення та захисту інвестицій між його членами. 
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Слід також зазначити, що віднесення певних заснованих на двосторонньому договорі стандартів з регулювання діяльності БНК до норм звичаєвого міжнародного права є помилковим. ДІД встановлюють особливий правовий режим, який підтверджує у договірній формі прийняті країнами-експортерами капіталу мінімальні міжнародні стандарти режиму іноземних інвесторів, а також поєднує їх з визнаними стандартами поведінки у комерційній сфері, які, не зважаючи на їх широке використання протягом тривалого часу, не мають характеру звичаєвого міжнародного права. В результаті з'являється інтегрована система норм для делокалізованого регулювання двосторонніх інвестиційних відносин між країнами-експортерами та країнами-імпортерами капіталу. Тому ДІД являють собою особливий правовий інструмент, метою якого є вирішення певних проблем міжнародних економічних відносин.

1.3 Доктринальний аналіз концепцій правосуб’єктності багатонаціональних груп компаній

На сьогоднішній день в юридичній літературі не вироблено однозначного підходу до природи феномену БНК. Перш за все це пояснюється тим, що ще до недавнього часу діяльність БНК розглядалася скоріше як сфера дослідження економічних наук, ніж юридичних. Цим пояснюється й різноманітність термінів, які використовуються для позначення фірм, корпорацій, компаній, що здійснюють основну частину своїх операцій за межами однієї держави. Найпоширенішим з них є термін “транснаціональна корпорація”. 


Однак терміни та дефініції, наведені в сучасній економічній літературі, не придатні для вивчення досліджуваного феномену з правової точки зору.   Більшість з них не відтворюють реальний стан речей, який полягає у тому, що при інвестуванні капіталу на територію іноземної держави передусім використовуються національні організаційно-правові форми комерційних організацій згідно з внутрішнім законодавством країни, що приймає іноземні інвестиції [20, с. 309]. 


Комерційні організації, які мають свої відокремлені підрозділи в декількох країнах, є сукупністю формально самостійних юридичних осіб, що створені згідно з законодавством різних держав. З юридичної точки зору, вони являють собою конгломерат юридичних осіб з різною національністю. При цьому кожне з утворень, що входить до даної системи, є юридичною особою, яка має власний особистий статут [40, с. 69]. 


Таким чином, саме термін “багатонаціональна компанія”, розкриває специфіку організації та діяльності економічно єдиної структури, яка складається з формально самостійних юридичних осіб з різною національністю.

Як відомо, кожна держава має власну процедуру надання статусу юридичної особи і не може втручатися в порядок заснування компаній в інших державах. Таким чином, кожна компанія може набувати національність лише тієї країни, яка надала їй статус юридичної особи. Як вже зазначалося, БНК складається з декількох юридичних осіб з різними національностями і тому не може претендувати на набуття статусу юридичної особи однієї країни. 
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Таким чином БНК набудуть міжнародну правосуб’єктність, яка буде похідною, тобто такою, що надається та контролюється державами, обмеженою закріпленими в угоді правами та обов'язками, функціональною, тобто такою, що зводиться до виконання компаніями своїх обов’язків та забезпечення дотримання її прав, а також відносною, тобто такою, що має силу тільки у відношенні держав, які її визнають (49, с.429(. 

В літературі висувалися й інші тези на підтвердження того, що надання міжнародної правосуб’єктності БНК не позначиться на суверенітеті держав. Джордж Шварзенбергер стверджував, що реальним виміром могутності на міжнародній арені є воєнна та політична міць, а економічна влада займає лише третє місце. На його думку, економічні інтереси не впливають на політичні рішення, а навпаки – політична та воєнна влада визначають сферу впливу країни та домінують при виборі національної політики (170, с.129(. Ще одна позиція полягає у тому, що БНК є дуже націоналістичними, тобто відданими скоріше державі своєї національності, ніж бізнес-структурам (98, с.107(. Тому, як стверджує Сеймур Рубин, БНК - це скоріше засіб поширення влади певної групи домінуючих держав, ніж незалежна інтернаціональна сила (159(. Так, до створення ОПЕК, основні нафтові компанії у відносинах з арабськими виробниками нафти підтримували передусім державу своєї національності. 

В. Фелд вважав, що вплив неурядових приватних осіб, що дедалі поширюється, навряд чи призведе до припинення домінування на міжнародній арені держави, тому що національні, політичні та адміністративні еліти, з метою збереження своєї влади та впливу, завжди будуть протистояти будь-яким загрозам з боку недержавних акторів, а рядові індивіди, у свою чергу, звертатися до держав за захистом від загрози, яка виходить від іноземних неурядових суб’єктів (98, с.248(. Якщо погодитися з цими поглядами, виходить, що БНК не загрожують владі держави. Однак, якщо міжнародна влада дійсно перемістилася від держав до БНК, міжнародне право, норми якого більшість часу по суті відображали лише інтереси та діяльність держав, ризикує втратити свою реальність та ефективність. Єдиним засобом вирішення цієї проблеми є розширення ролі БНК та інших впливових суб’єктів у процесі розвитку та здійснення міжнародного права.

На підтримку присвоєння БНК міжнародної правосуб’єктності приводяться й аргументи більш практичного характеру. Так, деякими вченими  вважається, що для того, щоб міжнародне право адекватно реагувало на вплив економічної глобалізації, воно повинно прагнути покладати на БНК права та обов’язки. На думку Розалін Хіггінс, перш ніж покладати на БНК обов’язки, вони повинні бути визнані суб’єктами міжнародного права, або, якнайменше, його незалежними "учасниками" (115, с.49(, які здатні мати міжнародно-правові обов’язки, тобто володіти міжнародною правосуб’єктністю. 

За передумову для надання БНК міжнародної правосуб’єктності також приймається й той факт, що БНК беруть участь у міжнародних процедурах по врегулюванню спорів. Корпорації можуть вирішувати суперечки у Міжнародному центрі з урегулювання інвестиційних спорів. Згідно з НАФТА корпорації можуть вимагати від іноземних урядів компенсації за порушення свого права на вільну міжнародну торгівлю через закріплений в Угоді механізм врегулювання приватних спорів. 

Існують й інші трибунали, які дозволяють корпораціям пред'являти вимоги до держав, а саме Камера зі спорів, які стосуються морського дна (створена на основі Конвенції ООН з морського права 1982 року), Арбітражний трибунал між США та Іраном (створений на основі Угоди про створення арбітражного трибуналу для розгляду претензій, які виникають з боргів, контрактів, експропріацій та інших мір, які впливають на право власності 1981 року), та ін. 
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По-шосте, лише держави можуть впоратися з найбільш складними проблемами, які стоять сьогодні перед міжнародним співтовариством. Діяльність БНК, яка нерідко наносить істотних збитків інтересам людства, є однією з таких проблем. Якщо БНК набудуть міжнародну правосуб’єктність і, через це, стануть незалежними від держав, перерозподіл влади у світі може призвести до вкрай небажаних результатів. 

Відсутність ясності щодо місця БНК у міжнародному праві, приводить деяких авторів до висновку, що вони взагалі знаходяться поза та понад правом (39(. При цьому необхідно помітити, що БНК найчастіше влаштовує відсутність у них міжнародної правосуб’єктності. Це позбавляє їх прямого підпорядкування міжнародним нормам та дозволяє використовувати національні уряди, що їм симпатизують, для уникання від зовнішніх спроб впливати на їх поведінку. Також БНК використовують певну свободу від впливу з боку країн третього світу. Наявність повної міжнародної правосуб’єктності може позбавити БНК цих переваг. З іншого боку, БНК прагнуть мати вплив на процес прийняття міжнародних рішень. Таким чином, БНК бажають володіти спеціальною міжнародною правосуб’єктністю, яка дозволить їм брати участь у процесі формування міжнародних норм та зберегти певні переваги, які неприпустимі при повній міжнародній правосуб’єктності. 


Ефективне правове регулювання діяльності БНК може бути здійснено лише на базі взаємної ув’язки національних й міжнародних правопорядків на національному, регіональному та універсальному рівнях. Основою для нього на універсальному рівні є не визнання корпорацій суб’єктами міжнародного права та надання їх угодам з державами міжнародно-правового характеру, а той факт, що БНК не втрачають належності до держави. Не зважаючи на глобальний характер діяльності БНК, центр прийняття рішень залишається національним. Таким чином, й регулювання діяльності БНК має здійснюватися через держави. Мета та завдання міжнародного права – розробляти норми, які б зобов’язували держави регулювати діяльність БНК.

Висновки до розділу І.

Дослідження, проведене у розділі, дозволило отримати наступні результати, які характеризуються науковою новизною:

1. Певні форми організації виробничої діяльності, які мають аналогії з сучасними багатонаціональними компаніями, з'явилися ще у XV столітті. Однак, саме побудова принципово нової системи правового регулювання економічної діяльності у XIX столітті, зокрема законодавче закріплення такої форми організації, як акціонерна компанія, створило необхідні умови для появи сучасних БНК. Розвиток патентного права також став одним із чинників появи багатонаціональних підприємств – доступ до новітніх технологій, завдяки придбанню патентів за кордоном, став головним мотивом у створенні іноземних філій багатонаціональних компаній у Канаді, Великій Британії, Німеччини й Франції.

2. Саме відмінності у законодавстві, зокрема в антимонопольному регулюванні, обумовили розбіжності як в організаційних структурах європейських, американських та азійських багатонаціональних компаній, так і в їхній інвестиційній та виробничій діяльності на національних та закордонних ринках.

3. Аналіз особливостей розвитку національних законодавств у другій половині ХХ століття показав, що держави для отримання певних переваг для вітчизняних багатонаціональних компаній здійснювали наступне: запроваджували екстратериторіальність дій національного законодавства; створювали спільні бар’єри на шляху діяльності іноземних компаній; не дозволяли закордонного інвестування у певних секторах національної економіки; запроваджували державне регулювання валютного курсу, що сприяло створенню національними компаніями закордонних філій та їхньому перетворенню у багатонаціональні підприємства.
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11. Ефективне правове регулювання діяльності БНК може бути здійснено лише на базі взаємної ув’язки національних й міжнародних правопорядків на національному, регіональному та універсальному рівнях. Основою для нього на універсальному рівні є не визнання корпорацій суб’єктами міжнародного права та надання їх угодам з державами міжнародно-правового характеру, а той факт, що БНК не втрачають належності до держави. Не зважаючи на глобальний характер діяльності БНК, центр прийняття рішень залишається національним. Таким чином, й регулювання діяльності БНК має здійснюватися через держави. Мета та завдання міжнародного права – розробляти норми, які б зобов’язували держави регулювати діяльність БНК.

Матеріали розділу відображені у наступних публікаціях автора:

1. Правові аспекти розвитку багатонаціональних компаній // Актуальні проблеми держави і права: Зб. наук. праць. – Одеса: Юридична література, 2003. – Вип. 18. – С. 465-470.



2. Давньоримське jus gentium як історичний попередник сучасного транснаціонального права (lex mercatoria) // Актуальні проблеми держави і права: Зб. наук. праць. – Одеса: Юридична література, 2004. – Вип. 23. – С. 326-329.

РОЗДІЛ 2

ОСОБЛИВОСТІ РЕГЛАМЕНТАЦІЇ 

ДІЯЛЬНОСТІ БАГАТОНАЦІОНАЛЬНИХ КОМПАНІЙ 

В КРАЇНАХ-ЧЛЕНАХ РЕГІОНАЛЬНИХ ІНТЕГРАЦІЙНИХ ОБ’ЄДНАНЬ 

2.1 Правове регулювання діяльності багатонаціональних компаній на території Європейського Союзу

Право ЄС – це унікальний правовий феномен, який виник у результаті розвитку європейської інтеграції і є результатом реалізації наднаціональної компетенції інститутів Європейського союзу (ЄС). Правова система ЄС знаходиться на стику міжнародного та внутрішньодержавного права країн-членів Союзу і характеризується самостійними джерелами та принципами. 

Система джерел права ЄС включає дві групи актів – акти первинного права та акти вторинного права. До першої групи відносяться усі установчі договори ЄС, які за своєю юридичною природою є міжнародними договорами. У першу чергу це Паризький договір про заснування ЄОУС 1951 року, Римський договір, що засновує Європейське співтовариство 1957 р., Римський договір, що засновує Євратом 1957р., Маастрихтський договір про Європейський Союз 1992 р., а також міжнародні договори, які їх змінюють чи доповнюють: Брюссельський договір, що засновує єдину Раду та єдину Комісію європейських співтовариств (Договір про злиття) 1965 р., Бюджетні договори 1970 та 1975 рр., Єдиний європейський акт 1986 р., Амстердамський договір про зміну Договору про Європейський Союз 1997 року, Ніццький договір 2001 р., який вносить чергові зміни до установчих догорів Союзу та деякі інші. Будучи одвічно міжнародними, згадані договори набули характеристики державного (конституційного) права ЄС. Норми які містяться в цих актах, мають вищу юридичну силу відносно всіх інших норм ЄС, які містяться в актах вторинного права. 
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Нарешті, по-третє, Генеральна угода з торгівлі послугами 1995 р., в якій беруть участь усі члени Світової організації торгівлі. Метою Угоди є зниження обмежень на всі види міжнародної торгівлі банківськими і фінансовими послугами, до яких також відноситься комерційна присутність постачальника послуг однієї країни-учасниці Угоди на території будь-якої іншої країни-учасниці. Комерційна присутність включає будь-який тип підприємницької або професійної діяльності, яка здійснюється з метою поставки послуг через, по-перше, заснування, придбання чи використання юридичної особи або, по-друге, створення чи використання відділення або представництва на території країни-учасниці Угоди. 

Країни ЄС, як учасниці Генеральної угоди з торгівлі послугами, повинні негайно і безумовно надавати для послуг і постачальників послуг будь-якого іншого учасника цієї Угоди режим, не менш сприятливий, аніж той, який вони надають для таких же послуг або постачальників послуг будь-якої іншої країни, тобто режим найбільшого сприяння.  Положення згаданої Угоди не можуть використовуватися для перешкоджання будь-якому її члену отримувати або надавати переваги сусіднім країнам з метою полегшення обміну послугами в межах прикордонних територій, виробництво і споживання яких здійснюється в рамках цих територій. Важливим також є положення, яке забороняє введення обмежень на участь іноземного капіталу у формі введення лімітів максимального відсотка іноземного володіння акціями або загальної вартості індивідуальних чи сукупних іноземних інвестицій.

Важливим сектором єдиного ринку ЄС є ринок цінних паперів. Так само як і щодо інших фінансових ринків, регулювання ринку цінних паперів будується на одному із основних принципів ЄС – свободі руху капіталів та послуг. Загальний огляд законодавства ЄС у цій сфері показує, що встановлення єдиних правил та уніфікованих стандартів є основною формою регулювання ринків цінних паперів його членів. Зазначена мета реалізується шляхом: встановлення єдиних правил поведінки учасників ринків та стандартів щодо випуску і обігу цінних паперів; координування діяльності наглядових органів країн-членів ЄС; забезпечення взаємного допуску на ринки цінних паперів країн-членів ЄС, включаючи здійснення портфельного інвестування (21, с.31(. 

Прагнення країн ЄС до інтеграції фінансових ринків утілилося в затвердженні Європейською Комісією у травні 1999 р. Плану дій сектору фінансових послуг (“Financial Services Action Plan”, “FSAP”), строк виконання якого – кінець 2005 року. Головна мета Плану полягає у створенні єдиної системи правового регулювання діяльності на фінансових ринках країн ЄС. На сьогоднішній день більша частина нормативних актів, які складають План, вже схвалена. До найбільш важливих з них належать:

Директива про проспект емісій (“Prospectuses Directive”), основною метою якої є регулювання обігу на ринку єврооблігацій (евробондів). Єврооблігаціями є цінні папери, деноміновані у валюті, відмінній від валюти країни емітента, що розміщуються за допомогою синдикату андеррайтерів серед іноземних інвесторів, для яких така валюта, як правило, також є іноземною. Тобто євробонд випускається на ринку, що знаходиться поза зоною впливу монетарних регуляторів тієї країни, у валюті якої він номінований. При цьому члени синдикату андеррайтерів беруть на себе відповідальність щодо відповідності розміщення єврооблігацій законодавству країн інвесторів. Згідно з Директивою, єврооблігації: повинні бути розміщені синдикатом андеррайтерів, принаймні два з яких мають зареєстровані представництва у різних країнах; мають розміщуватися в значних обсягах в одній або більше країнах, відмінних від тієї, де зареєстрований емітент. Первісне розміщення облігацій має відбуватися тільки через кредитні або фінансові інститути. 
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Крім того, в Ірландії діє чимало законів та підзаконних актів, у тому числі прийнятих на рівні ЄС, присвячених регулюванню питань зайнятості, соціального забезпечення, захисту навколишнього середовища, оподаткування та інших сфер.

Слід також зазначити, що Ірландія залучає інвестиції у сфери виробництва та міжнародного торгового сервісу в будь-яких існуючих організаційних формах. Найчастіше іноземні інвестицій приймають форму офшорної компанії. Хоча національним законодавством не визначено її правовий статус, офшорною вважається заснована у Ірландії компанія, що належить нерезидентам й одержує прибуток з джерел, які знаходяться у самій країні або за її межами.   

Прибуток інкорпорованої у Ірландії компанії, одержуваний по всьому світу, підпадає під ірландське корпоративне оподаткування. Низька ставка корпоративного податку як для місцевих, так й для іноземних компаній, з січня 2003 року становить 12,5% є однією з найістотніших причин привабливості інвестування у Ірландію. Такий корпоративний податок є одним з найнижчих у ЄС, а Уряд Ірландії твердо протистоїть будь-яким спробам гармонізації та введенню на території Союзу єдиних податкових ставок (95(.
Найважливішим центром по залученню закордонних інвестицій багатонаціональних компаній в Європі та світі є Велике Герцогство Люксембург, яке зайняло це положення завдяки географічному розташуванню у центрі Європи, членству в ЄС, ефективності мережі банківських послуг, стабільності уряду та привабливості податкової політики, а також доступ до ринку євровалют. 

Регулятивна політика та законодавство Люксембургу характеризується значною транспарентністю та ефективністю, що створює у країні умови для чесної конкуренції. Національні закони є досі “гостинними” до закордонних інвесторів й не містять норм, які можуть стати на заваді інвестиціям. Формальні процедури з ліцензування та видачі необхідних дозволів є достатньо модернізованими та відкритими й, на відміну від більшості європейських країн, не відрізняються бюрократизмом та тяганиною. Усі процедури здійснюються державними органами. Всі проекти законів та інших нормативних актів до їх прийняття публікуються з метою їх публічного обговорення. Крім того, регулятивна система Люксембургу повністю узгоджена з міжнародними нормами.

Уряд Люксембургу проводить активну політику з заохочення закордонних інвестицій. Формально визначених правових режимів діяльності закордонних інвесторів як таких у країні не існує. Однак на базі “ad hoc” уряд Люксембургу пропонує безліч видів сприяння інвестиціям, включаючи державні гарантії, податкові стимули, субсидії, підтримка у проектах з розвитку та ін. Засоби сприяння інвестуванню у країну, які доступні закордонним інвесторам, містяться у законах 1923 та 1972 років. Вони передбачають надання податкових знижок та гарантують активну державну допомогу.

Законодавство Люксембургу надає право на заснування або участь у торгово-промислових підприємств на території країни як місцевим, так й іноземним приватним особам. 

Обмежень, які застосовуються безпосередньо до закордонних інвесторів у законах Люксембургу немає.

Можна виділити наступні типи форм організацій компаній, які найчастіше використовуються БНК для мінімізації адміністративних витрат та покращення ефективності їх діяльності на території Люксембургу:
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Закордонні інвестори мають рівне з іншими право приймати участь у діючих приватизаційних програмах, процедура надання яких відрізняється транспарентністю й не передбачає застосування до закордонних інвесторів жодних бар’єрів як під час здійснення інвестування, так й після того, як воно було зроблено.  

Більше того, не існує жодного законодавчого акту, що містив би норми, які безпосередньо зобов'язують місцеві приватні компанії обмежувати або забороняти надходження до них іноземних інвестицій, іноземну власність або іноземний контроль (95(.   

2.2 Нормативно-правова база функціонування багатонаціональних компаній у країнах Північноамериканської зони вільної торгівлі

Інтеграція північноамериканських держав розвивається у традиційному напрямку, а саме через формування спільних ринків товарів, капіталів та послуг. 1 січня 1994 року набула чинності угода про створення Північноамериканської зони вільної торгівлі (НАФТА). До неї увійшли Сполучені Штати, Канада і Мексика. Угода про створення Північноамериканської зони вільної торгівлі містить у собі наступні пункти:TC "1 січня 1994 року набула чинності угода про створення Північноамериканської зони вільної торгівлі (НАФТА). До неї увійшли Сполучені Штати, Канада і Мексика. Угода про створення Північноамериканської зони вільної торгівлі містить у собі наступні пункти\:"
· скасування протягом 10 років тарифів на 99 відсотків товарів, якими торгують між собою Мексика, Канада і США;TC "·
скасування протягом 10 років тарифів на 99 відсотків товарів, якими торгують між собою Мексика, Канада і США;"
· усунення більшості бар’єрів у міжнародному обміні послугами, що надає, наприклад, фінансовим інституціям США та Канади до 2000 року необмежений доступ до мексиканського ринку;TC "·
усунення більшості бар’єрів у міжнародному обміні послугами, що надає, наприклад, фінансовим інституціям США та Канади до 2000 року необмежений доступ до мексиканського ринку;"
· захист прав інтелектуальної власності;TC "·
захист прав інтелектуальної власності;"
· усунення більшості обмежень на прямі іноземні інвестиції між трьома країнами – членами, де особливої уваги надаватиметься енергетичній та залізничній галузям Мексики, американським індустріям авіаперевезень та радіокомунікацій і канадській “індустрії культури”;TC "·
усунення більшості обмежень на прямі іноземні інвестиції між трьома країнами – членами, де особливої уваги надаватиметься енергетичній та залізничній галузям Мексики, американським індустріям авіаперевезень та радіокомунікацій і канадській індустріїкультури;"
· застосування національних екологічних стандартів за наявності відповідної наукової бази. Зниження рівня стандартів з метою залучення інвестицій вважається неприпустимим;TC "·
застосування національних екологічних стандартів за наявності відповідної наукової бази. Зниження рівня стандартів з метою залучення інвестицій вважається неприпустимим;"
· створення двох комісій, уповноважених накладати штрафи і скасовувати торговельні привілеї в разі нехтування екологічними стандартами або правовими нормами, що стосуються здоров’я і безпеки, мінімальних ставок зарплатні або дитячої праці [149].TC "·
створення двох комісій, уповноважених накладати штрафи і скасовувати торговельні привілеї в разі нехтування екологічними стандартами або правовими нормами, що стосуються здоров’я і безпеки, мінімальних ставок зарплатні або дитячої праці [237]."
Якщо Канада, а особливо США, і до створення Північноамериканської зони вільної торгівлі були досить відкритими країнами для закордонних інвестицій, то Мексиці для відповідності вимогам НАФТА довелося внести істотні зміни до національних нормативно-правових актів.TC "Якщо Канада, а особливо США, і до створення Північноамериканської зони вільної торгівлі були досить відкритими країнами для закордонних інвестицій, то Мексиці для відповідності вимогам НАФТА довелося внести істотні зміни до національних нормативно-правових актів."
У 1993 році в Мексиці відповідно до інвестиційного розділу угоди НАФТА був прийнятий новий Закон про іноземні інвестиції, яким було  надано національний режим для більшості закордонних капіталовкладень, зняв обов’язкові вимоги при реалізації більшості закордонних проектів, спростив систему автоматичної реєстрації іноземних інвестицій. TC "У 1993 році в Мексиці відповідно до інвестиційного розділу угоди НАФТА був прийнятий новий закон про іноземні інвестиції, який надав національний режим для більшості закордонних капіталовкладень, зняв обов’язкові вимоги при реалізації більшості закордонних проектів, спростив систему автоматичної реєстрації іноземних інвестицій. "
Американським і канадським БНК на території Мексики був наданий режим найбільшого сприяння і право брати участь на рівних умовах з національними компаніями в операціях по злиттю і поглинанню мексиканських фірм. При цьому інвестори з Канади і США також одержали право на використання міжнародного арбітражу у спірних питаннях і на безперешкодний трансферт за кордон усіх своїх фінансових активів.TC "Американським і канадським ТНК на території Мексики був наданий режим найбільшого сприяння і право брати участь на рівних умовах з національними компаніями в операціях по злиттю і поглинанню мексиканських фірм. При цьому інвестори з Канади і США також одержали право на використання міжнародного арбітражу у спірних питаннях і на безперешкодний трансферт за кордон усіх своїх фінансових активів."
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5. “Foreign Assistance Act” (1961) - обмежує можливість американських та іноземних компаній, 95 відсотками власності яких володіють громадяни США, на отримання державних субсидії та гарантій, включаючи ті, що надаються Корпорацією приватних зовнішніх інвестицій (“Overseas Private Investment Corporation”, “OPIC”) компаніям, які інвестують в економіку країн, що розвиваються.


6. Закон про передові американські технології (“American Technology Preeminence Act”, 1991) обмежує можливість закордонного інвестора отримати фінансову допомогу в рамках Програми в сфері передових технологій (“Advanced Technology Program”). Для її здобуття він має довести, що створювана їм компанія буде випускати продукцію, яка приноситиме Сполученим Штатам економічну вигоду, а виділені в рамках Програми кошти підуть на проведення науково-дослідницьких робіт.  

7. Американські підприємства, які контролюються іноземними громадянами, не можуть претендувати на спеціальну фінансову допомогу та державні дотації при виробництві та переробці сільськогосподарської продукції.  

8. Згідно з Законом про ліцензування  прокладення підводних кабелів (“Submarine Cable Landing License Act”, 1921), ліцензії на прокладку та обслуговування в Сполучених Штатах будь-якого підводного кабелю, який прямо чи посередньо з’єднує країну з іноземною державою, уповноважена видавати Федеральна Комісія з питань комунікацій за згодою Державного департаменту США. З метою охорони прав громадян США, які знаходяться за кордоном, дія цих ліцензій може бути у будь-який час Комісією призупинена або анульована.  

9. Діючі законодавчі акти США частково обмежують участь іноземного капіталу при створенні акціонерних компаній у сфері повітряного та морського транспорту, а також пов’язаній з цим діяльністю. Так, наприклад, перевезення вантажів повітряним транспортом можуть здійснювати лише національні авіакомпанії, які контролюються громадянами США та 75 відсотків акцій яких знаходиться у власності громадян США. І питання регулюються Законом про федеральну авіацію (“Federal Aviation Act”, 1958). Діяльність на морському транспорті підконтрольна Федеральній морській комісії й регулюється Законом про здійснення закордонних морських перевезень (“Foreign Shipping Practices Act”, 1988), Законом про торгове мореплавство (“Merchant Marine Act”, 1920) та  Законом про закон о судноплавство (“Shipping Act”, 1984).

10. Закон про оборонну продукцію (“Defense Production Act”, 1992) та Закон про інвестування конверсії та перехідний період оборонної промисловості (“Defense Conversion Reinvestment and Transition Act”, 1992) фактично повністю обмежують участь іноземного капіталу в сфері розробки та виробництва військової техніки та озброєнь.

11. Регулювання діяльності іноземних компаній у банківському та інших фінансових секторах США, як правило, базується на принципі взаємності, тобто залежить від відношення уряду країни національності іноземної компанії до американських компаній. Так, наприклад, кредитно-грошова політика США по відношенню до іноземних фірм відбивається у Законі про основних дилерів (“Primary Dealers Act”, 1988). Цим актом з серпня 1989 року Федеральному Резервному Банку США надано право відмовитися від визнання іноземної фінансової установи первинним дилером, що має право укладати прямі угоди з казначейством та федеральними резервними банками, якщо уряд країни національності іноземного банка не надає національний режим американським банкам у операціях з державними цінними паперами.
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Крім Закону про інвестиції, що містить основні правові умови здійснення закордонних інвестицій, інвестування у певні специфічні сектори економіки Канади, які визнані найбільш важливими для забезпечення національної безпеки та захисту культурної самобутності країни, регулюється спеціальними нормативними актами. 

Так закордонні інвестиції у банківський сектор знаходяться під контролем Міністерства фінансів Канади й регулюються Законом про банки (“Bank Act”, 1991). Перегляд цього закону та інших актів, які стосуються фінансових послуг, в обов’язковому порядку здійснюється кожні п’ять років. На сьогоднішній момент в Канаді дозволяється відкривати два типи відділень закордонних банків - банки, які надають повний об’єм послуг та кредитні банки. Розгляд заяв закордонних фінансових установ на здійснення інвестицій в Канаду здійснює спеціальний орган, який діє в рамках Міністерства Фінансів Канади, а саме, Управління фінансовими установами. 
Закордонні інвестиції у радіомовлення та телебачення регулюються Законом про віщання (“Broadcast Act”, 1991), який визначає державну політику в цій сфері. Її реалізація покладена на Комісію з радіо, телебачення та телекомунікації. Крім того, в Канаді існує Закон про телекомунікації (“Telecommunications Act”, 1993). Цим Законом було введено ліміт на загальну закордонну власність у телекомунікаційних засобах Канади, якій складає 46,7%. 

Регулювання інвестицій може здійснюватися не лише в рамках федеральної юрисдикції. Так провінції можуть вводити певні обмеження щодо закордонних інвестицій, які, як правило, стосуються питань придбання на їх території земель або нерухомого майна, а також надання певних видів фінансових послуг, регулювання яких належить до компетенції провінції. 

Трудові відносини також підлягають регулюванню як в рамках федеральної юрисдикції, так й на рівні провінцій. Так, трудові відносини у галузях, які мають федеральне значення (залізничний, авіаційний та банківській сектори), регулюються Кодексом законів про працю Канади (“Canada Labor Code”). Трудові відносини у більшості інших секторів – законами провінцій (наприклад, Законом провінції Онтаріо про трудові відносини (“Labour Relations Act”, 1995). 

Спеціальних податкових нормативних актів, які застосовуються лише до закордонних інвесторів, в Канаді не існує. Згідно з Законом про податок з прибутку (“Income Tax Act”, 1985) у Канаді визнається недискримінаційний податковий режим щодо іноземних компаній. Закордонні інвестори, які ведуть справи на території країни, підпорядковуються тим самим податковим правилам, що й місцеві фірми. Корпорації, які знаходяться на території Канади сплачують корпоративний податок з прибутку. При цьому він не залежить від того, хто володіє або контролює корпорацію – громадяни Канади чи закордонні інвестори. Корпорації, які є резидентами Канади, оподатковуються виходячи з їхнього загального прибутку. Корпорації, які займаються бізнесом на території Канади через свої підрозділи й не є резидентами, оподатковуються Канадою виходячи з прибутку, який вони отримали на її території.

Кім того, законодавство Канади надає корпораціям усебічний захист їх права приватної власності. Права власності можуть обмежуватися лише правом держави на антимонопольне регулювання та експропріацію у разі суспільної потреби. Забезпечення додержання антимонопольного законодавства Канади покладено на Бюро з питань конкурентної політики. Також для інвесторів з країн-членів НАФТА передбачений спеціальний механізм розв’язання спорів з приводу експропріації урядом Канади їхньої власності.
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Міжнародні інвестиційні угоди, учасницею яких стала Канада, а також типовий канадський двосторонній договір про захист інвестицій гарантують захист як матеріальної власності, так й нематеріальних майнових прав корпорацій. Так, захисту інтелектуальної власності у Канаді присвячені наступні федеральні акти: Закон про авторське право (“The Copyright Act”), Закон про технічний дизайн (“Industrial Design Act”), Закон про оформлення інтегральних схем (“Integrated Circuit Typography Act”), Закон про патент (“Patent Act”), Закон про торгову марку (“Trademark Act”), тощо.

2.3 Правові умови діяльності БНК на території держав, що входять до Асоціації країн Південно-Східної Азії 

TC ""
Асоціацію держав Південно-Східної Азії (АСЕАН) було утворено 8 серпня 1967 року у м. Банкоку. До неї увійшли Індонезія, Малайзія, Сінгапур, Таїланд, Філіппіни, потім Бруней (у 1984 році), В'єтнам (у 1995 році), Лаос і М’янма (у 1997 році), Камбоджі (у 1999 році). 

Задача перетворення АСЕАН в один із світових політичних і економічних центрів стимулювала це регіональне угруповання до активного вирішування низки надзвичайно важливих питань до яких, насамперед, належить: запровадження зони інвестицій та вільної торгівлі; уведення єдиної валюти; створення розгорнутої економічної інфраструктури; формування спеціальної структури управління. 

Фінансова криза, що охопила країни регіону у 1997 році, мала серйозні негативні політико-економічні наслідки майже для всіх держав, що входять в АСЕАН. Разом з тим, її наслідки спонукали країни регіону до більш тісної взаємодії, зокрема у сфері залучення інвестицій БНК. 

Інтеграція країн АСЕАН базується на трьох основних угодах: Рамковій угоді про зону інвестицій в АСЕАН (АІА), Угоді про створення зони вільної торгівлі АСЕАН (АФТА), Базовій угоді про схему промислового співробітництва (АІКО).

Рамкову угоду про створення зони інвестицій АСЕАН було укладено у жовтні 1998 року. Зона інвестицій АСЕАН (АІА) охоплює території всіх держав - членів Асоціації і є одним з основних інструментів залучення внутрішніх і зовнішніх інвестицій шляхом надання іноземним БНК національного режиму, податкових пільг, скасування обмежень на частку іноземного капіталу. 

АСЕАН, спираючись на розуміння необхідності поглиблення лібералізації економіки, неможливості забезпечення власними силами інвестицій, необхідних для розвитку сучасних технологій, що змогли б допомогти регіонові посісти гідне місце у світі у ХХІ столітті, прийняла рішення об'єднати зусилля в цьому напрямку, поступово відкрити внутрішній ринок не тільки для торгівлі, але і для іноземних інвестицій, причому як для капіталовкладень БНК із країн-членів Асоціації, так і з третіх країн. 

Стимулюючу роль у прийнятті Рамкової угоди зіграла азійська фінансова криза 1997 року, наслідком якої став суттєвий відтік іноземного капіталу. У такій ситуації країни регіону для того, щоб зберегти капіталовкладення принаймні стратегічних інвесторів, вирішили дозволити іноземним БНК здійснювати інвестиції у раніше недоступні для них сектори економіки. 

Так, відповідно до Рамкової угоди про зону інвестицій учасники Асоціації взяли на себе зобов'язання поетапно відкрити до 2010 року основні сектори національної промисловості для БНК з держав-членів Асоціації і до 2020 року – для БНК з третіх країн. Разом з тим, з метою захисту національних ринків Рамкова угода передбачає запровадження тимчасових обмежень на доступ БНК до деяких стратегічних галузей.

Учасники Угоди також зобов'язалися поступово надати діяльності всіх іноземних БНК національний режим (до 2010 року – БНК з країн АСЕАН, до 2020 року – БНК із усіх інших країн). А БНК, що здійснюють інвестиції в обробну промисловість, національний режим отримують негайно. 

Під час ще першої зустрічі членів Ради зони інвестицій АСЕАН (березень 1999 року) було прийнято рішення про поширення національного режиму і на інвестиції у сферу послуг, безпосередньо пов'язаних з обробною промисловістю. 
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Інкорпорація товариства з обмеженою відповідальністю відбувається відповідно до Закону про компанії 1995 року. Відповідно до цього Закону, акціонери індонезійської компанії несуть обмежену відповідальність за борги компанії, лише с того моменту, коли її статут схвалений Міністерством юстиції Індонезії. Заснованою ж компанія вважається після нотаріального затвердження статуту. 

В період після того, як статут був підписаний та затверджений нотаріально, але до його схвалення Міністерством юстиції, компанія вважається товариством з необмеженою відповідальністю, засновники якої несуть повну персональну відповідальність за діяльність та борги компанії. Персональна відповідальність припиняється після отримання відповідної згоди від Міністерства юстиції та після того, як на загальних зборах акціонерів затверджені, схвалені та прийняті усі попередні дії та зобов’язання, що виникли у компанії у період, коли статут був підписаний але не схвалений Міністерством юстиції. 

Відповідно, після схвалення статуту компанії Міністерством юстиції, її акціонери несуть відповідальність за борги компанії лише в межах їх підписного (акціонерного) капіталу, а саме в межах номінальної вартості акції, якими вони володіють. Однак, члени правління компанії несуть персональну відповідальність поки компанія не буде зареєстрована у Реєстрі компаній, який веде Департамент промисловості та торгівлі, інформація про що має бути опублікована в офіційному виданні. 

Слід відмітити, що букви “PT”, які зустрічаються у всіх назвах індонезійських компаній, є абревіатурою від “Perseroan Terbatas”, що означає “товариство з обмеженою відповідальністю” [119]. 

Дослідження свідчить, що в усіх країнах АСЕАН реєстрація і надання БНК відповідних документів для здійснення закордонних інвестицій є обов’язковою і суворо контрольованою процедурою з боку державних органів. Велика частина вимог до іноземних інвесторів при їхній реєстрації у всіх країнах збігається, хоча є і розходження. При цьому у більшості країн АСЕАН крім офіційних документів, поданих на розгляд, схвалення і реєстрацію, для закордонного інвестора обов’язковим є формулювання мети створення філії і перспективи її внеску в зростання обсягів національного виробництва.TC "В усіх країнах регіону реєстрація і надання відповідних документів для закордонних інвесторів є обов’язковою і суворо контрольованою процедурою з боку державних органів. Велика частина вимог до іноземних інвесторів при їхній реєстрації у всіх країнах збігається, хоча є і розходження. Наприклад, в Австралії і Китаї крім офіційних документів, поданих на розгляд, схвалення і реєстрацію, для закордонного інвестора обов’язковим є формулювання мети створення філії і перспективи її внеску в зростання обсягів національного виробництва."
Аналогічна ситуація складається і з кадрами. Уряди Таїланду і Сінгапуру не ставлять вимог щодо найму місцевих громадян, а обмеження на прийняття на роботу іноземних службовців наприкінці 90-х років були усунуті. Так, діяльність іноземців на території Таїланду регулюється Законом про діяльність іноземців. Згідно з законом іноземцем вважається фізична або юридична особа, яка не має національності Таїланду, включаючи компанії, власниками половини або більш ніж половини акцій яких є іноземці, а також компанії, половина або більше половини акціонерів якої є іноземцями. Закон виділяє три категорії діяльності. 
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Для підвищення інвестиційної привабливості національних економік країни АСЕАН стали членами міжнародного агентства по гарантіях інвестиціям (МІГА), а також підписали значну кількість двосторонніх договорів щодо захисту закордонних інвестицій. Так, на початок 2006 року Малайзією було укладено 55 подібних угод, Таїландом – 27, Сінгапуром – 25. 

У 1990 році в Азії за пропозицією Австралії була створена Організація економічного співробітництва країн азійсько-тихоокеанського регіону (АПЕК). До неї увійшло 18 держав, у тому числі США, Канада, Японія, Китай, Австралія, Південна Корея, Малайзія, Індонезія, Сінгапур, Таїланд і Тайвань. До 2020 року, за прикладом АСЕАН, усередині АПЕК планується створити зону вільної торгової й інвестиційної діяльності. Ще до створення цієї зони до 2010 року промислово розвинуті країни повинні цілком відкрити свої ринки для товарів із азійських країн, що розвиваються. 

Якщо наведені плани щодо створення зони інвестицій та вільної торгівлі будуть реалізовані, то це стане ще одним додатковим стимулом для припливу інвестицій БНК до країн регіону. TC "У 1990 році за пропозицією Австралії була створена Організація економічного співробітництва країн азійсько-тихоокеанського регіону (АПЕК). До неї увійшло 18 держав, у тому числі США, Канада, Японія, Китай, Австралія, Південна Корея, Малайзія, Індонезія, Сінгапур, Таїланд і Тайвань. До 2020 року усередині АПЕК планується створити зону вільної торгової й інвестиційної діяльності. Ще до створення цієї зони до 2010 року промислово розвинуті країни повинні цілком відкрити свої ринки для товарів із країн АПЕК, що розвиваються [9, С. 325-326]. "
Висновки до розділу ІІ.

Дослідження, проведене у розділі, дозволило отримати наступні результати, які характеризуються науковою новизною:

1. Аналіз національних систем правового регулювання діяльності багатонаціональних компаній країн Європейського Союзу, Північної Америки та Азії довів, що в усіх досліджених країнах була створена стабільна нормативно-правова система, яка сприяє постійному підвищенню ефективності діяльності БНК.

2. Політика ЄС в сфері регулювання інвестицій багатонаціональних компаній формувалася під впливом процесу західноєвропейської інтеграції, яка із самого початку розглядалася як основа і передумова формування могутніх європейських БНК, здатних конкурувати з американськими та японськими корпораціями. Так, ще Римським договором передбачалось надання філіям європейських БНК національного режиму при здійсненні ними самостійної економічної діяльності на території іншої країни-члена Європейського співтовариства.

3. Разом з тим, як показано у роботі, протягам останніх років в ЄС запровадженні певні обмеження стосовно руху капіталу у "треті" країни або з них. Так, оновлена стаття 57 Римського договору містить положення, яке передбачає, що Рада ЄС, прийнявши рішення кваліфікованою більшістю, за пропозицією Комісії ЄС, може вводити ліміти щодо руху капіталу у "треті" країни, включаючи обмеження інвестиційної діяльності БНК. 

4. Небажання допускати на національний ринок іноземні БНК також проявилося у тому, що деякі країни ЄС запровадили граничні квоти на частку власності БНК у приватизованих європейських компаніях навіть з країн ЄС.

5. Важливим елементом правового регулювання діяльності БНК є наявність в ЄС ефективного механізму вирішення інвестиційних спорів. В зв’язку з тим, що ЄС будується на основі юридично обов’язкових договорів, положення яких стають частиною національного законодавства країн-членів, будь-яке порушення прав, передбачених договорами про ЄС, а також законодавчих актів, які на них базуються, може бути винесено на розгляд Європейського суду, який має повноваження безпосередньо виносити рішення по цих справах або скасовувати рішення національних судів, якщо знайде їх такими, що суперечать законам ЄС.
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. 

9. Валютно-фінансова криза 1997 року стимулювала країни АСЕАН стати на шлях поступової лібералізації правових умов діяльності БНК на їх території. Підписання у 1998 році Рамочної угоди про створення зони інвестицій АСЕАН сприяло прискоренню змін як в інвестиційній політиці держав, так й в їхніх законодавствах. Однак слід зазначити, що процес лібералізації у країнах АСЕАН відбувається однобічно, без спільної домовленості.
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2. Правові аспекти розвитку багатонаціональних компаній // Актуальні проблеми держави і права: Зб. наук. праць. – Одеса: Юридична література, 2003. – Вип. 18. – С. 465-470.

РОЗДІЛ 3

МЕХАНІЗМ РЕГУЛЮВАННЯ 

ДІЯЛЬНОСТІ БАГАТОНАЦІОНАЛЬНИХ КОМПАНІЙ 

У ПОСТСОЦІАЛІСТИЧНИХ ДЕРЖАВАХ 


3.1 Досвід реформування системи регулювання діяльності багатонаціональних компаній в країнах Центральної та Східної Європи

На початку 90-х років постсоціалістичні держави почали активний перехід до ринкової економіки, який базувався на лібералізації правового регулювання економічної діяльності як національних компаній, так й іноземних багатонаціональних корпорацій. На шляху правових та економічних реформ найбільшого успіху досягли країни Центральної та Східної Європи, які створили ефективну систему правового регулювання інвестиційної діяльності, що стало однією з передумов їхнього вступу до Європейського Союзу [63, с. 481].
Польща була першою державою ЦСЄ, яка вступила на шлях переходу від командно-адміністративної до ринкової економіки. Як член ОЕСР та ЄС, Польща має правовий режим, який захищає майнові права та інвестиції, дозволяє приватну ділову активність майже у всіх секторах економіки, забезпечує рівне ставлення до місцевих та закордонних компаній, а також дозволяє вивезення за кордон отриманих прибутків та капіталу.  

Конституція Польщі 1997 року захищає право приватної власності та констатує, що експропріація дозволяється лише в суспільних інтересах з подальшою компенсацією збитків. 

Правові умови створення та діяльності в Польщі компаній, особливо БНК, значно змінилися з прийняттям у січні 2001 р. нового Комерційного Кодексу та Закону про економічну діяльність. Ці законодавчі акти замінили старий Комерційний Кодекс 1934 року та Закон про компанії з іноземною участю 1991 року. 

Нові закони визначили та обмежили роль держави в управлінні економікою та комерційній діяльності через встановлення чітких правил державного субсидування та скорочення галузей, для діяльності в яких необхідно мати державний дозвіл.      

Відповідно до польського законодавства закордонна компанія може стати іноземним інвестором економіки Польщі шляхом внесення інвестиції в нове підприємство чи шляхом придбання або злиття з існуючою польською компанією. Законодавство допускає розмір іноземних інвестицій аж до 100% статутного фонду підприємства. TC "Відповідно до польського законодавства закордонна компанія може стати іноземним інвестором економіки Польщі шляхом внесення інвестиції в нове підприємство чи шляхом придбання або злиття з існуючою польською компанією. Законодавство допускає розмір іноземних інвестицій аж до 100% статутного фонду підприємства. "
Вырезано. Для заказа доставки полной версии работы воспользуйтесь поиском на сайте http://www.mydisser.com/search.html
Відповідно до Конституції Болгарії іноземці не мають права володіти землею, однак оскільки Болгарія має намір вступити в ЄС вже у січні 2007 року, болгарський уряд у найкоротшій термін повинен переглянути Закон про землю. На даний момент зареєстровані компанії з іноземними інвестиціями землю можуть купувати. TC "Відповідно до Конституції іноземці не мають права володіти землею, однак оскільки Болгарія має намір вступити до ЄС, то для того щоб відповідати вимогам цього інтеграційного об’єднання, болгарський уряд планує переглянути Закон про землю. Разом з тим на даний момент зареєстровані компанії з іноземними інвестиціями землю можуть купувати. "
Разом з тим, незважаючи на пільговий режим для інвесторів, болгарський уряд запроваджує визначені бар’єри для інвестицій. Наприклад, у такі стратегічно важливі галузі як виробництво зброї і видобуток мінералів допускаються тільки компанії з часткою закордонної власності менше ніж 50%.TC "Незважаючи на пільговий режим для інвесторів, болгарський уряд запроваджує визначені бар’єри для інвестицій. Наприклад, у такі стратегічно важливі галузі як виробництво зброї і видобуток мінералів допускаються тільки компанії з часткою закордонної власності менше 50%."
Компанії, що контролюються іноземними БНК, також повинні одержати ліцензію для здійснення господарської діяльності в таких галузях, як банківська справа, страхування, купівля нерухомості у визначених географічних зонах. TC "Підприємства з іноземною власністю також повинні одержати ліцензію для здійснення господарської діяльності в таких галузях, як банківська справа, страхування, покупка нерухомості у визначених географічних зонах. "
При продажу стратегічно важливих підприємств (поза залежністю від національної приналежності інвестора) держава залишає за собою “блокуючий” пакет акцій (34%). Це положення, насамперед, стосується підприємств ВПК.TC "При продажу стратегічно важливих підприємств (поза залежністю від національної приналежності інвестора) держава залишає за собою блокуючий пакет акцій (34%). Це положення, насамперед, стосується підприємств ВПК."
Законодавчою основою приватизаційного процесу в Болгарії є Акт про приватизацію та постприватизацію від 13 березня 2002 року, який скасував Закон про трансформацію та приватизацію державних та муніципальних підприємств 1992 року. Приватизацією всіх державних компаній керує Агентство з приватизації.

Згідно з новим нормативним актом, метою урядової приватизаційної політики є створення необхідних умов для відкритої, швидкої та ефективної процедури приватизації, рівного ставлення до інвесторів, гарантування економічного росту та конкурентоспроможності приватизованих компаній. Іноземні компанії, включаючи державні іноземні компанії, можуть придбати болгарські державні компанії. Цим уряд Болгарії підкреслив свою відкритість до закордонних інвестицій БНК. 

Згідно з Законом про приватизацію 2002 року було створено Агентство з постприватизаційного контролю, яке призване спостерігати за виконанням приватизаційних угод. 

Поліпшенню інвестиційного клімату Болгарії спряло прийняття у 1995 році Закону про концесії, згідно з яким держава уповноважена надавати особливе право на використання будівничих об'єктів, суспільного та державного майна, а також на здійснення діяльності, яка є державною монополію. У 1997 році до Закону про концесії були внесені зміни, які надали пріоритет розробці природних ресурсів та врегулювали суперечливі процедури приватизації та концесії. 

Болгарське законодавство захищає придбання і розпорядження правами власності. За останній час було посилене законодавство про інтелектуальну власність. Воно тепер включає сучасні закони про патентування й авторські права, і в цій сфері вважається одним з найсучасніших у Центральній і Східній Європі.TC "Болгарське законодавство захищає придбання і розпорядження правами власності. За останній час було посилене законодавство про інтелектуальну власність. Воно тепер включає сучасні закони про патентування й авторські права, і в цій сфері вважається одним з найсучасніших у Центральній і Східній Європі."
На думку закордонних інвесторів, незважаючи на те, що нормативна база Болгарії практично цілком відповідає їх вимогам, інвестиційною привабливістю ця країна поступається іншим державам регіону. Це пов’язано з тим, що болгарське законодавство, у першу чергу в податковій сфері, не виконується. TC "На думку закордонних інвесторів, незважаючи на те, що нормативна база Болгарії практично цілком відповідає їх вимогам, за інвестиційною привабливості ця країна поступається іншим державам регіону. Це пов’язано з тим, що болгарське законодавство, у першу чергу в податковій сфері, не виконується. "
Вырезано. Для заказа доставки полной версии работы воспользуйтесь поиском на сайте http://www.mydisser.com/search.html
Крім цього, нормативні положення часто змінюються, іноді буквально за одну ніч, і без попереднього повідомлення. При цьому в уряді відсутні ефективні канали зв’язку з іноземними інвесторами чи з місцевими приватними компаніями.TC "Крім цього, нормативні положення часто змінюються, іноді буквально за одну ніч, і без попереднього повідомлення. При цьому в уряді відсутні ефективні канали зв’язку з іноземними інвесторами чи з місцевими приватними компаніями."
Можливість змін чинного законодавства істотно збільшує витрати по веденню бізнесу, ускладнює розробку інвесторами ефективного бізнес-плану. У зв’язку з цим більшість іноземних інвесторів для того, щоб краще орієнтуватися у мінливих умовах ведення бізнесу в Румунії, створюючи спільні підприємства, змушені тісно співпрацювати з національними компаніями [166].

3.2 Сучасний стан правового регулювання діяльності багатонаціональних компаній в Україні та шляхи його вдосконалення

У попередніх розділах дисертації було розглянуто низку прикладів, коли завдяки БНК певні країни вирішували проблеми подолання технологічного відставання, нарощування свого експортного потенціалу та прискорення економічного розвитку. Однак, ці країни змогли ефективно використати можливості багатонаціональних компаній лише завдяки створенню дійових механізмів стимулювання внутрішніх інвестицій та умов для поєднання внутрішніх та зовнішніх чинників розвитку. У країнах, які мали внутрішні слабкості, вплив БНК не завжди був позитивним, відбувалося неконтрольоване проникнення іноземного капіталу в економіку та скуповування національних підприємств з метою знищення конкуренції або відправлення до цих країн застарілих технологій, від яких відмовляються материнські компанії. 


Тому Україні слід обрати обережну позицію щодо БНК й намагатися залучити їхні інвестиції саме у пріоритетні сфери економіки. Також необхідно запобігти монополізації транснаціональними структурами певних галузей та використання їх ринкового становища з метою, яка суперечить національним інтересам країни. 

Порядок державного регулювання інвестиційною діяльністю, у тому числі транснаціональними інвестиціями БНК, в Україні викладений у Концепції регулювання інвестиційною діяльністю в умовах ринкової трансформації економіки, затвердженої Постановою Кабінету міністрів України від 1 червня 1995 року № 384 [8]. Згідно з цим документом, з метою децентралізації управління економікою та розширення повноваження регіонів, держава здебільшого знімає з себе функції забезпечення інвестиціями та передає їх суб'єктам господарювання. Концепція визначає принципи регулювання інвестиційної діяльності з урахуванням реальної економічної ситуації. Положення Концепції мають враховуватись державними органами управління під час формування щорічних державних програм економічного і соціального розвитку України та розроблення нормативних актів з питань інвестиційної діяльності. 

Прихід до влади нової команди у 2005 році значно посилив інтерес закордонних інвесторів до України. Так, вперше після кризи 1998 року в Україні відновила свою діяльність Американська корпорація з підтримки інвестицій за кордоном (OPIC). Корпорація вже надала 200 млн. доларів для інвестицій американських компаній в Україну. Європейський банк реконструкції та розвитку також повідомив про бажання подвоїти річний обсяг інвестицій в Україну, об’єктами яких можуть стати проекти в таких сферах, як енергетика, інфраструктура та транспорт. 

У 2005 році було проведено декілька прозорих приватизаційних аукціонів, на яких іноземні БНК отримали можливість придбати найбільш привабливі українські підприємства за ринковими цінами. Наслідком цієї державної політики стало суттєве збільшення обсягів іноземних інвестицій БНК, залучених до України.

Вырезано. Для заказа доставки полной версии работы воспользуйтесь поиском на сайте http://www.mydisser.com/search.html

Ще однією причиною побоювання вкладання інвестицій в економіку України стали дії Уряду та Парламенту у березні 2005 року, коли водночас було припинено дію усіх законів щодо спеціального режиму інвестиційної діяльності на територіях пріоритетного розвитку, у спеціальних економічних зонах та технологічних парках України.

В Україні також неефективна судова система, як характеризується затяганням процесу розгляду спорів та невиконанням судових рішень. Закон України “Про режим іноземного інвестування” не розкриває змісту поняття “iнвестицiйнi спори” та не визначає чітко юрисдикції компетентних їх вирішувати судів. Двосторонні Угоди про заохочення та взаємний захист інвестицій на зразок Вашингтонської Конвенції 1965 року “Про порядок вирішення інвестиційних спорів між державами та іноземними інвесторами”, досить широко тлумачать предмет інвестиційних спорів i відносять до них фактично будь-який спір, що виникає на підставі здійснення інвестицій  [6]. Також необхідно наголосити на недостатню урегульованість визнання та виконання іноземних арбітражних рішень у діючому цивільному законодавстві України. Це значно ускладнює судовий захист майнових прав іноземних інвесторів, тобто реалізацію всіх юридичних гарантій, передбачених внутрішнім законодавством. 

Кожен рік численні опитування іноземних інвесторів показують наявність одних і тих самих проблем, які заважають надходженню іноземних інвестицій в Україну. Це корумпованість чиновників, надмірне регулювання економіки, відсутність гарантій захисту прав інвесторів, а також негативний імідж країни на міжнародній арені (31(. Усунення вказаних факторів, які відбиваються на інвестиційній привабливості вітчизняної економіки, частково може бути реалізовано запропонованими у даному параграфі заходами.

З метою створення адекватної політики щодо регулювання діяльності БНК в Україні, необхідне запровадження обов'язкового контролю за показниками надійності їх інвестицій, особливо коли вони претендують на здобуття пільгових умов. Відповідно, проекти за участю БНК мають бути представлені лише “добросовісними” інвестиціями і належати до встановлених державною стратегією пріоритетних сфер соціально-економічного розвитку, а саме: мати довгострокове спрямування, орієнтуватись на високий рівень реінвестування прибутку; сприяти створенню нових робочих місць на підприємствах, в які здійснюються інвестиції, і в економіці України загалом; передбачати високий ступінь використання сировини, комплектуючих, обладнання українського виробництва; сприяти технологічному та інноваційному розвитку країни, впровадженню сучасних ресурсозберігаючих та екологічно безпечних технологій; сприяти розвитку українських торговельних марок і технологій й т. д. [30].

Слід здійснити заходи щодо розробки дієвих механізмів контролю над наслідками діяльності БНК, дотримання ними інвестиційних зобов'язань. Для цього варто запровадити персональну відповідальність урядовців за терміни і напрями використання іноземних інвестицій, по яких надано пільги, а також широке інформування про це громадськості [30].

Одним із головних факторів соціально-економічного розвитку України, як і інших країн з перехідною економікою, є вдосконалення інноваційної роботи та створення нових технологій, у тому числі із залученням інвестицій БНК. Трансферт нових технологій за участі БНК у ці країни проходить, як правило, по каналах дочірніх підприємств і філій БНК. Доступ національних субпідрядників до них обмежений, а обсяг іноземних інвестицій в інноваційну сферу приймаючих країн незначний. Крім того, використовуючи недосконалість українського законодавства про захист прав на інтелектуальну власність, БНК часто можуть придбати унікальні розробки вітчизняних вчених за цінами, нижчими за світові. Тому слід посилити державне регулювання діяльності БНК у процесах технологічного трансферту за участі України. Перш за все, необхідно внести зміни та доповнення у нормативно-правові акти та їх проекти в сферах, пов’язаних з регулюванням інноваційної діяльності, шляхом конкретизації переліку об’єктів, які відносяться до інновацій та умов надання податкових пільг по доходам від інноваційної діяльності. 
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Особливої актуальності ця проблема набуває через той факт, що з 2004 року Україна безпосередньо межує з державами, які стали новими членами Європейського Союзу. У зв’язку з цим виникає реальна можливість притоку в нашу країну інвестиційного капіталу тих компаній, яким важко буде пристосуватись до нових жорстких нормативів та стандартів ЄС. Тому вони прагнутимуть вкладати капітали в Україну, шукаючи ринкові ніші для своїх товарів та послуг. 

Висновки до розділу ІІІ.

Дослідження, проведене у розділі, дозволило отримати наступні результати, які характеризуються науковою новизною:

1. Законодавчій режим, створений у країнах ЦСЄ, дозволяє БНК здійснювати свою діяльність практично у всіх секторах економіки, надає рівних умов діяльності з національними компаніями, захищає права власності. Разом із тим, у деяких галузях національних господарств, частка власності іноземних БНК все ще є обмеженою. Узагальнення існуючої у країнах регіону практики показало, що основними організаційно-правовими формами діяльності БНК у країнах ЦСЄ є акціонерні товариства, спільні підприємства, товариства з повною або обмеженою відповідальністю. 

2. Серед пострадянських держав Польща, Угорщина та Чеська республіка є країнами з найбільшим міжнародним інвестиційним рейтингом. Такий стан зумовлений їхнім вступом до ЄС і стабільністю та відкритістю систем приватноправового регулювання діяльності БНК.  

3. Законодавство Румунії та Болгарії є нестабільним й нерідко іноземні інвестори попадають у залежність від чиновників або опиняються у дискримінаційному положенні у порівнянні з національними компаніями. Недоліком приватноправового регулювання діяльності БНК у Румунії є також те, що при реалізації прав власності та контрактних прав у БНК виникають труднощі, пов’язані з примусовим виконанням контрактів через суд. Наслідком цього є те, що більшість угод між БНК і їхніми румунськими партнерами для врегулювання різних суперечок передбачають звернення в арбітражний суд третьої країни.

4. В Україні встановлено рівні умови ведення бізнесу для українських компаній та підприємств з іноземним капіталом, з обмеженням діяльності нерезидентів лише у галузі видавництва, телерадіомовлення, виробництва зброї та алкоголю. БНК самі визначають найбільш прийнятну для них форму здійснення діяльності шляхом створення національної юридичної особи, що знаходиться у їхній власності повністю чи частково, або на підставі договорів (контрактів) про спільну діяльність, укладених з українськими підприємствами. 
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Матеріали розділу відображені у наступних публікаціях автора:
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2. Правове регулювання діяльності багатонаціональних корпорацій в країнах Центральної та Східної Європи: порівняльний аналіз // Актуальні проблеми держави і права. Зб. наук. праць. – Одеса: Юридична література, 2004. – Вип. 22. – С. 481-486.

ВИСНОВКИ

За результатами проведеного дослідження було зроблено такі висновки та надано рекомендації, що характеризуються науковою новизною та мають широке теоретичне та практичне значення:

1. З правової точки зору БНК є сукупністю формально самостійних юридичних осіб, кожна з яких має власну національність. Це обумовлено специфікою економічної діяльності БНК та значно обмежує можливості щодо контролю їх інвестиційної та виробничої діяльності.

2. Зважаючи на специфічний характер діяльності БНК, які лише з економічної точки зору є цілісним утворенням, її правове регулювання є можливим тільки через закріплення у національних правових системах норм, що регламентують такі питання, як визнання правосуб’єктності іноземних юридичних осіб, порядок їх допуску до здійснення господарської діяльності на території держави, а також умови такої діяльності. Як правило, такого роду норми містяться в законодавчих актах з регулювання іноземного інвестування на території держави.

3. Виникнення та розвиток такої форми організації комерційної діяльності як багатонаціональне підприємство обумовлено не суто економічними причинами, але й факторами юридичного характеру. Закріплення у законодавстві європейських країн у другій половині ХІХ століття такої організаційно-правової форми діяльності як акціонерна компанія можна вважати основною правовою передумовою для розвитку БНК. 

4. Аналіз особливостей розвитку національних законодавств у другій половині ХХ століття показав, що держави для отримання певних переваг для вітчизняних багатонаціональних компаній здійснювали наступне: запроваджували екстратериторіальність дій національного законодавства; створювали спільні бар’єри на шляху діяльності іноземних компаній; не дозволяли закордонного інвестування у певних секторах національної економіки; запроваджували державне регулювання валютного курсу, що сприяло створенню національними компаніями закордонних філій та їхньому перетворенню у багатонаціональні підприємства.

5. Суперечливий характер процесу розробки на міжнародному рівні уніфікованих стандартів поведінки БНК стимулює держави до вирішення питань приватноправового регулювання їх діяльності на регіональному рівні у рамках економічних та політичних об’єднань.

6. Ефективне правове регулювання діяльності БНК може бути здійснено лише на базі взаємної ув’язки національних й міжнародних правопорядків на національному, регіональному та універсальному рівнях. Основою для нього на універсальному рівні є не визнання корпорацій суб’єктами міжнародного права та надання їх угодам з державами міжнародно-правового характеру, а той факт, що БНК не втрачають належності до держави. Не зважаючи на глобальний характер діяльності БНК, центр прийняття рішень залишається національним. Таким чином, й регулювання діяльності БНК має здійснюватися через держави. 

7. Постійне збільшення кількості двосторонніх інвестиційних угод про заохочення та взаємний захист інвестицій свідчить, що держави втрачають інтерес до багатостороннього підходу у вирішенні питань правового регулювання діяльності БНК.

8. Компаративний аналіз світового досвіду правового регулювання діяльності БНК показав, що найбільшого успіху у цьому процесі досягли країни-члени Європейського Союзу. Директиви ЄС визначають спільні орієнтири, основні підходи та принципи регламентації діяльності БНК. Правові та технічні питання функціонування БНК вирішуються на рівні національних законодавств країн-членів Союзу. 

9. Політика ЄС у сфері регулювання інвестицій багатонаціональних компаній формувалася під впливом процесу західноєвропейської інтеграції, яка із самого початку розглядалася як основа і передумова формування могутніх європейських БНК, здатних конкурувати з американськими та японськими корпораціями. Так, ще Римським договором передбачалось надання філіям європейських БНК національного режиму при здійсненні ними самостійної економічної діяльності на території іншої країни-члена Європейського співтовариства.

10. Важливим елементом правового регулювання діяльності БНК є наявність в ЄС ефективного механізму вирішення інвестиційних спорів. В зв’язку з тим, що ЄС будується на основі юридично обов’язкових договорів, положення яких стають частиною національного законодавства країн-членів, будь-яке порушення прав, передбачених договорами про ЄС, а також законодавчих актів, які на них базуються, може бути винесено на розгляд Європейського суду, який має повноваження безпосередньо виносити рішення по цих справах або скасовувати рішення національних судів, якщо знайде їх такими, що суперечать законам ЄС.

11. На відміну від ЄС, Угода про створення Північноамериканської зони вільної торгівлі безпосередньо не вимагає від країн-учасниць змін у нормативно-правовому регулюванні діяльності БНК, а захищає національний суверенітет у певних сферах та надає кожній країні-учасниці можливість визначати власну політику регулювання діяльності БНК на її території.

12. Характерною рисою системи правового регулювання БНК у США є те, що кожний штат здійснює самостійну діяльність у напрямку приваблення на свою територію іноземного капіталу. Задля цього він приймає власні довгострокові та короткострокові програми, які розробляються відповідно з законодавством штату з урахуванням місцевих особливостей та потреб. Керівництво місцевих адміністрацій самостійно визначає перспективні напрямки промислового розвитку штату. Це, завдяки гнучкості до потреб кожного регіону, надає США значну перевагу у питаннях регулювання діяльності БНК у порівнянні з іншими країнами НАФТА. 

13. Валютно-фінансова криза 1997 року стимулювала країни АСЕАН стати на шлях поступової лібералізації правових умов діяльності БНК на їх території. Підписання у 1998 році Рамочної угоди про створення зони інвестицій АСЕАН сприяло прискоренню змін як в інвестиційній політиці держав, так й в їхніх законодавствах. Однак, слід зазначити, що процес лібералізації у країнах АСЕАН відбувається однобічно, без спільної домовленості.

14. Законодавчій режим, створений у країнах ЦСЄ, дозволяє БНК здійснювати свою діяльність практично у всіх секторах економіки, надає рівних умов діяльності з національними компаніями, захищає права власності. Разом із тим, у деяких галузях національних господарств, частка власності іноземних БНК все ще є обмеженою. Узагальнення існуючої у країнах регіону практики показало, що основними організаційно-правовими формами діяльності БНК у країнах ЦСЄ є акціонерні товариства, спільні підприємства, товариства з повною або обмеженою відповідальністю. 

15. Серед пострадянських держав Польща, Угорщина та Чеська республіка є країнами з найбільшим міжнародним інвестиційним рейтингом. Таке положення зумовлене їхнім вступом в ЄС і стабільністю та відкритістю систем приватноправового регулювання діяльності БНК.  

16. В Україні ще не створено належних правових умов для того, щоб іноземні компанії, які володіють сучасними передовими технологіями, з бажанням та довірою вкладали свої інвестиційні ресурси у вітчизняну економіку. Це пояснюється відсутністю в Україні дійового правового механізму, який здатний належним чином забезпечити охорону інтелектуальної власності. Хоча в Україні вже існує необхідна правова база, яка загалом відповідає сучасним світовим стандартам, законодавство про інтелектуальну власність не є цілісною системою. Проблему необхідно вирішити через прийняття зведеного кодифікованого законодавчого акту про інтелектуальну власність, в якому вдалося б уникнути суперечливих положень та неузгодженостей, що сьогодні притаманні вітчизняному законодавству.

17. Найпоширенішою сьогодні формою здійснення підприємницької діяльності БНК на території України є створення господарських товариств за їх участю. При цьому переважає така організаційно-правова форма, як закриті акціонерні товариства, контрольні пакети акцій яких належать БНК. Поширення також набуло заснування на території України дочірніх підприємств закордонних БНК. 

18. Подальший розвиток в українському законодавстві знаходить закріплення таких перспективних неакціонерних форм діяльності БНК, як здійснення інвестицій на підставі договорів лізингу, франчай​​​зингу (комерційної концесії), надання консалтингових послуг, а також угод про розподіл продукції при розробці i освоєнні природних ресурсів, які активно вводяться в інвестиційну практику країн Центральної та Східної Європи.  

19. Закон України “Про режим іноземного інвестування” не розкриває зміст поняття “інвестиційний спор” та не визначає чітко юрисдикцію судів, що компетентні вирішувати спори між державою та іноземними інвесторами. Двосторонні Угоди про заохочення та взаємний захист інвестицій, учасницею яких є Україна, також досить широко тлумачать предмет інвестиційних спорів i відносять до них фактично будь-які спори, що виникають на підставі здійснення іноземних інвестицій. Для спрощення та прискорення процесу розгляду справ в українських судах необхідно внести доповнення до чинного законодавства України, які б чітко розкривали зміст поняття “інвестиційний спор” та визначали критерії його підвідомчості національним судам. 

20. Проблема недостатньої розвиненості системи правової регламентації функціонування БНК на території України має знаходити своє розв’язання не у збільшенні кількості адміністративно-правових норм у цій сфері, а у створенні дійової моделі приватноправового регулювання діяльності досліджуваних компаній. Це дозволить встановити національні стандарти поведінки БНК та запровадити ефективний механізм контролю за їх виконанням.TC "Наслідком цього є те, що більшість угод між іноземними компаніями і їхніми румунськими партнерами для врегулювання різних суперечок передбачають звертання в арбітражний суд третьої країни."
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