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ІНФОРМАТИЗАЦІЯ СИСТЕМИ МІЖНАРОДНОЇ ТОРГІВЛІ
ЯК ФАКТОР СПЕЦІАЛІЗАЦІЇ НАЦІОНАЛЬНИХ ЕКОНОМІК

Структурні зсуви, що відбуваються в економіці країн під впливом науково-технічного прогресу, створюють нові реалії для спеціалізації і кооперації виробництва, посилюють взаємодію національних господарств, зокрема сприяють активізації міжнародної торгівлі, міжнародному переміщенню капіталів, робочої сили, валютно-фінансових ресурсів. 

Так, міжнародна торгівля розвивається у взаємодії з усіма іншими різноманітними формами міжнародних економічних зв'язків, складовими частинами структури світового господарства. До цієї структури, з функціональної точки зору, крім світових ринків товарів і послуг, входять ринки капіталів, робочої сили, міжнародна валютна система, міжнародна кредитно-фінансова система, сфера обміну та кооперації в областях науки, техніки і інформації, міжнародний туризм, взаємодія у гуманітарній, екологічній сферах та ін. Безперервне зростання обсягів та диверсифікація форм пересування товарів, робочої сили, фінансових коштів через національні кордони, розвиток і вдосконалення глобальної інфраструктури, зокрема ускладнення та зростання ефективності світової мережі інформаційних комунікацій, транспортних систем (морського, річкового, повітряного, залізничного транспорту), що, власне, і означає розвиток систем міжнародної торгівлі, водночас зумовлюють і швидкий розвиток та диверсифікацію форм міжнародного інвестиційного співробітництва, нові реалії міжнародного руху робочої сили, нові виміри нагальних завдань глобального характеру, які пов’язані із екологічними пріоритетами, забезпеченням сталого розвитку та безпеки у широкому розумінні. 

З технічної точки зору, в основі багатьох ключових тенденцій розвитку соціально-економічного життя лежать процеси інформатизації, які водночас і зумовлюють появу нових форм господарської діяльності, а також і нових інструментів підвищення ефективності її традиційних форм. Сказане стосується й сфери міжнародної торгівлі, яка не тільки відображає тенденції інформатизації, але й стимулює її, «включаючи» потужні механізми спеціалізації інформаційно містких виробництв. 

1.1.
Інформатизація системи міжнародного співробітництва як фактор глобальної конкурентної боротьби 
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Сучасні виміри інформатизації якісно видозмінюють окремі компоненти системи відтворювальних механізмів, міжнародних економічних відносин, елементи самої міжнародної торгівлі. Наприклад, дещо застарілим вже є твердження про те, що послуги, на відміну від товарів, виробляються і споживаються одночасно і тому не підлягають збереженню. Дійсно, більшість видів послуг (зазначимо: традиційних) базується на прямих контактах між виробниками і споживачами, що умовно відокремлює міжнародну торгівлю послугами від торгівлі товарами, у якій часто використовується посередництво. Разом з тим, інформаційні послуги мають відмінну природу від послуг матеріальних і можуть зберігатися після завершення процесу свого створення і використовуватися після нього (причому неодноразово). 

Обмін інформацією за допомогою сучасних засобів електроніки і електронних комунікацій, елементом якого є торгівля інформаційними товарами та послугами, готовий стати основою інформаційних технологій для процесів глобалізації на новому етапі розвитку. Бурхливий прогрес електронної комерції і сучасних засобів комунікації, який відбувається протягом останніх років, веде до виникнення всесвітньої мережі інформаційних магістралей і закладає основу для створення принципово нової форми діяльності людини, яка сьогодні трактується як «цифрова культура». Ці процеси накладають відбиток як на макроекономічні процеси, так і на комерційну діяльність. Зокрема під впливом інформаційних технологій регулятивні системи та численні бізнес-процеси і традиційні методи роботи на міжнародних ринках неминуче зазнають радикальних змін. Слід відзначити й те, що початок третього тисячоліття стає періодом осмислення нових великих можливостей всесвітньої комп'ютерної мережі для людства, а також їх активного використання в різних областях економіки і міжнародного бізнесу (Докл. див.: [
, с. 392–400; 
, 448 с.]). 

Інформатизація, а також ті технології, появу яких вона зумовлює, відкрили нову сторінку в сфері функціонування глобальних фінансів. Фактично йдеться про етап розвитку, який умовно можна вважати третім етапом розвитку світової фінансової сфери. Адже якщо першому етапу була властива жорстка прив’язка фінансів до виробництва (ранньоіндустріальна, індустріальна доба), другому – спекулятивний механізм функціонування фінансів, які подолали домінування виробництва, прив’язку до необхідності зростати тільки за рахунок виробництва (друга половина ХХ ст.), то у новітніх умовах глобальної фінансової експансії, фінансові операції здебільшого набувають спекулятивного характеру і характеризуються виникненням нових способів створення грошей. Причому йдеться не тільки про використання сучасних ринково-інституційних структур (банків, бірж та інвестиційних, пенсійних, страхових та інших фондів), але й про жорстку залежність між фінансовими та інформаційними потоками, за якої другі набувають системовизначального характеру, але й виконують функції технічного, навіть ідейного обслуговування потоків грошей.

В результаті, для «благополучних», інформаційно лідируючих держав, тобто країн-метрополій, виникла можливість «висмоктування» коштів зі слабко захищених економік, а для технологічно відсталих країн навіть надходження від експорту, які є істотним джерелом накопичення капіталу на потреби інформаційного розвитку (у випадку експорту інформаційно місткої, найбільш коштовної на ринку продукції), промислового розвитку (у випадку експорту індустріальної продукції), можуть використовуватися лише для підтримки як правило зношеного обладнання гірничо-видобувної промисловості, а також підприємств відсталої металургії, примітивної обробки. А це означає закріплення примітивної індустріальної моделі та сировинної спеціалізації, а також деградацію інформаційно містких секторів, функції яких фактично переходять до імпорту. Для того, щоб подолати негативні тенденції в плані національної участі у системі міжнародного поділу праці, необхідно запобігти консервації спеціалізації на сегментах ринку з низькою доданою вартістю, причому процес відкриття економіки «повинен сприяти реальному поліпшенню порівняльних переваг по шкалі збільшення доданої вартості, розвитку нової економічної діяльності в секторах сильного світового попиту на продукцію, передбачати передачу технології» [
]. 

Очевидним фактом є те, що залучення підприємств (високотехнологічних, інформаційно-орієнтованих, традиційно-промислових, агропромислових) до здійснення поставок на зовнішній ринок, до участі в міжнародній конкуренції дійсно викликає не тільки можливість, але й необхідність постійного організаційно-технічного вдосконалення їхньої діяльності, підвищення технічного рівня і якості товарів, що випускаються в країні. І це дійсно є чинником зростання продуктивності праці і ефективності економіки. Водночас слід уточнити: таке зростання, як правило, може відбуватися лише в рамках діяльності у тій галузі, продукція якої, власне, і продається на міжнародних ринках. 

Тому лише у глобальному масштабі та з відомою мірою гіпотетичного припущення можна сказати, що розширення експорту дозволяє мобілізувати і більш ефективно використати природні ресурси і робочу силу та, в кінцевому підсумку, сприяє зростанню продуктивності праці, доходів і рівнів добробуту. Втім, було б явно недостатньо зупинитися лише на констатації позитивного ефекту масштабу та загальної раціоналізації міжнародної економічної діяльності. Слід також розв'язані і такі теоретичні завдання, які зумовлюються потребами захисту національних відтворювальних систем:

· з'ясувати роль конкурентної політики в національній економіці;

· визначити вимоги, які висуває глобалізація щодо дії норм національних конкурентних політик;

· критично оцінити аргументи на користь багатосторонніх міжнародних норм конкурентної політики й вимоги до їх розробки;

· проаналізувати зв'язок між торговою та конкурентною компонентами національної політики (Див.: [
, с. 499]). 

Слід зазначити, що держави беруть участь у міжнародній торгівлі, як і в міжнародних економічних відносинах взагалі, як безпосередньо, так і через регулювання діяльності інших суб’єктів, що належать до їх юрисдикції. Причому глобальна система міжнародного поділу праці, у якій беруть участь усі країни світу, веде до нового якісного стану, нового типу цивілізації, що є характерним саме для третього тисячоліття і створює об’єктивну необхідність поступового формування нового типу відкритих економік. 

Передусім на параметри включення економіки окремої країни до системи міжнародного поділу праці та світових інтеграційних процесів здійснюють впливи такі визначальні умови, що проявляються зараз: 

· інтелектуально-інформаційні складові міжнародного (світового та регіонального), так і національного економічного розвитку, які стають домінуючими факторами та які отримують поштовх внаслідок науково-технологічного прогресу; інтелектуально-інформаційні й самі виступають потужними прискорювачами поступу науки та техніки, впливаючи на усі сектори та прояви соціально-економічної діяльності; 

· інтеграція світової економічної системи, яка дедалі більше проявляє себе як глобальна цілісність, в якій посилюється взаємна залежність національних економік на основі транснаціоналізації виробництва, поглиблення міжнародного поділу праці, міжнародного усуспільнення всього господарського життя; 

· якісне зростання інтенсивності регіональних інтеграційних процесів, що веде до трьох принципових наслідків: по-перше, до виникнення великих економічних просторів та появи ефекту зростання темпів виробництва за рахунок концентрації його масштабів; по-друге, до подальшої глобалізації завдяки усуненню міжнаціональних кордонів на великих географічних територіях, а по-третє – до сегментації світового ринку, а також своєрідної секторизації єдиного світового господарства внаслідок створення відносно замкнених торгово-економічних блоків та інтеграційних угруповань із власними регулятивними механізмами, відмінними стандартами та критеріями розвитку; 

· виникнення нової логіки циклічності розвитку глобальної економіки як міжнародної господарської системи, яка впливає на стан та динаміку економічного поступу окремих регіонів та країн як елементів та ланок цієї системи. 

Економічне співробітництво у сфері торгівлі – це дійсно фундаментальна основа інтеграції між країнами та глобалізації, а також формування й розвитку відкритих економік. Водночас слід враховувати, що міжнародна торгівля виступає у інтегральній, але й суперечливій єдності з іншими формами міжнародної економічної діяльності, а також процесами формування і розвитку відкритих економік (і в цьому останньому випадку можна казати про єдність та суперечливість елементів цієї єдності). Причому як міжнародна інтеграція, так і формування нової якості відкритих економік, з функціональної точки зору, виступають в якості факторів та проявів сучасної інтернаціоналізації у формі глобалізації. Як відзначав у цьому відношенні В.Гура, «сучасна глобалізація була зумовлена: посиленням інтеграції фінансових ринків; стрімким розповсюдженням нових наукоємких технологій та систем зв'язку; поширенням сфер діяльності транснаціональних корпорацій (ТНК), які розміщують виробництво у планетарних масштабах таким чином, щоб досягати його максимальної ефективності...; зросшою залученістю країн, що розвиваються, до світової торгівлі, до світового інвестиційного процесу і до міжнародного поділу праці...» [
, с. 17]. 

Водночас глобалізація, що зближує континенти, а також приносить передові досягнення сучасної цивілізації в їх найвіддаленіші куточки, несе з собою, разом з тим, і виклики нового порядку, такі, як загострення міжнародної конкуренції, загострення проблеми нееквівалентного обміну, незаконний обіг забороненої або небажаної продукції (наркотиків, зброї), протистояння яким неможливе без активних спільних зусиль всіх членів світового і регіональних співтовариств. 

Одним із компонентів та факторів глобалізації виступає інтернаціональна, або, з точки зору окремої економіки, зовнішня торгівля. Під терміном «зовнішня торгівля» розуміється торгівля певної країни з іншими країнами, що складається з оплачуваного ввозу (імпорту), а також оплачуваного вивозу (експорту) товарів. При цьому різноманітні форми зовнішньоторговельної діяльності, в свою чергу, можна підрозділити згідно номенклатурному принципу та критеріїв товарної спеціалізації на торгівлю готовою продукцією (інформаційною та традиційною, зокрема торгівлю машинами й устаткуванням, торгівлю сировиною). При цьому торгівля послугами набуває нової ролі внаслідок функціонального наближення до торгівлі інформаційними товарами, а також товарами у суто інформаційному вигляді. 

Сьогодні, за умов становлення інформаційної економіки, відбувається нова модифікація ролі й значення міжнародної торгівлі, причому слід сказати, що сам характер видозмінення форм торгівлі та наступності революційних змін у певній мірі наслідують кардинальним зрушенням у механізмах міжнародної торгівлі та міжнародної спеціалізації минулих століть. 

Так, важливий період активного розвитку міжнародної торгівлі розпочався з промисловою революцією кінця ХVIII століття, коли відбувається зростання кількості людської праці (кількість праці починають достатньо формалізовано вимірювати або у годинах, або у термінах фінансово-монетарного змісту), яка вкладається при виробленні одиниці продукції по результатах обробки витраченої у виробництві сировини. Це, у відповідності до тенденції ускладнення виробництва, впливає на стійку тенденцію відносного здешевлення сировинних ресурсів порівняно із вартістю готової продукції, в тому числі й продукції, що обмінюється в ході міжнародній торгівлі. Ця тенденція, як відзначає В.Будкін, поступово нарощувалася протягом ХІХ та ХХ століть, причому наприкінці «минулого століття відбувся революційний вибух в інтелектуалізації виробництва», і «одним з наслідків такого вибуху стало відносне падіння цін на більшість сировинних товарів та виробів первинної переробки... . В цілому ж „ножиці цін” між готовою продукцією та сировинними товарами мають об’єктивне підґрунтя, хоча існуючий розрив між ними набагато перевищує реальне співвідношення цих цінових сегментів світового ринку внаслідок політики тих же ТНК та більш економічно розвинутих держав світу» [
, c. 3].

Ця історична паралель є свідченням того, що провідні актори, діяльність яких, власне, й забезпечує структурні та якісні зміни в системі торгівлі та міжнародної спеціалізації праці, здійснюють своєрідний «силовий тиск» як на процеси товарообміну (а зараз й міжнародного обміну результатами діяльності у сфері послуг), так і на інших учасників ринків та усієї мережі соціальних відносин. В результаті цього відбуваються зміни в рівнях доходів, прибутків, причому не тільки в результаті торгівлі, але й від господарської діяльності взагалі (причому інколи йдеться про діяльність, яка безпосередньо не є пов'язаною із міжнародним співробітництвом). 

В сучасних умовах інтернаціоналізації у формі глобалізації та інформатизації можна по-новому подивитися на функціональну роль міжнародної торгівлі, маючи на увазі кожну з окремих її функцій. Так, найбільш відоме та «класичне» розуміння міжнародної торгівлі як способу для учасників міжнародних торговельних відносин максимізувати ефект використання своїх ресурсів для того, щоб виробляти і продавати ті речі, які мешканці певної країни виготовляють краще за виробників у інших країнах, направляючи виручку на покупку тих товарів, які вони можуть виробляти тільки з високими витратами, набуває цілковито нового трактування. 
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В геоекономічному плані можна казати про зростання напруги у інформаційних перегонах, які постають на вістрі глобальної конкурентної боротьби. Адже можна казати і про традиційне інформаційне лідерство США, низки країн Західно Європи, Японії, і про стабільність поширення інформаційних технологій у Китаї, «країнах-тиграх» та «країнах-драконах». Можна казати і про характерні й показові локальні успіхи. Так, основу розвитку високотехнологічних галузей у невеликій Данії заклали, як вважають експерти, саме добре розвинений внутрішній ринок, ефективна система освіти і науково-дослідні розробки (Див.: [
; 
, с. 26—23]). По окремих роках статистика констатує інформаційні прориви навіть деяких латиноамериканських та трансформаційних країнах (Див. також: [
, р. 26—29; 
, с. 3—15; 
, 304 с.]). Країни, які раніше позначалися як «нові індустріальні країни» з моделлю економіки, орієнтованою на зовнішній ринок, мають непогані стартові умови для «інформаційного ривку» через наявність сприятливих умов для здійснення експортних поставок. 

Взагалі, можна окремо казати про інформаційні перегони, які країни розглядають як важливу сферу реалізації конкурентних переваг (з термінологічної точки зору йдеться саме про набуті переваги). В цьому відношенні можна передусім відзначити нещодавні успіхи таких країн, як Швеція, Сінгапур, Фінляндія, Швейцарія, що дає підстави констатувати тріумф як європейських країн (покращення співставних позицій ряду європейських країн у області використання інноваційних технологій пов'язано з оптимізацією нормативно-правової бази, впровадженням більш ліберальних систем оподаткування тощо), так і згаданого Сінгапуру. Серед пострадянських країн можна виділити Естонію, що увійшла до двадцятки лідерів та яка знаходяться в рейтингу готовності до інформатизації економіки вище за всі інші країни колишнього Союзу РСР, а також Азербайджан, що хоча й посідає доволі скромне місце (71 у світі за рівнем інформатизації), демонструє певний прогрес (чому сприяють валютні «нафтові» надходження). 

Разом з тим, інформатизація не тільки відображає тенденцію до посилення розшарування у сучасному світі, але й постає її справжнім каталізатором. Так, наприклад, можна констатувати відчутне сповільнення, навіть гальмування темпів поширення інформаційних технологій на африканському континенті. Причому саме ті країни, у яких положення у цій сфері є найгіршим (Мозамбік, Уганда, Руанда, Камерун та ін.), опинилися і в найгіршому соціально-економічному становищі. При цьому тільки ті сфери, які пов’язані із примітивним збиранням імпортної техніки (і це – у найкращому випадку), а найчастіше – її простим збутом, певною мірою підтримують позиції окремих економік та підприємств, зокрема малих підприємств. 

Інформатизація, як динамізуючий компонент НТП, а також головний чинник поглиблення міжнародного поділу праці впливає на зміни номенклатурної структури світової торгівлі по товарах та, що особливо помітно, – по послугах (крім транспортних, туристичних, яких сказане стосується, але відносно меншою мірою). В результаті спеціалізації і міжнародної торгівлі виникають як традиційні, так і принципово нові позитивні ефекти. Так, сукупне виробництво збільшується, внаслідок чого виникає можливість підвищити рівень споживання та добробуту. Якщо не враховувати дедалі більш складної диверсифікації обробної промисловості, лише простежуючи загальноекономічні тенденції, слід підкреслити загальну позитивну динаміку цієї галузі, а точніше блоку галузей, причому такі динамічні зміни відбуваються передусім завдяки збільшенню обсягів світової торгівлі. На частку продукції обробної промисловості доводиться 3/4 світового товарообігу, і це є поясненням особливо швидкого зростання світового виробництва машин та устаткування (темпи зростання експорту електротехнічного й електронного устаткування є особливо великими, і на його частку припадає більше 25% усього експорту машинотехнічної продукції), високоточного обладнання, транспортних засобів, виробництва хімічної продукції, а також наукомістких товарів. 

На фоні серйозних «проривів» обробної промисловості значно скромнішими є «успіхи» міжнародної торгівлі сировиною та енергоресурсами. Адже не зважаючи на радикальне збільшення попиту на сировину та енергоносії (на тенденцію збільшення попиту на енергоносії особливо помітно впливає економічний ривок світових гігантів – Китаю та Індії), збільшення обсягів світової торгівлі цими предметами міжнародного обміну є відносно менш помітним. З одного боку, сказане пояснюється фізичною та навіть екологічною неможливістю подальшого збільшення екстракції корисних копалин та їх споживання, а з іншого – певною раціоналізацію ресурсокористування, поширенням систем виробництва п’ятого та шостого укладів. Крім того, має значення й прогрес у виробництві нових, прогресивних матеріалів (замінників сировини), а також поглиблення переробки ресурсів. Тому не є дивним, що у світовій торгівлі сировинними товарами та продовольством відзначається відносне зменшення їхньої питомої частки та попиту на них. Деякою мірою це також є пов'язаним як із структурними факторами (наприклад, із розширенням виробництва продовольства в промислово розвинених країнах, розвитком імпортоконкурентного виробництва, особливо «інновацій вчорашнього дня» згідно логіки циклу життя товарів та технологій), так і зі зростанням обсягу доданої вартості в ціні продукції, взагалі інформатизацією системи цінностей, об’єктів, з приводу який здійснюються торговельні трансакції.

Міжнародна торгівля дозволяє виробникам вигравати від скорочення витрат на одиницю продукції, добиватися більш низьких витрат завдяки створенню великомасштабних виробництв, що є особливо помітним для відносно невеликих країн. Міжнародна торгівля приносить вигоди і споживачам усередині країни, дозволяючи їм купувати дешеві товари у ефективних зарубіжних виробників, представляючи можливості купувати специфічні інформаційно місткі товари та послуги. 

Крім того, міжнародна торгівля сприяє конкуренції на внутрішніх ринках і дозволяє споживачам купувати найрізноманітніші товари зі всього світу за поміркованими цінами (надаючи споживачам значно більшу свободу вибору), а конкуренція з-за кордону примушує внутрішніх виробників покращувати якість своєї продукції і утримувати витрати на низькому рівні, переходити до використання новітніх інформаційних систем та технологій. 

Міжнародна торгівля відображає тенденції інформатизації не тільки в плані реалізації своїх функцій, цільового призначення, в контексті стимулювання процесів міжнародної спеціалізації. Вона набуває нових рис та особливостей функціонування і внаслідок «внутрішньої оптимізації», удосконалень власної інфраструктури та функціональних підсистем. 

Серед нових ефектів, які інколи суттєво змінюють як процеси протікання міжнародної торгівлі, так і її системні наслідки, можна назвати технологічні новації у сфері логістики, транспортування, товарору, а у більш широкому плані – локальні інтеграційні процеси, утворення торгових союзів та об’єднань, складовою яких є торговельна лібералізація. 

Проте інтеграція країн в економічні угруповання не означає ані безумовного прогресу в реалізації ідей вільної торгівлі, ані капітуляції перед протекціоністськими принципами. Насправді проблема вибору «вільна торгівля або протекціонізм» не перестає існувати. Вона переноситься на інший рівень зовнішньоторговельних відносин, на якому визначається рішення про вибір економічної політики групою держав відносно третіх країн. Характерно, що навіть в рамках окремих торговельно-економічних угрупувань, у тому числі і в Європейському Союзі виникають суперечності між деякими країнами-членами, причому проблеми, які існували раніше на рівні міждержавних відносин переростають у рівень міжблокових відносин. Відтак т.зв. «торгівельні війни» (наприклад, тріскові, виноградні, олійні) набувають вигляд конфліктів між країнами-членами ЄС та іншими країнами та блоками (найбільш типовими виявами конфліктів є "війни" між ЄС та США та Японією).

Наприкінці 90-х років відбувається своєрідний перехід від «торгівельних війн» до зовнішньоекономічних або глобально-конкурентних. Якщо «звичайні» торгівельні війни набувають форм жорстких заходів, направлених на протидію в одних випадках або заохочення експортної експансії у інших випадках за допомогою державного регулювання (тарифного, нетарифного квотування, ліцензування, податків і т. п.), то в зовнішньоекономічній боротьбі використовуються інші прийоми і методи конкуренції. Це – прихована підтримка, субсидування експортних, висококонкурентних, інформаційно містких видів виробництва. 

Сучасна система міжнародного поділу праці поглиблює суперечності у відносинах між країнами, що передусім проявляється у стосунках між багатими й бідними країнами. Слід визнати, що більш розвинуті країни мають значно більший виграш від свободи торгівлі. Крім того, оскільки військові, політико-стратегічні (тобто екзогенні з точки зору дослідника економіста) інтереси домі​нують над економічними, і тому одних тільки економічних чинників замало для встановлення або відновлення гармонії вільного ринку. Так, ті держави, що не входять до клубу «Золотого мільярду», утворюють периферію, яка, сама по собі є позбавленою внутрішньої цілісності і можливостей самостійного розвитку. Відносини між ядром і периферією світової економічної системи характери​зуються нееквівалентним економічним обміном. Згідно його «правил», як відзначає С.Глаз'єв, ті країни, які знаходяться на периферії, «вимушені оплачувати інтелектуальну ренту, що міститься в товарах і послугах, що імпортуються, за рахунок природної ренти і витрат праці, що містяться в сировинних і низькотехнологічних товарах, що експортуються» [
, 132 с.]. 

Таким чином, аналізуючи процеси, що протікають у світовій торгівлі сьогодні, варто підкреслити, що лібералізація виступає її основною тенденцією. В реальному житті лібералізація проявляється у значному зниженні рівня мит, скасуванні багатьох нетарифних обмежень, квот та ін. 

Проте, лібералізація породжує й цілий ряд проблем. Неадекватним є уявлення про те, що завдяки їй усі країни, господарські суб’єкти отримують рівний або навіть максимально широкий доступ до інформаційних масивів та можливостей розвивати високо спеціалізоване виробництво. Хоча процеси глобалізації і регіоналізації дійсно примушують всі країни, без виключення, відкривати свою економіку, насправді такі можливості є вельми обмеженими через те, що функціональне значення інформації є мінливим (фактично можна казати про цикл життя інформаційного продукту, який є значно коротшим за традиційні цикли життя технологій індустріального суспільства). 

Насправді доцільно казати не просто про об'єктивні вимоги дерегулювання, а про вимоги (інколи силовий тиск, який появляється як у ендогенних (економічних), так навіть і у екзогенних (неекономічних) формах реалізації міжнародних економічних стратегій держав та міжнародних інститутів) щодо лібералізації регулятивних і зокрема зовнішньоторговельних механізмів з боку провідних національних та міжнародних агентів світової торгівлі. 

Складність ситуації полягає в тому, що теза про те, що усі країни нібито стоять перед вибором: «закритість та стагнація або відкритість та прогрес» є хибним у своїй основі. Відставання від інших країн, як показує практика, власне і постає наслідком необдуманого зняття протекціоністських заходів, а головне – відсутності обґрунтованої інституційної стратегії, метою якої є не просто підтримка національного товаровиробника, а стимулювання становленню такої моделі спеціалізації, яка б передбачала прискорену інформатизацію суспільства, покращення стратегічних позицій певної країни в системі міжнародного поділу праці. 

Тому, дуже важливо створювати умови для стимулювання впровадження передових технологій, а також перейти на науково обґрунтоване державне управління. Для цього потрібно провести ринкові реформи у відповідності до завдань реалізації програмно-цільової підтримки інноваційних, глобально-конкурентних виробництв з метою подальшого підвищення інноваційної спроможності економіки, зокрема її експортного сектору. Йдеться про фундаментальні передумови оптимізації профілю держави у системі міжнародної спеціалізації, про формування економіко-політичного потенціалу «створення потоку комерційно придатних інновацій, який визначає здатність країни виробляти та комерціалізувати нові технології в довгостроковому періоді» [
, с. 899—933]. 

Підсумовуючи викладене, відзначимо, що інформаційні і технологічні перетворення є найбільш значущими чинниками становлення нового, інформаційного суспільства. При переході до постіндустріального суспільства зростає значущість інформаційного чинника розвитку, який, власне, і визначає оновлене позначення сучасного етапу розвитку – інформаційне суспільство. Інформаційні системи як в глобальному, так і в національному, місцевому масштабі виступає чинником розвитку сучасного суспільного виробництва. Причому виникнення і розвиток універсального світового інформаційного простору, а також системи інформаційних стандартів, що постійно еволюціонує, забезпечують прискорення економічного зростання і дедалі більш виражену технологічну єдність світового господарства. Останнє означає не стільки загальну доступ​ність до передових технологій, скільки виникнення ієрархічності доступу до інформаційних цінностей, різнопорядкову здатність використовувати технології та контролювати первинні технології, або мета-технології. 

Конкурентоспроможність усіх країн світу та будь-якого виробництва дедалі більшою мірою визначається інформаційною складовою. Отже, інформаційна ситуація в країні, її інтегрованість у світові інформаційні мережі, у системи комунікацій тепер багато в чому визначають роль і місце країни в міжнародному поділі праці і у світовому господарстві. 

1.2.
Еволюція концептуальних поглядів на міжнародну торгівлю у контексті тенденцій спеціалізації та динамізму системи глобального поділу праці

В спрощеному вигляді міжнародну торгівлю в економічній літературі визначають як систему міжнародних товарно-грошових відносин, що складається із зовнішньої торгівлі всіх країн світу [
]. Разом з тим, складність предмету та його не однозначність примушують придивитися до даного феномену пильніше, з використанням апарату історико-еволюційного, та системно-аналітичного дослідження. 

Передусім слід зауважити, що домінуючим в економічній літературі є розуміння того, що виникнення і розвиток зовнішньоторговельних зв'язків безумовно має об'єктивну основу, яку становлять міжнародний поділ праці (він виступає як процес концентрації виробництва певних видів товарів та послуг в економіках окремих країн) і світовий ринок (який є системою стійких товарно-грошових відносин між країнами, пов'язаних між собою участю в міжнародному поділі праці). Таку позицію можна вважати універсальною, адже її обстоюють фахівці, що належать до різних шкіл та наукових напрямів, причому на різних етапах розвитку економічної думки [
, p. 3–47; 
, p. 17–80; 
, p. 8—50; 
, c. 167—170]. 

Зародившись у далекій давнині, фактично одномоментно із формуванням уособлених племінних, державних структур, світова торгівля протягом століть набувала значних масштабів. Причому набула характеру стійких міжнародних товарно-грошових відносин вона набула лише на зламі XVIII і XIX ст., що було пов'язано із стрімким процесом розвитку продуктивних сил. Пізніше потужним імпульсом прискорення цього процесу постало створення в ряді найбільш промислово розвинених країн (Англії, Нідерландах та ін.) великого машинного виробництва, яке було зорієнтовано на масштабний і регулярний імпорт сировини з економічно менш розвинених країн Азії, Африки й Латинської Америки, і експорт у ці країни промислових товарів, здебільшого споживчого призначення. Відповідні історичні погляди на міжнародну торгівлю знайшли відображення в багатьох відомих публікаціях закордонних [
, 520 с.; 
, 302 с.; 
, 402 с.] та вітчизняних [
, 241 с.; 
, 672 с.; 
, 247 c.] авторів. 

Теорії міжнародної торгівлі є іманентною складовою економічної думки, а перші з них, фактично, є складовою англійської класичної політекономії. Цей факт пов'язаний із роллю зовнішньої торгівлі для будь-якої країни, адже економічний успіх у сучасному світі базується на зовнішній торгівлі, або на певній моделі міжнародної спеціалізації. Зрозуміло, що ізолюючись від світової економічної системи неможливо створити здорову та ефективну економіку, оскільки міжнародна спеціалізація є безальтернативною умовою оптимізації структури виробництва, його максимізації внаслідок розвитку спеціалізації. 

Протягом історичного періоду активного функціонування систем міжна​родної торгівлі та інтернаціоналізованого бізнесу погляди на ці види діяльності зазнавали змін, виникало чимало ідей щодо міжнародних торгівлі та бізнесу, частина з яких дезактуалізувалася у тій або іншій мірі, а інші – зберегли свою значимість і сьогодні. При цьому практична спрямованість усіх поглядів на управління зовнішньою торгівлею полягає в тому, щоб раціоналізувати дії макрорегуляторів міжнародної торгівлі, операторів міжнародного бізнесу, підняти ефективність інвестицій у сфері зовнішньоекономічної діяльності. 

Поширення великого машинного виробництва стимулювало розвиток ринкових відносин і зумовило новий семантичний зміст поняття «ринок», яке і в економічній теорії використовується в різних значеннях. Але згідно цілей даної роботи цей термін слід розуміти передусім як категорію обміну, його характеристику та субстанційне середовище. При цьому міжнародний ринок – це сфера та водночас механізм взаємодії різнонаціональних економічних суб'єктів, який заснований на ціновій системі і конкуренції із внутрішньо вмонтованим інструментарієм координації економічних дій. За умов глобалі​зації можна казати й про те, що об'єктивною основою міжнародної торгівлі є само всесвітнє господарство, повноцінне функціонування якого вимагає склад​ної системи обміну продуктами та субпродуктами, усіма різновидами спеціалі​зованої праці. До сучасної системи зовнішньоторговельних зв'язків залучаються як взаємодіючі господарюючих суб'єкти, так і країни як регулятори їхньої інтернаціоналізованої господарської діяльності. До першої групи суб’єктів належать підприємства, транснаціональні комерційні структури, організації, частини суспільства, фізичні особи різних країн світу, які додатково зв'язані між собою системою міжнародними валютно-фінансовими відносинами, іншими формами міжнародних економічних відносин. До другої групи – макросуб’єкти, суверенні агенти міжнародних відносин. В результаті міжнародна торгівля постає комплексом торгових, виробничих, науково-технічних, фінансових зв'язків, що виникають в результаті усуспільненої або спільної економічної діяльності. І саме в цьому аспекті її дослідження є, на наш погляд, особливо важливим та актуальним на усіх етапах еволюції міжнародноекономічної теорії.

У зв'язку із завданнями вивчення тенденцій розвитку світової торгівлі значний інтерес представляє як вивчення теорій, що розкривають принципи оптимальної участі національних економік у міжнародному товарообміні, фактори конкурентоспроможності окремих країн на світовому ринку, так і врахування об'єктивних закономірностей розвитку світової торгівлі, які полягають у її дедалі більшій інформатизації. Передусім відзначимо, що загальною тенденцією еволюції економічних теорій міжнародної торгівлі є включення у апарат дослідження факторів «динамізації» як предметів міжнародного обміну, навіть факторів виробництва, так і самих моделей міжнародної спеціалізації. Скажімо, класична теорія міжнародної торгівлі А.Сміта (принцип абсолютних переваг) і Д.Рікардо (принцип порівняльних переваг), обґрунтовуючи причини та вивчаючи параметри міжнародної мобільності товарів і послуг, виходила з презумпції щодо того, що чинники виробництва в міжнародному масштабі не є мобільними. 

Проте вже в 30-40-х рр. ХІХ ст. увагу економістів, які вивчали проблематику міжнародної спеціалізації, зокрема Дж.Ст.Мілля, привернуло швидке зростання масштабів вивозу капіталу, що вперше поставило питання про загальну ресурсно-факторну динаміку. Фактично він показав, що не тільки готові вироби, але і капітал є мобільним в міжнародному плані. Проблеми експорту капіталу, яка сприяє зниженню норми прибутку, Дж.Ст.Мілль в «Принципах політичної економіки» (1848 р.) обґрунтовано пов'язував з тенденцією норми прибутку до пониження у міру економічного прогресу. Водночас Дж.Ст.Мілль вважав, що капітал також спрямовується в колонії для виробництва сировини на експорт в метрополії, що знижує витрати виробництва товарів в метрополіях і послабляє тенденцію норми прибутку до зниження. Відповідно до цього ввезення капіталу покращує параметри виробничої спеціалізації країни і сприяє розширенню міжнародної торгівлі. Дослідження Дж.Ст.Мілля та інших авторів насправді передували появі теорії міжнародної міграції чинників виробництва. 

Традиційні для пізніших часів міжнародно-економічні теорії, які базуються на вивченні абсолютних, відносних, факторних переваг (Хекшера-Оліна) пояснювали розвиток зовнішньої торгівлі тим, що країни є різною мірою наділеними природними багатствами та факторами виробництва. Вони розвивали класичні уявлення про характер спеціалізації та міжнародної кооперації і базувалися на ідеї про те, що спеціалізація, яка заснована на використанні принципу порівняльних переваг, в принципі забезпечує більше ефективне розміщення світових ресурсів і зростання світового виробництва відповідних товарів. Проте, у плані критики, відзначимо, що коли йдеться про можливості розвивати потенціал спеціалізації для окремих країн та регіонів, у переважній кількості випадків подібна логіка або працює обмежено, або не працює взагалі. Так, варто мати на увазі, що розглянута модель поділу праці заснована на ряді спрощень і передусім виходить із традиційної умовності 2 х 2 (наявності лише двох країн і двох товарів), презумпції вільної конкуренції (вільної торгівлі), вільного руху факторів (граничної мобільності праці, тобто робочої сили) усередині кожної країни при відсутності його переливу між країнами; наявності постійних і універсальних витрат виробництва, повної взаємозамінності ресурсів за умов їхнього альтернативного використання; відсутності розбіжностей у рівнях заробітної плати між країнами, а також відсутності транспортних витрат і деяких інших технічних змінних. 

Такі теорії склалися і «працювали» за часів, коли переважаючою була міжгалузева торгівля. Слід відзначити, що ще на початку 50-х років найхарактернішим для міжнародної торгівлі був обмін сировини з країн, що розвиваються, на продукцію оброблювальної промисловості розвинутих країн. 

Проте протягом останніх десятиріч стали зростати обсяги саме такої торгівлі між країнами, за якої різниця в забезпеченості «дарами» і у розподілі «первинних» факторів є невеликою. В зовнішній торгівлі розвинутих ринкових країн переважаючим став взаємний обмін продукцією оброблювальної промисловості. Більш того, ці країни одночасно продають і купують не просто продукцію оброблювальної промисловості, а одні й ті ж самі по найменуванню товари, відмінні лише якісними характеристиками. Причому чим більш інформаційно містким є спеціалізоване виробництво, тим більше виникає міжнародно-торговельних «ніш». Взагалі, як відзначається в економічній літературі, «характер сучасного соціально-економічного розвитку окремих країн і в цілому цивілізації, особливості міжнародної конкуренції на ринках товарів і послуг наочно свідчать про те, що необхідною складовою стійкого економічного розвитку відтепер є зростання інтелектуального потенціалу та науково-технічні інновації» [
, с. 204]. 

Вырезано
Для приобретения полной версии работы 

воспользуйтесь поиском на сайте  www.mydisser.com
З точки зору логіки даного дослідження, доцільним є вироблення такої оцінки наукового процесу, об'єктом якого виступає міжнародна торгівля, яка б спиралася на сучасні методи аналізу інформаційно-інноваційних тенденцій, та яка б допомогла виявити загальну логіку визрівання інноваційних моделей спеціалізації та глобальної конкурентної боротьби. Як відзначає Є.Балицький, «в контексті процесів глобалізації та інформатизації соціально-економічних процесів важливим завданням є оцінка задач та можливостей піднесення конкурентного потенціалу економіки держави в цілому, її комерційних агентів, з урахуванням міжнародного досвіду та специфічних вітчизняних умов» [29, c. 15]. Згадана логіка враховує те, що в сучасних умовах активна участь окремої країни у світовій торгівлі пов'язана зі значними перевагами (див. також: [
, с. 128—139; [
, р. 1—95]): вона дозволяє більш ефективно використовувати наявні ресурси, прилучитися до світових досягнень науки й техніки, у більше стислий термін здійснити структурну перебудову своєї економіки, реалізовувати інноваційні проекти, а також більш повно й різноманітно задовольняти потреби населення. 

Результатом такого більш ефективного використання ресурсів постає підвищення міжнародної конкурентоспроможності нації в цілому та національних товаровиробників та навіть, у найбільш вираженому випадку – конкурентні прориви. На думку В.Новицького, «інструментом та проявом конкурентного прориву є створення, застосування та поширення т.зв. «мета-технологій», які формують параметри сучасного інформаційного суспільства». Причому, на його думку, «йдеться не про кількісний аспект справи, і навіть не про те, збільшення інформаційної місткості виробництва та соціально-економічної системи, наукомісткості продукції та ін.», а про «мета-технології, які означають контроль за «простими» технологіями, ноу-хау та ін. …, контроль розробника нової техніки, інформаційних систем над технологічними процесами користувачів, контроль з боку метрополії над глобальною периферією» [
, c. 85]. 

Відкритість економічних систем є ключовою рисою сучасних національних відтворювальних комплексів, і у цьому сенсі валові обсяги товарообміну не є виключною характеристикою стану та тенденцій міжнародного поділу праці. Тому дещо спрощеними слід вважати уявлення про те, що до категорії світових належать лише ті товарні ринки, на яких виключно велику частину складають зовнішні торговельні операції. Адже за своєю сутністю ринкові «випадки» та «регулятивні ситуації», коли експортна квота перевищує 50% та досягає 90%, як у випадку із світовим ринком олова, та навіть сягає більшої частки від виробництва певної продукції або товару, мало відрізняється від таких, коли вона є помірною, як у випадку із світовим ринком автомобілів (від 30 – до 50%) і навіть незначною (10-20%) та навіть до 10%. Скажімо, невеликим відсотком експорту характеризуються ситуації потрапляння на ринок принципово нових товарів, а особливо – стратегічно важливих, коли вони ще на наситили у достатній мірі національний ринок країни-технологічного лідера. Але роль та значення торгівлі технологічно авангардними товарами ніяк неможна недооцінювати. 

Логічніше, на нашу думку, виділяти в структурі світового товарного ринку: 

а)
галузеві сегменти (у відповідності до моделей національної спеціалізації країн); 

б)
технологічно-рівневі, інформаційно-функціональні сегменти (виділяючи більш або менш технологічно складні та інформаційно місткі товарні групи); 

в)
регіонально-географічні сегменти або аспекти (враховуючи наявність пев​них міждержавних, регіональних угруповань або торговельних режимів). 
Відійшли у минуле часи, коли розглядалося питання про наявність гіпотетично альтернативних моделей, які характеризувалися принципово різними ступенями прив'язки економіки певної країни до світової господарської системи моделі стратегії розвитку, одна з яких трактувалася як зовнішньо орієнтована (або асоціативна), а інша як внутрішньо орієнтована (або відносно замкнена). Варіантом другої моделі була регіональна замкненість, що відповідала реаліям глобального міжнародного поділу праці на дві підсистеми: ринкову та т.зв. соціалістичну. Остання об'єднувала обмежену кількість держав, які здебільшого орієнтувалися на взаємні зв'язки, які, крім того, не відрізнялися такою ж інтенсивністю, як міжнародна взаємодія між найбільш розвинутими державами. Сучасні підходи до інтеграції певної крани до світової спільноти не можуть не ґрунтуватися на використанні таких позитивних ефектів, як розширення можливостей для комбінування ресурсів, підвищення конкурентоспроможності й диверсифікованості продукції, рівня підготовки й кваліфікації трудових ресурсів. Для невеликої за розмірами країни (а для невеликої економіки дійсно «є характерними катастрофи і ризики, природа яких набуває все більш інституційного характеру, масштаби яких зростають внаслідок зростання трансакцій на світових фінансових ринках» [
, с. 13]), у випадку ефективного розв’язання інтеграційних завдань, використання зовнішньої сфери може слугувати для пом'якшення труднощів у відносинах із лідерами світової економіки, для використання зовнішнього попиту в умовах обмеженого внутрішнього попиту на вітчизняну продукцію.

Міжнародна торгівля не тільки підпадає під формальне її визначення як взаємодії суб'єктів господарювання із зарубіжними контрагентами в цілях здійснення операцій, пов’язаних з товарообміном (Див., наприклад: [
, 416 с.; 
, 856 с.]). Адже насправді йдеться про широке коло видів господарської діяльності підприємств, галузей, територій, держави в цілому, пов'язаних з міжнародною виробничою і науково-технічною кооперацією, виходом на зовнішній ринок, про комплексне використання переваг міжнародного поділу праці (Див. також: [
, с. 211—219]). Тому справедливими є підходи, згідно яких зовнішньоекономічні зв'язки – це комплексна система різноманітних форм міжнародної співпраці держав [
, 200—217] та комерційних агентів [
, 430 с.] у всіх галузях економіки, сукупність напрямів, форм, методів і засобів торговельно-економічної, валютно-фінансової, виробничої і науково-технічної співпраці між країнами. Причому сьогодні можна спостерігати зростання функціонального значення таких видів співробітництва, які або прямо входять до сфери міжнародної торгівлі, або якісно модифікують її, надають такій торгівлі додаткових суттєвих ознак, зокрема інформаційних послуг, обміну інформаційно місткими товарами, спеціалізації та кооперації виробництва, науково-технічної співпраці, надання економічного і технічного сприяння.

В економічній літературі відзначається, що зовнішньоторговельні операції дедалі більшою мірою «зрощуються» зі сферою операцій по економічному і науково-технічному співробітництву із зарубіжними країнами в таких областях, як купівля-продаж і обмін інформаційно місткими товарами, надання послуг, зокрема інформаційних, а також міжнародні перевезення і відправлення, проектування і виконання робіт, технічне сприяння або співпраця, купівля і продаж ліцензій на використання патентів на винаходи і технологічні процеси, консигнація і зберігання, застава і представництво, різноманітні валютно-фінансові операції, страхування (як окрема форма діяльності, так і форма, яка обслуговує міжнародну торгівлю, міжнародні інвестиційні угоди), туризм і будь-які інші види комерційної діяльності [
, С. 80—84; 
; 
, 129 – 137]. 

Водночас розвиток наукоємких галузей і стрімке зростання міжнародного обміну їх продукцією привели до формування теорій неотехнологічного напряму, який пов'язаний із рядом теорій інституціоналізму. Тому фактично йдеться про сукупність окремих моделей, які частково доповнюють одна одну, але інколи і є взаємно суперечливими. 

Взагалі, справедливою є думка про те, що «відмінною рисою сучасної інтернаціоналізації є збільшення обсягів міжнародних господарських контактів, залучення до світової торгівлі, міжнародних інвестиційних відносин, міжнародно-коопераційних контактів дедалі більшої кількості суб'єктів, що господарюють». Причому «таке кількісне зростання супроводжується радикальними якісними змінами», зокрема слід враховувати, «що міжнародний капітал та інші глобалізовані фактори виробництва у сучасних умовах здатні максимально розширювати та навіть усувати будь-які географічні кордони та функціональні межі», причому «ці фактори переміщуються між країнами, пов'язуючи при цьому економічними інтересами резидентів різних країн, надаючи поштовх соціально-економічного розвитку суб'єктам інтернаціоналізації» [
, с. 62]. 

Саме в цьому контексті, на наш погляд, слід дивитися і на проблеми геоекономічного характеру, зокрема на спектр питань участі в системі міжнародних інтеграційних угруповань, договірних об’єднань та передусім ГАТТ/СОТ. Дійсно, важливим аспектом сучасного дослідження міжнародної торгівлі та тенденцій розвитку відкритих економік є комплексна оцінка завдань та наслідків участі певних країн у системі міжнародних організацій та регулятивних структур. І, згідно традиційної точки зору, торговельні переваги, які одержує та чи інша країна внаслідок лібералізації міжнародної торгівлі, зокрема зі вступом до СОТ, ґрунтуються на класичному принципі порівняльних переваг, сутність якого полягає в тому, що країна природно експортує товари, виробництво яких є більш ефективним, тобто з низькими часовими (у класичному ж прикладі), або, точніше – виробничими витратами (відповідним чином, імпортуються товари, виробництво яких для певної економіки є менш ефективним). Втім, насправді ситуація є не такою простою. Як справедливо відзначає Я.Жаліло, вихід товарів на зовнішній ринок гальмується не стільки внаслідок зовнішніх обмежень, встановлених іншими країнами, скільки відсутністю сучасного експортного потенціалу (Див.: [
, c. 146]). І обмеження щодо не тільки захисту національних товаровиробників на внутрішньому ринку, але й підтримки власних експортерів, становлять справжній виклик національним інституційним системам. Адже країни-члени СОТ беруть на себе зобов’язання щодо: 

· вільного доступу до ринку, тобто щодо прийняття правил застосування певних заходів на кордоні, з метою контролю за імпортом; 

· внутрішньої підтримки, тобто підтримки, яка надається урядами національним виробникам; 

· експортних субсидій, тобто підтримки, яка надається урядами експорту [
, с. 224]. 

За умов швидкої еволюції ролі регулюючих інститутів, диверсифікації видів їхньої діяльності, а економічній літературі дедалі більше уваги приділяється дослідженню функцій інфраструктури міжнародної торгівлі. Взагалі, під інститутами в економічній літературі розуміють публічну систему правил, що визначають стан та відповідальність економічних агентів з відповідними правами й обов'язками, владою й недоторканністю тощо. Ці правила специфікують, згідно Дж.Ролза, певні форми дій як дозволені, а інші як заборонені, і відповідно до цього карають одні дії і захищають інші. Як приклади загальніших соціальних практик називаються ігри, ритуали, суди і парламенти, ринки й системи власності” [
, стор. 61-62]. 

Ринкова, і зокрема міжнародно-торговельна інфраструктура здійснює істотний вплив на функціонування економічної системи в цілому (Див.: [
, 768 с.]) та на механізм глобальної реалізації товаропотоків (Див.: [
, 252 с.]). Продуктом функціонування інфраструктури міжнародної торгівлі є своєрідні послуги із загальної організації відтворювальних систем та, фактично, посередництва. Узагальнюючи погляди, які висловлювалися на даний предмет різними авторами, є можливим, на нашу думку, виділити такі важливі функції установ інфраструктури з точки зору їхнього впливу на діяльність підприємств і домашніх господарств: 
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3. Сприяння підвищенню ефективності зовнішньоторговельних операцій та усього спектру трансакцій, а також проходженню товару шляхом від виробника до безпосереднього споживача. Інститути інфраструктури допомагають товару якомога швидше та легше «знайти» свого споживача, забезпечуючи таким чином іншу важливу фазу макро-відтворювального циклу життя продукції – її реалізацію. В свою чергу, підвищення ефективності зовнішньоторговельних операцій прискорює товарообмін, розширює інвестиційні можливості підпри​ємств. На макроекономічному рівні це означає прискорення або, навпаки, у випадку «від’ємної ефективності» уповільнення темпів економічного зростання. 

Багато авторів приділяє увагу технічним питанням реалізації міжнародної торгівлі, відзначаючи суб’єктні аспекти даної проблематики. Зокрема в економічній літературі відзначається, що основна маса міжнародних торгових зв'язків здійснюється на рівні взаємодії між фізичними і юридичними особами різних держав, крім того, і держави можуть безпосередньо вступати у господарські відносини міжнародного економічного характеру з іноземними фізичними і юридичними особами (наприклад, укладати концесійні угоди). Такі відносини, як відзначають експерти, є приватноправовими і регулюються національним правом, проте, участь держави вносить певну специфіку в регулювання цих відносин: держава, її власність, операції за її участю мають імунітет від юрисдикції іноземної держави. Відтак держава не може бути залучена до іноземного суду як відповідач без її згоди; відносно держави і її власності не можуть бути застосовані примусові заходи з попереднього забезпечення позову і виконання іноземного вироку; операції за участю держави підкоряються праву держави, яка є стороною цієї операції, якщо тільки сторони не домовляться про інше [
]. 

Інший блок розробок пов’язаний із виробленням більш широких оцінок наслідків реалізації міжнародних торговельних відносин соціального та екологічного характеру (Див.: [
, с. 522—553]). У цьому відношенні особливе значення мають публікації міжнародних спеціалізованих структур.

Дійсно, на проблеми еволюції систем міжнародного товарообміну, збільшення обсягів останнього неможна дивитися спрощено, оперуючи виключно ендогенним інструментарієм, властивим сфері міжнародної торгівлі та її дослідження. Зокрема не може бути оціненою однозначно лібералізація зовнішньоторговельної політики, як розвинутих, так і трансформаційних країн та країн, що розвиваються. Хоча лібералізація дійсно сприяла розширенню масштабів торгівлі між різними країнами світу, слід підкреслити, що від лібералізації світової торгівлі виграли, перш за все, промислово розвинені країни, в той час як вона негативно вплинула на стан навколишнього середовища, особливо в трансформаційних країнах та найменш розвинених країнах. Згідно даних Всесвітнього фонду дикої природи в (World Wide Fund for Nature, WWF), тільки протягом періоду з середини 1980-х рр. до кінця 1990-х рр. лібералізація світової торгівлі спричинилася до втрати до 30% природного потенціалу планети. Провідні ринкові країни, і передусім США та Західна Європа, воліють розглядати торгівлю лише як безпрограшну для себе гру, здійснюючи вільно і без обмежень експорт товарів у всі країни світу, але в той же час зовсім не відкриваючи свої внутрішні ринки для вільної конкуренції для іноземних виробників. Враховуючи реалії, доступ на свої ринки провідні ринкові країни готові проміняти тільки на аналогічні поступки та умови доступу, але скоріше навіть більші можливості для своїх експортерів в інших країнах [50, с. 365–374; 
]. 

Окремий напрям розвитку наукового процесу з приводу сучасних форм регулювання міжнародної торгівлі пов’язаний з диверсифікацією предмету регулювання та відповідних механізмів впливу на зовнішньоторговельні операції. Слід відзначити, що часті зміни умов здійснення товарообмінних операцій та швидка еволюція номенклатури товарообігу істотно ускладнюють адміністрування та регулювання міжнародної торгівлі, які повинні вчасно коригуватися і адаптуватися до цих процесів. До складових таких змін можна віднести: 

· збільшення кількості складних процедур контролю, здійснення яких обумовлене інноваційними, по суті, міжнародними угодами;

· різке збільшення кількості міжнародно-інтеграційних, регіональних і двосторонніх торгових, зокрема рамкових угод, поява, не зважаючи на глобальну тенденцію лібералізації процесуальних формальностей, що істотно ускладнюють проходження;

· зростання уваги до проблем безпеки і необхідність протидіяти міжнародним терористичним організаціям і транснаціональним кримінальним структурам. 

У цьому ж контексті слід відзначити значну кількість наукових розробок, які присвячені правовим аспектам реалізації міжнародної торгівлі, у яких вивчаються основні принципи міжнародного права, його цілі та функції. Зокрема у багатьох джерелах відзначається, що міжнародно-правові документи у сфері міжнародної торгівлі не тільки сприяють стабілізації міжнародних відносин, обмежуючи їх певними нормативними рамками, але й закріплюють нові, прогресивні тенденції, що з'являються в практиці міжнародних торговельних відносин, сприяючи їх подальшому розвитку. При цьому особливо підкреслюється, що регулююча функція міжнародного права проявляється в ухваленні державами, а також міжнародними організаціями та інститутами твердо встановлених правил, без яких неможливе ефективна реалізація потенціалу міжнародного поділу праці, сумісне існування і спілкування суб’єктів міжнародних економічних відносин взагалі (Див., наприклад: [
; 
, с. 90—97]). 

Ряд авторів відзначають принципові, системні зв’язки між процесами світової торгівлі у всіх її багатоманітних проявах, а також розвитком міжнародного права як об'єктивної реальності. Зокрема в науковій літературі підкреслюється, що постійно зростає роль міжнародного права, причому висувається думка про те, що сучасному рівню цивілізації і правосвідомості понад усе відповідає теза про примат міжнародного права серед всіх численних чинників, що впливають на міжнародні відносини, а само міжнародне право виконує в міжнародних торговельних відносинах координуючу функцію (Див.: [
, 200 p.; 
, 312 p.]). 

Деякі автори відзначають, що за допомогою міжнародно-правових норм держави встановлюють загальний прийнятні норми та стандарти поведінки в різних областях взаємостосунків, зокрема щодо прав інтелектуальної власності [
, с. 39–57]. Крім того, підкреслюється, що міжнародне право містить норми, які спонукають держави та усіх агентів міжнародної торгівлі наслідувати певним правилам поведінки (інколи навіть чітко стандартизованим, як у випадку із нормами Інкотермз), в чому виявляється його, умовно кажучи, забезпечувальна функція [
, с. 13—65; 
, с. 25—47]. 

Підсумовуючи сказане, слід відзначити, що, відправною точкою досліджень для міжнародно-економічної науки є положення про те, що одним з найбільш функціонально значущих інтеграційних економічних процесів можна з повною упевненістю рахувати міжнародну торгівлю в регіональному та глобальному масштабі. Роль зовнішньої торгівлі є бути достатня великою, адже, саме вона може забезпечувати істотне підвищення життєвого рівня населення порівняно до ізоляційного сценарію. Спеціалізація дозволяє підвищити життєвий рівень населення, підтримувати власне виробництво, без якого економіка прожити не може, а також купувати товари, виробництво яких не є типовим, або які можуть сприяти модернізації економіки, покращенню життєвого рівня в країні.

На міжнародні торговельні відносини впливають різноманітні об'єктивні і суб'єктивні чинники, які вивчаються у науковій літературі. Зокрема йдеться про такі чинники, рівень економічного розвитку держав, навіть суспільну мораль, національні політичні інтереси, екологічні міркування, широкий перелік гло​бальних проблем, і передусім науково-технічний прогрес і т.ін. Велика кількість наукових публікацій присвячена дослідженню проблематики міжнародного права, причому в літературі обґрунтовуються та вивчаються механізми, які захищають законні права і інтереси держав та дозволяють казати не тільки про охоронну, але й системозабезпечуючу функцію міжнародного права. 

1.3.
Торгівля інформаційними товарами та послугами як чинник інноватизації економічного розвитку: міжнародний та національний аспекти

Технологічний прогрес, дедалі помітніше зростання інформаційного вмісту у продукції, що торгується на міжнародних ринках, завжди зумовлювали еволюцію систем спеціалізації та товарообміну. У міру того, як відбувалося зростання продуктивності праці й диверсифікація продукції, до товарообігу залучалася дедалі більша кількість товарів, і всі більш великі території, держави та адміністративно-територіальні одиниці брали участь у міжнародній торгівлі. Грандіозний прибуток на різних історичних етапах здатні приносити різноманітні інноваційні явища у торгівлі: будь то перші далекі, міжконтинентальні торгові подорожі, або інформаційні масиви чи товаропотоки із великим обсягом доданої вартості. Фактично йдеться про здатність із вигодою продати нові продукти, що є потрібними, подобаються покупцям і не мають аналогів на ринку у актуальному часі.

Відповідно до цього навіть сучасні явища у маркетингу та міжнародному маркетингу, які пов'язані із формуванням попиту, мають історичне коріння у середньовіччі, коли також, фактично, мала місце конкуренція через інновацію, і купці-торгівці примушували споживачів купувати екзотичні іноземні товари та блага, замість того щоб купувати на внутрішньому ринку традиційні вироби місцевих виробників та гільдій купців, які традиційно спеціалізувалися на збуті традиційних виробів. 

Нові інформаційні технології, революція в засобах комунікації, багатосторонньо узгоджена лібералізація ринків товарів і послуг, що різко скорочує час і стискає простір економічної діяльності, принципово змінюють світове господарство, зумовлюють прискорення економічної глобалізації. В результаті останньої, в свою чергу, зростають ступінь відкритості, рівень взаємозалежності національних господарств. Причому ключовим провідником та інструментом глобалізації лишається міжнародна торгівля, яка не тільки поширюється на нові предметні сфери, але й опосередковує інші форми світогосподарських зв'язків та міжнародного співробітництва – рух капіталів, технічну співпрацю, диверсифіковані форми сучасної виробничої кооперації. 

Зовнішня торгівля, покупка товарів, що знаходяться за кордоном, або продаж товарів покупцям за кордон, тобто сукупність товарних операцій пo імпорту й експорту, — це та найбільш проста економічна форма товарного обміну між країнами, яка обґрунтовується виключно власною економічною доцільністю і більшою ефективністю. в порівнянні з внутрішньо-національ​ними бізнес-проектами та загальнонаціональними, регіональними механізмами товарообміну. На основі зовнішньої торгівлі та у функціональному зв’язку із нею розвинулися всі інші форми міжнародного співробітництва, відбувався поступальний розвиток міжнародної співпраці між державами і їх суб'єктами. Це, в свою чергу, зумовило перехід й самої міжнародної торгівлі на вищі ступені всесторонньої взаємодії (такі, наприклад, як виробничо-інвестиційна співпраця, поглиблена спеціалізація і кооперація, розвиток спільного підприємництва, здійснення науково-технічної взаємодії та інші). 

Вырезано
Для приобретения полной версии работы 
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Слід особливо наголосити на тому, що ефект від спеціалізації не обов'язково має винятково позитивний характер. Для багатьох країн, що розвиваються, (особливо африканських, азіатських, не нафтоекспортерів та не таких, що належать до групи найбільш динамічних – «тигрів», «драконів», латиноамериканських), зростання експорту тільки потенційно є фактором процесу індустріалізації і збільшення темпів економічного зростання. Насправді спеціалізація, якщо вона не супроводжується цілеспрямованими зусиллями щодо розвитку інформаційно містких виробництв, якщо вона не пов'язана із підготовкою висококваліфікованих кадрів, які виступають носіями капіталу (водночас фінансового, оскільки на освіту витрачаються великі кошти, а також інформаційного, як видозміненої форми індустріального капіталу), може закріпити за конкурентно слабкою країною статус технологічного придатку країн-лідерів світової економіки. 

Нарешті, особливого динамізму міжнародна торгівля набула у сфері послуг, особливо інформаційних, що не тільки «надало друге дихання» міжнародній торгівлі, але знову надало процесам, які до неї стосуються, саме згадане системовизначальне значення для розвитку світового господарства
. Як відзначається в економічній літературі, «обсяги експорту послугами провідних ринкових країн зростали вдвічі швидше за обсяги товарного експорту», причому «значною мірою це зумовлювалося подальшою диференціацією попиту й індивідуалізацією потреб як виробництва, так і споживачів у побуті» [
, с. 234]. 

Для розуміння сучасної природи міжнародної торгівлі та її інформаційних тенденцій, варто уточнити, що історично роль міжнародної торгівлі в системі міжнародних економічних відносин визначалася тим, що через неї реалізуються результати всіх форм світогосподарських зв'язків – вивозу капіталу, виробничої кооперації, науково-технічної співпраці. Слід уточнити, що експортно-імпортні операції, які постають причиною інших форм міжнародного економічного співробітництва, не припиняються підприємствами й фірмами і тоді, коли такі операції спричиняються до виникнення інших форм міжнародного бізнесу, оскільки у таких випадках вони продовжуються або у вигляді товарообміну, що супроводжується аналогічним бізнесом на інших ринках, або як доповнення до нових видів бізнесу. Крім того, розвиток міжнародної торгівлі товарами, в кінцевому підсумку, визначає динаміку національного господарського розвитку внаслідок спеціалізації та стимульованого міжнародним обміном технологічного трансферту. Міжнародна торгівля має й інтеграційні наслідки: завдяки ній відбувається зростання і поглиблення міжрегіональних і міждержавних взаємозв'язків: поглиблюється взаємна залежність економік, зростає ступінь їхньої спеціалі​зації, а вимоги ефективності самої міжнародної торгівлі та пов'язаних із нею систем самі по собі постають важливою передумовою міжнародної економічної інтеграції. Інакше кажучи, міжнародна торгівля сприяє подальшому поглибленню міжнародного поділу праці, а також інтернаціоналізації господарських зв'язків та самих відтворювальних механізмів. 

Динамізм системи міжнародної торгівлі є щільно пов'язаним із розвитком усіх соціально-економічних механізмів. Відтак абсолютне та співвідносне зростання в структурі міжнародної торгівлі сегменту міжнародного обміну послугами співпадає у часі зі становленням інформаційного суспільства. 

Дуже показовою, на думку В.Будкіна, також «є тенденція до зменшення частки поставок харчових продуктів в міжнародній торгівлі, не зважаючи на існування хронічного дефіциту продовольства в раді країн в межах світової продовольчої проблеми». Ця тенденція, наприклад, актуалізує інші форми міжнародного співробітництва, зокрема гуманітарну допомогу «з боку ООН та різних фондів країнам Тропічної Африки та деяким іншим потерпаючим від голоду державам інших регіонів планети», причому, хоча бажаним є зростання й надалі обсягу такої допомоги, але практика показала більшу ефективність стимулювання власного сільськогосподарського виробництва в країнах, що розвиваються» [8, с. 7]. Цій тенденції зниження питомої ваги торгівлі харчовими товарами відповідає тенденція збільшення питомої частки торгівлі послугами та інформаційно місткими товарами. 

Дійсно, поступово, але дуже помітно зростає частка послуг в міжнародному обміні. В предметному плані послуги, зазвичай трактуються як «нематеріальний інформаційний капітал», і включають створення і обмін базами даних, програмним забезпеченням, організаційними знаннями і т.ін. Слід відзначити, що застарілими є підходи, згідно яких послуга – це особливий товар, що існує тільки у момент його виробництва. Адже існування Інтернет-серверів та зближення природи товарів та послуг за умов їх інформатизації об’єктивно примушує переглянути низку раніше безумовних постулатів. 

У міжнародній практиці прийнято класифікувати послуги у відповідності до їх найбільш загального поділу на факторні (factor services) і нефакторні (non-factor services), тобто на такі, що виникають у зв'язку з міжнародним рухом факторів виробництва, (насамперед капіталу і робочої сили, і породжують доходи на інвестиції, роялті і ліцензійні платежі, зарплати, виплачувані нерезидентам), а також на інші види послуг (вони включають послуги з транспортування, подорожування та інші нефінансові послуги). При цьому слід відзначити, що проникати на ринки інших держав з інформаційними послугами (а саме в бік інформаційних послуг сьогодні зміщуються процеси міжнародної торгівлі) набагато складніше, ніж з товарами. І в цьому відношенні важливо враховувати системний зв’язок між товарними та послуговими видами міжнародної торгівлі.

Роль та місце торгівлі послугами в сучасному глобалізованому та інформатизованому світі збільшують своє функціональне значення. Це зумовлено зростанням питомої ваги сфери нематеріального виробництва, у зв'язку із чим питання ролі й перспектив суто інформаційної діяльності, спрямованої на задоволення потреб замовників, взаємного зв'язку сфери послуг та відтворювальних систем в цілому становлять великий інтерес. 

Інтенсивність розвитку сфери послуг впливає на економічний розвиток країни, що пов'язано із динамізуючою роллю послуг у процесах модернізації виробництва, зростанням у ньому інформаційної компоненти. При цьому слід відзначити, що, з точки зору покраїнового та секторального аналізу, відбувається розширення торгівлі групою інформаційно містких товарів між розвиненими ринковими країнами, що фактично постає важливою тенденцією сучасного глобального поділу праці, становлення моделей національної спеціалізації. Це означає, крім іншого, що зростають не тільки абсолютні обсяги, але й питома частка провідних країн у міжнародній торгівлі послугами, оскільки передусім між ними збільшується обмін послугами науково-технічного, виробничого, комерційними, фінансово-кредитного характеру. 

Безумовно, це пов'язано із тим, що міжнародна торгівля товарами із високим ступенем доданої вартості та інтелектуальним вмістом і міжнародна торгівля послугами функціонально тісно поєднані між собою. Так, саме внаслідок активізації торгівлі машинами й устаткуванням виникла ціла низка нових послуг, таких як консалтинг, інформаційно-обчислювальні послуги (найбільш «чисті», тобто найменшою мірою прив’язані до обробки матеріальних речовин інформаційні послуги), інжиніринг, лізинг. З іншого боку, міжнародний обмін послугами, особливо інформаційно місткими, такими, як послуги науково-технічного, виробничого, комунікативного фінансово-кредитного характеру, індукує як виробничу активність взагалі, так і міжнародну товарну торгівлю зокрема. Крім того, торгівля інформаційними послугами (особливо такими, як консалтингові, інформаційно-обчислювальні, лізингові, інжинірингові) стимулює світову торгівлю товарами виробничого призначення, що, у свою чергу, має значення для розвитку реального сектору економік різних країн. 

В сучасній системі міжнародної торгівлі видозмінюється роль так званого товарообігу. Це пов’язано із тим, що модифікується система витрат обігу в системі товарообігу, які традиційно можуть включати наступні витрати трансакційного (з точки зору виробника) характеру (передусім за послуги транспортування та транспортно-експедиторського обслуговування). Йдеться про витрати на перевезення товару (власне транспортні витрати), обчислені як транспортні тарифи, що підлягають оплаті; на завантаження товару у відправника; на упакування; маркування, оформлення документації; на транспортування товару з підприємства до пункту початку основного перевезення (до відповідних транспортних засобів чи на склад); на перевезення товару з означених транспортних засобів на склад покупця; вивантаження товару в одержувача і можливі перевантаження на шляху проходження; на збереження товару в процесі перевезення, перепакування і пересортовування; на постачання і зберігання товарів на складах до їхнього продажу (на аукціонах, з консигнаційних складів); страхування товару на шляху; на оплату вантажних зборів у портах і на митницях, оплату податків, адміністративних витрат і т.ін. (Див.: [
, с. 108—115; 
, 784 с.]). При цьому зрозуміло, що у тих випадках, коли експортер та імпортер вважають недоцільним займатися процесом товарообіг, вони доручають цю справу транспортно-експедиторським фірмам за відповідну винагороду за всі послуги.

Водночас, реалії інформаційної економіки привносять нову специфіку у процес товарообігу. З одного боку, йдеться про постійне зростання у світовій торгівлі питомої частки операцій з приводу торгівлі інформаційною продукцією або чистою інформацією, що, у свою чергу, знижує витрати на транспортування (не тільки у співвідносному, але й у абсолютному вимірі) та навіть позбавляє від них, а з іншого – про застосування таких систем логістики, які мінімізують витрати, прискорюють процеси доставки товарів до зарубіжних споживачів. 

Слід відзначити, що оптимізацію у сфері логістики до доставки до закордонних споживачів значною мірою зумовлює ситуація, за якої нові технології перетворюються на самостійний товарний ринок, і їх можна реалізувати як самостійні продукти. З точки зору інтересів окремих комерційних агентів економічна доцільність експорту технології полягає в тому, що вона постає засобом збільшення доходу через збільшення обсягів доданої вартості, способом обійти проблеми експорту товару в матеріальній формі, саме тому, що відсутні або мінімізовані проблеми транспортування і збуту продукції, митні бар'єри. З точки зору геоекономічної стратегії такий експорт – це і спосіб встановлення контролю над зарубіжною фірмою через такі умови ліцензійної угоди або технологічних постачань, як об'єм випуску товарів покупцем ліцензії, участь в його економічному управлінні, у прибутках, контроль за технічними умовами виробництва і т.ін., що вписується в модель глобального контролю з використанням мета-технологій. 

Разом з тим, у фірм з країн, що відчувають фінансові дефіцити, є ускладнення із організацією в достатніх кількостях випуску і реалізації технологічного продукту за кордоном, тим більше, що покупці на зарубіжному ринку ще не знайомі із брендом виробника, а інколи і з товаром, раніше що або не випускався, або постачався іншими постачальниками. Тому інноваційну модель спеціалізації необхідно «доводити» в процесах міжнародної спеціалізації та підчас маркетингових стратегій. 

Водночас інноваційність та стратегія максимального розширення експорту не є абсолютно співпадаючими функціями. Економічні небезпеки експорту технологій полягають у можливості втрати технологічної монополії по деяких напрямах НДДКР та навіть у можливості наближення переслідувачів до технологічних лідерів. Найбільш відомим міжнародним прикладом відповідних регулятивних дій, які набули вигляду міжнародних санкцій, є режим КОКОМ, що був запроваджений США та їхніми сателітами ще проти СРСР та діяв певний час і проти незалежної України (відповідні санкції з РФ ще й досі не зняті). 

Вырезано
Для приобретения полной версии работы 
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· реалізація патентних угод в міжнародному співробітництві, коли власник патенту поступається правами на використання винаходу покупцю патенту;

· реалізація ліцензійних угод, за якої власник винаходу або технічних знань надає іншій стороні дозвіл на використання в певних межах своїх прав на технологію;

· торгівля ноу-хау – надання сучасних технологій та досвіду технологічно-менеджерської політики, спрямованої на інноваційну оптимізацію роботи окремих секторів виробництва (включаючи надання інформації технологічного, економічного, адміністративного, фінансового характеру, використання якої забезпечує кращі результати господарської діяльності та переваги у конкурентній боротьбі;

· інжиніринг – надання технологічних знань, проведення технічних робіт, консультування “на місці подій” із метою оптимізації виробничо-комерційної діяльності;

· франчайзинг – надання великою, “материнською” фірмою права дрібній фірмі вести виробничо-підприємницьку діяльність під її опікою з наданням відповідного обладнання, визначенням параметрів збутової діяльності, наданням права користування “маркою”, “брендом” материнської структури» [52, с. 197—198].

Зі свого боку уточнимо, що у даному випадку йдеться про організаційні форми торгівлі, які органічно можуть відбуватися як на національному, так і на міжнародному рівні та є типовими для відкритої економіки інформаційної доби. Погляд на інформаційно місткі форми міжнародного товарообміну з урахуванням особливостей та реалій сучасної міжнародної торгівлі дає підстави іншим авторам констатувати, що технологічна торгівля «...включає чотири основні категорії: (1) трансфер науково-технічних знань у вигляді купівлі-продажу патентів і ліцензій, розкриття ноу-хау; (2) трансфер торгових знаків шляхом продажу, ліцензування або франчайзингу; (3) надання послуг технічного змісту, таких як інжинірингові, консультативні, науково-технічна допомога; (4) передача промислових об’єктів інтелектуальної власності» [
, с. 634-641]. 

Поширення сучасних форм міжнародної торгівлі за умов інформатизації дещо видозмінює порядок критеріальних оцінок участі певної країни в міжнародній торгівлі. Адже відомо, що традиційний підхід до аналізу її структури (у номенклатурному відношенні) передусім передбачає поділ торгівлі (а точніше, вивчається товарна структура світового експорту, Докл. див.: [8, c. 5]) на торгівлю готовими виробами та торгівлю сировиною та напівфабрикатами (Див. Таблицю нижче). 

Таблиця 1.1

Товарна структура світового експорту (в % до цілого)
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Джерело: Будкін В.С. Проблеми і перспективи галузевої реструктуризації світової торгівлі // Стратегія розвитку України (економіка, соціологія, право): Наук. журн. – К., 2005. - №1. – C. 3—8.

Причому поява і значне поширення інформаційно містких товарів приводить до радикального прискорення тих процесів, які зумовлюють дедалі більш виражену домінантну роль міжнародної торгівлі готовими виробами. Водночас подальші процеси означають необхідність іншої, більш актуальної диверсифікації – виділення в структурі «готових виробів» високотехнолоічної та традиційної продукції, що значно більш чітко вказує на успішність або, навпаки, неуспішність участі певної країни в системі міжнародної торгівлі. Крім того, й торгівлі напівфабрикатами також може розглядатися під таким аналітичним кутом зору з точки зору наявності у ній вузлів та деталей з високим ступенем доданої вартості та «уречевленої» інтелектуальної праці. 

Висновки до Розділу 1

Інформатизація постає ключовим фактором успішної інтеграції країн в світове господарство, умовою формування національних інноваційних систем і найважливішим напрямом структурного реформування економік країн, що розвиваються. Впливи з боку процесів інформатизації на механізм експортно-імпортних зв’язків мають системний характер, що зумовлює необхідність диверсифікації наукового процесу, пов’язаного з сучасними товарообмінними операціями. 

Експорт, як продаж товарів у іншій країні, що відрізняється від його реалізації на власному внутрішньому ринку умовами збуту традиціями й звичаями, мовою й т.п., дедалі більшою мірою перетворюється на вирішальну складову загальнонаціонального конкурентного успіху, на ключовий фактор соціально-економічного розвитку, в той час, як імпорт дозволяє підвищувати загальну ефективність виробництва як внаслідок потрапляння до певної країни високих технологій, так і завдяки можливостям концентрації на виробництві інформаційно місткої продукції. 

Міжнародна торгівля не тільки сприяє подальшому поглибленню міжнародного поділу праці, інтернаціоналізації і глобалізації господарських зв'язків, але й зазнає зворотних впливів з боку глобалізації та інших проявів інтернаціоналізації в плані кількісного збільшення обсягів, номенклатурної диверсифікації, ускладнення організаційних форм, розвитку окремих сегментів міжнародного товарообміну,  посилення зовнішньоторговельних зв'язків між країнами, що належать до певних інтеграційних угруповань.

Динамізм міжнародної торгівлі, а також підвищення її значення в світовій економіці, у прогресі продуктивних сил, є об'єктивним явищем, яке обумовлено процесами глобалізації і зростанням взаємозалежності більшості країн світу, а також поступом науки і технологій, надзвичайно стрімкою інформатизацією. 

Інформація як сукупність відомостей, які піддаються зберіганню, обробці, передачі та застосуванню при обробці іншої інформації та матеріальних об’єктів – це частина знання, яка використовується для орієнтування у подіях та процесах, для активної дії, соціально-економічного управління, а також міра усунення невизначеності, непоінформованості, незнання про якесь явище, процес, подію. Стосовно сфери міжнародної торгівлі 

Реалії глобальної конкурентної боротьби, інтенсифікація світового товарообміну пов'язані також і з прогресом в розвитку системи міжнародного поділу праці. Змістом відповідних зрушень є концентрація на території країн-лідерів світової економіки інформаційно містких виробництв, а також тенденція концентрації матеріало- та енергомістких, екологічно брудних виробництв на території країн глобальної периферії. 

Додатковий стимул світова торгівля отримала завдяки діяльності глобальних та національних інститутів щодо лібералізації експортно-імпортних операцій, і, зокрема, по зниженню і ліквідації тарифних і нетарифних бар'єрів. Передусім сказане відбулося завдяки діяльності системи ГАТТ/СОТ, як і інших інститутів, вектор діяльності яких співпадає з тими характеристиками нової системи поділу праці, у яких заінтересовані ті країни та комерційні суб'єкти господарської діяльності, які здійснюють випуск найбільш інформаційно місткої продукції та які контролюють т.зв. метатехнології. 

Міжнародний обмін все більше зміщується від реалізації матеріалізованих у товарах форм зв'язків («видимої торгівлі») до нематеріалізованих, тобто до збільшення обміну науково-технічними досягненнями виробничим і управлінським досвідом, ноу-хау, іншими видами («невидимої торгівлі»). Предметами такої торгівлі є, власне, послуги, у спектрі яких знижується питома вага (при зростанні валових обсягів) традиційних видів діяльності (міжнародне транспортування, обслуговування складної техніки, що сама по собі є предметом міжнародних торговельних відносин тощо), а також підвищується вага тих робіт, які представляють собою інформаційну діяльність у «чистому вигляді», пов’язані з обробкою інформаційних масивів або з обслуговуванням інформаційно місткої продукції. 

Світова торгівля послугами є одним з найбільш швидко зростаючих секторів світового господарства, причому якщо міжнародна торгівля взагалі є важливим динамізатором розвитку міжнародної системи господарства, випереджаючи за темпами динаміку ВВП, то сектор послуг і відповідні статті міжнародної економічної діяльності ростуть ще більш високими темпами в порівнянні із загальною зовнішньою торгівлею (згідно даних СОТ, темпи зростання світового експорту послуг протягом періоду 2000—2006 становили 11%, що значно перевищувало показник світового експорту товарів у 5,5%, причому у реальному вимірі обсяг експорту послуг становив 2755 млрд. дол. [
].

Міжнародна торгівля послугами є важливим сектором глобальної конкурентної боротьби: адже йдеться про ті сфери діяльності, які, завдяки власній технологічній специфіці, визначають характер національного розвитку, динамізують інші сектори національних економік. Тому не дивно, що частка економічно розвитих ринкових країн у міжнародному обміні послугами є переважною і складає близько 80%. 

Нарешті, міжнародна торгівля послугами усе сильніше впливає на міжнародну торгівлю товарами, і знову таки, особливо наукомісткими. Частково саме у цьому зв’язку з особливою швидкістю зростає кількість послуг, наданих приватними фірмами в інформаційно містких секторах (консалтинг, інжиніринг тощо). 

Зовнішньоекономічна діяльність, експорт та імпорт товарів і послуг, — лише одна із сфер господарської діяльності, що пов'язані з міжнародною виробничою і науково-технічною кооперацією, виходом підприємств і організацій на зовнішній ринок. 

� «Інформаційність» у природі послуг примушує переглянути деякі теоретичні постулати. Так, якщо поза сумнівами лишається те, що надання послуг потребує діяльності однієї особи для іншої, твердження про інше, а саме про те, що вони не можуть передаватися далі, а споживаються «одразу» вже виглядає історично обмеженим. Адже послуга, спожита ментально (у плані підвищення кваліфікації) може «працювати» достатньо довго.
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