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ВСТУП
Актуальність теми дослідження.

Глобалізація як ключова детермінанта сучасного етапу розвитку світогосподарської системи визначає основні вектори трансформації відкритих економік та всієї системи міжнародних економічних відносин. Попри значні позитивні наслідки цього об’єктивного процесу, серед яких швидке економічне зростання багатьох країн, масштабна інтернаціо​налізація господарської діяльності, розповсюдження новітніх технологій, створення нових робочих місць та інше, глобалізація спричинила загострення проблем та протиріч цивілізаційного розвитку.

Специфіка еволюції світогосподарської системи протягом останніх десятиліть засвідчила, що сформовані національні регулятивні системи та інститути державного управління економікою в нових умовах глобалізації виявилися неспроможними ефективно протистояти її викликам і деструктивним впливам. У той самий час, практика діяльності існуючих наднаціональних інститутів, утворених з метою впорядкування окремих сфер міжнародних економічних відносин і сегментів глобальної економіки (ООН, СОТ, МВФ тощо), засвідчує низьку ефективність їхніх регулятивних принципів та інструментів. На сьогодні для людства об'єктивною необхідністю стало формування глобальної наднаціональної системи інституційного регулювання, здатної забезпечити сталість і збалансованість економічного розвитку в  загальносвітовому вимірі та створити цим передумови для соціального піднесення у країнах глобальної периферії. З огляду на зазначене, проблематика інституційного регулювання глобальних економічних процесів є актуальною і значущою як у теоретико-методологічному, так і в прикладному її аспекті.
Не останнє місце в роботі посідає тема взаємовідносин України із світовими регулюючими структурами, ґенеза їх розвитку та оцінка ефективності їхньої взаємдії.

Надзвичайна важливість наведених вище тем обумовила досить інтенсивний творчий пошук науковців в даному напрямку, які діяли самостійно або у складі дослідницьких інститутів, міжнародних комісій, комітетів та організацій.

У вітчизняній та зарубіжній літературі маємо досить широкий спектр джерел, присвячених проблемам світового соціально-економічного розвитку та його регулю​вання. Серед іноземних учених цю проблему розглядали Дж. Гелбрейт А. Печеї, Д. Медоуз, М. Кастельс, І. Валерстайн З. Бжезінський, Дж. Сорос, А. Мельцер, Дж. Сакс, Р. Маккіннон, Б.Ейхенгрін, Т. Іто, П. Кенен, Дж. Вілльямсон, Дж. Френкель, Р. Дорнбуш, П. Кругман, Дж. Тобін, О. Лафонтен, Г.-П. Мартін і Х. Шуманн, Г. Семпсон, М. Ауербек, Дж. Ю. Стіглиц, Дж. Бхагваті, Е. Гідденс, А. Етціоні.


Серед науковців на пострадянському просторі, що здійснили творчий доробок у проблеми, що розглядаються в даній роботі, окремо можна виділити таких як А. Вебер, А. Неклесса, В.А. Медведєв, Є.А. Азроянц, Ф.Д Бобков, В.Л. Іноземцев, М.Г. Делягін, О. Н. Баранов, А. Куряєв, О.Г. Білорус, Ю.М. Пахомов.

При більш чіткому та структурованому наведенні прізвищ авторів, на розробки яких ми спирались у окремих розділах та параграфах нашої роботи треба відмітити, що у написанні розділу, присвяченому розгляду системних дисфункцій глобальної економіки ми спирались на матеріли таких дослідників, що дали кардинальну переоцінку нового постіндустріального суспільства, формування та закладення фундаментальних основ нового світоустрою як Р. Гвардіні, П.Дракер та Ж.Баландьє. Крім того не можна не згадати надзвичайно вагомий внесок у дослідження диспропорцій розвитку світової системи, який було зроблено вченими А. Печеї, Д. Медоузом та А. Кінгом, заслугою яких стало створення колективного прогностичного дослідження „Межи росту”; М. Кастельсом та І. Валерстайном завдяки системному аналізу нового універсуму; З. Бжезінським та Дж. Соросом - завдяки доробкам у аналіз сучасної політичної та фінансової карти світу,  російськими вченими А. Вебером та  зокрема А. Неклессою, який яскраво досліджував глобальні проблеми Нового часу та дисфункціональну суть сучасного світу. 

Серед науковців, на праці яких ми спирались у даній дисертаційній роботі, які причетні до досліджень такої складної, маловивченої та важливої суспільної задачі як регулювання  міжнародної фінансової сфери, виділимо перш за все таких як: А. Мельцер, Дж. Сакс, Б. Ейхенгрін, Дж. Френкель, Р. Дорнбуш, П. Кругман, Дж. Тобін, Дж. Сорос, Г.-П. Мартін і Х. Шуманн. 

Що стосується наших спроб дослідження ефективності функціонування СОТ, то тут треба визначити таких спеціалістів, аналітичні роботи яких лягли в основу нашого дисертаційного пошуку, як Г. Семпсон, М. Делягін, С. Панічпакді, М. Ауербек, А. Куряєв. 

Також відмітимо, що питання ефективної взаємодії ООН із всіма суб’єктами міжнародних відносин також пильно розглядалося багатьма вченими. У нашій роботі зокрема ми спиралися на праці Делягіна М.Г., Бобкова Ф.Д., Вебера А.Б., Іноземцева В. Л. тощо.

Що стосується наших спроб пов'язати активність глобальних регулюючих інститутів із фактами соціальної нерівності та некерованого хаосу транснаціональної й фінансової сфер, а також вивчення негативного впливу діяльності МВФ на соціально-економічну площину, то їх ми базували на наукових матеріалах таких відомих авторів, як А.І. Неклесса, Дж. Ю. Стіглиц, М.Г. Делягін, Ю.Н. Пахомов, Є.А. Азроянц, Ф.Д Бобков та інші. 

І нарешті намагаючись дослідити найбільш цікаві моделі та схеми, форми та конфігурації можливої в майбутньому структури світового управління, в нашій роботі ми звертались до праць таких науковців, як О. Н. Баранов, А. Етціоні, О.Г. Білорус, В.А. Медведєв, А. Мельтцер, Дж. Сорос, М. Делягін, Дж. Бхагваті, Е. Гідденс.

Разом з тим, незважаючи на значний перелік поважних авторів та дослід​ників названої проблеми, в науковій літературі все ще бракує досліджень, в яких би достатньо цілісно розкривалися особливості регулювання глобальних економічних процесів у контексті усування диспропорцій глобального розвитку. Саме недостатня теоретична розробленість цієї проблеми в поєднанні з її над​звичайно високою практичною значимістю обумовила вибір теми дисертації.

Зв'язок роботи з науковими програмами, планами, темами. Дисертаційне дослідження виконано у відповідності до планової тематики дослідження відділу глобальних систем сучасної цивілізації Інституту світової економіки і міжнародних відносин НАН України, зокрема в контексті розробки НДР за темою «Динаміка цивілізаційних зрушень в сучасному світі» (2005–2007 рр.; державний реєстраційний № 0105U002586). 

Мета і задачі дисертаційного дослідження.
Головною метою дисертаційного дослідження стало виявлення механізмів підвищення ефективності глобальних регулюючих інститутів наднаціонального рівня в контексті компенсації дисфункцій світової економічної системи. Реалізація даної мети здійснювалася шляхом розв'язання низки наступних завдань теоретико-методологічного і прикладного характеру:

–
дослідити на основі статистичних і аналітичних даних особливості поляризації та диспаритетності розвитку національних економік на сучасному етапі розвитку світогосподарської системи;

–
виявити основні чинники системної незбалансованості розвитку глобальної економіки;

–
обґрунтувати провідну роль глобальних регулюючих інститутів у вирішенні проблеми дисфункцій економічного розвитку світу;

–
оцінити ступінь ефективності функціонування глобальних регулятивних інститутів наднаціонального рівня в контексті подолання диспропорцій розвитку світогосподарської системи;

–
виявити внутрішні та зовнішні проблеми функціонування органів наднаціонального регулювання, що перешкоджають їх ефективній роботі, а також визначити шляхи покращення їх функціонування;

–
визначити низку фундаментальних передумов викорінення диспропорцій розвитку національних господарських систем, виражених у розриві в рівні доходів та умов життя між країнами Півночі та Півдня;

–
оцінити найбільш реалістичні методи контролю та регулювання розвитку сфери світових фінансів, транснаціональних ринків з позиції їх імплементації у світову практику глобального управління;

–
проаналізувати існуючі наукові підходи до глобального управління, а також виділити з них найбільш життєздатні й ефективні з позиції реалістичності імплементації в середньо- і довгостроковому періодах, а також розглянути передумови виникнення системи глобального управління й фактори, що стримують її формування;

–
уточнити вплив проблем функціонування міжнародних інститутів на трансформаційний процес народногосподарського комплексу України.

Об'єктом дослідження є система наднаціонального інституційного регулювання глобальних економічних  процесів.

Предметом дослідження є механізми підвищення ефективності глобальних регулюючих інститутів в контексті компенсації дисфункцій світової економічної системи.

Методи дослідження. Методологічною основою дослідження в дисертації виступає широкий комплекс інструментів наукового пізнання та підходів, які застосовувалися відповідно до характеру окремих завдань, поставлених в роботі. У роботі використано синтез абстрактно-теоретичних та спеціальних економічних методів дослідження в рамках системного методологічного підходу, зокрема: структурний аналіз (для дослідження низки характеристик системи міжнародних відносин),  функціональний аналіз (для вивчення зв'язків між елементами економічної системи і функцій, що їх виконують для існування системи в цілому), принцип історизму, діалектичний і синергетичний методи та елементи міждисциплінарного підходу. У роботі також застосовано методи експертних оцінок, покраїнового та секторального аналізу, статистичний метод і метод порівняльного аналізу.

Наукова новизна отриманих результатів полягає у виявленні механіз​мів підвищення ефективності глобальних регулюючих інститутів наднаціональ​ного рівня з метою компенсації дисфункцій світогосподарської системи.  Теоретич​ні положення, що виносяться на захист і визначають наукову новизну дослід​ження та особистий внесок автора у розробку теми, полягають у наступному:
вперше:

· визначено комплекс інституційно-регулятивних передумов компенсації диспропорцій розвитку глобальної соціоекономічної системи, іманентними елементами якого виступають: ефективні системні механізми регулювання діяльності транснаціональних компаній з метою запобігання виникненню соціальних екстерналій; програмно-цільове регулювання глобальних фінансових ринків; радикальне реформування існуючих глобальних регулятивних інститутів, а також розширення й розвиток наднаціональної архітектури глобального управління з метою побудови такої міжнародної регулюючої структури, яка б забезпечила безкризовий, сталий соціально-економічний розвиток у загальносвітовому масштабі;

· розкрито причини неефективності існуючих регулятивних стратегій спрямованих на впорядкування функціону​вання світових фінансових ринків і діяльності транснаціональних виробничих систем, зокрема встановлено, що загальною системною вадою цих стратегій, яка й обумовлює їх нездатність відігравати роль працездатного інструменту для запобігання виникненню соціальних екстерналій – наслідків деструктивного впливу глобалізованих фінансових і транснаціональних ринків на загально​планетарний соціально-економічний відтворювальний механізм, – є відсутність в цих концептуальних теоретичних схемах дієвого механізму імплементації у світову практику глобального управління;

· доведено необхідність поєднання в єдиній системі регулювання світового фінансового ринку наднаціональних механізмів з регулятивним інструментарієм національного рівня, що уможливлює оздоровлення глобальних фінансів і виведення цієї сфери на прогнозовану й стійку орбіту розвитку та постає одною з провідних передумов загальносвітового паритетного соціально-економічного зростання;

· визначено низку внутрішніх та зовнішніх проблем функціонування найбільших міжнародних інститутів (ООН, МВФ, СОТ), які перешкоджають їх ефективній роботі, та сформульовано систему принципів та напрямків реформування існуючих органів наднаціонального регулювання з метою їх виходу на якісно новий рівень ефективності глобального управління (серед запропонованих трансформацій глобальних регулятивних інститутів, які ґрунтуються на аналізі подолання проблем їх функціонування, найбільш суттєвими є: необхідність перетворення програмних концепцій роботи між​народних організацій на функціональні програми, забезпечені конкретними механізмами їхньої реалізації; пошук безперебійних механізмів фінансування їх програм; забезпечення репрезентативності інтересів всіх країн, що входять до складу світових інститутів; орієнтація у власних діях на якісне перетворення народногосподарських комплексів країн, а не на усунення дисбалансу в окремих макроекономічних показниках; підвищення рівня координації між різними інститутами, створення більш гнучкої та адаптивної системи забезпечення кадрами цих організацій; збільшення рівня публічності й прозорості виконання низки процедур організацій; відмова від прихильності політиці подвійних стандартів щодо ряду держав–членів організацій та інше);

дістали подальшого розвитку:

· розкриття природи дисфункціональності сучасної глобальної економічної системи на основі статистичних даних та розгляді основних диспропорцій соціально-економічного розвитку людства, яка виявляється у стійкому рівні надзвичайно великої частки населення світу, яке перебуває, згідно методик Світового банку, за межею бідності, з одного боку, та в одночасній концентрації доходів та активів в рамках надзвичайно обмеженої кількості людей – з іншого;

· уточнення основних причин деструктивного характеру розвитку глобальної економіки, серед яких визначальними визнано, з одного боку, відсутність ефективно функціонуючих регуляторів на світовому фінансовому ринку (що зумовлює дисбалансованість глобального економічного розвитку через поширення валютно-фінансових криз та збільшення розриву між реальним і фіктивним капіталом), а з іншого, – неврегульованість діяльності транснаціональних компаній (що проявляється у негативному впливі на локальні економічні системи);

· критична оцінка існуючих підходів до глобального управління, зокрема концепцій «створення світового уряду», «корпоративного глобального управління»,  «політичного управління глобальним розвитком», в результаті якого виявлено найбільш ефективні та життєздатні з погляду на ймовірність їх впровадження теоретичні концепції, зокрема концепція «трансформації існуючої системи ООН» та «створення нової глобальної архітектури»;

удосконалено:

· концепцію оптимізації участі країн глобальної периферії у паритетному фор​муванні світового економічного порядку, заснованої на принципі залучення до цього процесу якнайширшого кола суб'єктів міжнародних відносин; у рамках цієї концепції нездатність світових інститутів щодо створення передумов та сприяння швидкої трансформації й ефективній вбудові в глобальну економіку народногосподарського комплексу України може бути компенсована нашою державою на сучасному етапі її розвитку шляхом реалізації стратегії об’єднання у ситуативні (ad hoc) блоки по окремих напрямках з іншими країнами, що розвиваються, та лобіюванням спільних економічних інтересів як в регіональному, так і в світовому масштабі.

Практичне значення результатів дослідження визначається широкими можливостями використання наукових положень дисертації в наукових, прикладних та навчальних цілях. У науковому відношенні основні результати дослідження можуть становити теоретико-методологічну основу для подальшого дослідження широкого кола проблем світової економіки. Прикладне значення роботи обумовлене можливістю використання її результатів і пропозицій органами державної влади України, а також вітчизняними науковцями, суспільними і політичними діячами України для  оптимізації міжнародної діяльності всіх уповноважених органів державної влади України щодо захисту національних економічних інтересів, зокрема при розробці й реалізації концептуальних підходів геостратегії країни із вибору формату співробітництва (та його коректування) з низкою наднаціональних регулюючих органів, таких як СОТ, МВФ, ООН тощо.

Матеріали та наукові положення дисертації можуть бути використані при підготовці та читанні у вищих навчальних закладах курсів «Глобалізація», «Міжнародна економічна діяльність», «Економіка зарубіжних країн», «Міжнародна економіка», «Міжнародні організації», «Міжнародна торгівля», «Економічні ресурси цивілізаційного розвитку», «Міжнародні фінанси», «Міжнародний фінансовий ринок», «Економічна інтеграція і глобальні проблеми сучасності» тощо.

Особистий внесок здобувача у розробку обраної теми зумовлюється самостійністю проведеного дисертаційного дослідження. Всі публікації автора за темою дисертації було підготовлено без участі співавторів.
Апробація результатів дисертації. Результати проведеного в дисертаційній роботі дослідження доповідалися на трьох наукових конференціях: Міжвідомчій науковій конференції «Сучасні тенденції міжнародних економічних відносин» (17 травня 2006 р., НДІ міжнародних відносин НАУ, Київ); Міжнародній науково-практичній конференції «На Схід та Південь від ЄС: Проблеми формування спільного європейського економічного простору» (5–7 жовтня 2006 р., Київський національний економічний університет імені Вадима Гетьмана, Київ); Щорічній міжнародній науково-практичній конференції “Україна в системі міжнародних економічних відносин» (24 лютого 2006 р., Інститут світової економіки і міжнародних відносин НАН України, Київ). Основні положення дисертації неодноразово обоговорювалися на засіданнях відділу глобальних систем сучасної цивілізації Інституту світової економіки і міжнародних відносин НАН України.

Публікації. Основні положення, результати та висновки дисертаційного дослідження були оприлюднені у 8 наукових публікаціях (8 статей у провідних наукових фахових виданнях, з них 4 в наукових журналах і 4 у збірниках наукових праць):
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Структура й обсяги дисертації. Дисертація складається із вступу, трьох розділів, висновків, додатків і списку використаної літератури. Основний зміст роботи викладений на 204 с. і містить 7 таблиць на 7 с. 9 додатків представлено на 36 с., список використаної літератури налічує 186 найменувань та становить 18 с.
Р О З Д І Л   1
Теоретичні засади дослідження дисфункцій
глобальної економічної системи
1.1. Інституційне регулювання глобальних економічних процесів в класичних і сучасних концепціях інституціоналізму
Динаміка глобалізації, що неминуче призводить до створення нового економічного та соціального простору, вимагає глибокого й фундаментального осмислення процесів, які характеризують, обумовлюють і управляють нею.

У зв'язку з цим для здійснення спроби розкриття найбільш актуальних питань, пов'язаних із темою дисертації «Інституціональне регулювання глобальних економічних процесів», цілком необхідним кроком буде виклад і аналіз, у розрізі досліджуваної теми, основних положень існуючих концептуальних наробітків в області інституціональної теорії. 

У цьому контексті буде доцільно класифікувати фундаментальні підстави, на яких ґрунтуються класичні й сучасні концепції інституціоналізму, доречним буде також наведення імен тих, хто дав початок і зробив найбільший внесок у подальший розвиток даної теорії. 

Саме на основі існуючої інституціональної доктрини, ми спробуємо проаналізувати основні проблеми глобального регулювання й позначити деякі шляхи їхнього вирішення в наступних розділах дисертації.

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке.

Проте, незважаючи на відсутність у світового наукового співтовариства єдиної позиції відносно визначення феномена глобального інституціонального регулювання, спробуємо на підставі розглянутих концепцій виробити власне визначення.

Отже, глобальним інституціональним регулюванням можна назвати сукупність наднаціональних механізмів управління міжнародними процесами на універсальних правових підставах, з метою упорядкування взаємодії всіх його суб'єктів, що складають глобальне цивільне суспільство у всій його розмаїтості, запобігання потенційних негативних наслідків міжнародних процесів для світового співтовариства, а також підвищення сукупної ефективності взаємодії для всіх його численних учасників.

Таким чином, окресливши теоретичний фундамент дослідження, визначивши основні критерії оцінки ефективності сформованої глобальної інституціональної структури, ми можемо перейти в наступних розділах дисертації до аналізу її елементів, впливу результатів їхньої взаємодії на світове співтовариство в цілому й на народи окремих країн зокрема, а також до пошуку шляхів їхньої оптимізації.
1.2. Соціальні диспропорції розвитку - свідчення дисфункціонального розвитку глобальної системи
Глобалізація стала важливим реальним аспектом сучасної світової системи, однієї з найбільш впливових сил, що визначають подальший хід розвитку нашої планети. Вона стосується всіх сфер громадського життя, включаючи економіку, політику, соціальну сферу, культуру, екологію, безпеку тощо. Ступінь і характер впливу процесів глобалізації інтерпретується різними фахівцями надзвичайно широко, причому останнім часом  відбувається різке зміщення у бік критичних і негативних відгуків стосовно впливу глобалізації на світові процеси розвитку. Що стоїть за змінами суспільної думки щодо глобалізації? Чому усе більша кількість людей вбачає у ній не засіб подальшого прогресу світової економіки, а серйозну загрозу світовій економічній системі?

Спробуємо наблизитися до розуміння цих надзвичайно важливих питань і дослідити на основі статистичних даних (що характеризують саме соціально-економічну площину) глобальні процеси, що відбуваються протягом останніх десятиріч у світі, а також спробуємо проаналізувати характер їх впливу на соціально-економічний, політико-правовий та інші аспекти розвитку країн. 
"Часи, у які ми живемо, повні погроз і небезпек. Але ми настільки зайнялися власними справами, що, зрештою, втратили уяву про складність світу, що нас оточує... В історії важко знайти інший період, коли б люди дивилися у майбутнє з такою непідробленою тривогою. Справді, це схоже на повернення до Середньовіччя, коли розум людини був обійнятий страхом перед настанням нового тисячоліття..."[20; 319].

Слова, процитовані вище, належать Ауреліо Печчеі, засновнику і першому президенту Римського клубу. Вони були написані ще в середині 60-х рр. минулого століття, саме тоді коли людство вже почало замислюватись над необхідністю внесення коректив до стратегії розвитку західної цивілізації та над глобальними проблемами, пов’язаними з майбутнім соціальним порядком.


Тепер подібні дискусії набули мало з чим порівнюваної актуальності, оскільки накопичується все більше даних, що дозволяють констатувати кризу сучасного світового устрою [21; 187].
Про дисфункціональність глобальної системи наголошується все частіше. Більшість аналітиків доходять висновку, що при збереженні існуючих тенденцій зростання, людство дуже швидко наблизиться до крайньої межі демографічної та економічної експансії. Значення аналізу результатів теперішнього стану речей на планеті полягає в тому, що межі зростання вбачаються не стільки в планетарно-ресурсних обмеженнях, скільки у внутрішніх межах світового людства — пануванні і жорстокому егоцентризмі глобальних корпорацій, архаїчному суверенітеті більш чисельних держав та їхній конфліктній конкуренції, егоїстичному дусі елітарності і зверхності цивілізації Заходу, дезінтеграції людського співтовариства [22; 19].
Чому глобальну економіку називають економікою соціального абсурду? Тому що, як констатувала Женевська конференція ООН з питань соціального розвитку, [23; 307] її центральною проблемою є надзвичайно нерівномірний розподіл її благ. Це проявляється в нерівності доходів, можливостях працевлаштування, доступі до послуг охорони здоров'я й освіти, а також в участі в управлінні й соціальному житті. Через те, що вона породжує небачені додаткові багатства, використовує їх для спекуляцій й, не вміючи чи не бажаючи їх справедливо розподіляти й перерозподіляти, породжує глобальну бідність людей світу. Спробуємо довести це на конкретних, вражаючих своєю контрастністю, прикладах людського співіснування й, звернувшись до даних щорічних доповідей про світовий розвиток, що готуються Всесвітнім банком, наблизимось до аналізу страшних хвороб, що вразили наше суспільство.
З більше ніж 6 млрд населення планети 2,8 млрд чол., тобто майже половина, живе менше ніж на 2 дол у день, а 1,3 млрд чол. — менше ніж на 1,2 дол у день, причому 44% з них проживають у Південній Азії. У часи небаченого раніше в багатьох країнах достатку 3 млрд чол. — майже половина населення планети — живуть з розрахунку менше ніж на 2 дол у день, які згідно існуючих наукових визначень бідності, тобто станом пов'язаним з потребою в життєвих ресурсах, що забезпечують людині біологічне виживання (найбільш широко застосовується методика запропонована Світовим банком, який встановлює межу біності на рівні $1 в день для більшості країн «третього світу», $2 в день - для країн Латинської Америки та Карибського басейну, та $4 в день - для держав Східної Європи) є бідними [24]. (Додаток А).
Як відзначається в тій же доповіді, "з кінця 80-х років у країнах Європи і Середньої Азії, що знаходяться на етапі переходу до ринкової економіки, кількість людей, що живуть менш ніж на 1 дол у день, зросла більш ніж у двадцять разів". Лише у Східній Азії кількість таких людей зменшилася з 420 до 280 млн. У той же час у Латинській Америці, Південній Азії та країнах Африки кількість бідних продовжує зростати [25; 3].  
Згідно даним Всесвітнього банку за останнє десятиліття ВНП у регіоні зменшувався на 2,2% щорічно, а доход на душу населення знизився до рівня колоніальних часів. Таким чином, можна стверджувати, що неоліберальна глобалізація призвела до збільшення страждань мільйонів бідних чоловіків і жінок, що не мають можливостей для задоволення основних життєвих потреб, доступу до ресурсів і засобів людського розвитку. 

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке.

Якщо врахувати, що об'єднаний фонд 23 розвинених країн складає близько 550 млрд. дол. [45; 55], то стає очевидним, що навіть при погодженій політиці всіх могутніх держав вони не можуть направляти для боротьби зі спекулятивними операціями суми, порівняні з оборотами фінансових ринків. Це означає, що реальної сили, здатної протистояти транснаціональному капіталу, на даний час у світі не існує.


Продовжуючи аналіз цієї сумної статистики, яка відображає згубні для соціального розвитку людства процеси, звернемося до цифр, що наводять вчені-глобалісти С. Моїсеєв та К. Михайленко, які зокрема, відзначають, що «...міжнародні фінансові ринки за останні роки характеризуються вибуховим ростом обсягів операцій. Наприклад, кількість випущених цінних паперів збільшилася в 1986-1996 рр. більш, ніж у два рази з 220 млрд дол до 569 млрд дол. За даними міжнародного агентства фінансової інформації Capital DATA Ltd. в 1998 р. обсяг їхньої емісії склав трохи менше 1 трлн дол» [44; 125]. А згідно даних Банку міжнародних розрахунків ці цифри на першу половину 2007 року є ще більш вражаючими [46].
Ю. Шишков наводить цікаві факти, які вдало доповнюють загальну картину. «В 1971 р. закордонні активи приватних банків усіх країн світу становили 208 млрд дол, в 1995 р. вони перевищили 8 трлн дол, що в 1,6 рази більше сумарного обсягу світового товарного експорту. В 1980 р. обсяг міжнародної купівлі-продажу цінних паперів (акцій й облігацій) резидентами «великої вісімки» становив 7,2% її сукупного ВВП, в 1990 р. — 68,5%, а в 1995 р. — вже 166% (тоді, як обсяг зовнішньоторговельного обігу цих восьми країн у тому ж році становив 36% їх ВВП) [43; 4-5]. За даними МВФ на 2006 рік співвідношення акцій, облігацій та банківських активів до ВВП становило в цілому в світі 341,5 % [47].
Отже очевидно, що обсяг операцій на валютно-фінансових ринках у даний час у сотні та тисячі разів перевищує реальні потреби фінансування міжнародної торгівлі, їхній щоденний обсяг приблизно відповідає сукупним валютним резервам усіх національних банків (які теоретично могли б бути використані з метою стабілізації за умови виникнення глобальної кризи). 

Виникає запитання, чому ж ситуація що склалася є такою небезпечною чи взагалі драматичною? Відповіді є простими за своєю суттю, але неосяжні за своїм страшним змістом. Валютні відносини є найбільш уразливою сферою економічної діяльності, що здатні ініціювати кризи величезного масштабу. Мова йде про ураження чи повний параліч економічних систем як всіх розвинутих країн, так і країн, що розвиваються. Світ вже зазнав перших прикладів фінансово-економічних штормів силою в 1-2 бали.

Адже такої кількості валютно-фінансових криз, що мали місце в останню чверть минулого століття, не було в жодному, порівнюваному в часі, періоді за всю історію капіталізму. Фінансові потрясіння, що охопили в 1998-1999 рр. Японію, країни ПСА, трохи раніше Мексику, потім Бразилію, Еквадор, Росію, перевершили за своїми наслідками багато чого з того, що ми спостерігали за останні півстоліття. Тільки для порятунку трьох країн — Індонезії, Республіки Кореї і Таїланду — МВФ, дво- і багатосторонні кредитори були змушені мобілізувати майже 118 млрд дол, у тому числі понад 36 млрд дол із ресурсів фонду [48; 38]. Фінансова катастрофа, що вразила ці процвітаючі країни, потребувала термінової мобілізації величезних ресурсів. Чи зможе сьогоднішній світовий універсум перенести бурю в 9 балів? 

Взагалі, принципи, за якими була побудована сучасна міжнародна фінансова система, нині також вступили в протиріччя з новою реальністю. Так, принцип вільно плаваючих валютних курсів припускав, що ринок краще, ніж хто-небудь, визначить дійсні співвідношення вартостей валют. Саме ринок, за умови, що ніхто не може маніпулювати ним у своїх корисних цілях, зможе враховувати безліч фундаментальних і кон'юнктурних факторів, що впливають на співвідношення валютних курсів, і буде реагувати на них негайно. Надлишкові флуктуації при цьому, звичайно, можливі, але всі ті ж принципи раціональності й конкуренції призведуть до швидкого виправлення помилкових рішень валютних трейдерів, і система повернеться до стану рівноваги. Але необхідність реформування світової фінансової архітектури шляхом створення діючих глобальних регулятивних важелів з метою, як мінімум, додання їй більшої стійкості ґрунтується на доведеному економічною реальністю постулаті про недосконалість ринку. 
Відомим фактом є те, що під час ухвалення рішення (у тому числі, про переміщення інвестиційних ресурсів), фінансові оператори через неможливість прорахунку всіх вхідних даних (computational complexity) діють за принципом аналогії або ж за принципом стадності (herding) [49; 75]. 
Математичні моделі, що аналізують сучасні фінансові потоки, показують, що для виникнення потужного потоку в одному напрямку, досить, щоб п'ять-десять перших операторів одержали позитивні сигнали із місць застосування капіталів, всі інші послідують їхньому прикладу, навіть якщо об'єктивні показники будуть давати тільки негативні сигнали. Процес підтримував сам себе, бум на ринку цінних паперів визначав приплив нового капіталу, який прямував до високої норми прибутку, а сам приплив нового капіталу усе більше розігрівав фінансові ринки [50]. 
Подібний інтуїтивний процес ухвалення рішення С. І. Долгов характеризує в такий спосіб: «Розумно міркуючи, майже у всьому, що стосується реального функціонування економіки, ринків, корпорацій, навіть утворення особистого багатства, немає ні найменшого сенсу. Один індекс зростає, інший знижується, і ніхто не знає, що робити з тим чи іншим, тому що тут немає ніяких загальних тенденцій» [51; 182]. Така тактика найчастіше призводить до ірраціональних неефективних рішень в процесі перерозподілу світових фінансових ресурсів й є основою системних регіональних і глобальних фінансових криз. 
Розвиток у сфері світових фінансів «цілого сімейства витончених фінансових практик», що все виразніше розходяться з потребами реальної економіки, і «паразитують на результатах конструктивних зусиль людства» [52; 12], відомий вчений-глобаліст А. Неклесса порівнює із крадіжками й азартними іграми, оскільки вони також нездатні створювати реальну вартість, а лише перерозподіляють фінансові ресурси створені в інших галузях.

Нахабні й аморальні спекулятивні атаки й підривні акції великих фінансових інвесторів є у теперішній час настільки розповсюджені, що практично перестають дивувати людство, яке спостерігає й не противиться всьому що відбувається. 
За О. Г. Білорусом загальна кількість спекулянтів-гравців на глобальному фінансовому ринку вже перевищила 70000 чол. [53; 202]. Так наприклад, один з найвідоміших з них — Дж. Сорос, оголосивши в 1992 р., що датська марка впаде в ціні, зробив ставку на 10 млрд дол й одержав 2 млрд дол за два тижні. Того ж року його фонд Quantum «зробив позицію на падіння фунта стерлінів, яку захищав Банк Анлії» та заробив близько 2 млрд. дол. Окрім негативного фінансового результату девальвації фунту відбувся вихід Великої Британії із Європейської валютної системи, в наслідок чого послідували серйозні зміни валютної політики всіх західноєвропейських країн [54; 40-41].  
Звичайно, крихкість глобальної фінансової архітектури цілком очевидна для світових регулюючих інститутів, але, на жаль, на сьогоднішній день їхнє поле діяльності зведене до фіксації того, що відбувається й прогнозуванню подальшого розвитку ситуації. Наприклад, базельський Банк міжнародних розрахунків ще в 1997 р. опублікував щорічний звіт, де попереджав про реальну погрозу банківській системі, її поступовий вихід за межі діючого контролю. Як відомо, світова фінансова криза не змусила на себе чекати. Фінансові магнати, які володіли величезними пакетами акцій, обрушили восени того ж 1997 року навіть нью-йоркський фондовий ринок, щоб потім скупити ці акції за значно нижчими цінами.

Відсутність повноважень у наднаціональних інститутів для істотного втручання в процес настроювання й коригування світової фінансової системи та неможливість із боку держав регулювати транснаціональні фінансові потоки дає змогу глобальному капіталу обрушити, при бажанні, фінансові ринки практично будь-якої держави. Пояснюється це тим, що сукупні валютні резерви ТНК зараз у кілька разів більші, ніж резерви всіх Центральних банків разом узятих.

Яскравим тому прикладом може бути той факт, що більше половини всіх операцій валютних ринків зосереджені в Лондоні, Нью-Йорку й Токіо. А три американських фінансових конгломерати — Morgan Stanley Dean Witter, Merrill Lynch і Goldman Sachs так чи інакше (консультації, фінансування й т.п.) беруть участь у 4/5 всіх значних світових фінансових операцій із злиття та поглинання [23; 152]. 
На думку французького економіста П. Вельтса, "переміщення 1-2% маси грошей, що знаходяться в приватному секторі цілком здатне змінити паритет будь-яких двох національних валют. Часто ТНК розглядають обмінні валютні операції як найбільш вигідне джерело одержання прибутків" [55; 45]. 

Початок існування аморальних економічних спекулятивних  способів одержання надприбутків на фінансовому ринку було закладено ще квазіпартнерським і нерівноправним співробітництвом країн першого світу із країнами, що розвиваються, що дало змогу акторам світового фінансового ринку акумулювати первинні ресурси й вкласти їх у створення й подальший розвиток скривленої світової фінансової системи. 

Таким чином, ми бачимо, що важкі недуги сучасної глобальної економіки були запрограмовані зломами її структури й зрушеннями в її морально-економічному фундаменті. 

Також можемо відзначити, що в існуючих тенденціях розвитку глобальної фінансової надбудови чітко простежується загроза для соціально зваженого світового зростання.
 
Наступним штрихом до портрету становлення сучасної світової фінансової системи є поява складних похідних фінансових інструментів, які ще більше викривили логіку розвитку суспільних економічних відносин і поглибили асоціальний розвиток світової цивілізації.

Деривативи отримали свій розвиток від простих й обумовлених природними вимогами реальної економіки методик управління ризиками, хеджування, інноваційних форм страхування. Територіально перші ринки похідних фінансових інструментів виникли у 70-х, 80-х рр. ХХ ст. у Чикаго, Філадельфії та Нью-Йорку, і всі вони — ф'ючерси, форвадси та опціони або угоди з урахуванням ризику, служили лише свого роду страховкою для реальної економіки. Експортери, наприклад, могли користуватися цим, щоб захистити себе від коливань  вартості валюти своїх торговельних партнерів. Але з тих пір, як потужність комп'ютерів стала практично необмеженою, торгівля деривативами стала цілком автономною і розсталася зі своїми первинними завданнями, що обумовили її виникнення, ставши лише інструментом для отримання спекулятивних доходів.


Саме цю частину фінансового ринку, ринок деривативів, образно називають «економікою казино». Забалансові угоди, чиї операційні витрати є досить низькими, дають можливість легко пройти крізь бар'єри міжнародного ринку. Угоди з похідними інструментами дають змогу конвертувати громіздкі балансові активи в більш гнучкі та численні різновиди забалансових активів [44; 131]. 

Особливістю ринку деривативів є те, що, даючи змогу перерозподіляти ризики і знижувати їхній рівень для окремих учасників фінансової операції, функціонування цього ринку призводить до підвищення загального рівня системного ризику. Трансакції з деривативами виявилися, власне кажучи, поза системою правового регулювання і відкрили можливості для широкомасштабних спекуляцій, прискорюючи процес відокремлення валютно-фінансової сфери від реальної економіки. Фінансовий ринок став відігравати незалежну від ринку товарів роль. 
Сьогодні, ринок деривативів – це величезний сектор фінансового ринку, щорічне зростання якого перевищувало 40%. Сумарний оборот контрактів по фінансових деривативах, що включає в себе торгівлю контрактами за обмінними курсами, біржовими індексами і валютними контрактами за 2007 р. склав 1,2 квадріліона долл.,  що в 87 разів вище розміру американської економіки [56]. Величезною проблемою сьогодення є те, що суспільство повністю акцептує асоціальні шляхи отримання прибутків. Його (суспільство) не турбує природа їх походження, адже воно переважно налаштоване на гедоністичне споживання благ і абсолютно не стурбовано тим, що створення спекулятивних доходів є розкачуванням соціальних важелів та порушенням тієї складної економічної рівноваги, скасування якої обернеться великими бідами.  Прикладом цього твердження є той факт, що в минулому похідні фінансові контракти були лише інструментами великих банків та підприємств, що функціонують не тільки в межах національних кордонів, а й за їх межами. Сьогодні ж деривативи є іграшкою в руках «обивателя», який бавиться із фінансовими надлишками своєї трудової діяльності. Адже, ще 20 років тому 75% особистих заощаджень у Сполучених Штатах трималися на ощадних рахунках або в цінних паперах з фіксованим доходом, то в 90-і рр. ХХ ст. це співвідношення стало зворотним; тепер три чверті заощаджень беруть участь у біржових спекуляціях. Діючи подібним чином, вкладники дають керуючим фондами можливість повсюдно створювати тиск з метою урізання зарплат і скорочення штатів, найчастіше в тих же самих компаніях, де ці дрібні інвестори дотепер працюють [57; 222]. Ці загрозливі для суспільної економіки забави можуть бути порівняні із забавами малої дитини, що грається із зарядженою зброєю, яку необережно залишили в кімнаті безтурботні дорослі...

Реалізація витончених, добре продуманих схем валютно-фінансових спекуляцій та інтервенцій, розвиток фінансової математики, усе більше розходяться на практиці з реальними економічними інтересами людства, а також найчастіше провокують виникнення фінансово-економічних пертурбацій на світових фінансових ринках [58; 284].  Ситуація, що склалася на глобальному фінансовому ринку, не може не непокоїти незаангажованих аналітиків і спеціалізовані регулюючи організації.


Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке.

Таким чином, відносну значимість всіх інших країн світу — джерел капіталу не слід переоцінювати. Перетікання капіталу наддержав не має доброчинного характеру, воно лише збільшує колосальні соціальні диспропорції в розвитку людства, зосереджуючи надприбутки в руках одиниць, виключаючи можливість їх застосування шляхом створення мільйонів нових робочих місць у реальній економіці [58; 286], а також ліквідує можливість адекватного наповнення бюджетів національних господарств, чим підриває розвиток соціальної сфери країн світу. 
1.3.2 Нерегульована транснаціоналізація світової економіки як причина  соціально дисбалансованого світового розвитку
Переходячи до розгляду транснаціонального компоненту світового глобалізаційного процесу і до вивчення ступеню її впливу на розвиток його соціального виміру, треба чітко усвідомити, яке саме місце вона займає в його структурі і звернутися до цифр, що характеризують об'єкт дослідження. 

Але спочатку відзначимо й те, що транснаціоналізація господарської діяльності виявилася найважливішою домінантою розвитку світової економіки в наш час. Зараз, коли світ опинився на порозі нового перерозподілу, але не військово-політичного, а економічного, де, на думку багатьох дослідників цієї тематики, головними гравцями будуть вже не держави, й навіть не блоки країн, а провідні транснаціональні корпорації (ТНК) найбільших промислово розвинених держав. Незважаючи на те, що дане переконання не є безперечним, цілком очевидним є, те, що саме ТНК є основним структурним елементом економіки більшості країн, рушійною силою їхнього розвитку й підвищення ефективності. Глобальні тенденції інтернаціоналізації виробництва й капіталу, стратегічних альянсів і лібералізації зовнішньої торгівлі поставили ТНК у центр світового економічного простору. (Додаток Д).
Статистичні дані підтверджують їх чільне місце у глобальній економіці. Із середини 80-х рр. ХХ ст. до початку 2003 р. кількість ТНК зросла з 7000 до
64 000 [72] (станом на 2007 рік, згідно даних World Investment Report 2007, кількість ТНК складала вже 78 411[73]), при цьому 500 ТНК контролюють 70% світової торгівлі, а 400 корпорацій – 50% всіх прямих іноземних капіталовкладень. Усього в світі нараховується понад 777 647 закордонних філій ТНК. При цьому 260 тис. філій знаходяться в розвинених країнах, 407 тис. – у країнах, що розвиваються і решта — у країнах з перехідною економікою [73]. (Додаток Е).
Згідно того ж джерела інформації, кількість зайнятих у транснаціональних структурах досягла у 2006 році 72, 627 млн. чол. [73]). Відповідно до оцінок ООН, ТНК прямо або опосередковано забезпечили роботою (створили робочі місця) 150 млн. чол. [74]. Ринкова капіталізація деяких ТНК перевищує 500 млрд дол. Відмінними ознаками ТНК є також те, що вони володіють величезною власністю. Величина сукупних активів закордонних філій ТНК, контрольованих материнськими компаніями становить на кінець 2004 року 36 008 трлн. дол. [73]. За іншими даними, ТНК володіють 30% всіх продуктивних фондів планети, здійснюють 80% торгових операцій в галузі високих технологій, контролюють більше 90% обсягу вивозу капіталу [75; 12].
Як правило, ТНК — багатогалузеві компанії, їхня діяльність широко диверсифікована. Наприклад, кожна з 500 найбільших ТНК США має в середньому підрозділи в 11 галузях, а найбільш потужні охоплюють 30-50 галузей. У групі 100 провідних промислових компаній Великобританії багатогалузевими є 96, Італії — 90, Франції — 84, Німеччини — 78 [76]. 
Для відображення ще більш повної картини  сучасної системи світоустрою додамо, що ТНК контролюють до 50% світового промислового виробництва, а також приблизно 4/5 патентів і ліцензій на нову техніку, технології і "ноу-хау". Під контролем ТНК знаходиться 90% світового ринку пшениці, кави, кукурудзи, лісоматеріалів, тютюну, джуту й залізної руди, 85% — ринку міді і бокситів, 80% — чаю і олова, 75% — бананів, натурального каучуку і сирої нафти. Велика частина платежів, пов'язаних із трансфертом нових технологій, здійснюється усередині ТНК: у США їх частка складає 80%, у Великобританії – 90% [69; 56].  

Про виключну роль транснаціональних корпорацій у світовому економічному переділі яскраво свідчить і той факт, що 51 з 100 найбільших суб'єктів світового господарства вже представлені глобальними ТНК і лише 49 — національними економіками [53; 127]. (Додаток Е).
Адже якщо не брати до уваги 10 найбільших держав світу й 20 найбагатших, то сила інших 170 держав порівняно із силою перших 200-500 глобальних корпорацій є дуже малою. Так, за обсягами виробленої продукції, японська корпорація «Mitsubishi» поступається тільки 31 країні світу, а 40 найбільших виробників із 31 держави представлені 9-ма ТНК.
Тенденція витіснення економік націй-держав, надконцентрації капіталів, монополізації виробництва, торгівлі та інвестицій є найбільшою загрозою і перешкодою розвитку глобальної інтеграції. Адже вищезгадувані 500 ТНК, що складають ядро світогосподарської системи, мають практично необмежену економічну владу. При цьому в розвинених країнах у кожній галузі домінуюче положення займають усього два-три супергиганти, що конкурують між собою на ринках усіх країн. За оцінками журналу "The Economist", 5 найбільших ТНК контролюють більше половини світового виробництва товарів тривалого використання, а також літаків, електронного устаткування, автомобілів й іншої продукції. Особливо значним є ступінь концентрації в галузях, пов'язаних з інформаційними технологіями [77; 61]. 

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке.

 «Якщо мета полягала у збільшенні резервів, то політика мала успіх. Але якою ціною для народів країни і їх сусідів. Звідси і назва цієї політики — політика «самоліквідації». Наслідки для торгових партнерів будь-якої країни були точно такими, якби фактично здійснювалася б політика «винищення сусіда». Кожна країна скорочувала би обсяги свого імпорту, що для іншої країни означало зменшення обсягу експорту. З точки зору сусідів, було не важливим те, чому обсяг їхнього експорту зменшувався: вони бачили перед собою наслідок, тобто зниження рівня продажів за кордон. Таким чином, спад поширювався по всьому регіону. Тільки тепер він експортувався не заради збільшення внутрішніх накопичень і зміцнення вітчизняної економіки. У міру того як спад поширився по усьому світі, уповільнення зростання в регіоні призвело до колапсу цін на сировинні товари, як, наприклад, нафта, а колапс цін на нафту мав руйнівний вплив на нафтовидобувні країни, у тому числі Росію» [94; 137]. 

До серії недальновидних і необміркованих кроків із боку МВФ, які є черговим доказом небажання вникати в проблеми країн світу, що розвиваються, можна віднести також рекомендації щодо банкрутства кризових банків у регіоні ПСА під час депресії.

У той час як динамічне подолання економічної рецесії в регіоні ПСА було ще можливим, за рахунок використання експортного потенціалу цих країн, завдяки девальвації національних валют на 30% і більше (товари вироблені в регіоні, стали автоматично дешевшими), МВФ штучно позбавив фірми-експортери, що були спроможні стати флагманами відродження економіки регіону, кредитних ресурсів, необхідних для експортної експансії. По мірі того як банки закриваються і зменшують обсяги кредитування, фірми не здатні одержати оборотний капітал навіть для підтримки виробництва, не говорячи вже про його зростання.

«Більш ніде нерозуміння МФВ фінансових ринків не проявилося так очевидно, як під час його політики закриття банків у Індонезії. Там було закрито 16 приватних банків і були розіслані повідомлення про ймовірність закриття інших банків: при цьому вкладники, за винятком найдрібніших, повинні були дбати про себе самі. Недивно, що це викликало набіг вкладників на збереження приватних банків, і депозити швидко перемістилися до державних банків, де, хоч і неявно, допускалася їхня державна гарантія. Наслідки для індонезійської банківської системи й економіки були катастрофічними; разом із помилками у фіскальній і кредитно-грошовій політиці вони виявилися майже вирішальними для долі країни; депресія стала неминучою» [94].  


Таким чином, рекомендації МВФ щодо відновлення економік регіону ПСА досягли лише зворотного ефекту — спад поширювався з одного ринку на інший, погіршуючи загальну економічну ситуацію. 

Так у своїй нобелевській промові С. Джордж прокоментувала деструктивний вплив МВФ на розвиток ряду країн світу: "Модель застосовується вже більше 20 років; вона пішла на користь західним банкам (з 1982 р. по 1990 р. тільки у виді відсотків від країн "третього світу" вони одержали більше 700 млрд. дол.), але зробила безнадійним положення майже усіх країн, де застосовувалася.... Магазини внаслідок лібералізації наповнені товарами, що нікому купувати. Програми підривають можливість розвитку національного виробництва. Висновок: політика провалилася, призвела до поширення злиднів, розладу економіки, антиемвеефімським бунтам у 12 країнах'' [31; 267].

Такої ж точки зори тримаються й американські науковці Пржеворській та Вейерленд, які у своїй статті «Вплив програм МВФ на економічний розвиток» дослідили за допомогою економетричного аналізу результати більше ніж 1000 (!) угод МВФ із 79 країнами починаючи із 1979 року. Порівнюючи ці країни з тими, які не дивлячись на аналогічні труднощі, не слідували програмам МВФ, автори дістають висновку, що друга група країн досягла більших успіхів: «…якщо зростання є основною метою, то програми МВФ погано спроектовані», адже вони «гальмують зростання» [102; 403].

Відвертою і цілком несподіваною, у світлі власної прямої причетності до того що відбувається, виглядає заява Джефрі Сакса, котрий прославився «успішною» реалізацією проекту МВФ у Болівії. "Якщо дозволити собі бути цинічним, то треба констатувати таке: Болівія звикла бути злиденною країною, що страждає від гіперінфляції; тепер вона стала бідною країною, але без гіперінфляції" [31; 270].    

Цілковитою несподіванкою виявилася критика МВФ професором Чикагського університету, ультрамонетаристом Мілтоном Фрідменом. Виступаючи в Гонконгу перед початком річних зборів МВФ-ВБ, він підкреслив, що ще після розвалу Бреттонвудської системи в 1971 р. відпала необхідність в організаціях типу МВФ. «Її належало ліквідувати ще в 1971 р., але якщо цього не трапилося, те це потрібно зробити зараз. Якби перестало функціонувати ваше приватне підприємство, то воно збанкрутувало б і припинило існування. Але цього не відбудеться з урядовою організацією». Звичайно, М. Фрідмена турбують не «обумовленості» МВФ, а втручання супервайзерів МВФ у функціонування ринку. Саме через це він заявив, що МВФ «зараз приносить більше шкоди, ніж користі» [103].    

Маленькі країни, що розвиваються, колишній головний економіст Всесвітнього Банку Дж. Стіглиц порівнює з дрібними суденцями. Прискорена лібералізація ринку капіталів за зразком, що проштовхується МВФ, вважає він, була рівносильна відправленню їх у подорож по бурхливому морю перш ніж будуть залатані діряві корпуси; перш ніж капітани пройдуть підготовку; перш ніж рятувальні жилети будуть узяті на борт. Навіть за найсприятливіших обставин залишається ймовірність, що вони перевернуться, отримавши удар високої хвилі в борт [94; 36].
Інший американський економіст Ліндон Ларуш у своєму виступі на прес-конференції в Держдумі РФ (6 червня 1995 р.) роз'яснив, що МВФ лише формально вважається агентством ООН. Насправді, це банк центральних банків. А центральний банк — це частіш за все приватний банк з особливими правами від уряду своєї країни. «Центральний банк, — підкреслює Л. Ларуш, — фактично є акціонерним товариством групи приватних банкірів. Наприклад, Федеральна резервна система США не є агентством уряду. Фактично — це акціонерне товариство головних фінансових груп США, що відповідно до закону 1913 р. про Федеральний резерв одержали особливі привілеї». По суті МВФ знаходиться у володінні фінансової мафії, що представляє інтереси групи сімейних банків. «Також, — вважає Л. Ларуш, — МВФ є агентством міжнародної фінансової олігархії, що підпорядкувала цілий ряд урядів, які дають змогу цій монополії контролювати навіть свої національні валюти і створювати гроші з повітря, не підкріплені нічим» [103].    

Конкретизує дану точку зору і професор Ключніков, стверджуючи, що, з точки зору будівельників нового світового порядку, вимоги МВФ дуже цілеспрямовані й ефективні. Їхнім основним лейтмотивом є відкриття усіх секторів національної економіки для конкуренції, особливо банків і фінансових ринків. Адже, надаючи азіатським країнам кредити, пише він, МВФ установлює контроль економістів із США. Індонезію курирує група економістів з університету Берклі. У Південній Кореї реформи контролюють банки «Соломон Бразерс» і «Голдман і Сакс»  тощо [104].    

Американські науковці Д. Гелд та Є. Мак-Грю також вважають, що такі інституції глобального управління, як МВФ, ідейно надихають модель міжнародної економічної активності, яка підсилює історичні структури домінування та залежності, нерівності та зубожіння. Нерівномірний розвиток нині залишається ядром економічної діяльності. У результаті доходи від торгівлі та іноземних інвестицій нерівномірно надходять до основних капіталістичних держав, а розрив між багатими та бідними щодалі збільшується [105; 90].
Професор М.Г. Делягін також вважає, що МВФ, формально будучи міжнародною організацією, перетворився в інструмент глобальної реалізації не зовсім зрозумілих і руйнівних для світового співтовариства конкурентних інтересів, навіть не розвинених країн у цілому, а однієї найбільш розвиненої країни (найбільш впливовішого акціонера) — США. В 1999 р. у Давосі, коли МВФ був обвинувачений делегаціями багатьох країн, що розвиваються, в провокуванні всесвітньої економічної кризи, його вичерпно охарактеризували як «лікаря, котрий виписує рецепт, не цікавлячись діагнозом» [95; 599].
Іншим, ще більш різким і відвертим продовженням коментарів із приводу діяльності фонду з використанням медичної термінології, стало визнання Джефрі Сакса, який вважав МВФ "сумішшю некомпетентності й упередженості" [106]: "Ми поклали хворого на операційний стіл, розрізали грудну клітину, але у клієнта виявилася зовсім інша анатомічна будова" [106].

Тезу Дж.Сакса про повну байдужність МВФ до країн, що ним реформуються, й абсолютну стандартність і недиференційованість програм стабілізації їхніх економік, підтверджує Дж.Стіглиц, говорячи про те, що скарги на висування МВФ вимог виходять за межі характеру умов і засобів нав'язування, вони спрямовані також на процедуру їх пред'явлення.

«Стандартна процедура МВФ полягає в тому, що перед візитом країни-клієнта остання повинна спочатку підготувати проект доповіді МВФ. Візит призначений тільки для того, щоб уточнити доповідь і його рекомендації та усунути найбільш грубі помилки. На практиці проект доповіді називають шаблоном, параграфи котрого одні країни цілком запозичають в інших і поміщають у таку доповідь. Комп'ютерна програма (текстовий редактор) полегшує цей процес». Підтверджуючи свої слова, Дж. Стіглиц розповідає воістину анекдотичну історію, коли програма не виконала команду «пошук і заміна» й назва країни, у якої доповідь була запозичена майже цілком, залишилася в документі, що в такому вигляді почав подальше проходження. Важко стверджувати, що це було випадковим результатом поспіху, але допущена помилка підтвердила сформовану думку про «безрозмірні» доповіді» [94; 68].

Слід відмітити, що значною проблемою країн, що розвиваються, є те, що далеко не всі вони мають можливість порушувати рекомендовані МВФ програми стабілізації й відкрито заперечувати вузькість розуміння Фондом ситуації в їхніх економічних комплексах, бо це знаходить своє відображення в недоречних рекомендаціях щодо подолання тих чи інших економічних труднощів.

Це пов'язано, насамперед, із тим, що МВФ може не тільки призупинити кредитування, але й за допомогою своєї потужної пропаганди відвернути приватних інвесторів, розповсюджуючи інформацію серед інститутів приватного фінансового сектора про те, що МВФ дуже сумнівається щодо витривалості економіки тієї або іншої країни. Навіть непряма критика програми МВФ може мати катастрофічні наслідки: МВФ зробив би припущення, що уряд не сповна розуміє «економічну науку МВФ», що в нього є заперечення, що зменшують ймовірність фактичного виконання цієї програми (У МВФ є особлива формула для описання такої ситуації: країна зійшла «з рейок». Існує тільки один «правильний шлях», і будь-яке відхилення від нього є ознакою можливого «сходження з рейок».) Привселюдна заява МВФ про те, що переговори перервані або навіть відкладені, було б негативним сигналом для ринків інших країн. Цей сигнал у кращому випадку спричинив би зростання процентних ставок, а в гіршому — повне припинення надходжень від приватних фондів. А найсерйознішим для деяких найбідніших країн, що мають незначний рівень доступу до приватних фондів, є те, що інші донори (Всесвітній банк, країни Європейського союзу і багато інших країн) відкривають доступ до своїх фондів тільки за умови схвалення МВФ. Останні ініціативи по полегшенню боргового тягаря фактично наділили МВФ ще більшою владою, оскільки без схвалення МВФ економічної політики країни їй не гарантується ніякого списання боргів. Така ситуація дає МВФ наймогутніший важіль і фонд це розуміє [94; 63].    

Отже, будучи своєрідним глобальним економічним семафором, МВФ монопольно узурпує контроль за пересуванням більшої частини капіталів із розвинених країн світу до країни, що розвивається.

Говорячи про помилковість прийомів і методів діяльності МВФ стосовно країн, що розвиваються, і новими ринковими економіками, треба розглянути саму філософію цієї організації. Зосередивши свою увагу, як було сказано в підрозділі про мету і принципи функціонування цієї організації, на відновленні платіжного балансу й упорядкуванні відношень держави в сфері монетарної політики, Фонд ігнорує видаткову політику держав, що здійснюють позики. Коли іноземний капітал вкладається на умовах запозичення, держава обкладається значним боргом. Проблеми з його обслуговуванням можуть заважати проведенню незалежної політики і сприяти втраті самостійності країни.

Підтвердженням тези про фактичну байдужність Фонду до стану країни-реципієнта стає неймовірним висловлення першого заступника директора-розпорядника фонду Енн Крюгер, яка вбачає можливість удосконалення діяльності фонду шляхом введення практики банкрутства (!) держав у випадку їхньої нездатності обслуговувати борг. Як вона пояснила, це повинно дати змогу закрити «зяючу діру» у світовій фінансовій системі [107]. Ініціатива говорить у даному випадку сама за себе.

Таким чином, твердження, що однією з причин прояву кризи глобалізму є те, що глобальні міжнародні організації, в тому числі МВФ, функціонують фактично не в інтересах держав, а інтересах самої системи глобалізму, підпорядковуючи «соціальний вимір», або соціальну орієнтацію національного розвитку, зовнішнім економічним силам, штучно підтримуючи її за рахунок кредитів державам, та те, що в результаті цих порад, зростає рівень інфляції, безробіття й бідності, а також криз глобальної заборгованості держав світу, не виглядає безпідставним. 

І якщо є справедливим твердження, що без стабільного економічного зростання неможливо зменшити рівень бідності, супротивне твердження невірне: зростання не завжди є благом для усіх. Невірно, що «приплив піднімає всі човни». Іноді приливна хвиля, що піднімається швидко, особливо супроводжувана штормом, викидає більш слабкі човни на берег, розбиваючи їх ущент. Так ілюстративно може бути охарактеризована навальна лібералізація фінансових ринків країн ПСА під натиском МВФ.

МВФ спочатку порекомендував країнам Азії відчинити свої ринки для «гарячих грошей» короткострокового капіталу. Країни пішли на це, потім почалося масове надходження «гарячих грошей», що так само раптово припинилось. Тоді МВФ порекомендував підняти процентні ставки і перейти до обмежувальної фіскальної політики, а це в свою чергу спровокувало глибоку рецесію. Коли ж ціни активів обвалилися, МВФ порадив країнам із кризовою ситуацією розпочати продаж активів, навіть по низьких цінах дешевого розпродажу. При цьому МВФ заявляв, що компанії мають потребу в солідному іноземному менеджменті (завбачливо уникаючи той факт, що ці компанії показували рекордні темпи зростання за декілька попередніх десятиліть, і цей факт навряд чи був сумісним з натяком на поганий менеджмент) і вона буде вирішена тільки в тому випадку, якщо компанії будуть продані іноземцям, а не у випадку залучення іноземного менеджменту для керуваннями ними. Продажі здійснювалися тими ж самими фінансовими інститутами, що вилучили з них свої капітали, спровокувавши кризу. Ці банки одержали великі комісійні за свою роботу з продажу компаній, що потрапили в скрутне положення, або з поділу їх на більш дрібні, так само як вони одержували значні комісійні за те, що спочатку залучали капітали до даної країни. З розвитком подій цинізм набув таких розмірів, що ці американські й інші фінансові компанії навіть не обтяжували себе реструктуризацією, вони просто тримали скуплені активи до початку пожвавлення економіки, а потім продавали їх, отримуючи прибуток з різниці між покупкою по ціні термінового розпродажу і продажем по більш нормальних цінах [94; 161-162].

Дж. Стіглиц вважає, що існує більш простий набір пояснень: МВФ не приймав участі в змові, але виражав інтереси й ідеологію західного фінансового співтовариства. Старанно засекречені процедури функціонування ізолювали МВФ і його політику від пильної уваги громадськості, що могла б примусити його використовувати моделі та готувати рекомендації більшою мірою співвідносні до ситуації в Східній Азії.

Ще одним аргументом, який підтверджує цілковите фокусування фонду на реалізації пріоритетів найбільших гравців із розвинених країн є той факт, що організацією управляють у переважній більшості чиновники з багатющих індустріальних країн, діяльність яких і визначається інтересами торгового і фінансового світу цих країн. Вже сама процедура виборів вищих чиновників цих інститутів висвітлює проблему. Хоча на даний час МВФ і ВБ здійснюють свою діяльність в основному в країнах третього світу, у їхньому керівництві знаходяться представники промислових держав. «Керівники обох організацій обираються за закритими дверми, і від кандидатів на ці посади ще ніколи не вимагали наявності практичного досвіду роботи в країнах третього світу» [93].
Таким чином, можна констатувати, що більшість норм економічної політики МВФ і комплекси його рекомендацій з реформування країн-реципієнтів економічної допомоги, не тільки не сприяють подоланню кризового розвитку світової економічної системи, але лише загострюють нестабільність світової економіки і посилюють її диспаритетний розвиток [99; 92-93].
Проаналізувавши неадекватну економічну політику Міжнародного Валютного Фонду стосовно ряду країн, що розвиваються, стосовно помилкових рецептів і некомпетентних рекомендацій з реформування їхніх економік, спробуємо структуровано розглянути отриманий ефект від програм цієї організації на прикладі країн Південної й Латинської Америки та Південно-Східної Азії.

При більш детальному розгляді реформ проведених МВФ у країнах Латинської Америки, то їх, у більшості своїй, можна класифікувати як безуспішні. 

На думку фахівців, проведення модернізації у Венесуелі за рецептами МВФ закінчилося провалом. Реформи в цій країні розпочалися в 1980 р. Тоді зовнішній борг Венесуели складав 29 млрд дол. Через 10 років сумарний зовнішній борг країни в абсолютному вираженні збільшився до 35 млрд дол, а виплати по відсотках склали 32 млрд дол.

Відплив капіталів із країни за десять років (1980-1990 рр.) оцінюється в 34,5 млрд дол. У 1989-1991 рр. реальна заробітна плата у Венесуелі зменшилася на 40%, рівень безробіття в 1991 р. становив 50% від кількості працездатного населення. У середніх компаніях обсяг капіталовкладень упав за ці три роки на 20%, у невеликих і малих — на 36-50%. За межею бідності опинилося 80% 18-мільйоного населення Венесуели [30; 73].

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке.

Потрібно зазначити, що разом зі збільшенням ролі цієї міжнародної організації в регулюванні глобальних економічних процесів, особливо після поширення її мандату на захист інтелектуальної власності, істотно зростає значення та вартість помилок у процесі міжнародного регулювання, ціна невміння та небажання зупинити дефрагментацію світової карти, забезпечивши можливості для зростання найменш розвинених країн світу і тих, що розвиваються [112; 253].
Через нерозуміння всієї глибини і серйозності даного питання, в результаті байдужності або ж у силу неспроможності дієво впливати на ситуацію, що склалася, Світова Організація Торгівлі лише збільшує сформовані протягом десятиліть диспропорції глобального розвитку, збільшуючи соціально-економічну безодню між Північчю і Півднем.

2.3  Аналіз ефективності Організації Об'єднаних Націй крізь призму сукупності її внутрішніх та зовнішніх  проблем 

Організація Об'єднаних Націй є одною з найважливіших ланок наднаціонального регулювання. Вона знаходиться в центрі розгалуженої системи великих і малих міжнародних організацій. Завдяки своєму майже універсальному членському складу, всеохоплюючому мандату, широкому діапазону діяльності та інституціональній присутності на глобальному, регіональному й національному рівнях, ООН протягом майже 50 років після Другої світової війни була найбільш впливовою міжнародною організацією глобального рівня, яка виконувала роль арбітра в міжнародних суперечках, сприяла послабленню напруженості та зміцненню міждержавної стабільності й була важливим інструментом попередження воєнних дій та збройних конфліктів.

Але на сьогоднішній день учені, політики й економісти все більше сходяться в думці, що Організація Об'єднаних Націй усе частіше не в змозі адекватно реагувати на виклики глобальної сучасності. Причиною такого стану речей, на думку багатьох, які аналізували дану ситуацію, є комплекс глибоких структурних проблем, пов’язаних із ООН [131; 108].
До числа недоліків ООН, що безпосередньо позначаються на ефективності її роботи, можна віднести ряд чинників серед яких і декларативність програм ООН, і відсутність їх достатнього бюджетування й обмежений вплив на суб'єктів міжнародних відносин через відсутність визначених повноважень, і бюрократична й архаїчна структура ООН, а також ряд інших не менш важливих аспектів. У даному підрозділі пропонується розглянути найбільш актуальні з них.

Однією з серйозних перешкод на шляху успішного функціонування ООН, як уже було зазначено вище, є надмірна декларативність її програм за відсутності конкретних і збалансованих механізмів їхньої реалізації. Адже жоден з оприлюднених останнім часом документів не в змозі дати відповідь на питання яким чином ця організація на практиці може сприяти поліпшенню стану справ у світовому співтоваристві, в чому може полягати її роль саме в практичній площині питань. 


Розглядаючи ще одну перешкоду на шляху ефективної роботи ООН, треба відзначити і той факт, що більшість держав-членів ООН нарікають на недостатній рівень координації між її складовими. Також неодноразово вказується на збіг повноважень і дублювання дій. Вважається, що деякі фонди і програми цього інституту зайві самі по собі чи в зв'язку з тим, що існують спеціалізовані заклади. Так, світова продовольча програма і Міжурядовий фонд сільськогосподарського розвитку суперничають із ФАО; Комісія зі стійкого розвитку конкурує з Програмою ООН з питань захисту навколишнього середовища; ЮНІСЕФ, Всесвітній банк і Програма розвитку ООН (ПРООН) конкурують із ЮНЕСКО у сфері освіти. В зв'язку з цим, очевидно, є визнаними роль і повноваження спеціальних закладів ООН. Й справді треба, щоб різні спецзаклади в рамках системи відновили всю повноту своєї влади стосовно фондів і програм, що постійно посягають на сферу їхньої компетенції, що призводить до штучно викликаної гіпертрофії системи ООН у цілому.


Крім того, ряд складових закладів оонівської системи мали й мають взаємно суперечливі курси і програми. Наприклад, політика структурного регулювання, що нав'язується МВФ і Всесвітнім банком, довгий час не приймала до уваги пропозиції в сфері соціальної політики, що виходили від МОП, ЮНІСЕФ, ФАО або ЮНЕСКО. Така ситуація мала і має місце в зв'язку з відсутністю діючого механізму координації, покликаного гармонізувати ряд функцій ООН.

Додамо також, що важається, що в ООН не існує дієвого діалогу і засобів взаємозв'язку між усіма службами, відділами і діючими особами (чиновниками, представниками, делегатами, спостерігачами). „Підкилимова боротьба”, суперництво між інститутами, службами або окремими особами значно ускладнюють співробітництво в інтересах усієї системи в цілому. 

Крім того, у провину ООН ставиться той факт, що набір співробітників провадиться не на підставі врахування компетенції кандидатів, а в результаті тиску з боку держав-членів.

Треба також сказати, що історичним анахронізмом і явним алогізмом на сьогодні є концепція побудови структури ООН, особливо в тій її частині, де найсильнішим елементом є Рада Безпеки. Адже рішення РБ може переважити суверенітет держав-членів. Лише п'ять постійних членів РБ (США, Росії, Китаю, Франції й Великобританії) мають право вето; коли між ними існує згода, вони можуть нав'язати свою волю решті світу, і така ситуація вже мала місце протягом історії людства. Власне, ООН поєднує дві інституції в рамках однієї: Раду Безпеки, що переважує суверенітет держав, та решту — тих, що підпорядковані їй. З огляду на потребу в одностайній згоді решта приречена на недієвість і безрезультатність. Генеральна Асамблея, на думку Дж. Сороса, — це просто говорильня, а її різні агенції обмежені у своїх діях необхідністю узгоджувати між собою вимоги держав-членів. Вона також є "заповідником" для невправних дипломатів і політиків, які втратили владу [101; 25]. 

Таким чином, механізми діяльності ООН, які були напрацьовані протягом п'яти десятків років біполярного протистояння, у сучасних умовах починають давати збої, а сама Організація потребує суттєвих змін як на інституціональному, так і на функціональному рівнях. 

Окремо при розгляді найбільше гострих проблем цієї організації варто виділити той факт, що ООН заразилася хворобою всіх громіздких бюрократичних систем, які починають відтворювати самі себе. У результаті значна частина бюджету цієї організації йшла на її власне утримання. При цьому неухильно погіршувалася якість міжнародних послуг. Зокрема, про це свідчить провал численних миротворчих операцій і нездатність ООН приступити до вирішення ряду глобальних проблем. 

Таким чином, за останні роки все частіше у міжнародних експертів виникає відчуття, що ООН поступово трансформується в бутафорську, декоративну, а отже малоефективну структуру, що перестала відігравати роль головного міжнародного диспетчера. Це почалося з моменту розладу біполярної системи, в умовах якої й розвивалася ООН.

Зміна фактичного статусу організації в системі світових відносин стала і причиною і слідством значного зниження її ефективності, що не могло не позначитися на оцінці її ролі найбільшими державами світу. Дуже наочно власну зневагу до ООН і її принципів продемонстрували США під час війни на Балканах, а потім у період другого нападу на Ірак, що почалося без санкції цієї міжнародної організації. 

Поглиблюючись до аналізу причин, що лежать в основі неефективного функціонування ООН, треба сказати, що ряд проблем цієї організації лежить саме в площині її системи кадрового забезпечення. Деякі фахівці вважають, що вона цілком вийшла з ладу і це перешкоджає реалізації її програм.

У даний час ООН працює по системі постійних контрактів, але допускає до складання вступних іспитів тільки тих, чия національність "недостатньо подана" у тій або іншій конкретній фаховій галузі діяльності. Встановлено обмеження за віком — 32 роки, тому по цих правилах навіть самий блискучий дипломований спеціаліст може не пройти відбору.

Система постійних контрактів сама по собі проблематична, бо не дає змоги організації приймати на роботу нових співробітників із новими навичками. ООН позбавляє себе можливості приймати на роботу професіоналів середнього віку з бізнесу і державного сектора, що могли б привнести до ООН сучасну практику і нові погляди. Крім того, Генеральний секретар потребує повноважень з питань повторного призначення співробітників на найбільш термінові програми цієї організації замість утримування їх на фіксованих і дубльованих посадах. А глава місії повинен мати право за своїм розсудом приймати на роботу ключових співробітників і відповідати за результати роботи своїх підлеглих замість того, щоб миритися з довільним призначенням службовців [132].

Разом із відсутністю чітких механізмів реалізації концепцій ООН, надмірно високою декларативністю її програм, дублюванням функцій організацій, що входять до її складу, негнучкою системою кадрового забезпечення, однією з найбільш ключових проблем, що безсумнівно впливає на існування вищезгаданих перешкод для її ефективної роботи, є проблема обмеженості бюджету організації. Ситуація ускладнюється також тим, що держави-члени ООН також досить нерегулярно роблять внески до бюджету.

Треба відзначити, що несплата внесків до бюджету ООН — це політична, а не фінансова проблема. У порівнянні з бюджетом великої країни, бюджет ООН (1,3 млрд дол у загальному бюджеті та 3 млрд дол у бюджеті для заходів із підтримання миру) й справді до кумедного малий [133; 38].

Для порівняння бюджет на дотримання миру складає 1,1% військового бюджету США, що дорівнює витратам за два дні операції "Буря в пустелі". Загальний бюджет ООН дорівнює приблизно 4% щорічного бюджету такого міста, як Нью-Йорк. Нині внесок США до загального бюджету ООН обходиться кожному американцю в 1,2 дол на рік, а в бюджет на дотримання миру — приблизно в 7 дол [133; 38].
Для того, щоб правильно зіставити порядок цифр, треба порівняти витрати ООН із витратами урядів та інших організацій. Адміністративний бюджет Європейського союзу, що мав декілька років тому в своєму складі 15 країн, дорівнював 5,2 млрд дол. Одна тільки міська система шкільної освіти Нью-Йорку має в 3 рази більший бюджет, ніж ООН. Токіо витрачає приблизно на 1 млрд дол більше на потреби свого пожежного департаменту. У жодного штату США немає бюджету меншого, ніж в ООН: два найменших бюджети — Південної Дакоти і Вермонту — складають близько 1,9 млрд дол на рік.
Проте більш багатозначні, мабуть, 5 млрд дол, що витрачаються оонівською системою на економічні й соціальні цілі. Це дорівнює 88 центам, витраченим кожним жителем нашої планети, хоча в той же час, держави витрачають близько 767 млрд дол на рік на озброєння, що дорівнює 134 дол на кожного жителя Землі. Як підкреслює Уоллі Н'Доу, Генеральний секретар Стамбульського самміту, це набагато більше, ніж потрібно (менше 100 дол на людину) для того, щоб надати дах над головою та забезпечити чистою водою й нормальними санітарними умовами кожного чоловіка, кожну жінку і кожну дитину на планеті.

На тлі проведення постійно зростаючих за обсягами програм, брак коштів (Заборгованість деяких держав за стартовими внескам становила на кінець 2005 р. більше ніж 3,28 млрд дол США. З них — 0,33 млрд дол складали внески до регулярного бюджету, а 2,919 млрд дол США — внески на операції для дотримання миру), фінансування соціально-економічних програм і фінансування операцій з підтримання миру стало найбільш складною проблемою для ООН. Заборгованість по внесках до бюджету ООН держав-членів спонукало апарат ООН постійно використовувати кошти, виділені для операцій з дотримання миру, на потреби покриття дефіциту в межах регулярного бюджету [134]. (Додаток И). 

Таким чином, знаходячись постійно на грані банкрутства, апарат ООН, що нараховує біля 9 000 співробітників, неминуче функціонує усе гірше й гірше.

Ситуація ускладнюється ще й тим, що навколо ООН створюється деяке замкнуте коло, для розірвання якого необхідно докласти немислимих зусиль, втілених у величезній політичній волі її лідерів і лідерів держав-членів, а також у зміні свідомості жителів країн «золотого мільярда». Іншими словами, суть проблеми така, що в зв'язку зі зменшенням ефективності роботи організації, знижується її престиж в очах світової громадськості, у наслідок чого зменшується число внесків до бюджету цієї організації. Зменшення бюджету ООН призводить, в свою чергу, до зниження її ефективності на світовій арені [131; 111].  

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке.

Новим витком у створенні регулятивної системи транснаціональними ринками стало заснування при ООН Центру й Комісії ООН з питань ТНК, обговорення різних аспектів діяльності корпорацій, як окремих країн, на рівні спеціалізованих органів ООН. 

У 2000 р. з ініціативи керівництва ООН була розроблена матриця Глобальної угоди ("Global Compact"), до якої на 30 червня 2005 р. приєдналися 2200 корпорацій з більш ніж 80 країн із загальною ринковою капіталізацією, що перевищувала 4,5 трильйони, а також ряд провідних профспілкових об'єднань і НУО [161].

Завдання поставлене під час укладання цієї угоди може бути виражено словами Кофі Аннана, Генерального секретаря ООН «Наша мета – забезпечити поєднання могутності ринкових відносин із загальнолюдськими цінностями. Наша ціль – зробити так, щоб творчий потенціал приватного підприємництва слугував також для задоволення потреб знедолених і забезпечення потреб прийдешніх поколінь» [162]. Дана конвенція рекомендує корпораціям дотримуватись прав людини, норм охорони навколишнього середовища й праці [163; 20].
Крім того потрібно сказати, що крім «Глобальної угоди» сьогодні діє ряд кодексів з соціальної відповідальності бізнесу, які розроблені організаціями, спеціально створеними для впровадження відповідних стандартів.

Серед них, однією з перших, була створена організація «Міжнародна соціальна відповідальність» (The Social Accountability International-SAI) зі штаб-квартирою в Нью-Йорку. Можна згадати й такі організації, як «Ініціатива в підтримку етичної торгівлі» (Ethical Trading initiative-ETI) зі штаб-квартирою у Великобританії або «Асоціація справедливої праці» зі штаб-квартирою у Вашингтоні. На відміну від Глобальної угоди, в цьому випадку мова йде про цілком певні зобов'язання й, що не менш важливо, ці організації здійснюють моніторинг ситуації до й після сертифікації компаній. Звідси й результати: відомо, що «Міжнародна соціальна відповідальність» анулювала сертифікати ряду виробників. 

Потрібно прокоментувати, що ці кодекси є добровільними, і на них можна не звертати увагу, але якщо компанія заявила про їх дотримання, то від неї вимагається чітке виконання сформульованих зобов'язань. 

Крім згаданих вище організацій, існують ще ряд НУО, метою яких є створення соціально відповідального бізнесу, а саме: «Бізнес у співтоваристві» (Business in the Community), «Бізнес за соціальну відповідальність» (Business for Social Responsibility), «Ініціатива «Корпоративна соціальна відповідальність-Європа»» (Corporate Social Responsibility Europe, Sustain Аbility, «Керівні принципи з дотримання прав людини для компаній», (Amnesty International's Human Rights Guidelines for Companies), «Кодекс ділової практики країн Азіатсько-тихоокеанського економічного співробітництва» (APEC Code of Business Conduct), «Глобальні принципи соціальної відповідальності Саллівана» (Global Sullivan Principles of Social Responsibility), «Принципи ведення бізнесу, розроблені "Круглим столом у Ко"» (Principles for Business, The Caux Round Table), «Хартія Кейданрен про гідну корпоративну поведінку» (Keidanren Charter for Good Corporate Behavior), «Природний Крок» (The Natural Step), «Інститут глобальної етики» (Institute for Global Ethics), «Центр етичної культури в бізнесі» (Centre for Ethical Business Cultures-CEBC), «Чистий прибуток» (Clear Profit), «Етична ефективність» (Ethical Performance), «Інститут ділової етики» (Institute of Business Ethics), «Дорадча рада» (Conference Board), «Етична корпорація» (Ethical corporation), «Відповідальний покупець» (Responsible shopper) тощо [164].

Але, незважаючи на існування широкого ряду НУО, створених з метою соціалізації бізнесу, а також заяв щодо впровадження принципів «Глобальної конвенції» у практику управління на рівні всієї системи ООН і «підтримку його принципів декількома національними фондовими біржами» [165],  велика кількість аналітиків допускає, що ці принципи в цілому носять популістський характер, тому із самого початку було ясно, що майже всі ТНК так чи інакше порушують їх і будуть порушувати у випадку, якщо вони суперечать їхнім бізнес-інтересам.

«Так, компанія Aventis (один з найбільших виробників сільгосппродукції й продуктів харчування) порушила «принцип обережності», вивівши на ринок генетично модифіковану (ГМ) кукурудзу під маркою StarLink. У результаті неконтрольованого схрещування ГМ кукурудза заповнила практично весь ринок США. 

Корпорація Nike, відомий виробник спортивного одягу, систематично порушує інший принцип «Глобального договору», а саме «принцип забезпечення свободи об'єднання працівників і ведення переговорів між підприємцями й профспілками стосовно умов праці» на своїх фабриках у В'єтнамі, Китаї, Індонезії, Камбоджі й Мексиці. 

Норвезька корпорація Norsk Hydro недопустимо порушила «принцип дотримання прав людини». На підприємстві з видобутку глинозему в східній Індії було вбито три людини з місцевого населення, котрі брали участь у демонстрації проти чергового проекту компанії. 

Англо-голландська ТНК Unilever (один з найбільших виробників продуктів харчування, предметів гігієни й побуту) порушила принципи з охорони навколишнього середовища, зокрема на фабриці з виробництва термометрів у південній Індії. Більше 7 тонн битого скла, що містить ртуть, було знайдено на смітнику поруч зі школою. Компанія не вжила ніяких заходів, щоб запобігти зараженню місцевості ртуттю. Unilever також є одним з лідерів з виробництва генетично модифікованих продуктів харчування й постачальником цих продуктів у країни третього світу» [165].

Представники Глобального Договору наголошують, що використання логотипу ООН строго контролюється. Однак логотип самої Глобальної угоди використовується корпораціями безвідносно до ООН, для «відмивання» свого іміджу й спричинення виникнення помилкових асоціацій із шанованою багатьма міжнародною організацією (наприклад, на рекламних буклетах автомобілів). Таким чином, ряд експертів небезпідставно вважають, що Глобальний Договір із самого початку був створений для проникнення комерційних інтересів у структури ООН. 

Таким чином, сильний вплив бізнес-кіл на рішення, прийняті на міжнародному рівні, веде до часткової «приватизації» ООН і до того, що транснаціональні корпорації все частіше використовують несумлінні методи паблік рилейшинз (ПР), у тому числі такі, як «зелений камуфляж» («greenwash», створення іміджу корпорацій як «захисника природи») або «блакитний камуфляж» («bluewash», використання у своїх цілях іміджу ООН). Наприклад, для розширення ринків збуту, корпорації дезінформують громадськість, заявляючи про використання у виробництві «екологічно чистих технологій», що не відповідає дійсності, або забруднюють навколишнє середовище, порушуючи права людини й одночасно проводячи популістські акції нібито з «охорони навколишнього середовища» [165].
Провідні компанії, що займаються «зеленим камуфляжем», ще в 1992 р. у Ріо-де-Жанейро створили Раду бізнесменів зі сталого розвитку (Business Council for Sustainable Development), що була покликана демонструвати роль бізнесу у виконанні Порядку денного.

Рада бізнесменів, що додала до своєї назви найменування «всесвітня», до саміту в Йоганнесбурзі злилася з Міжнародною торговельною палатою й сформувала ще одну групу під назвою „Бізнес за стійкий розвиток” (Business Action for Sustainable Development, BASD). Гасло новоспеченої групи: «Бізнес — частина вирішення проблеми». Проголошена мета — забезпечити участь ділового співтовариства у підготовці та проведенні саміту й відіграти в ньому конструктивну роль.

Однак, відповідно точки зору експертів організації «Європейський корпоративний огляд», на зустрічі BASD у Парижі в жовтні 2001 р., головною темою була протидія новим законодавчим обмеженням бізнесу й введення системи добровільних обмежень і «саморегуляції». Дані цілі були відверто проголошені головою BASD і представниками американської адміністрації.

При цьому BASD не цурається приймати до своїх лав корпорації з сумнівною репутацією. Серед його членів - Rio Tintо, Procter and Gamble, Fiat, а також корпорація TotalFinalElf, відома своїм співробітництвом з тоталітарним режимом у Мьянмі й численними порушеннями прав людини в цій країні під час будівництва трубопроводу, включаючи примусову працю й примусове переселення.

Але найяскравішою ілюстрацією підходу BASD до проблем сталого розвитку є те, що очолює його Марк Муді-Стюарт, голова ради директорів нафтової компанії Shell, за якого ця корпорація виявилася замішаною в страті нігерійського письменника й правозахисника Кена Саро-Віви й розстрілі більше ста осіб, які виступали за права народу огони. У той же час Shell не шкодує грошей на підтримку заповідників або проектів з сонячної енергетики в західних країнах. Незважаючи на те, що розміри грантів пристойні, це копійки порівняно з доходами компанії від видобутку нафти в тій же Нігерії.

Діяльність Shell — показник того, що нас чекає в «світі корпоративної відповідальності», вважають незалежні аналітики. Вибір голови цієї компанії на посаду президента BASD — ляпас усьому суспільству й демонстрація того, що в світі, де умови диктують корпорації, реальний цивільний контроль за ними неможливий.

Shell і Chevron є лідерами у використанні «зеленого» іміджу в рекламі. Американська неурядова організація CorpWatch присудила компанії Shell своєрідну антинагороду — Greenwash Award — приз «за досягнення» в сфері «зеленого камуфляжу» [165].
Таким чином, ми бачимо, що участь ТНК у різних неурядових організаціях або підписання кодексів та договорів, регульованих наднаціональними інститутами, є переважно демонстративними кроками, не обтяженими усвідомленням планетарної соціальної відповідальності за ведення свого бізнесу й за соціально-економічний розвиток людства. 

Подібні невтішні висновки можуть бути підтверджені словами
А. Печчеі, «Проживши багато років пліч-о-пліч із великими компаніями, — пише він, — я дійшов висновку, що саме їм — у вищій мірі, ніж усім іншим діючим особам на сучасній соціальній сцені, необхідно кардинальним чином переглянути й змінити концепцію своєї ролі, спосіб життя й характер діяльності, і це буде відповідати не тільки загальним, але також і їх власним інтересам. Вони, за рідкісним винятком, не тільки ще не усвідомили, але навіть і не бажають поки що замислюватися над глибокими, воістину драматичними змінами, які відбуваються зараз у всій людській системі» [166].
Підводячи попередні підсумки, можемо з повною впевненістю стверджувати, що на сьогоднішній день широкі аналітичні й адміністративні кола не змогли запропонувати й втілити в життя жодного працездатного інструменту для запобігання виникненню соціальних екстерналій, що виникають внаслідок деструктивного впливу транснаціональних компаній на загальнопланетарний соціально-економічний відтворювальний механізм.

Переходячи до аналізу сучасних стратегій розвитку сфери глобальних фінансів зазначимо, що розвиток світогосподарських зв'язків і світової валютної системи в 90-х рр. ХХ ст. проходив під знаком посилення процесу глобалізації. Лібералізація руху капіталу, як одна з ознак цього процесу, в розвинених й більшості держав, що розвиваються, зробила світовий валютний порядок більш слабким: причиною кризових потрясінь стала різка зміна попиту та пропозиції не тільки на валюту, а й на позичковий, у тому числі, фіктивний капітал.

Як реакція на руйнівний вплив лібералізованих ринків на соціально-економічну сферу, багатьма світовими аналітиками і експертами був запропонований набір різних механізмів, що регулюють сферу світових фінансів. У даному підрозділі виділимо ті з них, які, на наш погляд, заслуговують уважного розгляду й неупередженої оцінки.

Дослідники, незважаючи на звичайні теоретичні протиріччя, у цілому приходять до певної згоди щодо ефективності контролю над рухом капіталу. Зокрема на думку професора Массачусетського Технологічного Інституту Пола Кругмана, контроль дає змогу змінювати структуру залученого капіталу, підтримувати невеликий постійний процентний диференціал, перешкоджати проникненню іноземців на внутрішній ринок тощо. Однак, обмеження ніяк не можуть компенсувати неспроможну економічну політику влади, і їх ефективність зменшується в часі, у міру того як приватний сектор удосконалюється в способах уникнення держконтролю [167].

Реформування системи управління світовими фінансами припускає також існування ефективних інститутів, здатних у критичних ситуаціях взяти на себе відповідальність за вживання рішучих заходів з їхньої якнайшвидшої ліквідації. Саме з цієї причини першочергова увага була приділена реформуванню ряду основних аспектів діяльності Міжнародного Валютного фонду. 

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке.

Таким чином, через винятково високу ціну питання за відсутності впроваджених об'єктивно ефективних механізмів управління світовою фінансовою сферою, виникла очевидна необхідність у формуванні міжнародних організацій, які будуть здатні приборкати транснаціональні фінансові потоки, направляючи їх енергію на здійснення цілей стійкого розвитку всіх держав без винятку [171; 222].
Отже доведеним є той факт, що тільки повноцінне поєднання наведених вище національних та наднаціональних регулятивних механізмів може сприятливо впливати на оздоровлення сфери глобальних фінансів і вивести їх на прогнозовану й стійку орбіту, забезпечивши при цьому умови для загальносвітового паритетного соціально-економічного зростання.
3.2 Перспективи побудови наднаціональної архітектури глобального управління та її впровадження
Наприкінці XX — початку XXІ ст. контур створюваної загальносвітової системи управління й контролю, можна позначити в такий спосіб. У центрі системи перебуває унікальна за своїм статусом ООН, очолювана Радою Безпеки й оточена міжнародними структурами (МВФ, ВБ, СОТ, МОП), що впливають на широкий ряд сфер міжнародної діяльності. Крім того, в останні десятиріччя, нарівні з подібними органами виникла свого роду параполітична глобальна структура, альтернативна національним державам. Вона тлумачилася по-різному: то як регулюючий правила поведінки на планеті міжнародний ареопаг, то як транснаціональна олігархічна влада, що діє на основі розгалуженої системи ТНК і ТНБ. Крім цього до кінця XX ст. усе більш чітко вимальовувалися зачатки стійкого організму світової олігархії у вигляді об'єднання транснаціональної еліти й бюрократії, формування специфічної "давоської культури". Також, в останнє десятиріччя, роль важливих колективних політичних акторов на світовій арені отримали клуби домінуючих суб'єктів світового управління – „G-8” і НАТО [172; 121].
Спробуємо, виходячи зі змальованої вище складної геометричної фігури, сформованої з усіх найбільш значимих центрів впливу на більшість аспектів планетарного життя, окреслити наукову проблему та присвячену їй тему цього дослідження.

Беручи до уваги розрив між стрімким ходом економічної глобалізації й досить слабкими, і в наслідок цього неефективними зусиллями держав щодо створення погодженої політичної системи її регулювання, а також відштовхуючись від ствердження про те, що міжнародні інститути також не в змозі створити умов для сталого, збалансованого й паритетного розвитку для всіх без винятку суб'єктів міжнародних відносин ми, таким чином, доходимо висновку, що одним із найважливіших завдань, які постають перед авангардом світової громадськості, є побудова такої міжнародної регулюючої архітектури, яка б забезпечила безкризовий, стабільний й, найголовніше, загальнопланетарний соціально-економічний розвиток [173; 336].
Зауважимо, що проблема зниження дієздатності національних держав у сфері вирішення економічних завдань, пов'язана зі зростанням господарської взаємозалежності, була об'єктом пильної уваги дослідників (як економістів, так і політологів-міжнародників) і суб'єктів прийняття політичних рішень принаймні з 60-х років XX ст. Проте, в даний час, більшість запропонованих раніше концепцій управління міжнародною економічною системою вже не можуть розглядатися як серйозні альтернативи існуючому стану речей [174; 66].

Треба сказати, що на сьогоднішній день виділяють значну кількість різних підходів до питання глобального управління, як до системи що дає змогу більш ефективним й адекватним чином відповісти на глобальні виклики сучасності. Навіть усередині самих підходів виділяють різні світоглядні позиції до тих або інших їх аспектів. У цьому підрозділі ми б хотіли не тільки розглянути деякі з них, але також виділити найбільш життєздатні й ефективні з позиції реалістичності імплементації в середньо- і довгостроковому періодах. 

Отже, до теперішнього часу, у світовій політичній думці сформувалося кілька основних концепцій щодо можливої організації глобального регулювання. Звернемося до їхньої класифікації, наведеної доктором політичних наук, професором МДІВ О. Н. Барановим у своїй роботі «Глобальне управління як тема для наукововажливих довгострокових проблем його аналізу». Всі вони, уточнює професор, припускають або створення нових інститутів, покликаних найбільш адекватно відповідати новим глобальним процесам, або еволюцію й трансформацію функцій уже існуючих міжнародних організацій. Як приклад можна привести типологію цих концепцій з доповіді по глобальному регулюванню, підготовленої Радою з питань зовнішньої та оборонної політики (РЗОП) в 2001 р.:

1. "Світовий уряд". Найбільш стара футурологічна ідея (досліджена в т.ч. і Кантом), різним аспектам якої присвячено чимало робіт. Фактично, концепція "світового уряду" є збільшеною моделлю національної держави, керівництво якої вирішує поточні внутрішньополітичні завдання вже не на національному, а на глобальному рівні.

2. Трансформація існуючої системи ООН. Тут є два основних шляхи. Один — поступове підвищення рівня легітимності Ради Безпеки ООН і рівня його ефективності (на цьому робить акцент і Генеральний секретар ООН Кофі Аннан). Інший варіант — більш радикальний. У ньому виділяють дві складові: перетворення існуючої Ради Безпеки ООН у свого роду квазі-уряд, а Генеральної Асамблеї ООН — у квазі-парламент. Потрібно зазначити, що така форма глобального управління знаходить більше прихильників, ніж ідея "світового уряду" як така. Однак й її відрізняє вузько-етатиський підхід, що зводить все глобальне співтовариство до чітких меж держави.

3. Політичне управління глобальним розвитком. Відповідно до цієї концепції провідні політичні актори будуть "підштовхувати" глобалізацію в потрібне русло й вирішувати глобальні проблеми, що виникають, вузьким колом "гравців". Ними можуть бути, за різних обставин, або домінуюча у світі супердержава, або конгломерат великих держав (інституційно-оформлений у межах групи „G-8” або ж іншої структури).

4. Корпоративне глобальне управління. У цьому випадку до колективних зусиль держав для вирішення глобальних проблем і планування глобального розвитку приєднаються й найбільш значимі приватні актори (найбільші транснаціональні корпорації, міжнародні неурядові організації тощо) [175].
Відзначимо також, що активне формування світової суспільної думки з даних питань є одним із завдань для багатьох міжнародних організацій таких, як ООН, МОП тощо. Це досягається у т.ч. шляхом регулярної публікації спеціальних доповідей, в яких, по-перше, дається докладний огляд стану проблеми, а по-друге, пропонуються концептуальні шляхи для її вирішення. 

Таким чином, формується глобальна суспільна думка відносно особливо животрепетних проблем, що хвилюють все людство, і висуваються концепції щодо вирішення цих проблем на глобальному рівні, у руслі яких поступово починають діяти й суверенні держави [173; 339].
Продовжуючи розгляд передумов формування нової наднаціональної інституціональної структури, відзначимо, що в цей час процес глобального регулювання відрізняється географічною незбалансованістю, асиметрією у прийнятті рішень й у розподілі їхніх результатів. Домінуюче положення при його здійснення займають провідні в економічному й політичному відношенні країни, про що ми вказували в другому розділі. Більшість же малих і бідних країн, що розвиваються, практично не беруть участі в глобальному регулюванні й, скоріше, є лише його об'єктом, і, як слідство, існуючі інституціональні механізми глобального регулювання (насамперед, у фінансово-економічній сфері) не є представницькими у світовому масштабі. 

Аргументом на користь необхідності радикальних змін подібної системи глобального управління, що функціонує в руслі концепції уніполярності, є її ймовірнісна нестійкість у довгостроковому періоді. "Ядро" найбільш потужних союзних держав, що поширює свої норми й принципи поведінки на увесь світ (це може відбуватися або під гаслом "проекції стабільності", або "проекції сили") забезпечить більш гомогенне й, можливо, більше ефективне глобальне управління в короткостроковій перспективі. Але з часом кристалізація уніполярності закладе основи для потенційного конфлікту між "полюсом" і периферією. А це протиріччя може рано чи пізно призвести до вибуху всієї системи глобального управління й підірвати світову стабільність, наразивши планетарне співтовариство на небачений цивілізаційний конфлікт.

Розглядаючи передумови створення регулятивних структур нового світового порядку, не можна залишити без уваги ймовірні перешкоди, що встають на шляху формування в майбутньому нової наднаціональної регулюючої архітектури, так само як і бар'єри, що стримують прийняття  світовою громадськістю концепції глобального управління й глобального уряду, як органа-осередку планетарної влади. Також треба виділити страх перед невідомістю, страх перед можливою втратою керованості в глобальному масштабі. 

Це почуття страху перед "світовим урядом" у ряді країн пов'язане з відчуттям того, що глобальне управління буде американо-центристським, і що широко розповсюджені дискусії про нього є лише залученням більш слабких держав у свідомо невигідну їм угоду. Треба сказати, що подібні побоювання не є необґрунтованими, і ті принципи, на яких сформовані основні наднаціональні структури, не повинні бути закладені в майбутню основу вищого світового органу управління [173; 340].
Іншим серйозним побоюванням щодо прийняття моделі глобального управління є небезпідставна думка про те, що можливий глобальний уряд буде таким же непрозорим й не публічним у своїй роботі, як і сучасні міжнародні регулювальні органи.

Буде неправильно, якщо ми не відзначимо в якості одного з найважливіших факторів, що стримує розвиток і, тим більше, імплементацію концепції глобального управління, небажання змінити існуючу конфігурацію сил на планеті на користь тих, чиї позиції зараз є наймогутнішими щодо прийняття глобальних рішень. Очевидно, що в процесі побудови структур світового управління нового типу, політичний вплив і вага найбільших постіндустріальних держав зазнає неповоротних змін убік передачі свого монопольного права управляти долею планети значній кількості країн світу, що розвиваються. Безсумнівно така перспектива не приваблює стратегів країн Півночі й вони протягом тривалого періоду часу будуть провадити заходи, що стримуватимуть становлення нового, більш справедливого й паритетного світового порядку.

Ще одним, не останнім за своїм значенням, побоюванням у зв'язку з майбутнім, неминучим реформуванням і розширенням структури наднаціонального управління є фобія обмеження функцій і втрати суверенітету національними державами, що будуть змушені поступитися рядом своїх повноважень на користь органів наднаціонального управління [173; 340].
Відгукуючись на побоювання квазінаціоналістов, звернемося до відомого політолога й соціолога А. Етціоні, котрий переконаний у тім, що національний суверенітет або самовизначення не слід сприймати як щось недоторканне, оскільки суверенна держава виникла й зміцнилася в особливих історичних умовах, що відійшли в минуле. За його словами, невдача колишніх спроб розпочати формування світового уряду не може служити виправданням для відмови від повернення до обговорення даної проблеми. Неможливо жадати від національної держави вирішення глобальних проблем, що виникають і примножуються, "нескінченно підстьобуючи стару шкапу" [176; 111].
Імовірно, варто додати, що концепція глобального управління в кожному з наведених вище його видів не допускає, що національна держава, як регулюючий механізм внутрішньодержавних і міжнародних відносин, віджила свій вік. Вона збережеться ще надовго, але вже не в ролі всевладного й суверенного вершителя доль своєї національної економіки, а в якості однієї з ланок багатоярусного механізму, що все більше ускладнюється та регулює глобальні економічні й інші відносини [177; 5].
У продовження дискусії щодо причин побоювань, висловлюваних у зв'язку з формуванням структур наднаціонального управління, а також стосовно аргументів, що свідчать на користь необхідності його якнайшвидшого становлення, відзначимо, що механізм процесу прийняття рішень у майбутній системі глобального управління може принципово й не відрізнятися від механізму, сформованого зараз. Мова йде, насамперед, про те, коли на глобальному рівні приймаються правові й політичні документи, які потім, шляхом їхнього визнання державами (через ратифікацію або як політичне керівництво до дії), імплементуються ними в національні правові структури та правову практику. Таким чином, глобальні норми реалізуються у світі через сукупність національних інститутів. Оскільки такий спосіб їхнього втілення в життя залежить, насамперед, від бажання держав, які на сьогоднішній день вільні у своєму виборі: підписувати й ратифікувати їм той чи інший документ або ні, голосувати „за” або „проти” тої чи іншої резолюції; то майбутнє глобальне управління, як таке, не буде можливим без такої трансформації міжнародно-правового режиму, у якому акцент робився б не на суверенітеті держав, а на їхній глобальній відповідальності й, більше того, на їхній підпорядкованості інститутам глобального управління. 

Від аналізу передумов виникнення системи глобального управління й факторів, стримуючих її якнайшвидше становлення, а також від розгляду деяких особливостей механізму прийняття рішень у майбутніх структурах глобального управління перейдемо безпосередньо до питання щодо стовпів нової глобальної архітектури.

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке.


Другою складовою специфіки функціонування МВФ, що потребує реформування, є підвищення рівня відкритості й прозорості процесу опрацювання й прийняття рішень. Очевидно, що якби подібні зміни були здійснені в недавньому минулому, то Фонд без труднощів зміг би уникнути фатальних помилок, допущених під час розроблення економічних рецептів для подолання кризи національних господарств країн, що розвиваються.


Крім цього, серед змін у практиці видачі Фондом стабілізаційних кредитних ресурсів, фахівці виділяють необхідність відмови від нав'язування цим інститутом жорсткої обумовленості щодо досягнення певних економічних показників (ще більш неправомочним є визначення Фондом політичних цілей країн, що кредитуються). Спроби досягнення цих показників значно ускладнюють вихід національної економіки із кризи [185; 941].
Більшість експертів, які спеціально вивчали проблеми функціонування МВФ, переконані в тому, що його антикризові програми повинні орієнтуватися не на усунення дисбалансів національних економік у валютно-фінансовій сфері, а на цілісне відновлення народногосподарських комплексів країн, беручи до уваги вплив наслідків власних рецептів на якість рівня життя громадян цих держав.


Крім того, що МВФ при видачі своїх рекомендацій варто розглядати не тільки фінансові аспекти, пов'язані з виходом країни-реципієнта з економічної кризи, йому також життєво необхідно уникнути стандартного й недиференційованого підходу під час розроблення антикризових програм, які б ураховували рівень, характер і специфіку розвитку тієї або іншої національної економіки. Така зміна відношення до своєї діяльності дала б змогу Фонду зробити свої програми значно ефективнішими, а державам, чиї економічні комплекси потребують серйозних реформ, дозволило б принципово прискорити їхній вихід із кризи. 


Підкреслимо також, що для реалізації багатьох з перерахованих вище реформ потрібно зробити ще один радикальний крок, спрямований на перетворення найбільшого актора глобальної фінансової сфери. Мова йде про те, що Фонду потрібно відмовитися від призначення на вищі керівні посади організації чиновників і фінансистів з найбільш розвинених постіндустріальних країн, рішення яких значною мірою продиктовані торгово-фінансовими інтересами цих держав. Оскільки основним полем застосування зусиль Фонду є країни, що розвиваються, то абсолютно логічним і природним стало б пріоритетне формування вищого ешелону влади з фахівців успішних реформаторів, які зарекомендували себе як знавців з необхідним досвідом у сфері реструктуризації національних економік країн світу, що розвивається. Важко уявити яким чином ділові й провладні структури США, що контролюють діяльність Фонду, змогли б акцептувати таку реформу, обмеживши при цьому свій глобальний вплив, але саме цей крок дозволив би МВФ почати діяти на благо й розвиток країн Півдня.

Підтвердження вірності нашої позиції знаходимо й у Дж. Стіглица, котрий також наполягає на корінній ревізії системи управління, тобто керівних і контролюючих структур міжнародних економічних інститутів, вважаючи, що для цього треба заново розподілити голоси у МВФ і ВБ й зробити так, щоб у СОТ були чутні не тільки голоси міністрів економіки, а у МВФ — міністрів фінансів. Ефективна участь у прийнятті рішень потребує значної поінформованості представників країн, що розвиваються [93].

Також додамо, що, на думку російських учених, для перетворення міжнародної інституціональної системи треба істотно підвищити роль МВФ як кредитора останньої інстанції й органу, що висуває пропозиції з вдосконалення валютно-фінансової структури світового господарства. Для цього, очевидно, знадобиться збільшити обсяг грошових ресурсів, що перебувають у розпорядженні МВФ (зараз на його частку припадає не більше 3% всієї світової ліквідності, чого явно недостатньо для забезпечення стабільності міжнародної фінансової системи) [23; 144].

Зробивши деякі висновки щодо запропонованих нами реформ МВФ, відзначимо, що для їх реалізації знадобляться роки якщо не десятиліття, й можливі вони лише за умови значного посилення активності міжнародної громадськості та підтримуючих її устремління всіляких НУО. Проте, виразимо впевненість у тім, що незважаючи на тривалість передбачуваних термінів реформування організації, окреслений шлях змін неминучий, якщо глобальне співтовариство активно зважиться на дотримання їм же проголошених цілей стійкого й паритетного розвитку всіх його учасників.

 
Переходячи до розгляду можливих, на наш погляд, трансформацій третього, утворюючого основу глобального регулювання, «кита», відмітимо, що за своїм значенням для забезпечення розвитку країн третього світу СОТ, як мінімум, не поступається двом розглянутим вище організаціям. Це пояснюється тим, що основною передумовою для подолання бідності в країнах світу, що розвиваються, а також їхнього виходу на рівень стабільного росту є, насамперед, міжнародна торгівля як із країнами Півночі, так і Півдня. Саме тому реформа інституту, що регулює цю сферу міжнародної діяльності, має величезне значення.

Вважається, що до ключових аспектів реформування СОТ відносять, насамперед, побудову ефективно функціонуючої системи вирішення торговельних спорів, а також узяття на озброєння організацією правових норм і силового механізму для забезпечення дійсно, а не формально справедливих умов торгівлі. В ролі одного з таких інструментів впливу деякі експерти бачать наділення Генеральної ради, Генерального директора або Секретаріату СОТ компетенцією виносити попередження або застосовувати санкції проти тих країн, які не належною мірою запроваджують у життя угоди СОТ, порушують правила, встановлені Світовою Організацією Торгівлі або навіть не виконують рішення Арбітражної комісії. 


Особливу увагу в обговоренні питання реформи СОТ аналітики приділяють переосмисленню процесу прийняття рішень в організації, що стає більш складним через постійно зростаючу кількість членів СОТ. 

Сутність проблеми полягає в тому, що система прийняття рішень на основі консенсусу, неофіційно прийнята в той час, коли ГАТТ нараховувала лише близько 20 членів, є занадто громіздкою для організації, що нараховує більше 140 членів. Якщо принцип консенсусу так і залишиться кращим методом прийняття рішень (нагадаємо, що будь-який учасник має право вето), то для підвищення ефективності й швидкості досягнення консенсусу обов'язково треба розробити якісь нові механізми. 

Іншим аспектом перетворень органу глобального регулювання є підвищення ступеня його інформаційної «відкритості». Існуючі обмеження на відкрите поширення внутрішніх документів Секретаріату СОТ, порядків денних, протоколів зустрічей, а також матеріалів, надаваних урядами й іншими структурами в ході розгляду спорів, повинні бути без сумніву ліквідовані. Такий захід дав би змогу громадськості та НУО, що її представляють, вчасно розпізнавати вплив корпоративних й інших особливих групових інтересів і здійснювати заходи для прийняття соціально вірних рішень. Не зайвою б була організація допуску самих НУО до спостереження за повсякденною діяльністю СОТ.

Переходячи від загальних питань до більш конкретних і часткових (що не є менш значимими) зауважимо, що одним з найважливіших завдань СОТ є відмова від прихильності політиці подвійних стандартів щодо ряду держав-членів організації. Така політика, нагадаємо, проявляється в наданні СОТ дозволу країнам Півночі затягувати термін відмови від яких-небудь способів і форм субсидування та квотування продукції текстильного й аграрного секторів. Крім того, мова йде про заборону застосування постіндустріальними державами таких методів дискримінації, як екологічні стандарти й стандарти умов праці при виробництві товарів, а також стосовно перегляду базисних принципів регулювання сфери торгівлі правами на інтелектуальну власність. Вирішення цих найважливіших, описаних нами в попередньому розділі, завдань повинно стати основою майбутніх реформ Світової Організації Торгівлі [184; 944].
Підводячи підсумки даного розділу, зазначимо, що ескізно зображені нами реформи глобальних регулюючих інститутів є лише невеликою часткою всього комплексу трансформацій, здійснення якого дало б змогу наднаціональній структурі управління забезпечити країнам світу, що розвиваються, можливості для подолання соціально-економічної прірви, що віддаляє їх від найбільш успішних постіндустріальних держав і вийти на рівень стійких показників всебічного розвитку їхніх суспільств.

ВИСНОВКИ ДО РОЗДІЛУ
1. Створення умов для сталого й паритетного розвитку країн світу та ліквідації існуючого соціально-економічного розриву між країнами Півночі й Півдня є неможливим без реалізації наступних дій:

а)  побудова дієвої системи регулювання транснаціональних компаній з метою запобігання виникненню соціальних екстерналій, обумовлених їх активністю. Саме ця проблема є однією з найбільш актуальних та не має на сьогодні адекватних її значенню та рівню складності життєздатних рішень, оскільки проаналізовані в роботі сучасні підходи до регулювання активності ТНК (наприклад, їх участь у різних неурядових організаціях або підписання кодексів та договорів регульованих наднаціональними інститутами) не продемонстрували свою ефективність;

б) створення ефективного комплексу регулювання глобальних фінансових ринків, який би передбачав повноцінне сполучення як глобальних проектів упорядкування фінансової сфери, так і прості локальні національні схеми контролю. Йдеться про такі механізми регулювання фінансової сфери, як: 

· розширення повноважень та сфер компетенції існуючих інститутів  регулювання сфери світових фінансів: МВФ, СБ, Базельський комітет з банківського нагляду, Міжнародна організація органів нагляду за фінансовими ринками тощо;

· створення світового кредитора, або кредитора «останньої інстанції», на базі МВФ, до функцій якого має входити рефінансування короткостро​кових боргів та надання стабілізаційних кредитів національним економікам, а також надання гарантій урядам по міжнародним кредитам (реалізація цього механізму можлива за умови розширення функціональних  повноважень інституту, більш активного застосування SDR та значного збільшення капіталу шляхом підвищення суми внесків країн-членів з метою підвищення ступеню його впливу на світовий фінансовий ринок шляхом реалізації механізму інтервенцій);

· введення податку на міжнародний оборот капіталу (податок Тобіна) у розмірі 0,1%, який має скасувати основну масу фінансових операцій спекулятивного характеру;

· реалізація національними урядами низки інструментів щодо контролю за відтоком капіталу, за сукупним припливом капіталу, за короткостроковим капіталом, за валютними операціями незалежно від їхньої природи;

· реалізація на національному рівні створенні системи резервних вимог для нерезидентів, що імпортують капітал у країну, яка б передбачала диференційовані ставки відповідно до строків інвестування у країну;

· введення механізмів більш жорсткого контролю за функціонуванням офшорних зон та обмеження їх поширення шляхом політичного та економічного тиску на уряди-реципієнти капіталу;

· розробка та імплементація механізмів національного та наднаціонального контролю над обігом складних фінансових інструментів (похідні цінні папери);

· створення системи валютних коридорів шляхом спільної фіксації центральними банками провідних країн світу на певний період меж коливань курсів основних світових валют, підтримуваних за допомогою погоджених валютних інтервенцій;

· імплементація системи множинних (подвійних) валютних курсів, яка передбачає застосування диференційованих курсів валют у відповідності до типів операцій (торгівельні, фінансові).

Саме таке поєднання інструментів регулювання різного рівню поряд із зміцненням макроекономічної політики й фінансових систем країн з ринками, що формуються, здатне сприятливо вплинути на оздоровлення сфери глобальних фінансів і вивести їх на прогнозовану й стійку орбіту, забезпечивши при цьому загальносвітове соціально-економічне зростання.

в)
радикальне реформування існуючих найбільших міжнародних інститутів, а також розширення й розвиток наднаціональної архітектури глобального управління. До основних запропонованих трансформацій глобальних регулятивних інституцій, які грунтуються на аналізі подолання проблем їх функціонування, відносяться: 

· необхідність перетворення програмних концепцій міжнародних організа​цій на функціональні програми, забезпечені конкретними збалансованими механізмами їхньої реалізації;

· пошук безперебійних механізмів фінансування їх програм; забезпечення репрезентативності інтересів всіх країн, що входять до складу світових інститутів;

· орієнтація у власних діях на цілісне відновлення народногосподарських комплексів країн, а не на усунення дисбалансу окремих макроеконо​мічних показників;

· підвищення рівня координації між різними інституціями, створення більш гнучкої та адаптивної системи забезпечення кадрами цих організацій;

· збільшення рівня публічності й прозорості виконання ряду процедур організацій; відмова від прихильності політиці подвійних стандартів щодо ряду держав-членів організацій та інше.

Створення  такої системи глобального управління можливо за умови, що її фактичними, а не номінальними учасниками стане якнайбільше коло суб'єктів міжнародних відносин.

2. Побудова ефективної системи наднаціонального інституційного регулю​вання повинна враховувати ймовірні перешкоди та бар'єри, що встають на шля​ху її формування і стримують адекватне сприйняття світовою громадськістю концепції глобального управління. Серед них можна виділити: цивілізаційну незбалансованість та асиметрію у прийнятті рішень й розподілі їх результатів міжнародними регулюючими інститутами; ймовірність формування американо-центристської наднаціональної регулюючої структури; непрозорість та непублі​чність майбутніх світових інститутів; небажання перерозподілу політичного впливу та зменшення ваги у міжнародних процесах найбільших постіндустрі​альних країн на користь країн, що розвиваються; ймовірні обмеження функцій та втрата суверенітету національними державами, що будуть змушені поступитися рядом своїх повноважень на користь органів наднаціонального управління; можливі складності щодо імплементації національними правовими структурами рішень прийнятих глобальними регуляторами; необхідність трансформації міжнародного правового режиму у бік підпорядкованості національних урядів інститутам глобального управління тощо.

Основні результати дослідження цього розділу були опубліковані в працях:
1. Зінченко Ф.Л. Сучасні проекти наднаціональної архітектури глобального управління. Можливі конфігурації, передумови виникнення та фактори, стримуючі їх формування / Ф.Л.Зінченко // Економіка: проблеми теорії та практики : Зб. наук. пр. Вип. 219 : У 3 т. – Т. 2. – Дніпропетровськ: ДНУ, 2006. – С. 335–350.

2. Зінченко Ф.Л. Шляхи реформування міжнародних регулюючих інститутів як одна з передумов подолання асоціальних тенденцій світового розвитку / Ф.Л.Зінченко // Економіка: проблеми теорії та практики : Зб. наук. пр. Вип. 223 : У 3 т. – Т. 3. – Дніпропетровськ: ДНУ 2007. – С. 937–945.
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ВИСНОВКИ

Проведене в дисертації дослідження теоретико-методологічних та конкретно-практичних аспектів проблематики наднаціонального інституційного регулювання світової економічної системи з метою подолання її дисфункцій, а також підвищення рівня ефективності функціонування глобальних регулюючих інститутів з огляду на необхідність посилення стабільності та пропорційності світового соціально-економічного розвитку дозволило зробити наступні висновки.

1.
Аналіз характеристик світового відтворювального процесу та тенденцій його розвитку дозволяє констатувати надзвичайно великий потенціал для підвищення ефективності інститутів наднаціонального регулювання. Консервація та поглиблення диспропорцій глобального розвитку, що знаходять свій граничний вияв у голоді, надзвичайно високому рівні неграмотності та дитячій смертності та іншими проблемами світового розвитку, а також зростаючий розрив у розвитку між країнами Півночі та Півдня можуть бути компенсовані лише за допомогою глобальних регулятивних інститутів. У цьому контексті, закріплення асоціальних тенденцій у світовому економічному розвитку дає змогу характеризувати глобальну економічну систему як дисфункціональну, а наднаціональні інститути – як безальтернативні механізми глобального регулювання, яким ще належить значно підвищити загальний рівень її ефективності.
2.
До провідних чинників, що обумовлюють дисфункціональний характер сучасної глобальної економічної системи, належать, перш за все, лібералізована сфера світових фінансів та система нерегульованих транснаціональних ринків, які, попри беззаперечний позитивний вплив глобалізації на еволюцію світогосподарської системи, значною мірою закріплюють існування розривів у рівні розвитку між національними господарствами, міжнародними регіонами та іншими елементами світогосподарської системи.

3.
Дослідження ознак і внутрішніх характеристик світової фінансової системи як однієї з ключових компонент глобальної економіки дозволяє виділити наступні її системні вади, що зумовлюють деструктивний вплив глобальних фінансів на функціонування світогосподарської системи:
· дерегулювання у сфері світових фінансів, яке спричинило появу надсклад​них похідних фінансових інструментів, офшорних центрів і хедж-фондів, а також до експонентного зростання спекулятивної активності, частково вивело їх за межі власних цільових настанов і функціонального змісту, загрожуючи виникненням глобальної системної кризи фінансової сфери;

· вектор і внутрішні цілі розвитку світових фінансів все більше розходяться на практиці з потребами реального сектору глобальної економіки, а також все частіше прямо провокують виникнення нестабільності на світових фінансових ринках;

· відсутність адекватних регулюючих дій з боку глобальних інститутів у фінансовому секторі глобальної економіки призвела до викривлення відтворювальних процесів у глобальному вимірі та поглибила асоціальний характер розвитку світогосподарської системи.

4.
При розгляді тенденцій розвитку сучасної глобальної економіки крізь призму іншої її домінанти – транснаціональної – доведено, що: 

· у процесі реалізації власних бізнес-цілей за відсутності будь-яких стримуючих впливів найбільші ТНК використовують такі стратегічні й оперативні засоби, які викликають виникнення екстерналій та створюють додаткову соціальну напругу у світовому відтворювальному процесі;

· найсуттєвішими негативними результатами діяльності ТНК можна вважати зловживання монопольним становищем, порушення законів, укриття доходів від оподаткування, протидію реалізації економічної політики приймаючих держав, хижацьку експлуатацію природних і трудових ресурсів, забруднення навколишнього середовища, незаконний вплив на політичне й економічне життя країн шляхом «експорту корупції» у приймаючі країни тощо;

· низка аспектів діяльності транснаціональних суб’єктів міжнародного бізнесу, орієнтованих лише на зростання фінансових показників, спричиняють підрив соціалізації розвитку національних господарств, ведуть до несправедливого розподілу світових ресурсів і збільшення процесів економічної поляризації й нерівності суспільства.

5.
Усі найбільш впливові наднаціональні регулятивні інститути (МВФ, СОТ, ООН), що були створені винятково з метою глобального регулювання та управління світовим соціально-економічним розвитком, знаходяться під суцільним впливом найбільших суб'єктів міжнародних відносин і не в змозі ефективно регулювати відповідні процеси глобальної економічної системи та давати адекватні відповіді на виклики глобалізації, які передбачають подолання соціально-економічної нерівності в загальносвітовому масштабі. Рішення, що приймаються органами глобального регулювання, найчастіше призводять до посилення диспаритетного соціально-економічного розвитку людства та поглиблення дисфункціональності глобальної економічної системи.

6.
До основних системних вад, що перешкоджають ефективній діяльності провідних міжнародних організацій, слід віднести такі, як: відсутність дієвих механізмів реалізації проголошених цілей та завдань світових інститутів; від​сутність ефективних механізмів фінансування діяльності міжнародних інсти​тутів; реалізація міжнародними інститутами конкурентних інтересів найбільш розвинених країн світу; управління міжнародними інститутами чиновниками з країн Півночі, що не забезпечує реалізацію соціально-економічних інтересів країн Півдня; інформаційна закритість та непрозорість процедур й процесу вироблення та прийняття рішень міжнародними організаціями; негнучкі системи кадрового забезпечення ключових міжнародних організацій; взаємне дублювання дій і збіг функціональних повноважень ряду інститутів і як на​слідок – розмивання меж їхньої компетентної відповідальності; бюрократична й архаїчна структура міжнародних органів регулювання та недостатній рівень координації між їх складовими; організаційна непослідовність і суперечливість в діях міжнародних інститутів.

7.
Створення умов для сталого й паритетного розвитку країн світу та ліквідації існуючого соціально-економічного розриву між країнами Півночі й Півдня є неможливим без реалізації наступних дій:

а) побудова дієвої системи регулювання транснаціональних компаній з метою запобігання виникненню соціальних екстерналій, обумовлених їх активністю. Саме ця проблема є однією з найбільш актуальних та не має на сьогодні адекватних її значенню та рівню складності життєздатних рішень, оскільки проаналізовані в роботі сучасні підходи до регулювання активності ТНК (наприклад, їх участь у різних неурядових організаціях або підписання кодексів та договорів, регульованих наднаціональними інститутами) не продемонстрували свою ефективність;

б) створення ефективного комплексу регулювання глобальних фінансових ринків, який би передбачав повноцінне сполучення глобальних проектів упо​рядкування фінансової сфери із простими локальними національними схемами контролю. Йдеться про такі механізми регулювання фінансової сфери, як: 

· розширення повноважень та сфер компетенції існуючих інститутів  регулювання сфери світових фінансів (МВФ, СБ, Базельський комітет з банківського нагляду, Міжнародна організація органів нагляду за фінансовими ринками тощо);

· створення світового кредитора, або кредитора «останньої інстанції», на базі МВФ, до функцій якого має входити рефінансування короткостро​кових боргів та надання стабілізаційних кредитів національним економікам, а також надання гарантій урядам по міжнародним кредитам (реалізація цього механізму можлива за умови розширення функціональних  повноважень інституту, більш активного застосування SDR та значного збільшення капіталу шляхом підвищення суми внесків країн-членів з метою підвищення ступеню його впливу на світовий фінансовий ринок шляхом реалізації механізму інтервенцій);

· введення податку на міжнародний оборот капіталу (податок Тобіна) у розмірі 0,1%, який має скасувати основну масу фінансових операцій спекулятивного характеру;

· реалізація національними урядами низки заходів для контролю за відтоком капіталу, за сукупним припливом капіталу, за короткостроковим капіталом, за валютними операціями незалежно від їхньої природи;

· запровадження на національному системи резервних вимог для нерезидентів, що імпортують капітал до країни, яка б передбачала диференційовані ставки відповідно до строків інвестування у країну;

· введення механізмів більш жорсткого контролю за функціонуванням офшорних зон та обмеження їх поширення шляхом політичного та економічного тиску на уряди–реципієнти капіталу;

· розробка та імплементація механізмів національного та наднаціонального контролю над обігом непрозорих похідних фінансових інструментів;

· створення системи валютних коридорів шляхом спільної фіксації центральними банками провідних країн світу на певний період меж коливань курсів основних світових валют, підтримуваних за допомогою погоджених валютних інтервенцій;

· імплементація системи множинних (подвійних) валютних курсів, яка передбачає застосування диференційованих курсів валют у відповідності до типів операцій (торгівельні, фінансові).

Саме таке поєднання інструментів регулювання різного рівня, разом зі зміцненням макроекономічної політики й фінансових систем країн з ринками, що формуються, здатне оздоровити сферу глобальних фінансів і вивести їх на прогнозовану й стійку орбіту, забезпечивши при цьому загальносвітове соціально-економічне зростання.

в) радикальне реформування існуючих найбільших міжнародних інститутів, а також розширення й розвиток наднаціональної архітектури глобального управління. До основних запропонованих трансформацій глобальних регуля​тивних інституцій, які грунтуються на аналізі проблем їх функціонування, відносяться:
· необхідність перетворення програмних концепцій міжнародних організа​цій на функціональні програми, забезпечені конкретними збалансованими механізмами їхньої реалізації;

· пошук безперебійних механізмів фінансування їх програм; забезпечення репрезентативності інтересів всіх країн, що входять до складу світових інститутів;

· орієнтація у власних діях на цілісне відновлення народногосподарських комплексів країн, а не на усунення дисбалансу окремих макроеконо​мічних показників;

· підвищення рівня координації між різними інституціями, створення більш гнучкої та адаптивної системи забезпечення кадрами цих організацій;

· збільшення рівня публічності й прозорості виконання ряду процедур організацій; відмова від прихильності політиці подвійних стандартів щодо ряду держав–членів організацій та інше.

Створення  ефективної системи глобального управління можливе за умови, що її фактичними, а не номінальними учасниками стане якнайбільше коло суб'єктів міжнародних відносин.

8.
Побудова ефективної системи наднаціонального інституційного регулю​вання повинна враховувати ймовірні перешкоди та бар'єри, що встають на шля​ху її формування і стримують адекватне сприйняття світовою громадськістю концепції глобального управління. Серед них можна виділити: цивілізаційну незбалансованість та асиметрію у прийнятті рішень й розподілі їх результатів міжнародними регулюючими інститутами; ймовірність формування американо-центристської наднаціональної регулюючої структури; непрозорість та непублі​чність майбутніх світових інститутів; небажання перерозподілу політичного впливу та зменшення ваги у міжнародних процесах найбільших постіндустрі​альних країн на користь країн, що розвиваються; ймовірні обмеження функцій та втрата суверенітету національними державами, що будуть змушені по​ступитися низкою власних повноважень на користь органів наднаціонального управління; можливі складності щодо імплементації національними правовими структурами рішень, ухвалених глобальними регуляторами; необхідність трансформації міжнародного правового режиму у бік підпорядкованості національних урядів інститутам глобального управління тощо.

9.
Повільна трансформація та неефективна вбудова народногосподарського комплексу України у глобальний економічний простір обумовлена, серед багатьох інших причин, відсутністю у світових регулюючих інститутів теоретичного інструментарію та практичних адаптивних механізмів. Аналіз побудови та розвитку взаємовідносин української держави із провідними міжнародними організаціями, викладений  в роботі, свідчить про існування великого потенціалу щодо підвищення їх ефективності. З огляду на сучасний рівень інтеграції України у світовий економічний простір та її незначної участі у його формуванні й регулюванні, доцільною є реалізація Україною стратегії об’єднання у ситуативні (ad hoc) блоки по окремих питаннях із іншими країнами, що розвиваються, та лобіювання спільних економічних інтересів як в регіональному, так і у світовому масштабі.
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