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Обґрунтування необхідності використання позикових ресурсів для розвитку суб’єктів малого бізнесу

Українські підприємства здійснюють сьогодні капітальний розвиток переважно за рахунок самофінансування, що виводить значні фінансові ресурси з обороту за наявності вільного позикового капіталу на кредитному ринку та реальної можливості взаємодії суб’єктів малого бізнесу та банківських установ. Для прискорення розвитку малого та середнього бізнесу та ефективного його інвестиційного забезпечення необхідно залучати додаткові фінансові ресурси, причому треба зазначити, що малі підприємства не мають можливості застосовувати ті самі фінансові інструменти, що й великі компанії – ринок цінних паперів обмежений для підприємств із малим потенціалом (Додаток А) [24].

З метою розвитку підприємництва Україна залучає кошти на зовнішньому фінансовому ринку головним чином у Європейського банку реконструкції та розвитку (ЄБРР), Світового банку (СБ), урядів іноземних країн. Малі та середні підприємства можуть отримати кредитні ресурси за програмою МСП (кошти за якою надаються ЄБРР), але кількість позичальників унаслідок ускладненої процедури отримання кредиту звужена.

Однак причинами повільного освоєння кредитних коштів по лінії ЄБРР є складний фінансовий стан підприємств-позичальників, жорсткі умови надання кредиту, відсутність консалтингових центрів за програмою кредитування ЄБРР [125].

Активну участь у розвитку економіки України шляхом кредитування вітчизняних підприємств беруть сьогодні уряди багатьох країн. Більшість іноземних країн для сприяння розвитку малого та середнього бізнесу намагається залучити кошти не ззовні, а за рахунок мобілізації на внутрішньому ринку, використовуючи системи пільг і державної допомоги. Фінансова стабільність країни безпосередньо залежить від реалізації економічного потенціалу малих підприємств, можливостей і умов їхнього фінансового забезпечення. Ефективна система державної фінансової підтримки має велике значення не тільки для підприємств, а й для економіки країни.

Очевидно, що обмеженість засобів державної підтримки підприємництва змушує шукати якісно нові підходи, фінансові схеми та механізми підтримки суб’єктів підприємницької діяльності. Не тільки органи державної влади, та й комерційні структури не завжди чітко уявляють собі можливості та об’єктивні межі таких схем і механізмів, тому доцільно зробити їх короткий огляд.

Для найбільш повного використання простих та більш складних механізмів підтримки суб’єктів підприємницької діяльності необхідно, по-перше, враховувати інтереси як самих підприємців, так і тих, хто здійснює їх підтримку, а по-друге, реально оцінювати об’єктивні межі, які надають використання кожного з механізмів (табл. 1.5) [36, с.25].

Таблиця 1.5

Механізми фінансової підтримки суб’єктів підприємницької діяльності

	Механізм фінансової підтримки суб’єктів підприємницької діяльності
	Інтереси комерційних структур
	Інтереси підприємств

	Гарантійні фонди кредитування
	Зниження ризиків неповернення кредитів
	Зниження ставки кредитування на 3-5%

	Пільгове кредитування
	Мультиплікація обсягу наданих кредитів
	Зниження ставок по кредитам за рахунок зниження ставок по депозитам

	Софінансування
	Можливість кредитування частини проекту по тарифним ставкам
	Зниження середніх ставок по кредитам, що надаються для реалізації проекту на 6-8%

	Лізинг
	Забезпечення повернення основної частини кредиту у вигляді обладнання, що передано в лізинг
	Розстрочка сплати обладнання, прискорена амортизація, зниження суми гарантій на 2-3%

	Франчайзинг
	Розширення бізнесу тільки за рахунок змінних витрат
	Економія на постійних витратах

	Консалтинг
	Підвищення якості підготовки та супроводження проектів
	Економія на витратах з розробки проектів 2,5-3%

	Централізований бухгалтерський облік
	Поширення клієнтської бази аудиторських фірм
	Економія по нарахуванням на зарплатню бухгалтерії та податкове планування

	Венчурне фінансування
	Вихід на високодохідні проекти
	Первісна фінансова підтримка інновацій

	Кредитні спілки
	Акумуляція грошових засобів
	Пільги при цільовому кредитуванні учасників спілки на 5-7%

	Бізнес-центри
	Комплекс послуг для широкого кола клієнтів
	Економія на організаційних витратах з ведення бізнесу

	Бізнес-інкубатори
	Зріст кількості клієнтів, що зайняті у виробничій сфері
	Економія на оренді виробничих потужностей та загальновиробничих витрат

	Комплексне обслуговування малих підприємств
	Розширення кількості легально працюючої клієнтури
	Висока якість послуг для підприємств при мінімальних витратах

	Реструктуризація промислових підприємств
	Запуск вільних виробничих потужностей
	Незалежність особистих доходів колишнього працівника від резуль-татів роботи підприємства-банкрута

	Страхування
	Зниження матеріальних і фінансових ризиків
	Зниження матеріальних і фінансових ризиків


Вказані в таблиці 1.5 фінансові механізми підтримки малого підприємництва носять базовий характер. Існує можливість будувати на їх основі найбільш складні схеми, що засновуються на комбінаціях простих механізмів з доданням організаційних форм, які прямо не пов’язані з малим бізнесом, але вдало вписуються в систему державної та комерційної підтримки малого підприємництва. 

Очевидно, що фінансові механізми підтримки малого підприємництва нерозривно пов’язані з процесом створення та особливостями функціонування підприємств. Так, динаміка розвитку підприємств свідчить, що упродовж 2005р. в Україні діяло 344,5 тис. підприємств-суб'єктів підприємницької діяльності (крім фермерських господарств та банків), порівняно з попереднім роком їх кількість збільшилась на 13,4 тис. підприємств, або на 4,0% (рис.1.8.). 

За цей період було створено 25,4 тис. підприємств (7,4% загальної кількості). Як і в попередні роки, процес утворення підприємств найактивніше відбувався у 5 регіонах України: у м. Києві (26,3% від загальної кількості створених підприємств), Дніпропетровській (7,0%), Харківській (6,8%), Одеській (5,9%) та Донецькій (5,1%) областях.


[image: image1.emf]23,6

56,1

14,8

7,4

0

10

20

30

40

50

60

Створення підприємств Структурні зміни Припинення діяльності  Не відбувались

реорганізаційні процеси


Рис. 1.8. Динаміка розвитку підприємств-суб'єктів підприємницької діяльності у 2005 році (у відсотках до загальної кількості підприємств)

За галузевою структурою більше двох третин створених у 2005р. підприємств засновано у торгівлі та сфері послуг, з них у торгівлі – 37,3% загальної кількості створених підприємств, по операціях з нерухомістю, здавання під найм та послугах юридичним особам – 19,5%, транспорті – 5,0%. 

Таблиця 1.6

Кількість малих підприємств за регіонами України у 2001-2006 роках

	






	Кількість малих підприємств, одиниць
	У відсотках до  підсумку

	
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006
	2003
	2004
	2005
	2006

	Україна
	233607
	253791
	272741
	283398
	295109
	307398
	100
	100
	100
	100

	АРК
	10984
	12437
	 13909
	14197
	14566
	15612
	5,1
	5,0
	4,9
	5,1

	Вінницька
	5303
	6460
	7277
	7540
	7811
	7882
	2,7
	2,6
	2,7
	2,6

	Волинська
	3731
	4148
	4524
	4739
	4723
	4797
	1,7
	1,7
	1,6
	1,6

	Дніпропетровська
	15331
	17001
	18566
	18960
	19424
	20453
	6,8
	6,7
	6,6
	6,7

	Донецька
	24833
	25354
	26011
	26020
	26004
	25958
	9,5
	9,2
	8,8
	8,4

	Житомирська
	5704
	5848
	5964
	6019
	6079
	6111
	2,2
	2,1
	2,1
	2,0

	Закарпатська
	6396
	6507
	6574
	7554
	7802
	7796
	2,4
	2,7
	2,6
	2,5

	Запорізька
	8687
	9781
	10730
	10839
	11577
	11718
	3,9
	3,8
	3,9
	3,8

	Івано-Франківська
	6464
	6737
	7287
	7259
	7445
	7628
	2,7
	2,6
	2,5
	2,5

	Київська
	6575
	7738
	8679
	8994
	10052
	11153
	3,2
	3,2
	3,4
	3,6

	Кіровоградська
	5042
	5071
	5433
	5450
	5518
	5556
	2,0
	1,9
	1,9
	1,8

	Луганська
	9347
	9837
	10167
	10267
	10332
	10608
	3,7
	3,6
	3,5
	3,4

	Львівська
	13996
	14759
	15451
	16191
	16355
	17369
	5,7
	5,7
	5,5
	5,6

	Миколаївська
	7216
	7581
	7663
	7723
	7897
	8153
	2,8
	2,7
	2,7
	2,7

	Одеська
	10660
	11735
	13121
	14126
	14979
	16110
	4,8
	5,0
	5,1
	5,2

	Полтавська
	6538
	7055
	7444
	7559
	7667
	8069
	2,7
	2,7
	2,6
	2,6

	Рівненська
	3972
	4233
	4647
	4743
	4958
	4953
	1,7
	1,7
	1,7
	1,6

	Сумська
	5319
	5612
	5761
	5846
	5921
	6003
	2,1
	2,1
	2,0
	2,0

	Тернопільська
	3468
	3645
	4147
	4292
	4403
	4516
	1,5
	1,5
	1,5
	1,5

	Харківська
	15127
	16119
	17002
	18124
	18814
	19369
	6,2
	6,4
	6,4
	6,3

	Херсонська
	5818
	6021
	6131
	6182
	6228
	6220
	2,2
	2,2
	2,1
	2,0

	Хмельницька
	4841
	5178
	5607
	5833
	6106
	6296
	2,1
	2,0
	2,1
	2,0

	Черкаська
	5065
	5353
	5743
	5851
	5914
	6040
	2,1
	2,1
	2,0
	2,0

	Чернівецька
	3569
	3668
	3737
	3881
	4120
	4277
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4

	Чернігівська
	3567
	4325
	4826
	4961
	5068
	5161
	1,8
	1,7
	1,7
	1,7

	м.Київ
	33940
	39448
	43909
	47711
	52621
	56854
	16,1
	16,8
	17,8
	18,5

	м.Севастополь
	2114
	2140
	2431
	2537
	2725
	2736
	0,9
	0,9
	0,9
	0,9


Розвиток малих підприємств упродовж останніх років характеризується стабільним зростанням їхньої кількості. У 2006 році у більшості регіонів України спостерігалося збільшення кількості малих підприємств, а в Автономній Республіці Крим, Київській, Одеській, Львівській, Дніпропетровській, Полтавській областях та місті Києві приріст цього показника перевищив середнє значення по країні на 1,0-6,8 відс. пункти. В той же час, у Закарпатській, Рівненській, Херсонській та Донецькій областях кількість малих підприємств зменшилась проти 2005 року відповідно на 0,1-0,2% (табл. 1.6).

Властивим є зосередження більше половини малих підприємств в семи регіонах України: у м.Києві (18,5% від загальної кількості малих підприємств), Донецькій (8,4%), Дніпропетровській (6,7%), Харківській (6,3%), Львівській (5,6%), Одеській  областях (5,2%) та  Автономній  Республіці Крим (5,1%).

В середньому по Україні у розрахунку на 10 тис. осіб наявного населення припадало 66 підприємств. У порівнянні з 2005 роком приріст кількості малих підприємств становив 3 підприємства (або 4,8%), з 2001 - 18 підприємств (або 1,4 рази). Розподіл середньої кількості малих  підприємств на 10 тис. осіб наявного населення відзначається їх збільшенням майже в усіх регіонах України, крім Донецької, Закарпатської, Рівненської, Херсонської областей та міста Севастополя, у яких цей показник залишився на рівні минулого року.

Найбільше зростання спостерігалося у місті Києві (14 підприємств), Автономній  Республіці Крим (6), Київській (6), Львівській та Одеській (по 5) та Дніпропетровській (4 підприємства) областях (рис. 1.9.). 

Територіальна структура кількості малих підприємств у розрахунку на 10 тис. осіб наявного населення характеризується нерівномірністю їх розташування. Найвище значення цього показника відзначалося у місті Києві – 210 підприємств, а найнижче у Тернопільській області – 41 підприємство. В Автономній Республіці Крим, місті Севастополі, Харківській, Львівській, Миколаївській та Одеській областях рівень даного показника вищий за середній по Україні. Малими підприємствами реалізовано продукції  (робіт, послуг) на суму 90,3 млрд.грн., або 4,8%  загального обсягу реалізації по економіці України (у 2005 році – 5,5%).
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Рис. 1.9. Кількість малих підприємств на 10 тис. осіб наявного населення та середня кількість найманих працівників на одному малому підприємстві за регіонами України у 2006 році

Більше половини обсягу реалізованої продукції, виконаних робіт та наданих послуг належить малим підприємствам восьми регіонів: міста Києва (23,9%), Дніпропетровської та Донецької (по 8,3%), Харківської (6,2%), Одеської (5,4%), Львівської (4,8%), Запорізької (4,2%) та Київської (4,1%) областей [188].

За підсумками 2007 року в Україні функціонувало 324,0 тис. малих підприємств, що на 16,6 тис. підприємств, або 5,4% більше, ніж у 2006 році. У загальній кількості підприємств частка малих підприємств складала 85,1% і зменшилась проти попереднього року.

В середньому по країні у розрахунку на 10 тис. осіб наявного населення припадало 70 малих підприємств. Порівняно з 2006 роком цей показник зріс на 4 підприємства. За галузевою структурою більше двох третин малих підприємств було зосереджено у сфері торгівлі та послуг. Так, 32,0% малих підприємств від їхньої загальної кількості були торговельними, 23,3% - займалися операціями з нерухомим майном, орендою, інжинірингом та наданням послуг підприємцям, 5,1% - функціонували у сфері транспорту та зв'язку, по 3,2% - припадало на діяльність готелів та ресторанів; надання комунальних та індивідуальних послуг, діяльність у сфері культури та спорту.

На одному малому підприємстві в середньому працювало 5 осіб, що на 1 особу менше, ніж у 2006 році.

В Україні розпочала діяти система пільгового кредитування підприємств, які виконують державні замовлення, або підприємств, діяльність яких зумовлена соціально-економічним розвитком даного регіону. 

Національний ринок мікрокредитування динамічно розвивається, і вже зараз можна аналізувати значне посилення конкуренції в цьому секторі. Це зумовлено постійним підвищенням попиту, а також змінами в політиці банківських установ.

Якщо раніше банки вважали мікрокредитування передусім джерелом ризику (кредитування представників малого та середнього бізнесу здійснювалося за рахунок коштів, отриманих від міжнародних фінансових організацій, відповідальність перед якими несли не банки, а позичальники), то зараз точка зору банкірів змінилася, бо, хоча доля мікрокредитів в загальному портфелі невелика, клієнти, зазвичай, в майбутньому звертаються до банку вдруге та кредитуються на більш значні суми.

Для розвитку економіки швидкими темпами використання суто іноземних кредитних ресурсів не досить, бо державну підтримку розвитку малого та середнього бізнесу треба розпочинати зі створення сприятливого економічного клімату в країні, вдосконалення існуючої та прийняття нової законодавчої бази, аналізу, адаптації та використання зарубіжного досвіду підтримки підприємництва, реалізації системи пільгового кредитування суб’єктів малого бізнесу комерційними банками та встановлення пільгових норм оподаткування державою.

Однією з найважливіших проблем вітчизняних підприємств малого бізнесу є кредитування, оскільки кредити надаються лише під заставу майна чи поручництва, які не завжди мають підприємства малого бізнесу. Спілки підприємств малого бізнесу, як і спеціальні фонди, на цей час не постають поручителями за кредитами, що отримують ці підприємства. Кількість спеціалізованих банків, які б обслуговували малий бізнес, значно обмежена. Приватні малі підприємства потрапляють у надто складне становище: неможливість отримання кредиту виключає здатність конкурувати з іншими підприємствами.

Для малого і середнього бізнесу в Україні фінансування своєї діяльності виступає вагомою проблемою, оскільки майбутнє малих і середніх підприємств базується на тому, наскільки добре планується та контролюється фінансова діяльність. Усі підприємства, навіть такі, справи яких йдуть досить успішно, на наступний період свого розвитку потребуватимуть фінансування. Воно матиме наступні напрями використання: створення нового підприємства; розвиток нових технологій та розробка випуску нових продуктів; ефективне поширення бізнесу; освоєння нових ринків збуту.

Життєво важливим питанням для суб’єктів малого бізнесу виступає доступ до стабільного фінансування за доступними процентними ставками. Доцільно виділити низку чинників, які створюють сприятливі умови для розвитку малих підприємств: наявність доступного капіталу у формі сум, нагромаджених за рахунок приросту капіталу, які можуть бути використані малими підприємствами; функціонування відповідної структури установ (системи комерційних банків, індустрії ризикового фінансування, фондових бірж та інших механізмів, що дозволяють зв’язати постачальників капіталу з тими, хто має в ньому потребу); помірного розміру відсотків за користування позикою; існування відповідних фінансових механізмів (різних видів позик, відповідних форм інвестування акціонерного капіталу).

Якщо підприємство починає свою діяльність з недостатніми коштами та з не фаховим плануванням, то воно приречене на провал. Проблема фінансування безпосередньо пов’язана з вибором джерел фінансування. Протягом останніх років використання особистих заощаджень як джерела фінансування значно зменшилось. Як правило, використання особистих заощаджень найчастіше спостерігається на самому початку діяльності фірми. Щодо фінансування українськими банками окремо лише малих підприємств, то тут не спостерігається високої ділової активності. 

Наступна складна проблема, яка надто гостро стоїть в Україні – це майнове забезпечення кредитів малого та середнього бізнесу. Представники малого бізнесу потребують коштів, але не мають змоги виконати умови щодо забезпечення кредитних ресурсів. Тому деякі банки можуть не задовольнити прохання про позику підприємства, яке має великий ступінь ризику.

З боку банків малим фірмам висуваються деякі вимоги. В першу чергу, дрібний власник повинен вкласти у розвиток своєї справи 25-50% власних коштів. По-друге, банки вимагають гарантій у вигляді застави під кредит. По-третє, нерідко деякі банки призначають малим фірмам проценти за надання кредитних коштів, вищих від базової ставки для великих корпорацій.

Короткострокові кредити можуть надаватися банками у випадку тимчасової фінансової скрути, яка виникає у зв’язку із витратами виробництва і обороту, не забезпеченими надходженнями коштів у відповідному періоді. Середньострокові кредити можуть надаватися на оплату обладнання, поточні витрати, на фінансування капіталовкладень. Довгострокові кредити надають для формування основних фондів. В цьому разі об’єктами кредитування виступають капітальні затрати на реконструкцію, модернізацію і розширення вже діючих основних фондів, на нове будівництво або на приватизацію.

За думкою О. Бойко, важливу роль у фінансуванні малого бізнесу в Україні відіграє інвестування. Інвестиційна підтримка суб’єктів малого підприємництва може забезпечуватися через створення відповідної інфраструктури, використання власних фінансових можливостей та залучення коштів міжнародних фінансових організацій. Потенційно доступними джерелами інвестиційного забезпечення малого та середнього бізнесу на рівні держави є: Український фонд підтримки підприємництва; Український державний фонд селянських (фермерських) господарств; Державний інноваційний фонд України [38, с.127].

Найбільш дієвими з перерахованих є Український фонд підтримки підприємництва та Державний інноваційний фонд України. Доцільно детальніше розглянути напрями їх діяльності щодо суттєвих позитивних зрушень в процесі активізації малих форм господарювання (табл.1.7).

Однак, дані табл.1.7. ілюструють лише теоретичні можливості, оскільки кошти у фонди надходять в обмеженій кількості й нерегулярно. Кредитна підтримка з боку Державного інноваційного фонду, яка охоплює лише проекти, що реалізують нові технології, досить незначна в загальному обсязі фінансової допомоги. Для активізації залучення іноземних інвесторів необхідні принципові зміни в інвестиційному кліматі: щоб Україна розв’язала нарешті свої макроекономічні проблеми. Іншою безперечною перепоною є відсутність у законодавстві України стимулів і гарантій для виробничих інвестицій, які внаслідок своєї природи мають характер довгострокового кредиту.

Таблиця 1.7
Основні напрями реалізації державної політики в сфері підприємництва спеціалізованими фондами

	УКРАЇНСЬКИЙ ФОНД ПІДТРИМКИ ПІДПРИЄМНИЦТВА
	ДЕРЖАВНИЙ ІННОВАЦІЙНИЙ ФОНД УКРАЇНИ

	Співпраця з міжнародними, іноземними та українськими фінансовими організаціями щодо питань розвитку підприємництва
	Підготовка та проведення маркетингових досліджень за інноваційною діяльністю, що планується

	Участь у реалізації міжнародних договорів у частині фінансового розвитку підприємництва
	Консультації та допомога у складанні бізнес-плану інноваційного проекту

	
	Проведення науково-технічної та фінансової експертизи інноваційного проекту за кошти Держіннофонду

	Активне сприяння реалізації державної політики розвитку підприємництва шляхом залучення й ефективного використання фінансових ресурсів на поворотній і безповоротній основі, фінансування цільових програм та проектів часткової сплати відсотків за видані підприємцям кредити установами банків
	Оцінка ризиків виконання інноваційного проекту

	
	Супроводження та управління інноваційним проектом


Різні аспекти фінансування суб’єктів малих форм господарювання розглядалися в роботах вітчизняних і закордонних учених. Однак існує ще безліч проблем, пов’язаних із кредитуванням підприємництва, реалізацією його взаємодії з фінансовою системою, які вимагають більше детального вивчення й узагальнення.

Копченко І. вважає, що, оскільки мале підприємництво в Україні являє собою найважливіший структурний елемент ринкової економічної системи й вагомий фактор становлення демократичного суспільства, велике значення має процес формування й розвитку елементів інфраструктури його підтримки з боку держави [98, с.90]

Абрамова І., Пенська І. відзначають, що істотною перешкодою на шляху розвитку підприємництва, особливо промислового, є неприступність залучення фінансових коштів, зокрема банківських кредитів з метою збільшення обсягу оборотних активів [9, с.23].

На думку Д. Цирюлика, за умови досягнення стабільності процесу кредитування підприємств саме малий бізнес може стати основним об’єктом активних операцій невеликих банків [175, с.30].

Є. Бобров вважає, що, хоч кредитуванням малого бізнесу в Україні займаються міжнародні фінансові інститути й вітчизняні комерційні банки, доступ до кредитних ресурсів для суб’єктів підприємництва обмежений [35, c.103].

За В. Романчиковим, на сьогоднішній день в Україні недостатньо розвинуті такі форми кредитування, як факторинг, лізинг, вексельне кредитування, кредитування під заставу цінних паперів, іпотечне кредитування в зв’язку із дією чинного податкового законодавства, що робить їх невигідними для банків [146, c.19].

Чинне законодавство України, що регламентує діяльність банківської системи, не створює необхідного правового поля для повного й різнобічного розвитку системи фінансування суб’єктів малих форм господарювання. Тому, для створення нових умов у середовищі малого бізнесу необхідно реорганізувати й упорядкувати діючу структуру банківського сервісу залежно від території фінансування й життєвого циклу розвитку підприємницької структури.

Безперервні трансформації ринкового оточення підприємства, а також відповідне перетворення форм і методів управління стимулюють підприємства активізувати інноваційно-інвестиційну діяльність. Великі підприємства, фінансовий стан яких є задовільним, уже налагодили стійкі зв’язки з конкретними банками, тому на банківському ринку існує певна конкуренція за кредитування таких позичальників. При цьому практично не приділяється уваги малим підприємствам, насамперед дрібному бізнесу. Це пов’язано зі значними витратами часу на оформлення кредиту, більшим кредитним ризиком і нездатністю більшості таких підприємств нести фінансове навантаження по сплаті відсотків за кредит.

Таким чином, у цей час малі підприємства практично відсторонені від розподілу кредитних ресурсів. Однак, з огляду на ситуацію на банківському ринку, можливо, саме малий бізнес за певних умов стане основним їх споживачем.

Основним вихідним пунктом у рішенні фінансових проблем вітчизняних підприємців повинен бути облік загальноприйнятих ринкових закономірностей на основі очевидних національних особливостей сучасної української економіки. 

На думку автора, ця проблема може бути вирішена, якщо під час проведення економічної політики будуть обов’язково враховуватися особливості сучасної української економіки як на макрорівні, так і на рівні підприємств.

Перед всіма підприємствами в ринковій економіці завжди постають два основних завдання: залучення капіталу (фінансових ресурсів) і його (їх) ефективне використання. Процедура побудови контуру ресурсозабезпечення підприємств малого бізнесу передбачає, що всі ресурси підприємства, незалежно від форми їх існування – фізичної чи фінансової, ‑ класифікуються на вхідні та вихідні.

В процесі переходу ресурсів із вхідних в вихідні, власне, і здійснюється їх перетворення з фізичної форми в фінансову форму та навпаки. Ілюстраційним фрагментом цього процесу може бути використання доходів від реалізованої продукції на формування витрат у вигляді незавершеного виробництва, які через деякий час (в сукупності з іншими елементами витрат) будуть уявляти собою готову продукцію на складі, реалізація якої призведе до виникнення дебіторської заборгованості і т.д.

За основу побудови контуру ресурсозабезпечення підприємств малого бізнесу обрані кругообіг і обіг капіталу. В процесі кругообігу капіталу виділяють три стадії. На першій стадії капітал підприємства трансформується з грошової в речову форму, тобто підприємство здобуває необхідні засоби виробництва та оборотні засоби. І якщо засоби виробництва підприємства малого бізнесу можуть одержати в оренду (операційну, що більш ймовірно, чи фінансову, що менш ймовірно), то без оборотних засобів процес виробництва здійснити не здається можливим. На другій стадії в процесі виробництва з придбаних сировини, матеріалів, напівфабрикатів підприємство виготовлює продукцію. Саме на цій стадії найбільш за все проявляється необхідність використання людських ресурсів в процесі експлуатації ресурсів, що мають фізичну форму. На третій стадії руху капіталу вилучаються фінансові ресурси підприємства, що одержані в ході товарно-грошового обміну за готову продукцію.

Джерела формування вхідних ресурсів підприємства малого бізнесу залежать від його організаційно-правової форми. Так, для підприємств будь-якої форми власності роль вхідних ресурсів мають власні засоби підприємця, прибуток, що він одержує в процесі діяльності його підприємства, амортизаційні відрахування. Для колективних підприємств такими є засоби, які одержуються від продажу цінних паперів, пайові та інші внески членів підприємства, а також кредити та інші надходження грошових засобів і фінансових ресурсів, що не суперечать існуючому законодавству [93, с.231].

Контур ресурсозабезпечення підприємств малого бізнесу уявляє собою замкнутий цикл, основними компонентами якого є вхідні та вихідні ресурси підприємства. В першу чергу, в контурі ресурсозабезпечення підприємства малого бізнесу відображається його фінансова політика, оскільки однією з форм існування всіх без виключення ресурсів є фінансова форма. 

Основними ознаками проявлення порушення цілісності контуру ресурсозабезпечення підприємств малого бізнесу є: скорочення розмірів власного капіталу, недостатність грошових засобів, низький рівень кредитних можливостей, недостатня забезпеченість виробничими запасами, високий рівень обов’язковості та некредитоспроможність, диспропорційне сполучення короткострокових та довгострокових позикових коштів. За допомогою показників оцінки платоспроможності, фінансової стійкості та ділової активності можна визначити ступень порушення цілісності контуру ресурсозабезпечення підприємств малого бізнесу.

Недостатність грошових коштів притаманна не тільки підприємствам малого бізнесу, але для останніх ця проблема найбільш небезпечна у разі того, що може стати причиною не тільки зниження обсягів виробництва, а і припинення діяльності підприємства. Недостатність грошових коштів є найчастішою проблемою порушення цілісності контуру ресурсозабезпечення підприємств малого бізнесу. Низький рівень кредитних можливостей може бути охарактеризовано розмірами дебіторської заборгованості, що виникає на підприємстві. Рівень кредитних можливостей, навіть якщо він є низьким, може по різному впливати на цілісність контуру ресурсозабезпечення підприємств малого бізнесу, оскільки дебіторська заборгованість має двобічний характер. З одного боку, нормальний зріст дебіторської заборгованості означає збільшення потенційних доходів, ліквідності, а отже і відновлення цілісності контуру ресурсозабезпечення підприємств малого бізнесу. З другого боку, кожне підприємство має свій поріг «витривалості» розмірів дебіторської заборгованості, оскільки її невиправдано великі розміри, які представляють іммобілізацію власних оборотних коштів, сприяють зниженню рівня платоспроможності підприємства.

Вся сукупність інформації про фінансові потоки, що сконцентрувалася в територіальній установі Національного банку України, дозволяє розробити механізм впливу на формування й перерозподіл з погляду економічного розвитку й удосконалення механізмів ефективного управління

Однак на сьогоднішній день занадто пасивно йде процес формування умов для підвищення активності банківських установ, практично не вирішуються питання створення союзів, об’єднань регіональних банків, кооперативних і комунальних банків, здатних задовольнити попит на банківські послуги, підтримати розширення сфери використання системи гарантій у сфері кредитування інвестицій для реального сектора економіки.

Отже, для того, щоб забезпечити відповідну фінансову підтримку малого бізнесу в сучасних умовах в Україні доцільно забезпечити органічну інтеграцію в ринкове середовище окрім державних банків, що спеціалізуються на безпосередній допомозі малим формам господарювання ще й достатньої кількості активних та цілеспрямованих комерційних банківських установ, які б практикували повний спектр послуг саме з урахуванням потреб малих підприємств.

Разом з тим, це означає, що їхня діяльність не повинна виходити за межі, у яких банки самостійно визначають об’єкти інвестицій на основі порівняння ефективності різних проектів і оцінки відповідних ризиків. Без реалізації такого підходу діяльність подібних банківських і фінансово-кредитних формувань не може бути раціональною й ефективною.

Одним з напрямків рішення проблеми кредитування малого бізнесу може бути розвиток кредитної кооперації. Кредитні союзи (кооперативи) по своїй природі є спеціалізованими кредитними установами. Акумулювання коштів кредитні союзи здійснюють із метою надання позик членам союзу. Тому певну частину своїх коштів кредитні союзи можуть направляти на невеликі інвестиції в реальний сектор економіки.[90, с.185].

На сьогоднішній день діяльність кредитних союзів відносно кредитування малого бізнесу, є недостатньо врегульованою законодавчо. Подальший розвиток діяльності кредитних союзів може орієнтуватися на створення кредитних кооперативів, які за рахунок об’єднання ресурсів можуть бути вертикально інтегрованими структурами. Шлях вертикальної інтеграції може дозволити кредитним союзам стати потужними фінансовими інститутами з перспективою створення на їх основі кооперативних або комунальних банків.


Створення, формування, початок діяльності та розвиток малого підприємства найчастіше гальмують еволюцію економічних процесів функціонування нового підприємства, здійснюючи вплив на обсяги витрат та рух коштів (як власних так і залучених) в цілому. Однак кожна економічна ситуація, яка викликає проблеми фінансового характеру, значне зменшення платоспроможності та збитковість підприємства, потребує застосування аналітичного підходу з метою розв’язання труднощів, визначення нової політики в сфері витрат та здійснення заходів щодо збереження ресурсного потенціалу та пошуку нових, більш економічних варіантів здійснення основного виду діяльності суб’єкта підприємницької діяльності.

Таким чином, можна зробити висновок, що ефективність кредитування підприємств малого бізнесу обумовлена взаємодією суб’єктів кредитних відносин на основі взаємовигідного економічного співробітництва та правового забезпечення їх інтересів, які ґрунтуються на об’єктивних закономірностях руху кредиту. Облік на практиці цих основ суб’єктами кредитування буде сприяти підвищенню ролі кредиту в економічних процесах і його впливу на ефективність суспільного виробництва.
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