Формування раціональної системи розподілу тваринницької продукції – необхідна передумова підвищення інтенсифікації галузі

Ефективність просування сільськогосподарської продукції на продовольчому ринку значною мірою залежить від розвитку та функціонування всіх ланок інтегрованого виробництва. Пропорційність розподілу доходу від реалізації продукції тваринництва між учасниками інтеграційного об’єднання є надзвичайно актуальним питанням, до того ж не вирішеним на практиці. Поза увагою залишається товаровиробник, який отримує найменшу частку доходу від реалізації продукції тваринництва. Маючи надзвичайно низькі доходи, здійснювати розширене виробництво неможливо, як і підвищувати економічну ефективність та рівень інтенсифікації галузі. 

Нами детально проаналізовано алгоритм розподілу доходу від реалізації продукції, яку виробляють із сільськогосподарської сировини, запропонований В. М. Яценком [185]. Суть його полягає в тому, що кожний учасник інтеграційного об’єднання отримає прибуток пропорційно понесеним витратам (на виробництво й реалізацію сільськогосподарської продукції, її переробку та витрати на збут в торговельній мережі).  

 Виробництва продукції тваринництва в Україні, зокрема яловичини та свинини, регулюється Законом України «Про державну підтримку сільського господарства України» [122], Наказом Міністерства аграрної політики України «Про виконання у 2006 році бюджетної програми «Фінансова підтримка виробництва продукції тваринництва та рослинництва, шляхом дотування на одиницю виробленої продукції тваринництва та на гектар посівів у рослинництві» [96], Порядком використання коштів Державного бюджету, що спрямовуються для фінансової підтримки виробництва продукції тваринництва  [120]. Положення Закону України «Про ціни і ціноутворення» [126] передбачають забезпечення рівних економічних умов і стимулів  для  розвитку  всіх форм власності, економічної самостійності  підприємств і організацій; протидії  монопольним тенденціям виробників продукції, товарів і послуг; об'єктивних  співвідношень  у  цінах  на  промислову  і сільськогосподарську  продукцію, що забезпечує еквівалентність обміну; підвищення якості продукції; створення необхідних економічних гарантій для виробників; орієнтації цін внутрішнього на рівень світового ринку.

На підставі вказаного Закону держава  здійснює регулювання гуртових цін окремих видів сільськогосподарської продукції, встановлюючи мінімальні та максимальні закупівельні ціни, а також застосовуючи інші заходи, визначені цим Законом, при дотриманні   правил   антимонопольного  законодавства і правил конкуренції.  

У жовтні 2005 року Президентом України підписано Закон України «Про основні засади державної аграрної політики на період до 2015 року» [125], основними аспектами якого є забезпечення сталого розвитку аграрного сектору національної економіки, створення умов у сільськогосподарському виробництві за допомогою системи державних організаційно-правових заходів щодо забезпечення одержання прибутку на авансований капітал і державна підтримка конкурентоспроможного сільськогосподарського виробництва на основі кооперації та інтеграції.

Проте спостерігається величезний розрив між закупівельними цінами на аграрну сировину (м’ясо, молоко) та цінами реалізації продукції переробки (ковбасні та сиро-молочні вироби) [181]. Підвищення ціни може призвести до зниження попиту, що негативно вплине на обсяги реалізації, оскільки термін придатності багатьох видів продовольчої продукції обмежений [33].

На сучасному етапі системою економічних заходів доцільно передбачити державну підтримку виробництва продукції тваринництва, з метою інтенсифікації ведення тваринництва, підвищення продуктивності тварин, здешевлення виробництва продукції, податкові пільги тощо. Такий підхід дасть змогу значно підвищити ефективність м’ясо-молочного продуктового підкомплексу України. Поділяємо думку Т. В. Дядик щодо актуальності визначення пріоритетних галузей та виробників і створення дієвих механізмів підтримки їх фінансової політики, що відповідає умовам ринку [51].

За останні п’ять років вченими-аграрниками чимало зроблено щодо створення передумов для відродження галузі й розвитку тваринництва. Наукове забезпечення галузі тваринництва набуває актуальності та дієвості. Так, науковими установами за координації з відповідним департаментом Мінагрополітики України розроблено галузеві програми розвитку свинарства, виробництва яловичини, молока та молочних продуктів, які покладені в основу проекту «Державної програми створення сприятливих умов для стабілізації та розвитку тваринництва на 2005–2010 рр.». Крім того, підготовлені «Програма розвитку ринків продукції тваринного походження в Україні на 2002–2010 рр.», «Програма розвитку та державної підтримки м'ясного скотарства на 2003–2012 рр.», «Цільова програма розвитку м'ясного скотарства на 2004–2012 рр.», Державна цільова програма розвитку села на період до 2015 року [43].

На підтримку вітчизняного товаровиробника м'ясної продукції в 2005 р. державою виділено 580 млн. грн. на дотації селянам для заохочення виробництва м'яса великої рогатої худоби і свиней. При здаванні тварин на державні переробні підприємства (комбінати) товаровиробнику сплачують дотацію в розмірі 1,30 грн. і 1,00 грн. за кілограм яловичини та свинини відповідно [25]. 

У 2006 р. фінансова підтримка за вирощену і продану худобу надавалася за кілограм прийнятої живої маси молодняку великої рогатої худоби в розмірі 1,4 грн., свиней – 1,05 грн. У 2008 р. виплати збільшено відповідно до 1,90 і 1,40 грн. [120]. Збільшення розміру дотацій у наступних періодах (хоч і незначне) є одним із важелів відродження галузей тваринництва й нарощування обсягів виробництва тваринницької продукції [121, 131].

Державна підтримка сприяє економічному розвитку м’ясних галузей тваринництва, в тому числі підприємствам Черкащини [106]. Аналіз розміру доплат за вирощену і здану велику рогату худобу та свиней свідчить, що підприємства Черкаської області нарощують обсяги виробництва яловичини і свинини, оскільки фінансово зацікавлені в цьому (табл. 2.17).

Розмір доплат за вирощених і зданих свиней відповідних кондицій у 2006р. в Черкаській області збільшився у 2,5 рази порівняно з 2004 роком, у тому числі в Золотоніському районі – в 5,3 раза. У 2006 р. сума отриманих дотацій сільськогосподарськими підприємствами області досягла 109,4 млн. грн. (у 2005 р. 71,9 млн. грн.). 

Таблиця 2.17

Доплати сільськогосподарським підприємствам за вирощену і здану продукцію тваринництва, тис. грн.

	Показник
	Черкаська область
	Золотоніський район
	Черкаський район
	Чорнобаївський район

	2004 р.*

	Всього
	16143,5
	2890,9
	6115,3
	2473,6

	у т. ч.

за велику рогату худобу
	6023,9
	2008,8
	357,9
	1341,1

	за свиней
	2726,0
	334,2
	35,1
	702,3

	2005 р.**

	Всього
	29459,2
	5582,3
	11363,0
	4823,5

	у т. ч.

за велику рогату худобу
	9575,0
	2804,0
	593,1
	2869,0

	за свиней
	6285,1
	1537,1
	126,8
	1329,3

	2006 р.**

	Всього
	39530,3
	4851,9
	9574,7
	5063,9

	у т. ч.

за велику рогату худобу
	8435,5
	1775,5
	729,9
	2055,2

	за свиней
	6894,9
	1767,7
	187,0
	1679,6


* Джерело:  Дані Головного управління статистики у Черкаській області.       

** Джерело: Зведені дані форми № 50-сг „Основні економічні показники роботи сільськогосподарських підприємств”.

Дані рис. 2.4 наочно ілюструють, що сума дотацій за молоко значно вища за розмір доплат. Для прикладу, в Чехії, Словаччині, Угорщині, Туреччині субвенції та дотації сільськогосподарським товаровиробникам становлять 20-25 % вартості валової продукції сільського господарства, у країнах ЄС – до 40 %, в Україні – лише 8,6 % [32]. 

Вступ України до СОТ вимагає від товаровиробників сільськогосподарської продукції активізації всіх факторів інтенсифікації, спрямованих на нарощування обсягів виробництва конкурентоспроможної продукції, здатної задовольнити вимоги внутрішнього та зовнішнього ринку. Для використання розширених можливостей споживчого попиту на сільськогосподарську продукцію необхідна ефективна державна підтримка конкурентоспроможності вітчизняного виробництва [41]. 
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Рис. 2.4. Сума дотацій та доплат за продукцію тваринництва сільськогосподарським підприємствам Черкаської області, млн. грн.

Г. Коровніков та І. Колот [69], посилаючись на зарубіжний досвід, стверджують, що в майбутньому вітчизняні особисті селянські господарства будуть перетворені у міні-ферми, проте їхня частка буде незначною. При членстві України в СОТ вагомий обсяг молока має вироблятися великими підприємствами з високою концентрацією корів, щоб забезпечити належну кількість продукції високої якості. В Ізраїлі, наприклад, 66,5 % обсягу молока виробляється у колективних господарствах, де надій на корову за лактацію складає понад 100 ц [184].

На наше переконання, в період інтеграції України до Євросоюзу питання відродження великотоварного виробництва сільськогосподарської продукції постає особливо актуально. Насамперед це стосується якості виробленої продукції та її стандартизації. М’ясо свиней реалізують за державним стандартом ГОСТ 1213-74. Ним передбачено поділ тварин на п’ять категорій (залежно від живої маси, товщини шпику та віку тварин). Поряд з цим для надання фінансової підтримки за вирощену і продану худобу (в розмірі 1,05 грн за 1 кг) встановлюється прийнята мінімальна жива маса однієї тварини: для сільськогосподарських товаровиробників – юридичних осіб – 95 – 130 кг (І і ІІ категорії); для сільськогосподарських товаровиробників – фізичних осіб – 95 – 200 кг [120, 121, 128, 131]. 

Ринкове середовище стимулює сільськогосподарські підприємства виробляти високоякісну й конкурентоспроможну продукцію, запроваджувати енерго- та ресурсозберігаючі технології, раціонально використовувати ресурси і на цій основі знижувати собівартість та вести беззбиткове виробництво. Проте за останні роки в Україні склалася досить несприятлива ринкова ситуація для розвитку ринків молока та м'яса, зумовлена дією сукупності негативних чинників, основними з яких є зменшення обсягів виробництва м’ясо-молочної продукції, збільшення кількості дрібних низькотоварних операторів ринку, невисока платоспроможність населення, що в кінцевому підсумку призвело до зниження рівня споживання молочних і м’ясних продуктів харчування, докорінної зміни цінового механізму.

Простежуючи динаміку виробництва й закупівель основних видів продукції тваринництва протягом 1990–2006 років (табл. 2.18), можна зробити висновок про те, що 2005 р. є переломним роком у відродженні тваринництва Черкащини й нарощування обсягів виробництва тваринницької продукції. 

Аналіз даних таблиці 2.18 показує, що ситуація в молочному скотарстві поліпшується. Починаючи з 2004 року рівень товарності молока почав помітно зростати і в 2006 році дорівнював 86,2%. Найвищих показників товарності продукції приросту великої рогатої худоби та свиней досягнуто в 2003 р. (відповідно 176,7  і 105,1%). Це означає, що галузь деградує, оскільки обсяги реалізованої продукції перевищують виробництво, тобто розширене відтворення практично відсутнє, що суперечить сутності інтенсифікації.

Таблиця 2.18

Обсяги виробництва і реалізації продукції тваринництва сільськогосподарськими підприємствами Черкаської області

	Рік
	Молоко
	Приріст ВРХ*
	Приріст свиней*

	
	вироблено, тис. тонн
	реалізовано, тис. тонн
	товарність, %
	вирощено, тис. тонн
	реалізовано, тис. тонн
	товарність, %
	вирощено, тис. тонн
	реалізовано, тис. тонн
	товарність, %

	1990
	834,3
	758,5
	90,9
	120,8
	139,3
	115,3
	62,8
	62,9
	100,2

	1995
	508,4
	359,4
	70,7
	59,5
	68,4
	115,0
	19,7
	15,8
	80,2

	2000
	241,3
	180,7
	74,9
	25,8
	33,6
	130,2
	7,6
	7,6
	100,0

	2001
	249,1
	191,7
	77,0
	29,3
	31,0
	105,8
	8,8
	6,1
	69,3

	2002
	234,8
	172,9
	73,6
	27,3
	34,0
	124,5
	11,6
	7,6
	65,5

	2003
	175,1
	135,9
	77,6
	20,2
	35,7
	176,7
	9,9
	10,4
	105,1

	2004
	177,1
	145,0
	81,9
	19,3
	25,4
	131,6
	9,6
	9,4
	97,9

	2005
	191,9
	164,9
	85,9
	19,5
	20,2
	103,6
	12,2
	9,3
	76,2

	2006
	191,7
	165,3
	86,2
	18,6
	19,1
	102,7
	17,1
	12,9
	75,4

	2006 до 1990, %
	23,0
	21,8
	-4,7п.
	15,4
	13,7
	-12,6п.
	27,2
	20,5
	 -24,8п.


     * У живій масі.

          Джерело: Статистичний щорічник „Сільське господарство України” за 2006 рік

Недосконалість економічних відносин між суб’єктами продуктових підкомплексів негативно позначається, насамперед, на інтересах сільськогосподарських товаровиробників. Нееквівалентний обмін у сфері «виробництво – переробка» має ланцюгову взаємозалежну реакцію: матеріальна незаінтересованість виробника, заниження виручки за реалізовану продукцію, фінансова неспроможність ведення розширеного виробництва. Продукція тваринницьких галузей в переважній більшості підприємств є збитковою (додаток Е), тоді як продукція промислової переробки за рахунок цін відшкодовує витрати переробки, даючи можливість вести рентабельне розширене виробництво. 

На економічну ефективність галузей тваринництва та їх прибутковість значно впливає обсяг реалізованої продукції за каналами реалізації та ціни. У 2006 р. частка переробних підприємств у загальному обсязі закупівель молока мала 91,6%, великої рогатої худоби – 59,7%, свиней –  80,5%; за іншими каналами (біржі, аукціони) – відповідно 7,4, 31,7 і 12,4%. Для порівняння, у 2003 р. переробним підприємствам було реалізовано 81% молока, приросту великої рогатої худоби 32%, приросту свиней – 52%.

 Залежно від каналів збуту склалася і ціна реалізації. Найвищою вона була при реалізації продукції переробним підприємствам, за іншими каналами ціни дещо нижчі, що і стало основною причиною недоотримання близько 17,4 млн. грн. (табл. 2.19, додатки Ж, З,  К).

Таблиця 2.19

Обсяги, частка та ціна реалізації тваринницької продукції сільськогосподарських підприємств в Черкаській області, 2006 р.

	Показники
	Канали реалізації

	
	Переробним підприємствам
	Працівникам в рахунок оплати праці
	Пайовикам в рахунок орендної плати
	На ринку
	За іншими каналами

	Молоко та молочні продукти

	Обсяг, т
	150569
	1139
	42
	1298
	12204

	Частка, %
	91,1
	0,7
	0,0
	0,8
	7,4

	Ціна, грн/т
	1062,8
	772,1
	800,0
	1093,9
	838,6

	Приріст великої рогатої худоби

	Обсяг, т
	14096
	912
	60
	1053
	7473

	Частка, %
	59,7
	3,9
	0,2
	4,5
	31,7

	Ціна, грн/т
	5990,7
	4471,5
	5600,0
	4513,4
	4920,4

	Приріст свиней

	Обсяг, т
	10856
	451
	46
	461
	1670

	Частка, %
	80,5
	3,4
	0,3
	3,4
	12,4

	Ціна, грн/т
	8461,6
	7925,7
	9876,1
	7119,3
	6997,6


  Джерело: Дані Головного управління статистики у Черкаській області.       

Аналіз стану реалізації продукції тваринництва сільськогосподарськими підприємствами досліджуваної області (табл. 2.20, рис. 2.5) свідчить про те, що вони недоотримали 17347 тис. грн., у тому числі 76 % (13180 тис. грн.) при реалізації продукції за іншими каналами (біржі, аукціони), частка яких у загальному обсязі реалізації досить висока. 

Таблиця 2.20

 Резерви збільшення виручки від реалізації тваринницької продукції в 2006 р. за рахунок доведення цін до рівня переробних підприємств 

	Канали реалізації
	Молоко
	ВРХ
	Свині

	
	Резерв ціни, грн. за 1 т
	Недоотримана сума, тис. грн.
	Резерв ціни, грн. за 1 т
	Недоотримана сума, тис. грн.
	Резерв ціни, грн. за 1 т
	Недоотримана сума, тис. грн.

	Працівникам в рахунок  оплати праці
	290,7
	331,1
	1519,2
	1385,5
	535,9
	241,7

	Пайовикам в рахунок орендної плати
	262,8
	11,0
	390,7
	23,4
	-
	-

	На ринку
	-
	-
	1477,3
	1555,6
	1342,3
	618,8

	За іншими каналами
	224,2
	2736,2
	1070,3
	7998,4
	1464,0
	2444,9

	Разом
	*
	3078,3
	*
	10962,9
	*
	3305,4


  * Джерело: розраховано автором за даними Головного управління статистики у Черкаській області.        
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Рис. 2.5. Сума недобору коштів за реалізовану продукцію у 2006 р.      сільськогосподарськими підприємствами Черкащини

Реалізаційна ціна, що склалася за цими каналами, суттєво нижча від цін, за якими реалізовано продукцію на переробні підприємства. Це доводить той факт, що за біржами та аукціонами криється стихійний заготівельник або ж просто перекупник, який штучно занижує закупівельну ціну.

Слід зауважити, що видача пайовикам в рахунок орендної плати за землю та майнових паїв продукції галузі свинарства здійснювалася за ціною 9876,1 грн. за тонну, що на 1414,5 грн. вища у порівняно з ціною переробних підприємств.

Такий фактор негативно впливає на фінансово-економічний стан кожного пайовика, занижуючи його можливості отримати належну плату за оренду землі та майна. У зв’язку з цим знижується матеріальна заінтересованість селянина.

Цінова політика потребує кардинального вирішення ряду питань, головне з яких – визначення мінімальних закупівельних цін на продукцію сільськогосподарського виробництва, рівень яких дав би змогу отримувати прибуток в результаті її виробництва та реалізації. Розрахунок нормативної собівартості та мінімальної закупівельної ціни 1 т приросту великої рогатої худоби: повна собівартість одиниці товарної продукції в заліковій вазі –  7397,2 грн., при цьому в структуру витрат закладено 16,4% витрат на оплату праці, 35,7% – корми, 30,8%  – пально-мастильні матеріали. Мінімальна закупівельна ціна – 10200,9 грн. за 1 т приросту великої рогатої худоби, куди включено 5% рентабельності, 4% – норми прибутку та маса прибутку [140].

З огляду на ситуацію, що склалася у 2006 р., слід зауважити, що фінансові результати від реалізації основних видів продукції тваринництва у Черкаській області значно гірші порівняно з показниками 2005 року. Сума виручки за реалізоване молоко, приріст великої рогатої худоби і свиней у 2006 р. становила 337,7 млн. грн., що на 87,3 млн. грн. менше проти 2005-го маркетингового року. Нами досліджено вплив двох основних факторів (ціни та кількості) на рівень одержаної виручки від реалізації продукції. Реалізаційні ціни у 2006 р. на вказані види продукції знизилися на 18% (молоко),  22% (приріст великої рогатої худоби) і 33% (приріст свиней). Через різке зниження цін сільськогосподарські підприємства Черкаської області не отримати 104,6 млн. грн. Крім того, спостерігається зменшення обсягів реалізації молока та приросту великої рогатої худоби у 2006 р., що також негативно позначилося на сумі виручки від реалізації – 29 млн. грн. За рахунок нарощування обсягів виробництва та реалізації приросту свиней у 2006 р. аграрії досліджуваного регіону отримали дохід на суму 46,3 млн. грн. (табл. 2.21, додаток Л).

Таблиця 2.21

Вплив факторів на суму виручки від реалізації продукції тваринництва сільськогосподарськими підприємствами               Черкаської області

	Показники
	Молоко
	ВРХ
	Свині
	Всього

	Виручка від реалізації, тис. грн.
	2005 р.
	198856
	139568
	86568
	424992

	
	2006 р.
	153216
	94940
	89566
	337722

	Ціна реалізації 1 т, грн. 
	2005 р.
	1205,7
	6390,2
	10282,5
	*

	
	2006 р.
	986,8
	4960,1
	6932,8
	*

	Обсяг реалізованої продукції, т
	2005 р.
	164930
	21841
	8419
	*

	
	2006 р.
	155266
	19141
	12919
	*

	Відхилення суми виручки     2006 р. від 2005 р., (+ -)– всього*
	-45640
	-44628
	+2998
	-87270

	у т. ч. за рахунок:
	ціни
	-33988
	-27374
	-43275
	-104637

	
	кількості продукції
	-11652
	-17254
	+46273
	+17367


      * Розраховано автором за даними Головного управління статистики у Черкаській області         

Обсяги виробництва та реалізації продукції молочного та м'ясного скотарства у 2006 році зменшилися. Проте темпи скорочення обсягів реалізації перевищують темпи скорочення виробництва. Серед причин такого становища можна виділити дві основні: поголів'я продуктивних тварин зменшилося; друга причина – зниження цін спонукало товаровиробників скоротити обсяги реалізації продукції. Крім того, несправедливий розподіл доходу між виробниками сільськогосподарської продукції та переробними підприємствами веде до штучного занепаду галузі тваринництва, не дає змоги вести розширене виробництво (через нестачу коштів) та підвищувати рівень інтенсифікації галузі.

Отже, значне зниження закупівельних цін на сільськогосподарську продукцію (зокрема тваринницьку) у 2006 маркетинговому році стало на заваді товаровиробникам отримати значні суми коштів. Проте, виходячи з позиції вступу України до СОТ, така ситуація є цілком виправданою, оскільки ціни на вітчизняну продукцію мають відповідати рівню цін на світовому ринку, адже це один із головних критеріїв конкурентоспроможності продукції.  
