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ЗАГАЛЬНА ХАРАКТЕРИСТИКА РОБОТИ

Актуальність теми. Однією з форм глобалізаційних процесів у зовнішньоекономічній діяльності (ЗЕД) є відносини поставки, що матеріально оформлюються відповідними договорами (контрактами). Такий договір (контракт) має специфічне нормативно-правове забезпечення, бо на нього розповсюджується дія не лише нормативно-правових актів України, але й законодавство країни іноземного контрагента, а також міжнародні договори та звичаї ділового обігу. Відповідно, запобігання можливим похибкам і неточностям у процесі укладення і виконання таких договорів є занадто важливим завданням для кожної сторони договірних відносин.

Проблему договірних відносин щодо поставки за часів Радянського Союзу майже не досліджували, натомість більше уваги приділяли договорам купівлі-продажу між суб’єктами господарювання, що знаходяться в різних країнах. 

Серед дослідників зазначеної тематики можна виділити Ф.Х. Лібермана, З.Г. Крилову, О.А. Беляневича, В.М. Гайворонського, О.М. Неживця та інших. Російськи фахівці, в свою чергу, представлені Ю.Н. Болдиревим, С.І. Езерською, Н.І.Клейном, Л.М.Шором, Н.Ю.Крегловою, І.Т.Балабановим, М.І.Брагінським, та ін.

Сьогодні міжнародні зв’язки вітчизняних підприємств досліджується багатьма вченими. Але нормативно-договірні відносини поставки у ЗЕД розглядається або в контексті внутрішньодержавних договорів, або зовсім не виділяється з договорів міжнародної купівлі-продажу товарів.

 Договірні відносини  у ЗЕД, тією чи іншою мірою досліджували Л.І. Антошкіна, О.М. Вінник, В.М. Геєць, Ю.В. Гончаров, О.С. Ємельянов, М.М. Єрмошенко, Л.А. Жук, Ю.О. Заіка, О.В. Звєрєва, М.І. Зінківський, Ю.Г.Козак, С.П. Коломацька, В.К. Мамутов, І.Г. Манцуров, Л.І. Міхов, А.С. Музиченко, О.Ю.Рудченко, В.С. Щербина, І.О. Тарлопов, Н.В. Ушенко та інші.

Значущість дисертації полягає в тому, що на сьогоднішній день договір (контракт) поставки у ЗЕД та договір міжнародної купівлі-продажу товарів є найбільш розповсюдженими договорами, які укладаються між суб’єктами підприємницької діяльності, що знаходяться в різних країнах. 

У той же час у міжнародній практиці майже не використовується термін «договір (контракт) поставки» – зазвичай всі договори називають договорами купівлі-продажу. Але, як показує аналіз відносин купівлі-продажу та поставки продукції, зазначені договори хоча і є спорідненими, все ж таки мають певні особливості. 

Все це обумовлює актуальність дослідження, а недостатня розробка теоретичних і методичних положень визначає доцільність вибору теми дисертації, її мету та задачі.

Зв'язок роботи з науковими програмами, планами, темами. Тема наукового дослідження відповідає сучасній державній політиці по розвитку підприємницької діяльності в Україні. Дисертаційне дослідження пов’язане з планами науково-дослідних робіт Бердянського університету менеджменту і бізнесу, зокрема з темами: «Економічний потенціал України та шляхи його ефективного використання» (2010 р., № держреєстрації  0109U007631, особистий внесок автора – розробка пропозицій щодо підвищення ефективності економічного потенціалу країни за рахунок вдосконалення  договірних відносин); «Міжнародний маркетинг в зовнішньоекономічній діяльності підприємств Північноприазовського регіону» (2011-2012рр., № держреєстрації 0110U002375, особистий внесок автора – розробка пропозицій щодо вдосконалення процесів укладання і виконання договорів (контрактів) поставки продукції у зовнішньоекономічній діяльності).

Мета і задачі дослідження. Метою дослідження є розроблення методичних положень та практичних рекомендацій щодо вдосконалення науково-методичного забезпечення поставок у ЗЕД в процесі здійснення підприємницької діяльності вітчизняними підприємствами.

Досягнення поставленої мети зумовило необхідність вирішення таких задач:

визначити сутність товарно-грошового характеру економічних відносин при реалізації товару в процесі ЗЕД;

виявити та проаналізувати історичні підстави виникнення та розвитку договору (контракту) поставки у ЗЕД на території сучасної України;

визначити основні нормативно-методичні акти, що регулюють відносини поставки у ЗЕД в Україні та зарубіжних країнах;

визначити поняття, місце, функції, ознаки договору (контракту) поставки та його зміст, відокремити договір (контракт) поставки у ЗЕД від інших договорів та здійснити його класифікацію;

здійснити аналіз основних етапів укладання, виконання та припинення договорів (контрактів) поставки у ЗЕД;

виявити можливі правопорушення при укладанні та виконанні договорів (контрактів) поставки у ЗЕД та шляхи захисту від них;

визначити основні напрями підвищення ефективності поставок в ЗЕД; 

визначити можливі шляхи удосконалення процесу укладання та виконання договорів (контрактів) поставки у ЗЕД  і його нормативно-правової бази.

Об’єктом дослідження є процес поставки продукції у ЗЕД за участю вітчизняних та іноземних суб’єктів господарювання.

 Предметом дослідження є теоретичні основи, методичні положення та практичні рекомендації щодо науково-методичного забезпечення поставок продукції у зовнішньоекономічній діяльності. 

Методи дослідження. Методологічною основою дослідження є наукові праці українських і зарубіжних учених та фахівців з питань договірних відносин поставки у ЗЕД. При написанні дисертації були використані наступні методи: порівняльний (при порівнянні відносин поставки з іншими договірними відносинами, що складаються як в межах однієї держави, так і за наявності «зовнішнього» елементу), логічний (при аналізі «причинно-наслідкових» процесів у суспільстві і виявлення результатів впливу цих процесів на відносини поставки), методи аналізу і синтезу (при формуванні змісту документів договірних відносин), метод моделювання (при передбаченні різноманітних ситуацій, що можуть виникнути при укладанні, зміні, виконанні чи розірванні договорів (контрактів) поставки у ЗЕД), графічний метод (при побудові графіків і схем) та ін. 

Наукова новизна одержаних результатів. У процесі проведеного дослідження отримано наступні результати, що складають його наукову новизну:

вперше:

-
визначено економічний зміст та функції (загальні та спеціальні) договору (контракту) поставки у ЗЕД, а також методичні положення щодо обґрунтування вибору суб’єктом господарювання найбільш доцільного для нього різновиду договору на основі виявлення специфічних особливостей підприємницької ситуації, яка склалася, що дозволить забезпечити реалізацію інтересів суб’єктів  підприємницької діяльності;

-
розроблено методичні засади укладання договорів (контрактів) поставки у ЗЕД та створення змішаної комісії щодо його виконання, що дозволяють розробити суб’єкту господарювання єдиний підхід до укладання та виконання договорів (контрактів) поставки у ЗЕД та більш ефективно вирішувати розбіжності між зацікавленими сторонами;

удосконалено:

-
поняття «економіко-правові відносини суб’єктів господарювання в сфері ЗЕД», зміст якого полягає у необхідності забезпечення реалізації  підприємницьких інтересів сторін шляхом укладання домовленостей відповідно до існуючих міжнародних та двохсторонніх законодавчо врегульованих норм, зокрема  при визначенні та включенні в зміст договору (контракту) поставки у ЗЕД при його укладання найбільш суттєвих положень, а також відокремлення договору (контракту) поставки у ЗЕД від інших цивільних і господарських договорів (контрактів). Доведено приналежність договору поставки, зокрема договору (контракту) поставки у ЗЕД, до господарських договорів, що зумовлює правильний вибір нормативно-правових актів, норми яких потрібно застосовувати при укладанні та виконанні таких договорів (контрактів);

-
принципи здійснення договірних відносин суб’єктів господарювання в сфері ЗЕД, що полягають у необхідності забезпечення постійності, безперервності та систематичності щодо діяльності  суб’єктів господарювання, зокрема при застосуванні договору (контракту) поставки у ЗЕД, оскільки в іншому випадку такі відносини будуть вважатися купівлею-продажем з доставкою;

-
організаційне забезпечення попереднього прийняття та/або узгодження положень договорів (контрактів) поставки у ЗЕД на підприємстві шляхом розробки системи документів (зокрема Положення про договори (контракти) поставки у ЗЕД, Положення про змішану комісію з виконання договору (контракту), 
договору про спільну діяльність,  договору про розрахунки,
 Положення про арбітражну комісію, арбітражної угоди (чи застереження)), які покликані конкретизувати та, в деякій мірі, адаптувати нормативно-правову базу, що регулює відносини поставки у ЗЕД, до потреб конкретного суб’єкта господарювання;

дістало подальшого розвитку:

- еволюція економіко-правового забезпечення регулювання поставок на території сучасної України з виділенням періодів - дореволюційного, початку появи планово-господарських зобов’язань,  активного розвитку цивілістичної концепції та занепад господарсько-правової, відновлення господарсько-правової концепції, переходу від планової економіки до ринкової, становлення та подальшого активного розвитку ринкової економіки, що дозволяє характеризувати процес становлення та розвитку інституту поставки;

- внутрішня класифікація договорів (контрактів) поставки у ЗЕД (зокрема, за регулятивною функцією (попередні і основні), за терміном, на який укладається договір поставки (генеральні та поточні договори поставки), за строком дії (разові, короткострокові, середньострокові та довгострокові), залежно від виробника продукції (прямі й опосередковані), за характером товарів, що поставляються (договори поставки продукції виробничо-технічного призначення та договори поставки виробів народного споживання), за характером предмета (наявності родової чи індивідуальної ознаки), за характером взаємовідносин сторін (одноразові та триваючі), за структурою договірних зв’язків (прості та складні договори поставки), за характером процесу виробництва продукції, що поставляється (звичайні та кооперативні), що надає сторонам можливість обрати серед договорів (контрактів) поставки у ЗЕД саме той різновид договору (контракту), який в найбільшій мірі забезпечує їх інтереси;

-
організаційні засади  укладання та виконання договорів (контрактів) поставки у ЗЕД на основі синхронізації в часі (послідовності) та функціональних дій відповідних служб суб’єкта господарювання, що надасть змогу сторонам здійснювати поставки в ЗЕД за принципом раціональності. Крим того, визначення критеріїв, ознак та статусу суб’єктів господарювання, котрі можуть виступати сторонами економічних відносин при здійсненні поставки у ЗЕД, що дозволяє забезпечити уникнення конфліктних ситуації та економічних санкцій з боку контролюючих органів в сфері підприємницької діяльності;  

- обґрунтування доцільності уточнення статусу філій, представництв, відділень іноземних суб’єктів господарської діяльності як окремих суб’єктів господарювання, які не є юридичними особами згідно з законами України, але мають постійне місцезнаходження на території України щодо їх повноважень здійснювати ЗЕД, що дозволить усунути розбіжності у різних нормативно-правових документах та створити більш сприятливі умови для здійснення суб’єктами господарювання ЗЕД;

- комплекс заходів щодо захисту сторонами договору (контракту) поставки у ЗЕД порушених прав та інтересів, що сприяє як запобіганню порушень, так і полегшує застосування санкцій за невиконання умов договору (контракту), а також визначає основні напрями подальшого розвитку і вдосконалення зовнішньоекономічної діяльності за рахунок вдосконалення економіко-правового і методичного забезпечення поставок продукції, що буде мати наслідком позитивну динаміку експорту та стримання імпорту продукції в Україну.

Практичне значення одержаних результатів полягає в удосконаленні процесу укладання та виконання договорів (контрактів) поставки у ЗЕД як для постачальника, так і для покупця; зменшенні конфліктів щодо здійснення підприємництва в цій сфері та покращенні поставки товарів, а також  поступовому відродженні інституту поставки у ЗЕД. 

Висновки і пропозиції автора були використані державними і комерційними структурами, що підтверджено відповідними довідками, а саме: 

Бердянським університетом менеджменту і бізнесу - у процесі виконання наукових досліджень в частині аналізу діяльності підприємств,  підготовки пропозицій щодо підвищення ефективності економічного потенціалу та вдосконалення порядку укладання, виконання і припинення договорів поставки (довідка № 01614 від 12.11.2012 р.);  

НДЕІ Міністерства економічного розвитку і торгівлі України - при виконанні планів НДР у частині аналізу макроекономічних складових та пропорцій валового випуску за видами економічної діяльності та при аналізу методів прогнозування експорту-імпорту) (довідка № 17/513 від 22.11.2012 р.); 

ТОВ «Центр Консалтингу» - у частині укладання та виконання договорів поставки (довідка № 23/11-2012/1 від 23.11.2012 р.); 

ТОВ «АРТ-ГРЕЙН» - у частині поставки сільськогосподарської продукції в ЗЕД (довідка № 01-1/11/12 від 01.11.2012 р.); 

ТОВ «УТЕК.» - при розробці змісту договору (контракту) поставки в ЗЕД (довідка № 1-05/11 від 05.11.2012 р.);

ТОВ «Трансдон» - при укладанні договорів з іноземними контрагентами (довідка № 151112 від 05.11.2012 р.).
Особистий внесок здобувача. Викладені в дисертації результати наукового дослідження, висновки та рекомендації отримані автором особисто, належать особисто автору і є його науковим доробком.

Апробація результатів дисертації. Основні положення та результати дисертаційного дослідження доповідалися та обговорювалися на міжнародних науково-практичних конференціях: «Економіка України: стратегічне планування» (м. Умань, 2008 р.),  «Розвиток України в ХХІ столітті: економічні, соціальні, екологічні, гуманітарні та правові проблеми» (м. Вінниця, 2010 р.); «Економіка України: проблеми економічного розвитку та шляхи їх вирішення» (м. Умань, 2011 р.); «Економіка України: фінансово-економічні проблеми інноваційного розвитку» (м. Умань, 2012 р.), а також на Всеукраїнській науковій конференції КНЕУ «Соціально-економічний розвиток України на початку ХХІ століття» (м. Київ, 2008р.). 

Публікації. Основні ідеї, положення та результати дисертаційного дослідження відображені у 12 одноосібних наукових працях (загальним обсягом 5,9 др. арк.), з яких 5 опубліковано у наукових фахових виданнях (2,9 др. арк.). 

Структура та обсяг роботи. Дисертація складається зі вступу, трьох розділів, висновків, списку використаних джерел (203 найменування) та 3-х додатків. Загальний обсяг дисертації становить 222 сторінки, з них основного тесту - 185 сторінок. Робота містить 10 таблиць і 10 рисунків.
1. ОСНОВНИЙ ЗМІСТ РОБОТИ

В першому розділі «Теоретико-методичні засади науково-методичного забезпечення поставок продукції у зовнішньоекономічній діяльності» розглянуто історичний розвиток відносин поставки в Україні, місце договору поставки в ЗЕД серед інших договорів та нормативно-правове регулювання відносин поставки в ЗЕД.

Товарно-грошовий характер економічних відносин передбачає, що реалізація товару повинна здійснюватися з врахуванням суспільно-необхідних витрат на його виробництво, які визначаються з врахуванням співвідношення між попитом та пропозицією. Правильний облік попиту та пропозиції і виявлення на їх основі суспільно-необхідних потреб і витрат на виробництво товару можуть бути здійснені лише в результаті досягнутої домовленості між товаровиробником та споживачем. Формою такого роду домовленості виступає договір як вираз волевиявлення товаровиробника та споживача.

Отже, сучасний рівень економічних відносин в нашій країні та за її межами – це результат розвитку договірних відносин. Саме договір є складовою частиною та необхідним елементом у становленні та розвитку економіки, підприємництва, договірних зв’язків у суспільстві. 

Аналіз нормативно-правових актів, що діяли на території сучасної Україна та регулювали відносини поставки з «іноземним елементом», дає змогу стверджувати, що до 2003 року поставка була, здебільшого, плановою, а зміст договорів поставки (структура, основні елементи тощо) з радянської доби практично незмінним дійшов до наших часів.

Автором здійснено періодизацію розвитку відносин поставки на теренах сучасної України в залежності від місця договору (контракту) поставки в ЗЕД у загальній системі договорів. Виділено та охарактеризовано наступні 6 періодів: 1) до 1917р. (дореволюційний); 2) 1917 – 1938рр. (початку появи планово-господарських зобов’язань); 3) 1938 – 1956рр. (активного розвитку цивілістичної концепції та занепад господарсько-правової); 4) з 1956 року і до кінця 80-х років (відновлення господарсько-правової концепції); 5) з початку 90-х років і до 2003 року (переходу від планової економіки до ринкової); 6) з 2003 року та до теперішнього часу (становлення та подальшого активного розвитку ринкової економіки).

Сучасне регулювання відносин поставки характеризується, перш за все тим, що існує досить велика кількість нормативно-правових актів (в тому числі і міжнародних актів), але майже всі вони є загальними (Господарський кодекс України, Цивільний кодекс України, Закон України «Про зовнішньоекономічну діяльність» тощо). Аналіз показує, що у прийнятті єдиного закону в сфері поставки не має потреби, але є необхідним удосконалення та систематизація існуючих.

Прогресуюча функціональна відкритість економіки України корелює з наростанням і підвищенням відтворювальних процесів в економіці від зовнішньої торгівлі, що знаходить прояв у зростанні залежності динаміки валового внутрішнього продукту країни від експорту (рис. 1).

Обсяги договірних відносин характеризуються динамікою експорту-імпорту товарів і послуг, а також міждержавними інвестиціями. У дисертації наведені показники зовнішньої діяльності України, з яких видно стрімке зростання як експорту, так і імпорту. Негативним тут є та обставина, що в останні роки імпорт перебільшує експорт, викликаючи цим від’ємне сальдо зовнішньоекономічної торгівлі. Вдосконалення нормативно-методичної бази є одним з напрямів покращення результатів зовнішньої торгівлі.
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Рис. 1. Частка експорту товарів і послуг у ВВП України

 у 1998-2011рр., %

Джерело: складено автором за даними Державної служби статистики України

Автором досліджено місце договору (контракту) поставки в ЗЕД та виявлено, що він є окремим й самостійним договором в системі господарських договорів, але має багато спільних рас з іншими договорами (купівлі-продажу, перевезення тощо). У роботі надано наступне визначення договору (контракту) поставки у ЗЕД – це матеріально оформлена угода двох або більше суб’єктів ЗЕД та їх іноземних контрагентів, за якою одна сторона – постачальник зобов’язується передати (поставити) в обумовлені строки (строк) іншій стороні – покупцеві товар (товари), а покупець зобов’язується прийняти вказаний товар (товари) та сплатити за нього певну грошову суму.

При визначенні ознак договору (контракту) поставки в ЗЕД, виявлено, що йому притаманні як загальні, так і спеціальні ознаки. До останніх автором віднесено наступні: договір (контракт) поставки завжди укладається в письмовій формі; відносини поставки передбачають перетин митного кордону України; контрагенти в договорі (контракті) поставки у ЗЕД мають своє місцезнаходження у різних країнах; розрахунки за договором (контрактом) поставки у ЗЕД можуть здійснюватися в іноземній валюті; договір (контракт) поставки у ЗЕД має лише комерційний характер.

В дисертації також розглянуто функції договору (контракту) поставки у ЗЕД. Автором виявлено спеціальні функції такого договору (контракту): забезпечення внутрішнього ринку України товарами іноземного походження (один зі способів ліквідації дефіциту та забезпечення стабільності національного ринку в державі); забезпечення свободи вибору контрагента (можливість укладання договору (контракту) поставки у ЗЕД розширює коло можливих контрагентів); поширення продукції та товарів українського походження за межами території України; поліпшення якості товарів та технологічного процесу в України шляхом отримання позитивного досвіду від іноземних постачальників; підвищення статусу України на міжнародній арені (причому не лише економічного, а й політичного, як можна побачити з історичного розвитку міжнародних зв’язків, політично стабільні та могутні країни ставали такими лише після економічного розквіту); зміцнення міжнародних економічних зв’язків та покращення міжнародного руху товарів.

В процесі аналізу змісту та форми договорів поставки, здійснено їх розподіл на групи та види (рис. 2), що має велике значення для покращення нормативно-методичного регулювання. 

В другому розділі «Науково-методичні питання регламентації договірних відносин поставки у зовнішньоекономічній діяльності» розглянуті деякі аспекти, пов’язані з укладанням та виконанням договорів (контрактів) поставки в ЗЕД. Такими аспектами є, наприклад, процес оподаткування операцій за договорами (контрактами) поставки в ЗЕД, суб`єктний склад договорів (контрактів) поставки в ЗЕД, момент поставки товарів тощо. 

Проведений аналіз показав, що процес укладання договору (контракту) поставки продукції в ЗЕД є складним й вимагає належної уваги з боку контрагентів. Помилки, допущені на цій стадії, будуть негативно впливати на весь процес виконання такого договору (контракту). Тому, у роботі процес укладання, виходячи з відособленості його основних елементів, поділений на три стадії (рис. 3). 

Базовим для подальших відносин поставки є вибір контрагента та встановлення з ним зв’язків. Даний етап опосередковує характер взаємовідносин між сторонами.

При укладанні самого договору (контракту) сторони визначають істотні умови та юридично їх оформлюють. До таких умов відносять умови визначені в Господарському кодексі України та інших нормативно-правових актах (умови про ціну, строк та предмет договору тощо) та всі умови, щодо яких за заявою хоча б однієї зі сторін повинно бути досягнута згода. Відсутність істотних умов в договорі буде мати наслідком його недійсність. Але, необхідно зауважити, що різні нормативно-правові акти встановлюють різні істотні умови, недодержання яких призводить до можливості визнання такого договору (контракту) недійсним.

У процесі дослідження автор дійшов висновку, що договір (контракт) поставки повинен містити максимальну кількість умов, що полегшує його виконання та мінімізує конфлікти між сторонами договору (контракту) поставки у ЗЕД. Запропонований проект договору (контракту) поставки в ЗЕД (наведено в додатку до дисертації) був вдало запроваджений у ТОВ «УТЕК.» (код ЄДРПОУ 36610695) та ТОВ «Трансдон» (код ЄДРПОУ 35570568).
Відповідно, у роботі здійснено систематизацію суб’єктів ЗЕД, які можуть бути сторонами договору (контракту) поставки у ЗЕД та поставлено проблему правового статусу філій, представництв тощо. 
Виконання ж договорів (контрактів) поставки у ЗЕД має базуватися на наступних правилах: належного, реального виконання, виконання в належний строк та відповідність виконання вказівкам чинного законодавства.

Для забезпечення належного виконання договору (контракту) поставки у ЗЕД сторони можуть застосовувати заходи забезпечення виконання зобов’язання. Такі заходи повинні встановлюватися в самому договорі (контракті), у додатку до нього, чи в окремому договорі.






Рис. 2. Класифікація договорів (контрактів) поставки в ЗЕД

Джерело: розроблено автором




Рис. 3. Загальні етапи поставки в ЗЕД



Рис. 3. Етапи укладання і виконання договору (контракту)
Джерело: розроблено автором

Достатня увага повинна приділятися стадії припинення договору (контракту) поставки в ЗЕД. Відносини поставки між контрагентами припиняються належним виконанням умов договору (контракту) поставки в ЗЕД. Також договір може припиняти свою дію зарахуванням зустрічної однорідної вимоги, строк якої настав або строк якої не зазначений чи визначений моментом витребування; поєднанням управленої та зобов’язаної сторін в одній особі; за згодою сторін; через неможливість виконання; у разі його розірвання або у разі визнання недійсним за рішенням суду тощо. Зазначено, що всі етапи є взаємопов’язаними, тому недоліки допущені на одному з етапів можуть ускладнити процес поставки або зовсім його унеможливити.

Третій розділ «Вдосконалення методів регулювання захисту суб’єктів господарювання у договірних відносинах поставки в зовнішньоекономічній діяльності» присвячений відповідальності за невиконання та неналежне виконання договорів (контрактів) поставки в ЗЕД, помилкам, які найчастіше трапляються при укладанні договорів (контрактів) поставки в ЗЕД та шляхам їх вирішення, можливим шляхам удосконалення нормативно-правового регулювання, а також удосконаленню практичного застосування договорів (контрактів) поставки в ЗЕД. 

У роботі показано, що при невиконанні або неналежному виконанні договору поставки у ЗЕД (недопоставка товару, поставка товару з порушенням строків, без належного маркування, порушення порядку оплати товару, або взагалі відмова від оплати поставленого товару тощо) до винної сторони може бути застосований досить широкий спектр засобів негативного впливу, які дають можливість забезпечити та захистити інтереси сторін та знизити рівень порушень умов договору. До винної сторони може бути застосована господарсько-правова, цивільно-правова, адміністративна чи кримінальна відповідальність. 

Санкції за порушення умов договору (контракту) поставки в ЗЕД окрім встановлюваних чинним законодавством, доцільно визначати і самим договором (контрактом).

У процесі дослідження відповідальності за порушення умов договору, автор дійшов висновку, що система норм, що встановлюють відповідальність суб’єктів ЗЕД, не відповідає сучасним умовам правової держави та потребує вдосконалення.

Суперечки між сторонами договору (контракту) поставки у ЗЕД можуть бути вирішені неюрисдикційним (досудовим, претензійним) чи юрисдикційний (судовим) шляхом. Крим того, було доведено, що претензійний порядок не втрачає актуальності в умовах ринкової економіки. Він дозволяє швидко, оперативно та якісно залагодити суперечки між сторонами (за умови обопільної співпраці) та зменшити фінансовий тягар, який понесуть сторони у разі звернення до суду.

Узагальнюючи визначені пропозиції у роботі розроблена схема нормативно-правового регулювання поставок продукції, новими елементами якої є створення змішаної комісії з виконання договору (контракту), підготовка і використання локальних актів між постачальником і покупцем тощо (рис. 4).

Запропоновано перелік локальних документів нормативного характеру, затвердження яких на підприємстві, є необхідним. Зазначеними вище документами можуть  бути,  наприклад,  положення  про  договори  (контракти)  поставки  у  ЗЕД,
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Рис. 4. Змішана комісія з виконання договору (контракту) поставки 

в зовнішньоекономічній діяльності

Джерело: розроблено автором

положення про змішану комісію по виконанню договору (контракту) та положення про арбітражну комісію. Також майбутні контрагенти можуть укласти договір про спільну діяльність, договір про розрахунки й арбітражну угоду.

Запропоновані договори та положення було запроваджено в ТОВ «УТЕК.» (код ЄДРПОУ 36610695) та ТОВ «Трансдон» (код ЄДРПОУ 35570568). Як наслідок, полегшився процес укладання та виконання договору (контракту), суперечки не виникали.
Проаналізувавши світові тенденції розвитку, у роботі стверджується, що за відношенням частки експорту товарів та послуг – економіка України є досить відкритою і надзвичайно залежною від кон’юнктури зовнішніх ринків. Погіршення у перспективі світової кон’юнктури на товари традиційного українського експорту призведе до різкого скорочення зовнішньої торгівлі. В останній період загострились торговельні відносини з Росією, дають взнаки також обмежуючі заходи іншого стратегічного партнера - США. 

Виконаний у роботі прогноз динаміки зовнішньої торгівлі на середньострокову перспективу свідчить як про її географічну диверсифікацію, так і про подальше нарощування її обсягів. Відповідно, все це потребує посилення уваги як до укладення  договорів на поставки продукції і послуг, так і на деяке вдосконалення політики ЗЕД, а саме необхідно, насамперед створити стабільний внутрішній ринок, щоб уникнути занадто великої залежності від зовнішніх ринків та коливань їх кон’юнктури, вести пошук нових альтернативних ринків збуту товарів українського традиційного експорту та розробити програму розвитку високотехнологічного експорту, який був би конкурентоспроможним на зовнішніх ринках.

ii) ВИСНОВКИ

Дисертаційна робота спрямована на вирішення важливої проблеми науково-методичного забезпечення поставок продукції у ЗЕД. У дослідженні узагальнено та сформульовано ряд наукових положень методологічного та методичного характеру щодо структури, функцій договору (контракту) поставки в ЗЕД, процесу його укладання й виконання, відповідальності за невиконання чи неналежне виконання умов договору (контракту) поставки в ЗЕД, порядку вирішення суперечок між контрагентами.

Результати проведеного дослідження дали змогу зробити наступні висновки.

1. Товарно-грошовий характер економічних відносин передбачає, що реалізація товару повинна здійснюватися з врахуванням суспільно-необхідних витрат на його виробництво, які визначаються співвідношенням між попитом та пропозицією. Облік попиту та пропозиції і виявлення на їх основі суспільно-необхідних витрат на виробництво товару можуть бути здійснені лише в результаті досягнутої домовленості між товаровиробником та споживачем. Формою такого роду домовленості виступає договір, як вираз волевиявлення товаровиробника та споживача. Відповідно, сучасний рівень економічних відносин в нашій країні та за її межами – це результат розвитку договірних відносин. Саме договір є складовою частиною та необхідним елементом у становленні та розвитку економіки, підприємництва, договірних зв’язків у суспільстві.

       ЗЕД будь-якої держави, в тому числі й України, є могутнім засобом прискорення її науково-технічного розвитку та глобалізаційних процесів в економіці. Сьогодні оволодіти найновішими досягненнями науки і техніки без активного обміну науковими дослідженнями, різноманітними товарами, послугами майже неможливо. Зовнішньоекономічні зв’язки дають змогу прискорювати науково-технічний прогрес завдяки організації спільних досліджень, швидкому забезпеченню сучасною технікою цілих галузей і виробництв, сприянню розв’язанню багатьох соціальних проблем. Отже, зовнішньоекономічні зв’язки є одним з основних чинників розвитку господарства України. 

2. При дослідженні процесу розвитку відносин поставки на території сучасної України та в залежності від місця договору (контракту) поставки в ЗЕД в системі договорів України доцільно виділяти наступні етапи становлення та розвитку нормативно-правового регулювання відносин поставки: дореволюційний період, період початку появи планово-господарських зобов’язань, період активного розвитку цивілістичної концепції та занепад господарсько-правової, період відновлення господарсько-правової концепції, період переходу від планової економіки до ринкової та період становлення та подальшого активного розвитку ринкової економіки.

3. На відносини поставки у ЗЕД розповсюджується дія не лише нормативно-правових актів України, але й законодавство країни іноземного контрагента, а також міжнародні договори та звичаї ділового обігу. Це спричинено наявністю іноземного контрагента та переміщенням товару через митний кордон. В той же час сторони мають право обрати законодавство, що буде застосовуватися до відносин між ними. Цьому буде сприяти здійснена у роботі класифікація та систематизація нормативно-правових актів, що регулюють відносини поставки у ЗЕД, які доцільно використовувати як у процесі аналізу сучасного нормативно-правового регулювання відносин поставки, так і при вдосконаленні окремих його положень.

В Україні не існує єдиного нормативно-правового акта, який би регулював зазначені відносини, та порядок укладання, зміни, виконання та припинення договору (контракту) поставки у ЗЕД. Норми, що регулюють відповідні питання (окремо в частині відносин поставки та в зовнішньоекономічній сфері), є недосконалими та дають недобросовісним сторонам можливість по-своєму трактувати їх окремі положення. Зазначене вище спричинено тим, що договір (контракт) поставки у ЗЕД знаходиться ніби на «стику» національного договірного та зовнішньоекономічного права. Хоча норми Цивільного кодексу України, Господарського кодексу України та Закону України «Про зовнішньоекономічну діяльність» у частині відносин поставки у ЗЕД потребують узгодження між собою та з реаліями сьогодення. Тобто, регулювання відносин поставки потребує проведення міжнародної уніфікації норм. Такі дії призведуть до полегшення процесу укладання та виконання договорів (контрактів) поставки у ЗЕД, зменшать (або повністю усунуть) протиріччя в правовому масиві регулювання відносин між контрагентами. Зазначені вище дії будуть мати наслідком й сприйняття позитивного досвіду інших держав та наддержавних організацій.

4. Поняття договору (контракту) поставки у ЗЕД слід розглядати як матеріально оформлену угоду двох або більше суб’єктів ЗЕД та їх іноземних контрагентів, за якою одна сторона – постачальник зобов’язується передати (поставити) в обумовлені строки (строк) іншій стороні – покупцеві товар (товари), а покупець зобов’язується прийняти вказаний товар (товари) та сплатити за нього певну грошову суму. Відповідно, функції договору (контракту) поставки у ЗЕД визначені як передбачені або санкціоновані законом регулятивні властивості договору (контракту) поставки у ЗЕД як нормативного акта, завдяки якому врегульовуються відносини поставки між національними суб’єктами господарювання та їх іноземними контрагентами. Договору (контракту) поставки у ЗЕД притаманні загальні-договірні та спеціальні функції.

Дослідження змісту договору (контракту) поставки в ЗЕД дало змогу встановити перелік істотних умов договору (контракту), які встановлюються чинним законодавством та волевиявленням сторін. Максимальне зазначення умов поставки в договорі (контракті) призведе до мінімізації суперечок між сторонами та полегшення процесу виконання поставки продукції в ЗЕД, що буде мати наслідком позитивну динаміку експорту та імпорту в Україні.

Договір (контракт) поставки та договір (контракт) купівлі-продажу є самостійними і мають існувати паралельно та використовуватися залежно від потреб сторін. Договір (контракт) поставки у ЗЕД на відміну від договору (контракту) купівлі-продажу повинен передбачати систематичну та постійну співпрацю між його сторонами. Саме зазначений факт обумовлює наявність та необхідність (для систематичного збуту чи закупівель продукції) такого договору (контракту). Отже, договір (контракт) поставки у ЗЕД слід визначати як один із різновидів договорів, а саме договору поставки. Він характеризується наявністю іноземного елемента та перетином товаром митного кордону. 

5. Аналіз процесу укладання, виконання та припинення договору (контракту) поставки в ЗЕД показав, що він є досить складним та потребує пильної уваги з боку сторін такого договору. Сторони повинні максимальну увагу приділити саме процесу укладання договору (контракту) поставки в ЗЕД, який є базовим та прямо опосередковує майбутні відносини поставки продукції між сторонами.

Виконання договору (контракту) поставки в ЗЕД є етапом, на якому сторони досягають мети своїх взаємовідносин. Припинення договору (контракту) поставки в ЗЕД є завершальною стадією. На цій стадії матеріально оформлюються виконані взаємні зобов’язання сторін. Перелічені етапи представляють загальний процес укладання, виконання та припинення відносин поставки в ЗЕД.

6. Проаналізувавши відповідальність за невиконання чи неналежне виконання договору (контракту) поставки в ЗЕД, було встановлено, що сторони несуть відповідальність згідно з чинним законодавством. До сторін застосовуються санкції, які встановлюються нормативно-правовими актами чи в самому договорі (контракті). Система санкцій має на меті забезпечення виконання сторонами своїх обов’язків не лише одна перед одою, але й перед державою. На сьогоднішній день, норми, що регулюють відповідальність при невиконанні чи неналежному виконанні договору (контракту) поставки в ЗЕД, не відповідають сучасним реаліям та потребують вдосконалення, систематизації та уніфікації.

Розгляд порядку притягнення до відповідальності за невиконання чи неналежне виконання умов поставки в ЗЕД дає можливість стверджувати, що наявні дві форми захисту: досудова та судова. Дослідження показало, що доцільно використовувати спочатку претензійну форму, що прискорює процес вирішення суперечок між сторонами, та, при позитивному бажанні обох сторін вирішити конфлікт, є найбільш позитивною. Судова форма захисту порушених прав займає досить багато часу, збільшуються фінансові втрати сторін, а також, в Україні, вона є занадто формалізованою.

Аналіз помилок при укладанні та виконанні договорі (контракті) поставки у ЗЕД показав, що більшість з них є типовими, а для їх мінімізації сторонам необхідно дотримуватися наступних правил: не повинно бути неточностей; усі посилання до нормативно-правових актів повинні бути чітко прописані; договір (якщо він укладений більш ніж на одному аркуші) повинен бути прошитий, скріплений печаткою та пронумерований; не допускаються поправки, підчистки, закреслення тощо (вони повинні бути скріплені печатками сторін), а також доцільно дотримуватись однаковості, у використанні термінів, умов, на що часто не звертають уваги, хоча це є дуже важливим для правильного тлумачення зобов’язань, які приймаються контрагентами.

7. Для підвищення ефективності поставок в ЗЕД, а, отже, наявності позитивної динаміки експорту та імпорту продукції в Україні необхідно, насамперед, створити стабільний внутрішній ринок, щоб уникнути занадто великої залежності від зовнішніх ринків та коливань їх кон’юнктури, вести пошук нових альтернативних ринків збуту товарів українського традиційного експорту та розробити програму розвитку високотехнологічного експорту, який був би конкурентоспроможним на зовнішніх ринках.

8. Дослідження нормативно-методичного забезпечення підприємств показало необхідність прийняття ряду локальних актів, які полегшать та систематизують відносини між сторонами договору (контракту) поставки у ЗЕД: Положення про договори (контракти) поставки у ЗЕД (має регулювати всю процедуру укладання та виконання договору (контракту) у ЗЕД); Положення про змішану комісію з виконання договору (контракту) (створюється на паритетних засадах сторонами договору (контракту) та призначена швидко вирішувати всі суперечки між сторонами); Положення про арбітражну комісію (надасть можливість уніфікувати на підприємстві процедуру створення та діяльності арбітражних комісій при виникненні суперечок між сторонами при укладанні та виконанні договорів (контрактів). Також сторони, окрім самого договору (контракту) поставки у ЗЕД мають підписати договір про спільну діяльність, який має містити загальні положення, що регулюють відносини між контрагентами, договір про розрахунки (має регулює взаємні розрахунки між сторонами договору (контракту) поставки у ЗЕД) та арбітражну угоду.
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1.
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Беседіна Т. І. Класифікація договорів (контрактів) поставки в зовнішньоекономічній діяльності / Т.І. Беседіна // Підприємництво, господарство і право. – 2009. – Вип. 8 (164). – С. 33–36.
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Беседіна Т. І. Правове регулювання концептуальних положень поставки на території України в ХХ столітті / Т.І. Беседіна // Право України. – 2010. – Вип. 3. – С. 211–217.

8.
Беседіна Т. І. Проблема визначення сторін в договорі (контракті) поставки в зовнішньоекономічній діяльності / Т.І. Беседіна // Держава і право: збірник наукових праць. Серія «Юридичні і політичні науки»., – 2010. – Вип. 47. – С. 383–388.

9.
Беседіна Т. І. Договір (контракт) поставки в зовнішньоекономічній діяльності: підстави відповідальності за невиконання чи неналежне виконання / Т.І. Беседіна // Підприємництво, господарство і право.–2011.– Вип. 4 (184). – С. 151–154.

10.
Беседіна Т. І. Функції договору (контракту) поставки в зовнішньоекономічній діяльності / Т.І. Беседіна// Сучасні проблеми правової системи України: зб. наук. праць. – 28.10.- 01.11.2009. – С. 356–358.

11.
Беседіна Т. І. Договір (контракт) поставки в зовнішньоекономічній діяльності: підстава передачі права власності / Т.І. Беседіна // Розвиток України в ХХІ столітті: економічні, соціальні, екологічні, гуманітарні та правові проблеми: зб. наук. праць Міжнар.  наук.– практ. конф. - 11.03. 2010 – Ч. 1. – С. 11–15.

12.
Беседіна Т. І. Місце договору поставки в системі господарських договорів / Т.І. Беседіна // Соціально – економічний розвиток України на початку ХХІ століття: зб. доп. 75-ї наукової конф. студентів КНЕУ. 16-17 квітня 2008р. – 2008. – С. 32–34.

(i) АНОТАЦІЇ

Беседіна Т.І. Науково-методичне забезпечення поставок продукції у зовнішньоекономічній діяльності. – Рукопис.
Дисертація на здобуття наукового ступеня кандидата економічних наук за спеціальністю 08.00.04 – економіка та управління підприємствами (за видами економічної діяльності). – Бердянський університет менеджменту і бізнесу Міністерства освіти і науки, молоді та спорту України, Бердянськ, 2013.

Дисертаційна робота присвячена науково-методичному забезпеченню й матеріальному оформленню поставок продукції у ЗЕД, історії розвитку відносин поставки на території України, аналізу змісту, структури, ознак і функцій договору (контракту) поставки у ЗЕД, виокремлення його як самостійного  господарського договору в системі договорів України, процесу укладання й виконання, відповідальності за невиконання або неналежне виконання умов договору (контракту) поставки у ЗЕД, порядку розв’язання суперечок між контрагентами у відносинах поставки у ЗЕД, можливим шляхам удосконалення поставки продукції у ЗЕД з метою підвищення ефективності імпорту й експорту продукції.

Встановлено, що для підвищення ефективності й зменшення кількості спорів при укладанні й виконанні договору (контракту) поставки у ЗЕД сторони повинні прийняти ряд локальних документів, у яких будуть установлений базовий механізм і загальні умови укладання й виконання таких договорів (контрактів). У числі таких документів пропонуються: положення про договори (контракти) поставки в ЗЕД, положення про змішану комісію з виконання договору (контракту). Також майбутні контрагенти можуть укласти договір про спільну діяльність, договір про розрахунки й арбітражну угоду.

Наведений проект договору (контракту) поставки у ЗЕД, у якому виключені найпоширеніші помилки, що допускаються сторонами такого договору (контракту), і який орієнтований на мінімізацію можливості виникнення спірних питань між контрагентами й підвищення ефективності поставки продукції у ЗЕД у цілому.

Ключові слова: зовнішньоекономічна діяльність, договір (контракт), суб’єкти господарювання, імпорт, експорт, виробництво продукції.

Беседина Т.И. Научно-методическое обеспечение поставок продукции во внешнеэкономической деятельности. - Рукопись.

Диссертация на соискание ученой степени кандидата экономических наук по специальности 08.00.04 – экономика и управление предприятиями (за видами экономической деятельности). – Бердянский университет менеджмента и бизнеса Министерства образования и науки, молодежи и спорта Украины, Бердянск, 2013. 

Диссертационная работа посвящена нормативно-правовому обеспечению и материальному оформлению поставок продукции в ВЭД, истории развития отношений поставки на территории Украины, анализу содержания, структуры, признаков и функций договора (контракта) поставки в ВЭД, выделение его как состоятельного хозяйственного договора в системе договоров Украины, процессу заключения и выполнения, ответственности за невыполнение или неподобающее выполнение условий договора (контракта) поставки в ВЭД, порядку решения споров между контрагентами в отношениях поставки в ВЭД, возможным путям усовершенствования поставки продукции в ВЭД с целью повышения эффективности импорта и экспорта продукции.

Проведено исследование и комплексный анализ нормативно-правовой и статистической базы в сфере поставок продукции в ВЭД, истории становления отношений поставки в Украине, существенных условий договора (контракта) поставки в ВЭД, ошибок, которые допускают субъекты хозяйственной деятельности при заключении и выполнении таких договоров, а также, выявлены пути устранения таких ошибок и улучшения, стабилизации внешнеэкономической деятельности Украины.

Анализ ошибок при заключении и выполнении договоров (контрактов) поставки в ВЭД показал, что большинство из них являются типичными, а для их минимизации сторонам необходимо придерживаться следующих правил: не должно быть неточностей; все ссылки к нормативно-правовым актам должны быть четко прописанные; договор (если он заключен более чем на одном листе) должен быть прошитый, скрепленный печатью и пронумерованный; не допускаются поправки, подчистки, зачерчивание и т.п. (они должны быть скреплены печатями сторон), а также целесообразно придерживаться одинаковости, в использовании сроков, условий, на что часто не обращают внимания, хотя это очень важно для правильного толкования обязательств, которые принимаются контрагентами.

Показано, что для повышения эффективности и уменьшения количества споров при заключении и выполнении договора (контракту) поставки в ВЭД стороны должны принять ряд локальных документов, в которых будут установлен базовый механизм и общие условия заключения и выполнения таких договоров (контрактов). В числе таких документов предлагаются: положение о договорах (контракты) поставки в ЗЕД, положение о смешанной комиссии по выполнению договора (контракту). Также будущие контрагенты могут заключить договор о совместной деятельности, договор о расчетах и арбитражном соглашении.

Показано, что для повышения эффективности поставок в ВЭД, а, итак, наличия положительной динамики экспорта и импорта продукции в Украине необходимо, прежде всего, создать стабильный внутренний рынок, во избежание слишком большой зависимости от внешних рынков и колебаний их конъюнктуры, вести поиск новых альтернативных рынков сбыта товаров украинского традиционного экспорта и разработать программу развития высокотехнологического экспорта, который был бы конкурентоспособным на внешних рынках.

Разработан проект положения о договорах (контракты) поставки в ВЭД и положения о смешанной комиссии по выполнению договора (контракту). Указанные положения предусматривают общий порядок, который может быть изменён или уточнён по желанию субъекта хозяйственной деятельности Украины.

Также, приведен проект договора (контракта) поставки в ВЭД, в котором исключены самые распространенные ошибки, допускаемые сторонами такого договора (контракта), и который ориентирован на минимизацию возможности возникновения спорных вопросов между контрагентами и повышение эффективности поставки продукции в ВЭД в целом.

Анализ эффективности предлагаемых усовершенствований проводился на основе внедрения результатов научных исследований в деятельность предприятий по поставке строительной, медицинской и сельскохозяйственной продукции.

Ключевые слова: внешнеэкономическая деятельность, договор (контракт), субъекты хозяйственной деятельности, импорт, экспорт, производство продукции.
Besedina T.I. Normative legal support of goods’ supplies in foreign economic activity. – Manuscript
Dissertation on gaining a scientific degree of candidate of economic science in speciality 08.00.04 – organization management, economical planning and regulation (the types of economic activity). - Berdyanskiy university of management and business of Department of education and science, young people and sport of Ukraine, Berdyansk, 2013.

The dissertation deals with normative legal support and financial processing of delivery of goods in foreign-economic activity and the history of the relations of supplies in Ukraine; with the analysis of the content, structure, features and functions of supply agreement (contract) in foreign-economic activity, highlighting it as a solid economic agreement in the system of agreements in Ukraine; with the process of its concluding, performing and responsibilities of disregarding or inappropriate implementation of terms and conditions of supply agreement (contract) in foreign economic activity; with the procedure of resolution of disputes between contacting parties in relation of the supply in foreign-economic activity and possible ways of improving of products delivery in foreign-economic activity in order to increase the effectiveness of import and export.

It is shown that to increase the efficiency and to reduce the number of disputes in concluding and performing of supply agreement (contract) in foreign-economic activity parties to the contract should adopt some local documents, which will set the basic mechanism and general conditions of concluding and performing of such agreements (contracts). The author proposes such documents as the role of supply agreement (contract) in foreign-economic activity and the role of the joint commission on the implementation of agreement (contract). Furthermore, future contractors can enter into a contract on joint activity and into a contract on computation and arbitration agreement.

The author provides a draft of supply agreement (contract) in foreign-economic activity, in which the most common mistakes, made by the parties to an agreement (contract), are excluded; it also is aimed at minimizing the possibility of a dispute between the parties and at improving the effectiveness of goods’ delivery in foreign-economic activity as a whole.

Keywords: foreign economic activity, the agreement (contract), economic players, import, export and output of products.
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3. Припинення договору (контракту) поставки в ЗЕД





2.4.2. Підписання акту прийому-передачі товару





2.4.1. Перевірка товару покупцем





2.5. Оплата товару покупцем





2.4. Отримання товару покупцем





2.3. Проходження товару через митний кордон





2.2. Відправка товару постачальником





2.1. Підготовка товару постачальником до відправки





2. Виконання договору (контракту) поставки в ЗЕД





1.2.3. Підписання договору (контракту) поставки в ЗЕД





1.2.2. Проведення переговорів з контрагентом з приводу істотних умов договору (контракту) поставки в ЗЕД





1.2.1. Направлення оферти контрагенту





1.2. Укладання договору (контракту) поставки в ЗЕД








1.1.4. Отримання від контрагента документів, що посвідчують можливість укладання ним договору (контракту) поставки в ЗЕД





1.1.3. Встановлення зв’язку з контрагентом





1.1.2. Вибір можливого контрагента





1.1.1. Аналіз ринку





1.1. Вибір контрагента 





1. Укладання (договору) контракту поставки в ЗЕД





Сторона


постачальника





Постачальник





Держава постачальника





Сторона


покупця





Покупець





Держава


отримувача








Змішана комісія з виконання договору (контракту) поставки в зовнішньоекономічній діяльності


(6 осіб)





Законодавство





Локальні акти





Локальні 


акти





Законодавство








Юрист





Бухгалтер





Особа відповідальна за прийом-передачу товару





Особа відповідальна за прийом-передачу товару





Бухгалтер





Юрист
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