PAGE  

Для заказа доставки работы воспользуйтесь поиском на сайте http://www.mydisser.com/search.html
Міністерство аграрної політики та продовольства України 

Львівський національний аграрний університет 

Хірівський Роман Петрович

УДК 338.3./.43

РОЗВИТОК ВЕЛИКОТОВАРНИХ СІЛЬСЬКОГОСПОДАРСЬКИХ ПІДПРИЄМСТВ

08.00.04 – економіка та управління підприємствами 

(за видами економічної діяльності)

АВТОРЕФЕРАТ

 дисертації на здобуття наукового ступеня

 кандидата економічних наук

Львів – 2012

Дисертацією є рукопис.

Робота виконана у Львівському національному аграрному університеті        Міністерства аграрної політики та продовольства України.

Науковий керівник: доктор економічних наук, професор

      Костирко Ігор Григорович, 

        Львівський національний аграрний університет, 

        завідувач кафедри бухгалтерського обліку і аудиту.

Офіційні опоненти: доктор економічних наук, професор

      Баланюк Іван Федорович, 

 Прикарпатський національний університет     

 імені Василя Стефаника, 

 завідувач кафедри обліку і аудиту;

кандидат економічних наук

Гуторов Андрій Олександрович,

Харківський національний економічний університет, старший викладач кафедри бухгалтерського обліку.

Захист відбудеться 18 грудня 2012 року о 1430 годині на засіданні спеціалізованої вченої ради Д 36.814.02 у Львівському національному аграрному університеті за адресою: 80381, м. Дубляни  Жовківського району Львівської області, вул. Володимира Великого, 1, головний корпус, ауд. 309.

З дисертацією можна ознайомитись у бібліотеці Львівського національного аграрного університету за адресою: 80381, м. Дубляни Жовківського району Львівської області, вул. Володимира Великого, 1.

Автореферат розісланий 17 листопада 2012 року

Учений секретар

спеціалізованої вченої ради  





І. Б. Яців

ЗАГАЛЬНА ХАРАКТЕРИСТИКА РОБОТИ

Актуальність теми. У процесі трансформації аграрного сектору в Україні відбулися процеси розукрупнення сільськогосподарського виробництва та його децентралізації. Основною їх метою було надання засобів виробництва, передусім землі, основним виконавцям робіт – селянам. Очікувалося, що зміна форм власності стане потужним стимулюючим чинником, який зумовить  збільшення обсягів та зростання ефективності виробництва сільськогосподарської продукції, підвищення конкурентоспроможності вітчизняного аграрного сектору економіки.

Проте результати  не оправдали  цих  оптимістичних прогнозів. Відбулося зниження продуктивності праці, ефективності використання засобів виробництва, різко зросла частка збиткових сільськогосподарських підприємств. Як наслідок – погіршився рівень забезпечення населення продуктами харчування, зросли ціни на продовольство та сільськогосподарську сировину, виникло чимало екологічних і соціальних проблем на селі.

Тенденції останніх років у сільському господарстві демонструють низьку конкурентоспроможність господарств населення та дрібних товаровиробників на ринку сільськогосподарської продукції. Дрібні сільськогосподарські підприємства, з огляду на відсутність надійних каналів матеріального постачання та збуту готової продукції, не маючи достатніх фінансових ресурсів на модернізацію виробничого обладнання та впровадження інновацій, не можуть скласти гідної конкуренції іншим сільськогосподарським товаровиробникам, зокрема й закордонним. Натомість особливого значення набувають великотоварні підприємства. Існуючі тенденції у концентрації земельних ресурсів і капіталу дають підстави стверджувати про їх прискорений розвиток і посилення диференціації між різними за розмірами сільськогосподарськими товаровиробниками. 

На тлі існуючого стану сільського господарства та сформованих тенденцій його розвитку особливої значущості набуває розробка нових системних підходів щодо організації великотоварних сільськогосподарських підприємств. Тема становлення великотоварного виробництва не є новою у вітчизняній і зарубіжній науковій літературі. Дослідженню процесів формування різних типів агровиробників, їх раціональних розмірів, розвитку великотоварного сільськогосподарського виробництва присвячено праці низки вітчизняних і зарубіжних учених. Серед них варто виділити доробки В.Я. Амбросова, І.Ф. Баланюка, П.С. Березівського, Ю.Е. Губені, А.О. Гуторова,В.В. Зіновчука, Р.В. Кононенко, І.Г. Костирка, В.В. Липчука, І.І. Лукінова, Ю.О. Лупенка, М.Й. Маліка, В.Я. Мессель-Веселяка, Т.О. Осташко, Д.М. Рилько, П.Т. Саблука, О.В. Серової, Г.В. Черевка, С.Л. Феофілова та багатьох інших учених. У працях цих авторів широко висвітлено питання функціонування різних організаційно-правових форм господарювання у вітчизняному сільському господарстві та агропродовольчих комплексах сусідніх країн, обґрунтування раціональних параметрів господарюючих суб’єктів та організаційно-економічного механізму їх формування.
Водночас потребують особливого дослідження зміст і напрями зміни структури агропромислового виробництва з позицій оцінки його масштабів як економічної категорії, виявлення чинників, що гальмують процеси подальшої структуризації, концентрації та укрупнення суб’єктів господарювання в аграрному секторі. Особливої значущості ці проблеми набувають, зважаючи на особливості окремих регіонів. Зазначене й зумовлює актуальність і вибір теми дослідження.

Зв’язок дисертації з науковими програмами, планами, темами. Ди​сертаційне дослідження є складовою частиною бюджетної наукової теми економічного факультету Львівського національного аграрного університету на 2006–2010 роки “Розробка організаційно-економічного механізму підвищення соціально-економічної ефективності функціонування агропромислового комплексу Західного регіону України” (номер державної реєстрації 0106U002073) та на 2011–2015 роки “Теоретико-методологічне та організаційно-економічне обґрунтування розвитку сільського господарства і села” (номер державної реєстрації 0111U001252).
Роль автора у виконанні науково-дослідних робіт полягає в обґрунтуванні підходів до визначення суті та ідентифікації великотоварних сільськогосподарських підприємств, оцінки їх місця на ринку сільськогосподарської продукції, встановленні закономірностей і обґрунтуванні перспектив розвитку й відображена в наукових звітах кафедри бухгалтерського обліку і аудиту Львівського національного аграрного університету.

Мета і задачі дослідження. Метою дослідження є розробка теоретико-методологічних основ і практичних рекомендацій щодо формування та функціонування великотоварних сільськогосподарських підприємств.

Для реалізації поставленої мети було визначено такі задачі:

· обґрунтувати теоретичні основи формування  ринкових структур аграрної економіки;

· визначити сутність великотоварних сільськогосподарських підприємств, їх особливі характеристики та місце у структурній побудові АПК;

· узагальнити теоретичні засади розвитку великотоварних сільськогосподарських підприємств і розробити методичні підходи їх ідентифікації;

· розглянути теоретичні аспекти сутності інтеграційних процесів у контексті формування великотоварного сільськогосподарського виробництва;

· виявити регіональні особливості структуризації сільського господарства та місця в галузі великотоварних сільськогосподарських підприємств;

· встановити закономірності формування і розвитку великотоварного сільськогосподарського виробництва в регіоні;

· запропонувати шляхи вдосконалення організаційної структури сільського господарства регіону на основі доцільних розмірів виробництва;

· запропонувати підходи щодо вдосконалення інтеграційних процесів у середовищі АПК у напрямі формування великотоварних сільськогосподарських підприємств.

Об’єктом дослідження є процес формування та функціонування великотоварних сільськогосподарських підприємств.

Предметом дослідження є теоретико-методичні положення та науково-практичні аспекти розвитку великотоварних сільськогосподарських підприємств.

Методи дослідження. Методологічною і теоретичною основою дослідження є діалектичний метод пізнання, комплексний і системний аналіз, основи економічної теорії, сукупність методів, прийомів і принципів наукового дослідження. У процесі роботи було використано такі методи: методпорівнянь (для зіставленнярезультатів функціонування різних за розмірами сільськогосподарських підприємств регіону); економіко-статистичні (для встановлення закономірностей динаміки, розподілу та взаємозв’язків і залежностей у розвитку великотоварних підприємств), табличний (для подання цифрового матеріалу), графічний (для наочного зображення процесів і явищ), абстрактно-логічний (для теоретичних узагальнень і формулювання висновків); монографічний метод (вивчення економічної ефективності ведення виробничо-фінансової діяльності окремих великотоварних підприємств) та ін.

Інформаційною базою дослідженнястали чинні законодавчі та нормативно-правові акти, концепції й теоретичні розробки вітчизняних і зарубіжних учених, матеріали Державної служби статистики України, Міністерства економічного розвитку і торгівлі України, Головного управління статистики у Волинській області, Головного управління земельних ресурсів у Волинській області, статистична та бухгалтерська звітність підприємств,  особисті спостереження автора. 
Наукова новизна одержаних результатів полягає у такому:

уперше: 

-
обґрунтовано на основі динамічної нелінійної моделі оптимальні параметри розмірів сільськогосподарських підприємств у регіоні з урахуванням найвищої ефективності використання земельних і трудових ресурсів та встановлених закономірностей їх змін залежно від періоду прогнозування;

· запропоновано ринковий підхід до ідентифікації великотоварних, середньотоварних і дрібнотоварних сільськогосподарських підприємств на основі їх частки у регіональному ринку сільськогосподарської продукції;

удосконалено:
-
питання зміни параметрів великотоварних підприємств залежно від фази циклу їх життя, зокрема встановлено, що великотоварні агроформування досі перебувають у фазі зростання, і на сьогодні ще не досягли оптимальних із позиції економічної ефективності розмірів;
· методичні підходи щодо формування та функціонування підприємств холдингового типу на основі чотирьох моделей створення холдингів, а також інституціонального забезпечення їх ефективного розвитку;

· 
класифікацію сільськогосподарських підприємств на основі цільових, виробничих, ринкових та інституціональних критеріїв, а також рівня товарності та обсягів товарної продукції;

· трактування сутності великотоварних сільськогосподарських підприємств, їх особливостейі відмінностей від інших підприємств галузі, які полягають у відмінних підходах щодо управління ними, прийнятті оперативних і стратегічних рішень, зв’язках із діловими партнерами, участі у ринку та динамічності розвитку;

набули подальшого розвитку:

-
шляхи трансформації великотоварних підприємств, збільшення їх чисельності та зміцнення ринкових позицій на основі інтеграційних процесів;

-
принципи формування стратегічних напрямів розвитку різних типів сільськогосподарських підприємств регіону з позицій конкурентоспроможності на ринку.
Практичне значення одержаних результатів полягає в тому, що їх використання має важливе соціально-економічне значення для розвитку сільського господарства і села. Запропоновані в роботі методичні підходи можуть бути основою для розробки законодавчої бази у сфері структуризації сільськогосподарського виробництва, регулювання земельних відносин. Їх можна застосовувати у розробці програм і стратегій розвитку сільського господарства і села та формуванні регіональної політики.

Результати наукових досліджень щодо підвищення рівня конкурентоспроможності підприємств регіонального АПК на основі процесів інтеграції та збільшення масштабів господарюючих суб’єктів, формування організаційної структури та оптимальних масштабів виробництва інтегрованих сільськогосподарських підприємств передано Головному управлінню агро​промислового розвитку Волинської облдержадміністрації (довідка № 11-17/512 від 22.02.2012 р.);  рекомендації щодо поліпшення економічних показників підприємств району в результаті оптимізації розмірів структурних елементів – Управлінню агропромислового розвитку Локачинської районної державної адміністрації (довідка № 02–2/58 від 16.02.2012 р.),пропозиції щодо формування конкурентних переваг великотоварного аграрного виробництва в умовах посилення ринкової конкуренції у сфері АПК – товариству з обмеженою відповідальністю “Птахокомплекс “Губин” (довідка № 1–4/166 від 01.03.2012 р.).
Особистий внесок здобувача. Усі наукові результати, висновки і пропозиції, подані в матеріалах дослідження, є особистим доробком дисертанта. Запропоновані в дисертації нові моделі організації великотоварних виробництв обґрунтовано здобувачем і впроваджено в агропромислове виробництво за його ініціативою та безпосередньою участю. Із наукових праць, виконаних у співавторстві, в дисертації використано лише ті положення, які були розроблені автором особисто.

Апробація результатів дисертації. Окремі результати дослідження доповідалися та були схвалені на Міжнародних науково-практичних конференціях і форумах: “Формування і функціонування аграрних ринків та їх інфраструктури” (м. Мелітополь, 2007 р.); “Інноваційний розвиток економіки і фінансів України в умовах глобалізації” (м. Хмельницький, 2008 р.); “Обліково-аналітичне забезпечення розвитку сільського господарства і села” (м. Львів, 2008 р.); “Теоретичні і практичні аспекти розвитку агропромислового виробництва та сільських територій” (м. Львів, 2011 р.).

Публікації. За результатами дослідження опубліковано 7 наукових праць (із них 5 статей – у наукових фахових виданнях, у тому числі 4 – одноосібних) загальним обсягом 3,03ум. друк. арк., з яких автору належить 2,85 ум. друк. арк.

Структура та обсяг дисертаційної роботи. Дисертаційна робота складається зі вступу, трьох розділів, висновків і пропозицій, списку використаних джерел і додатків. Робота викладена на 215 сторінках, з яких 183 сторінки основного тексту; містить 55 таблиць, 16 рисунків. Список використаних джерел налічує 196 найменувань на 19 сторінках. Додатки займають 13 сторінок.

ОСНОВНИЙ ЗМІСТ ДИСЕРТАЦІЇ

У вступі обґрунтовано актуальність теми, мету та завдання дослідження, його об’єкт і предмет, сформульовано наукову новизну, практичне значення одержаних результатів, показано їх апробацію.

У першому розділі – “Теоретичні засади дослідження великотоварних сільськогосподарських підприємств” –обґрунтовано теоретичні засади функціонування великотоварних сільськогосподарських підприємств, сформульовано основні підходи до їх ідентифікації та класифікації, досліджено сутність та особливості інтеграційних процесів у сільському господарстві, зокрема у контексті парадигми трансакційних витрат.

Започатковані у 90-х роках минулого століття трансформаційні процеси, наслідком яких стало розукрупнення виробництва в аграрній сфері, проводили без належного економічного, правового та соціального обґрунтування. Це у свою чергу зумовило непослідовність, несистемність і суперечливість окремих етапів реформи, насамперед земельної, що мало неоднозначний вплив на розвиток сільського господарства і сільських територій, добробут сільського населення. Були розірвані зв’язки, що підтримували вертикальну інтеграцію елементів агропромислового комплексу, існування яких забезпечувалося механізмом централізованого планування, зовнішні зв’язки між виробниками і споживачами. Обмеженість інформації та альтернатив ресурсозабезпечення і каналів збуту продукції зумовлювали втрати товаровиробників унаслідок цінової дискримінації. Наслідком цих процесів стала низка складних економічних і соціальних проблем, що виникли у сільському господарстві України та набули системного характеру. Ці чинники зумовили значне зростання трансакційних витрат для сільськогосподарських виробників в умовах ринкової трансформації,спричинилиглибокий спад обсягів виробництва та інвестицій в аграрному секторі, зниження ефективності виробництва.

З’ясовано, що середні за масштабами діяльності та дрібні сільськогосподарські підприємства, господарства населення у більшості випадків не мають достатніх фінансових ресурсів для проведення широкомасштабної інвестиційної діяльності, реорганізації виробництва, залучення сучасних технологій. У зв’язку з цим постало питання про розширення розмірів сільськогосподарських підприємств, зокрема  створення великотоварних підприємств на основі посилення інтеграційних процесів у вітчизняному АПК.
Вказані передумови спричинили здійснення реструктуризації аграрних підприємств і формування у вітчизняному АПК великотоварних інтегрованих структур, переважно холдингового типу, котрі виникли без жодного втручання держави внаслідок зосередження капіталу й агропромислового виробництва в одних руках.

Такі підприємства мають достатні фінансові потужності для здійснення інвестиційної діяльності та об’єднують більшість (а в окремих випадках – усі складові) ланок виробництва у межах одного підприємства. Це дає змогу уникати послуг посередників, заощаджувати за рахунок вилучення надлишкових трансакційних витрат, здійснювати гармонійний розподіл  валової доданої вартості у межах підприємства.

Виробництво товару великими партіями дає змогу використовувати ефект масштабу, зокрема за рахунок:

1) полегшення режиму залучення фінансових позик;

2) швидшого вдосконалення технологій завдяки їх ширшому застосуванню;
3) купівлі матеріальних ресурсів за нижчими цінами через значні обсяги закупівель;

4) ширших можливостей налагодження сівозмін; 

5) відмови від послуг суміжників і посередників, розширення можливості диверсифікації виробництва.
Великотоварна господарська діяльність потребує чіткого координування (узгодження) каналів постачаннясировини, продуктів переробки та готової продукції, що зумовить вагоме зменшення затрат. Необхідність створення власної збутової мережі можна пояснити тим, що наявні канали збуту не спроможні впоратися з реалізацією різко збільшеного обсягу виробленої продукції.

Проведення дослідження великотоварного аграрного виробництва неможливе без чіткої ідентифікації великотоварних підприємств. У процесі дисертаційного дослідження виділено такі критерії класифікації підприємств: цільові;  виробничі; ринкові та інституціональні. За цільовим критерієм сільськогосподарські підприємства поділяють на структури, спрямовані на прибуток або на інші цілі діяльності. Зокрема доцільно відзначити перебування у сфері аграрного бізнесу й акумуляцію ресурсів.
Виробничі критерії можна виділити з позиції розміру підприємств. Вважаємо за доцільне розглядати натуральні показники (обсяги валової й товарної продукції, кількість працівників, площу земельних угідь у користуванні або власності) та економічні характеристики розмірів. У рамках виробничого критерію всі сільськогосподарські підприємства поділено залежно від товарності, яку характеризовано двома показниками: рівнем товарності та обсягом товарної продукції (рис. 1).
Відповідно до інституційного поділу виділимо державні та приватні підприємства, а також підприємства зі змішаною формою власності. 
У рамках нашого дослідження за ідентифікації великотоварних сільськогосподарських підприємств використано ринковий підхід до класифікації підприємств певної галузі за їх розмірами. Відповідно до нього до велико-, середньо- та дрібнотоварних підприємств належать господарства із часткою у регіональному ринку, відповідно, – понад 1,00, від 0,25 до 1,00, та менше ніж 0,25%. Для визначення частки підприємства на ринку враховувалиобсяг товарної продукції, при чому до уваги брали обласний ринок сільськогосподарської продукції.
Оскільки більшу частину додаткової вартості отримують не на стадії виробництва, а на інших стадіях просування продукції до споживача, передусім на стадії переробки сільськогосподарської сировини та дистрибуції продукції, економічно  обґрунтованою  стає  потреба  інтеграції  великотоварних 
сільськогосподарських підприємств із переробними підприємствами та підприємствами, що здійснюють збут продукції. 

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Рис.1. Класифікація суб’єктів господарювання у сільському господарстві 

залежно від товарності.

Основну частку цих інтегрованих структур утворюють агрохолдинги. Ці структури мають достатні фінансові ресурси для здійснення інвестиційної діяльності у власне виробництво, а також замкнутий цикл виробництва, що робить їх економічно незалежними від підприємств-виробників сировини та напівфабрикатів, зменшує ризики втрати продукції, маючи власні канали її збуту. Вони незалежні від диктату цін реалізаційних мереж, мають змогу зменшити втрати значної частки валової доданої вартості, гармонійно розподіляти отриманий прибуток відповідно до потреб структурних підрозділів, що представляють окремі ланки виробництва. Завдяки цьому значні інвестиції отримують підприємства-виробники сільськогосподарської сировини у межах інтегрованих холдингових структур, котрі, здійснюючи самостійну підприємницьку діяльність, отримуютьлише 30–35% у загальному розподілі валової доданої вартості. 

У другому розділі – “Оцінка стану та детермінанти розвитку великотоварного виробництва Волинської області” – здійснено аналіз регіональної структури агропромислового комплексу, виявлено взаємозалежність між організаційною структурою і масштабами діяльності сільськогосподарських підприємств та ефективністю ведення ними підприємницької діяльності, встановлено пріоритетні сфери функціонування великотоварних підприємств.

Проведений аналіз розвитку сільськогосподарського комплексу регіону дав змогу виявити такі основні тенденції: стійку тенденцію до зменшення ваги господарств населення у загальному обсязі виробленої сільськогосподарської продукції, постійні зміни в організаційній структурі підприємств (значне скорочення кількості кооперативів, котрі зосереджені в економічно депресивних районах регіону); збільшення кількості великих фермерських господарств і господарських товариств; суттєві внутрішньозональні відмінності у розвитку сільськогосподарських підприємств.

Рівень концентрації виробництва у сільськогосподарських підприємствах досліджуваного регіону визначено на основі індексаХерфіндаля-Хіршмана ( H) за формулою:
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,

 де Si – питома вага підприємств (у порядку зростання) у загальному обсязі товарної продукції сільськогосподарських підприємств регіону, %;

N – кількість сільськогосподарських підприємств.

Встановлено (табл.1), що не існує  стійкої тенденції до зростання рівня концентрації ринку сільськогосподарської продукції, що свідчить про гальмування процесів формування великотоварного сільськогосподарського виробництва.
Таблиця 1

Динаміка індексаХерфіндаля-Хіршмана у сільському господарстві 

Волинської області

	Кількість найбільших підприємств
	Рік
	2010 р. +,- до

2004 р.

	
	2004
	2007
	2008
	2009
	2010
	

	Усі підприємства
	254,3
	437,3
	396,8
	267,5
	279,8
	25,5

	10
	S10
	212,8
	396,8
	351,6
	212,0
	219,7
	6,9

	9
	S9
	209,3
	392,9
	347,8
	206,4
	212,0
	2,7

	8
	S8
	205,7
	388,9
	342,3
	199,9
	203,4
	- 2,3

	7
	S7
	201,6
	384,5
	336,5
	192,7
	194,6
	- 7,0

	6
	S6
	196,0
	378,5
	330,2
	184,8
	185,2
	- 10,8

	5
	S5
	189,6
	369,8
	318,3
	176,0
	175,1
	- 14,5

	4
	S4
	182,4
	359,7
	302,6
	163,5
	164,9
	- 17,5

	3
	S3
	162,0
	344,5
	284,9
	150,1
	152,8
	- 9,2

	2
	S2
	141,1
	326,0
	264,9
	127,5
	123,0
	- 18,1

	1
	S1
	91,1
	293,5
	233,6
	81,1
	82,4
	- 8,7


На основі опрацьованих нами статистичних даних встановлено, що, починаючи із 2001 року, в агропромисловому комплексі Волинської областірозпочалися інтеграційні процеси. Вони призвели до збільшення кількості підприємств, які володіють значними виробничими потужностями й орендують значні земельні площі. Зокрема на господарства області, що орендують понад 1000 га земель, припадало у 2010 році понад 55,5% загальної площі сільськогосподарських угідь, що знаходились у користуванні підприємств. Водночас протягом 2008–2010 рр. у загальній площі сільськогосподарських угідь зменшувалася частка малих підприємств площею до 100 га. Чимало з них банкрутує, а землі, які вони використовували, переходять в оренду великих господарств.За проходженнявказаних процесів концентрації земельних фондів простежується чіткий акцент на горизонтальну інтеграцію, якого здебільшого дотримувалися підприємства, що займаються виробництвом продукції рослинництва,з метою реалізації товарів через спільну систему розподілу, що сприяє підвищенню стійкості аграрних підприємств в умовах кризових явищ в економіці держави.
Різні за обсягом товарної продукції підприємства характеризуються досить диференційованими параметрами забезпечення ресурсами та участі на ринку (табл. 2).
Таблиця 2
Середні та граничні характеристики сільськогосподарських підприємств 

Волинської області

	Показник
	Тип 

підприєм​ства
	Мінімальне 

значення
	Максимальне 

значення
	Середнє 

значення

	
	
	2007 р.
	2010 р.
	2007 р.
	2010 р.
	2007 р.
	2010 р.

	Обсяг товарної продукції, 

тис. грн
	Дрібно​товарні
	26,0
	0,1
	1219,9
	1924,1
	546,3
	660,4

	
	Середньо​​товарні
	1277,8
	2104,8
	4721,1
	6589,4
	2655,3
	3810,2

	
	Велико​товарні
	4951,7
	7690,1
	82125,3
	69813,2
	11712,1
	20487,3

	Середня кількість зайнятих працівників,осіб
	Дрібно​товарні
	1
	1
	142
	112
	52
	32

	
	Середньо​​товарні
	7
	4
	337
	193
	115
	69

	
	Велико​товарні
	40
	6
	702
	347
	187
	133

	Площа сільськогоспо-дарських угідь, га
	Дрібно​товарні
	0,1
	1,3
	2175,3
	2846,8
	758,9
	553,7

	
	Середньо​​товарні
	2,2
	70,7
	3716,0
	3639,0
	1612,2
	1476,6

	Логічним наслідком успішної підприємницької діяльності великотоварних інтегрованих формувань стало розширення присутності даних господарств на ринку (табл. 4). 
	Велико​товарні
	27,0
	25,8
	7355,0
	8870,0
	2470,4
	2898,2


На основі опрацьованих статистичних даних встановлено, що у великотоварних сільськогосподарських підприємствах показники технологічної й економічної ефективності виробництва значно вищі, ніж у дрібнотоварних. Зокрема врожайність зернових у великих сільськогосподарських підприємствах у 2010 році була у 5,1 рази вищою, ніж у дрібнотоварних, цукрових буряків – вищою на 13,9%, приросту великої рогатої худоби – на 71,2% тощо. У результаті великотоварні підприємства досягали значно кращих виробничих показників (табл. 3).
У процесі дослідження було виявлено значні відмінності як у напрямах, так і в термінах проходження інтеграційних процесів залежно від галузі діяльності. Зокрема в галузі рослинництва найпоширенішими є горизонтально інтегровані структури, котрі досягають значної економії за рахунок збільшення масштабу операцій.Основними напрямами їх діяльності є виробництво технічних культур (ріпак або цукровий буряк). У тваринництві набули певного поширення вертикально інтегровані тваринницькі комплекси, котрі зараховують до свого складу всі або більшість ланок виробництва, створюючи ланцюжок: “виробництво сировини – виробництво продукції – пакування – реалізація”, внаслідок чого досягають певної економії, у тому числі на трансакційних витратах.

Таблиця 3

Порівняльна характеристика економічних показників
сільськогосподарськихпідприємств Волинської області

(у середньому за 2007-2010 рр.)

	Показник
	Тип підприємства
	Разом

	
	великотоварні
	середньотоварні
	дрібнотоварні
	

	Загальна кількість
	27
	38
	177
	242

	До загальної кількості, у %
	11,2
	15,7
	73,1
	100,0

	Загальний дохід (виручка) від реалізації, тис. грн
	451094,0
	109555,0
	85723,2
	646372,2

	Чистий дохід, 

тис. грн
	31924,4
	-3970,9
	-17461,3
	10492,2

	Частка у загальній виручці сільськогосподарських підприємств, %
	69,8
	16,9
	13,3
	-


Розширюючи масштаби виробництва, великотоварні інтегровані структури, зокрема – агрохолдинги, витісняючи фермерів з ринку оренди сільськогосподарської землі, змушують їх змінювати свою спеціалізацію, переходити від вирощування низькоефективних, в умовах дрібнотоварного виробництва, зернових і технічних культур до вирощування овочів, фруктів, ягід. Результатом цього є, з одногобоку, підвищення загальної ефективності сільськогосподарського виробництва, а з іншого – нагнітання соціальної напруги на селі, зокрема в частині сільського ринку праці та доходів сільських трудівників. Водночас банкрутство малих підприємств призводить до збільшення чисельності сільських безробітнихі зниження дохідноїчастини місцевих бюджетів (у зв’язкузі зменшенням податкових відрахувань малих підприємств, власники яких, на відміну від агрохолдингів, є місцевим населенням), що знижує добробут сільського населення.
У третьому розділі – “Напрями розвитку великотоварного агропромислового виробництва” – на основі побудови економетричної моделі встановлення взаємозв’язку між масштабами виробничої діяльності підприємств регіонального АПК та їх економічною ефективністю, розраховано оптимальні розміри сільськогосподарського виробництва у межах АПК Волинської області, з’ясовано основні перешкоди для подальшого розвитку великотоварних інтегрованих аграрних підприємств та вказані напрями їхнього подолання, запропоновано оптимальні моделі формування цих структур.
З метою визначення оптимальної організаційної структури АПК регіону на основі доцільних розмірів виробництва, з використанням бази розрахованих і досліджених виробничих та економічних показників діяльності підприємств регіону, ми побудували економетричну модель, котра описала зв’язок між обсягами діяльності підприємств регіону та економічним результатом їх діяльності (рис. 2).

На основі проведених розрахунків пропонуємо описувати цю залежність квадратичною функцією виду:
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де, y – чистий дохід на одиницю площі у господарстві; а0 – вільний член; а1–коефіцієнт при х; а2– коефіцієнт при х2.   

Встановлено чіткий зв'язок між збільшенням розміру підприємств ізростанням їх чистих доходів. 
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Розділ 1. Рис. 2. Усереднені чисті доходи на один гектар ріллі залежно від площі землекористування сільськогосподарських підприємств Волинської області.
Для виявлення найраціональніших розмірів діяльності господарств в умовах регіону залежно від рівня використання землі та праці, а також здійснення розрахунку їх прогнозних значень до 2015 року, ми використали метод апроксимації функцій. Розрахований рейтинг сільськогосподарських підприємств щодо оптимальності розмірів виробництва подано в табл. 4.
Наведені дані підтверджують доцільність ведення високотоварного виробництва.Найкращі результати матимуть підприємства з площею сільськогосподарських угідь понад 5 тисяч гектарів. Досить ефективними можуть бути підприємства, площа землекористування якихстановить від 1301 до 1500 га та від 501 до 600 га. Менші за розмірами господарства стоять перед альтернативним вибором – розширення масштабів виробництва або пошук інших ніш діяльності. Цілком очікуваними можуть бути зміни позицій підприємств щодо ефективності функціонування, що зумовлено різними трендами їх розвитку.
У результаті опитування керівництва великотоварних сільськогосподарських підприємств Волинської області було виявлено групи перешкод (залежно від джерела загроз) для подальшого розвитку таких форм господарювання у досліджуваному регіоні, зокрема:
1) проблеми правового характеру (інституційного середовища);

2) обмеження з боку державних структур;

3) організаційні труднощі;

4) необхідність затратних інвестицій в інфраструктуру, логістику та маркетингову діяльність.

Таблиця 4
Прогнозний рейтинг різних за розмірами сільськогосподарських підприємств Волинської області залежно від ефективності використання землі та праці

	Група підприємств за площею сільськогосподарських угідь, га
	Критерій

	
	ефективність використання землі
	ефективність праці

	
	2010 р.
	2015 р.
	2010 р.
	2015 р.

	до 300 га
	14
	13
	14
	14

	301 - 400 га
	8
	8
	13
	13

	401 - 500 га
	11
	11
	7
	7

	501 - 600 га
	4
	3
	3
	4

	601 -  700 га
	12
	12
	11
	10

	701 -  800 га
	9
	10
	9
	9

	801 -  900 га
	10
	9
	12
	12

	901 -  1000 га
	13
	14
	10
	11

	1001 -  1300 га
	7
	7
	8
	8

	1301 -  1500 га
	2
	2
	4
	3

	1501 -  2000 га
	6
	6
	5
	5

	2001 -  3000 га
	5
	5
	2
	2

	3001 -  5000 га
	3
	4
	6
	6

	Понад 5000 га
	1
	1
	1
	1



Для зняття вказаних обмежуючих чинників запропоновано:
1) удосконалити законодавче забезпечення механізмів створення та функціонування таких формувань внесенням змін до Законів України “Про холдингові компанії в Україні” та “Про державну підтримку сільського господарства”; впровадити пільгове оподаткування холдингів, що функціонують у найзбитковіших секторах АПК; уніфікувати підходи до визначення понять “холдинг” і “холдингова компанія”;

2) рекомендувати розширення автономії дочірніх структур у межах інтегрованих, у тому числі холдингових агропромислових структур, особливо за прийняття рішень стосовно їхньої діяльності;

3) у контексті стрімкого розвитку діяльності інтегрованих (здебільшого – холдингових) структур у сільському господарстві необхідно враховувати обмежувальні чинники, пов’язані з гострим браком ресурсів. Треба виходити з того, що розвиток сільського господарства, як і всього агробізнесу, визначатимуть не так традиційні чинники (земля, капітал), як реальні можливості швидкої та ефективної реалізації досягнень науково-технічного прогресу. Аграрне виробництво стає наукомісткою галуззю, де використовують високопродуктивні, дорогі й складні в обслуговуванні техніку та обладнання. Концентрація й інтеграція агробізнесу (тобто створення агрохолдингів) вимагають застосування сучасного менеджменту на всіх рівнях управління – від найнижчого до найвищого. Це потребує зміни підходів до формування людського капіталу цих структур, зокрема розширення участі зацікавлених холдингових структур у програмах підготовки висококваліфікованих кадрів, налагодження співпраці агрохолдингів з університетами та науковими установами, надання можливості майбутнім спеціалістам проходити практику на таких підприємствах із перспективою подальшого працевлаштування.

За результатами дослідження діяльності вертикально та горизонтально інтегрованих підприємств запропоновано найоптимальніші шляхи забезпечення їх становлення й розвитку. Здійснені дослідження діяльності агрохолдингів як форми організації інтегрованого агропромислового виробництва підтвердили гіпотезу, що найефективнішим шляхом їх створення є інвестування капіталу (вітчизняного або іноземного походження) спершу в переробну промисловість, що забезпечує відносно швидкий його обіг і окупність. Наступним етапом, на нашу думку, повинні бути інвестиції у сферу збуту продукції через розбудову логістики і власної торговельної мережі. Із накопиченням необхідних фінансових ресурсів, уже на третій стадії, варто створювати власне сільськогосподарське виробництво – за допомогою оренди земельних і, частково, майнових паїв, а також закупівлі необхідних ресурсів (насамперед сучасної техніки).

Ми запропонували чотири найоптимальніші моделі створення інтегрованих холдингових структур у сільському господарстві.

1. Модель заснування. Із позиції правових, податкових і фінансових наслідків найпростішою формою створення холдингу є формування первинної сфери пайової участі. Після цього купують додаткові паї.
2. Модель злиття. Колишні компаньйони (власники) передають свої частки участі в діючих господарських товариствах новостворюваного холдингу, в якому їм надають права участі частки. Потім, залежно від поставленої мети, здійснюють інтеграцію самостійних товариств у правовій та управлінсько-організаційної сфері. Оскільки дочірні структури холдингу є самостійними юридичними особами, немає потреби у складних процесах реорганізації (поділу або злиття).
3. Модель делегування функцій управління.За цієї моделі відбувається утворення “квазіхолдингу” через перенесення функцій управління на менеджмент-компанію холдингу або залежні товариства, керівництво якими здійснюють за дорученням. Центральним елементом цієї моделі є передача функцій управління спеціальним управлінським товариствам на основі двосторонніх договорів. У такому разі “децентралізацію” майна, або “централізацію” часткою участі, характерної для моделі злиття, не проводять. 

4. Модель поділу. 

Цю модель можна реалізовувати у таких формах: 

– повним розділенням структурних одиниць господарського товариства або основного товариства;
– відділенням частини зі самостійного господарського товариства або материнського господарського товариства (модель виділення дочірнього товариства) (рис. 3);

– поділом великих компаній за їх реструктуризації.
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Рис. 3. Утворення холдингу відокремленням частини зі самостійного суб’єкта господарювання. 
За повного поділу структурні одиниці господарського або материнського товариства передають у холдинг завдяки продажу вже існуючих дочірніх структур материнського товариства або наданням часткових прав, повним поділомтовариства та внесенням речового (майнового) вкладу в дочірні господарські структури материнського товариства або нового холдингу. Колишнє коло власників часток залишається незмінним. Залежно від того, яку мету ставить концепція холдингу й яка роль відводиться холдингу, необхідно заново визначити функції колишнього материнського товариства. Як правило, модель поділу спрямована на децентралізацію структурних одиниць.

Усі зазначені процедури утворення холдингових компаній можна здійснювати:

· скуповуванням акцій на вторинному ринку, яке виконує брокер;

· обміном акціями, спеціально емітованими для цього кожним господарським товариством;

· створенням спеціальної керуючої компанії, куди засновники передають пакети акцій господарських товариств, які вони хочуть долучити до холдингу (при цьому передані акції підприємств  обмінювали  на емітовані акції цієї компанії);

· передачею ключових для певного бізнесу патентів, авторських прав, ноу-хау.

Необхідної єдності здійснюваної холдингом інвестиційної, технологічної та іншої політики можна досягнути тільки завдяки:

– узгодженому формуванню та коригуванню цілей у режимах функціонування і розвитку;

– узгодженому веденню обліку (у холдинговій структурі можливі типізація і стандартизація більшості процедур: документообігу, управління персоналом та ін.);

– узгодженому виробленню управлінських рішень у разі, якщо збори акціонерів незадоволені поточним розвитком холдингу (тобто на основі наявних звітів про господарську діяльність та аналізу причин відхилень від бажаного результату приймати рішення про керуючі впливи). 
ВИСНОВКИ

У дисертації здійснено теоретичні узагальнення засад розвитку великотоварного аграрного виробництва, виявлено та опрацьовано основні складові економічної ефективності великотоварних інтегрованих формувань на прикладі Волинської області, вказано найпоширеніші стримуючі чинникиу процесі подальшого розвитку інтегрованих агропромислових формувань та запропоновано шляхи до їх вирішення. На основі вивчення, опрацювання і порівняння економічної ефективності найбільш успішних інтегрованих холдингових структур регіону та дослідження праць провідних іноземних учених запропоновано оптимальні моделі формування організаційної структури інтегрованих формувань. Результати дослідження дають підстави дійти таких висновків: 

1. Основними критеріями поділу сільськогосподарських підприємств є: цільовий, виробничий, ринковий та інституціональний. Із категорією “товарності” пов’язаний поділ підприємств за рівнем товарності та обсягами товарної продукції.Відповідно до цієї категорії сільськогосподарські підприємства можна поділити на певні групи за рівнем товарності та обсягами товарної продукції. Для виділення великотоварних підприємств у сукупності господарюючих суб’єктів у регіональному сільському господарстві запропоновано застосування ринкового підходу, який передбачає поділ підприємств на три групи за їх часткою на ринку. До великотоварних підприємств можна віднести ті з них, які займають понад  1 % у регіональному ринку сільськогосподарської продукції.

2. Інтеграція виробниківє ключовим напрямом збільшення пропозиції сільськогосподарської продукції на ринку, а, відповідно, і напрямом створення великотоварних агропідприємств. Особливого значення набуває перерозподіл додаткової вартості у продовольчому ланцюгу на користь виробників сільськогосподарської сировини, що  сприятиме кращому їх фінансуванню. У сільському господарстві повинні знайти застосування різні форми і види інтеграційних зв’язків.

3. Будучи за час незалежності одним із найдепресивніших секторів економіки регіону, агропромисловий комплекс Волинської області, починаючи з 2004 року, демонструє тенденції до зростання як виробничих, так і економічних показників. Локомотивом цього зростання стали найбільші сільськогосподарські підприємства області, котрі, маючи значний інвестиційний ресурс, єдиними в області демонструють загальну прибутковість виробництва та вирізняються найкращими виробничими показниками за основними галузями виробництва. 

4. У досліджуваному періоді відбулися значні зміни у структурі самих підприємств. Скоротилася кількість виробничих кооперативів, які трансформувалися переважно у приватні підприємства, збільшилася кількість фермерських господарств, стабільно низькою є частка державних підприємств. Останніми роками спостерігають процес динамічного акумулювання ресурсів, передусім земельних, та зростання участі на ринку сільськогосподарських підприємств. Це особливо характерне для Лісостепової та частково Південно-Поліської зон Волинської області, причому у Північно-Поліській зоні зростала значущість господарств населення.

5. Показано, що починаючи з 2004 р. відбулося зростання концентрації виробництва. Проведені розрахунки свідчать, що на регіональному ринку до 2008 р. спостерігали тенденцію до зростання рівня концентрації ринку сільськогосподарської продукції, після чого у сільському господарстві Волинської області тенденція змінилася на протилежну. За досліджуваний період відзначенозростання економічної ефективності господарювання у великотоварних сільськогосподарських підприємствах. Особливо це стосується господарств рослинницького напряму. Спостерігається диференціація економічних показників виробництва у межах групи великих підприємств, що спричинено різним терміном діяльності великих підприємств у межах досліджуваних галузей, різними масштабами діяльності у рамках окремих галузей, різними напрямами використання отриманої продукції.

6. Інтеграційні процеси в аграрній сфері відіграли позитивну роль у процесі функціонування АПК. Саме підприємства, що здійснюють великотоварне виробництво, є найбільш ефективними в основних галузях сільського господарства, досягаючи найбільшої продуктивності землі та тварин, найнижчих показників собівартості виробництва, реалізуючи більш якісну продукцію за вищими цінами. Значною мірою цьому сприяв інноваційно-інвестиційний характер розвитку, зокрема впровадження сучасних технологій виробництва продукції та значної економії за рахунок використання ефекту масштабу. Подальша трансформація організаційної структури має здійснюватися у напрямі поляризації суб’єктів господарювання у сільському господарстві Волинської області. З одного боку, очікується зростання кількості більших за розмірами й обсягами товарної продукції підприємств, а з іншого –зростання малих і дрібнотоварних підприємств. Це відбуватиметься за рахунок середніх підприємств і господарств населення.

7. У визначенні пріоритетів розвитку сільського господарства варто акцентувати на розвитку великотоварного виробництва, як найперспективнішої форми організації виробництва, формуванні оптимального співвідношення великого й дрібного виробництва, котрі б доповнювали один одного. Це співвідношення має залежати від територіальних і природних умов. Кожне підприємство потребує власної виробничої програми й обґрунтування раціональних і оптимальних моделей, що, виходячи з акумульованих ресурсів і можливостей їх розширення, передбачає індивідуальні підходи. 

8. Встановлено, що у теперішніх умовах свого розвитку великотоварні підприємства ще не досягли оптимальних, з позиції економічної ефективності, розмірів, і найближчими роками тенденція до збільшення масштабу їх діяльності зберігатиметься. Оптимальний розмір цих структур неабияк коливається залежно від напряму діяльності та території їх функціонування. Пріоритетними для великотоварного виробництва на сьогодні є галузі виробництва зернових (пшениця, ячмінь, кукурудза) та технічних культур (ріпак, цукрові буряки), а також галузі з швидкими термінами повернення інвестицій, зокрема свинарства. У процесі досліджень розроблено економетричну модель, котра показала перспективність у найближчій перспективі функціонування різних за розмірами сільськогосподарських підприємств. Найбільш вигідними, з погляду ефективності виробництва, будуть підприємства з площею угідь понад 5 тисяч гектарів. Досить ефективними можуть бути підприємства, площа яких становить 1301–1500 га та 501–600 га. Менші за розмірами господарства стоять перед альтернативним вибором – розширення масштабів виробництва або пошук інших ніш діяльності. 

9. У процесі дослідження встановлено, що найефективнішим шляхом створення агрохолдингів є інвестування капіталу вітчизняного або іноземного походження спочатку в переробну промисловість, що забезпечує значно швидші його повернення й окупність. Найоптимальнішим наступним етапом буде сфера збуту продукції через розбудову логістики і власної торговельної мережі. Із накопиченням необхідних фінансових ресурсів, уже на третій стадії, варто створювати власне сільськогосподарське виробництво – за допомогою оренди земельних і частково майнових паїв, а також закупівлі необхідних ресурсів (насамперед сучасної техніки). Інший можливий шлях створення агрохолдингів – це розвиток агробізнесу компаніями, основний напрям діяльності яких не пов’язаний із аграрною сферою.

10. Холдингові компанії можнаутворювати завдяки: скуповуванню акцій на вторинному ринку, яке здійснює брокер, обміну акціями, спеціально  емітованими для цього кожним господарським товариством, створенню  спеціальної  керуючої  компанії, куди  засновники  передають пакети  акцій  господарських  товариств,  які вони  хочуть зарахувати до холдингу. 
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У дисертації розглянуто теоретичні та методологічні основи формування та розвитку великотоварних сільськогосподарських підприємств, зокрема на основі інтеграції виробництва, визначено критерії класифікації сільськогосподарських підприємств та ідентифікації великотоварних господарських структур.

Проведено аналіз регіональних особливостей структуризації сільського господарства, обсягів, тенденцій і детермінант розвитку великотоварного виробництва. Опрацьовано перспективні напрями створення та сфери діяльності великотоварних підприємств, їх оптимальні розміри.

Ключові слова: великотоварне виробництво, інтеграційні процеси в АПК, вертикально інтегровані структури, ефект масштабу діяльності, агрохолдинги, трансакційні витрати, частка ринку.
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Диссертация на соискание учёной степени кандидата экономических наук по специальности 08.00.04 – экономика и управление предприятиями (по видам экономической деятельности). – Львовский национальный аграрный университет Министерства аграрной политики и продовольствия Украины, Львов, 2012.

В диссертации рассмотрены теоретические и методологические основы формирования и дальнейшего развития (функционирования) интегрированных крупнотоварных хозяйств АПК Украины. Развиты положения относительно сущности крупнотоварных сельскохозяйственных предприятий, их особенностей и различий как между группами, принадлежащими к категории средних и крупных предприятий, так и в пределах самих групп, которые заключаются в отличных подходах по управлению ими, принятии оперативных и стратегических решений,  связи с другими объектами хозяйствования, участие в рынке и динамичности развития.

Проанализированы региональные особенности структуризации сельского хозяйства и определено значение  крупнотоварных предприятий. Определены объемы (масштабы) деятельности крупнотоварных образований в региональном АПК Волынской области. Рассмотрено влияние интеграционных процессов и увеличение объемов операций крупнейших предприятий области на экономию на переменных затратах в общей структуре затрат производства (предпринимательской деятельности), в частности статьи трансакционных издержек, благодаря объединению большинства (а в отдельных случаях – всех составляющих ) звеньев производства в рамках одного предприятия.

Показано влияние эффекта масштаба производства аграрных предприятий области на производственные и экономические показатели их деятельности. Исследовано место, занимаемое указанными интегрированными формированиями в пределах (разрезе) основных отраслей сельскохозяйственного производства региона. Определено различие в подходах к управлению крупными и средними предприятиями, особенно в области принятия оперативных и стратегических решений, связях с другими субъектами хозяйствования. На основе динамической нелинейной модели рассчитаны и обоснованы оптимальные, по достижению наивысшей эффективности использования земельных и трудовых ресурсов, масштабы деятельности аграрных предприятий в рамках АПК региона. 

Установлено, что в нынешних условиях своего развития крупнейшие агрохолдинги еще не достигли оптимальных с точки зрения экономической эффективности размеров, и в ближайшие годы тенденция к увеличению масштаба их деятельности будет сохраняться. Определены приоритетные для крупнотоварного производства отрасли АПК.

Выявлено, что в АПК Украины существуют как предпосылки, так и ограничивающие факторы для развития интегрированных структур. Среди последних, в частности: мораторий на куплю-продажу земли сельскохозяйственного назначения, что делает невозможным функционирование и развитие полноценных рыночных отношений в отечественном АПК, несформированность законодательной базы функционирования агрохолдингов, ограничения, накладываемые на данных субъектов хозяйствования антимонопольным законодательством, дефицит квалифицированных кадров как в производстве, так и менеджеров среднего и высшего звена.

Внесены предложения по оптимизации организационной структуры сельского хозяйства региона на основе целесообразных размеров производства.

Развиты положения относительно сущности крупнотоварных сельскохозяйственных предприятий, их особенностей и различий, как между группами, принадлежащими к категории средних и крупных предприятий, так и в пределах самих групп, которые заключаются в подходах к управлению ими, принятии оперативных и стратегических решений, связях с другими объектами хозяйствования, участия в рынке и динамичности развития.

Совершенствование классификации сельскохозяйственных предприятий, основанной на использовании целевых, производственных и институциональных критериев, учитывает уровень товарности и объемы товарной продукции.

На основе теоретико-методологических и практических исследований производственной и экономической деятельности холдинговых структур в отечественном АПК и сельском хозяйстве соседних стран разработаны и предложены методические подходык формированию предприятий холдингового типа на основе четырех универсальных моделей, а также институционального обеспечения их эффективного развития.

Ключевые слова: крупнотоварное производство, интеграционные процессы в АПК, вертикально интегрированные структуры, эффект масштаба деятельности, агрохолдинги, трансакционные издержки, доля рынка.
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The author details the theoretical and methodological basis for the formation and development of large commodity agricultural enterprises, particularly through the integration of production, the criterion of classification of farms and identification large commodity structures.

The analysis of the regional characteristics structuring of agriculture, volume, trends and determinants of largecommodity production, priority areas of their activities.Revised promising areas and creating areas largecommodity enterprises, their optimal size and direction of creating integrated farms.

Key words: largecommodity production, integration processes in agriculture, vertically integrated structures, economies of scale, agricultural holdings, transaction costs, market share.
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