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Формування системи кредитування з урахуванням оцінки кредитного ризику


Загальноекономічна роль комерційних банків як основних суб’єктів грошово-кредитних відносин у суспільстві визначається їхніми можливостями залучати тимчасово вільні кошти та спроможністю ефективного використання акумульованих ресурсів для задоволення фінансових потреб реального сектору економіки з метою постійного обігу капіталу підприємств.


На сьогодні розвиток кредитних операцій вітчизняної системи комерційних банків характеризує суттєві зрушення в бік збільшення обсягів кредитних вкладень в економіку, підвищення ролі банківської позики в кредитному забезпеченні виробничого сектору необхідними грошовими ресурсами.


Актуальним постає питання визначення ролі банківського кредиту у процесі залучення позикових ресурсів малих підприємств, узагальнення теоретичних підходів до функцій і сутності комерційних банків, розкриття механізму практичної реалізації кредитного забезпечення підприємницької діяльності, визначення місця та ролі в ньому комерційних банків.


Суб’єкти підприємницької діяльності на ринку банківських послуг, як правило, є споживачами кредитних ресурсів, тому взаємовигідність ефективної співпраці підприємців та комерційних банків очевидна. Треба зазначити, що збільшення обсягів кредитних вкладень для банківських установ збільшує дохідність активних операцій у вигляді відсотків за користування позиками.


Щодо економічного ефекту – слід наголосити, що кредитне забезпечення виробничої діяльності, по-перше, дає змогу покривати свої виробничі витрати з метою безперервності відтворювального процесу; по-друге, стимулює ефективність банківських позик як джерела фінансових ресурсів.


Очевидно, що визначальним чинником ефективного функціонування суб’єктів підприємницької діяльності на ринку товарів та послуг є кредитне забезпечення, що свідчить про провідну роль банківського кредиту у формуванні ресурсів підприємств з огляду на обмежені можливості залучення коштів з інших джерел. 

Основні фактори кредитування і їхній прояв у процесі взаємодії суб’єктів малого бізнесу та комерційних банків на основі фінансових ресурсів наведені в табл. 3.4.

Таблиця 3.4 

Основні фактори кредитування підприємства, їх вплив та характеристики

	Фактор
	Оцінка впливу
	Характеристика

	Інфляція
	Збільшення дисконтної ставки
	Рівень інфляції

	Наявність вільних фінансових ресурсів 
	Зниження дисконтної ставки
	Обсяг ресурсів

	Фінансовий стан контрагента (позичальника)
	Ризикованість процесу кредитування
	Показники фінансово-господарської діяльності

	Тривалість кредитування
	Доцільність надання кредиту
	Короткостроковий кредит

Середньостроковий кредит

Довгостроковий кредит

	Частота надання кредиту
	Управління ризиком кредитування
	Детермінанта - 

чим частіше надається кредит, тим нижче рівень ризику

	Форма кредиту
	Визначає об'єкти, відносини, умови кредиту 
	Вид кредиту (банківської, виробничий, інвестиції) 

	Процентна 

ставка 

кредиту
	Ефективність надання (взяття) кредиту
	Дисконтна ставка комерційного кредиту

	Відсоток НБУ
	
	Дисконтна ставка НБУ

	Розмір кредиту
	
	Обсяг кредитування (валюта визначається кредитним договором)


Кредитне забезпечення підприємницької діяльності визначається покриттям виробничих витрат суб’єктів господарювання за рахунок кредитних ресурсів, які акумулюються банківськими установами і спрямовуються на поповнення основного та обігового капіталів. Саме тому у теперішній час кредити банків можуть стати найважливішим джерелом фінансування виробничої діяльності суб’єктів малого бізнесу.

Дані офіційної звітності свідчать, що потенціал найбільших банків України спрощує вирішення завдання простого відтворення та поповнення щорічного вибуття активної частини виробничих фондів. Тобто банки зацікавлені в пошуку надійних клієнтів, які у короткі строки зможуть забезпечити обсяги кредитно-інвестиційних ресурсів, повернути основний борг і сплатити банку винагороду у вигляді відсотків за кредит. 

Проаналізувавши підходи до визначення основних функцій комерційних банків можна узагальнити їх:

1. посередництво у кредитуванні (перерозподіл банками грошових ресурсів, які тимчасово вивільнені в процесі обігу капіталів підприємств, а також грошових доходів населення);

2. посередництво у платежах (здійснення банками розрахунків між різними суб’єктами економічних відносин шляхом перерахування коштів на їх рахунки або заліку взаємних вимог);

3. випуск кредитних грошей (забезпечення банками на основі кредитно-розрахункових операцій потреб господарського обігу належною кількістю платіжних засобів).

Нормальне функціонування банківської системи України, налагодження ефективної банківської діяльності багато в чому залежить від організації банківського регулювання і нагляду. Головною метою банківського регулювання і нагляду є забезпечення безпеки та фінансової стабільності банківської системи, захист інтересів вкладників і кредиторів. 

Метою банківського нагляду є стабільність банківської системи та захист інтересів вкладників і кредиторів банку щодо безпеки зберігання коштів клієнтів на банківських рахунках. Наглядова діяльність Національного банку України охоплює всі банки, їх підрозділи, афілійованих та споріднених осіб банків на території України та за кордоном, установи іноземних банків в Україні, а також інших юридичних та фізичних осіб у частині дотримання вимог цього Закону щодо здійснення банківської діяльності.

Контроль за дотриманням комерційними банками економічних нормативів здійснюють відділи банківського нагляду регіональних управлінь і управління контролю економічних нормативів Департаменту безвиїзного нагляду НБ.
Відповідно до ст. 61 Закону "Про Національний банк України" для здійснення своїх регулятивних та наглядових функцій, які проводяться НБУ безпосередньо або через створений ним орган банківського нагляду, він має такі повноваження [102]:

1) здійснює всі види перевірок на місцях банків, інших фінансово-кредитних установ в Україні (крім перевірок і ревізій   фінансово-господарської  діяльності), а також перевірку достовірності інформації, що надається юридичними та фізичними особами при реєстрації банків, інших фінансово-кредитних установ та ліцензування банківських операцій;

2) може вимагати від банків та інших фінансово-кредитних установ проведення загальних зборів акціонерів (учасників) і визначає питання, за якими мають бути прийняті рішення;

3) може брати участь в роботі зборів акціонерів (учасників), засідань спостережної ради, правління та ревізійної комісії банку та іншої фінансово-кредитної установи з правом дорадчого голосу,

Національний банк пред'являє вимоги щодо здійснення обов'язкових аудиторських перевірок банків, отримує висновки незалежних аудиторських організацій про результати діяльності банків та інших фінансово-кредитних установ.

Порядок здійснення перевірок банків та інших фінансово-кредитних установ визначається Правлінням Національного банку України.

До обов'язкових економічних нормативів належать: 

1) мінімальний розмір статутного капіталу банку, який встановлюється в сумі, еквівалентній 1 млн. євро, за офіційним курсом грошової одиниці України; для новоствореного банку за участю Іноземного капіталу, якщо частка іноземного капіталу у статутному капіталі банку становить 50 відсотків і більше, мінімальний розмір 10 млн. євро на день підписання установчого договору;

2) норматив достатності капіталу, який визначається як співвідношення капіталу і загальних активів банку, зважених на ризик, і має бути не менше ніж 4 відсотки;

3) показник ліквідності банку, який розраховується як співвідношення загальних активів і загальних зобов'язань банку з урахуванням термінів їх погашення, а також можливості реалізації активів;

4) максимальний розмір ризику на одного позичальника. Встановлюється у відсотковому відношенні до загальної суми власних коштів банку. При визначенні нормативів ризику враховується вся сума вкладень і кредитів конкретному позичальнику, а також видані за його дорученням гарантії, поруки та інші зобов'язання. Загальна сума зобов'язань будь-якого позичальника (фізичної чи юридичної особи, в тому числі банку) перед банком в результаті надання останнім одного або кількох кредитів не має перевищувати 25 відсотків капіталу банку;

5) норми обов'язкових резервів, які встановлюються для комерційних банків і розміщуються у Національному банку. Розмір обов'язкових резервів встановлюється відсоткове до загальної суми залучених банком коштів у національній та іноземній валюті. (Для банку, що розпочинає операційну діяльність,  цей норматив протягом перших 12 місяців має становити не менше 15 відсотків, протягом наступних 12 місяців – не менше 12 відсотків.);

6) максимальний розмір залучених коштів фізичних осіб. Цей розмір визначається співвідношенням загальної суми грошових вкладів фізичних осіб та суми власних коштів банку і не може перевищувати розмір власних коштів;

7) максимальний розмір кредитів, гарантій та порук, наданих акціонерам або фінансово-кредитній установі. Розмір позичок, наданих акціонеру банку без відповідного забезпечення, не може перевищувати 50 відсотків його внеску до статутного фонду банку;

8) максимальний розмір наданих міжбанківських позик не має перевищувати 200 відсотків;

9) максимальний розмір банкових кредитів (без забезпечення) з урахуванням гарантій та порук обмежується власними коштами банку чи іншої фінансово-кредитної установи;

10) розміри валютного, відсоткового та інших ризиків. Національний банк встановлює ліміти відкритої валютної позиції для банків та Інших установ, що продають та купують іноземну валюту. Норматив загальної відкритої валютної позиції банку розраховується як співвідношення загальної величини відкритої валютної позиції банку та капіталу банку;

11) норматив платоспроможності. Норматив платоспроможності (достатності капіталу) визначається граничним співвідношенням власних коштів банку чи фінансово-кредитної установи та їх активів із врахуванням різноманітних ризиків;

12) мінімальний розмір резервного і страхового фондів, створених під високо ризикові активні операції. Цей розмір фондів встановлюється відповідно до обсягу й якості кредитного портфеля банку чи іншої фінансово-кредитної установи.

Автор погоджується з думкою О.С. Філімоненкова [144] про те, що необхідність кредиту в товарно-грошовому господарстві обумовлюється дією господарського розрахунку і характером кругообігу коштів господарських підприємств, тобто всі підприємства, що працюють на умовах господарського розрахунку, повинні свої витрати на ведення господарства покривати доходами від реалізації виробленої продукції, послуг.

Проте, фактично існують наступні перепони для цього:

відсутність збігу подій у часі;

змінність структури фондів (гроші та матеріальні запаси );

грошова маса в обігу малого підприємства не завжди за обсягом співпадає із необхідною сумою коштів на придбання матеріальних запасів;

тривалість, періодичність та сезонність виробничого процесу, або процесу надання послуг.

Ці перепони, нажаль, не є офіційною причиною неповернення кредитних коштів, коли виникає така потреба. В той час для кредитора важливим етапом у процесі кредитування є здійснення банком контролю за виконанням умов кредитного договору з позичальником, цільовим та ефективним використанням наданого кредиту, своєчасним і повним його погашенням та сплатою відсотків по ньому.

Протягом періоду дії банком проводиться аналіз господарсько-фінансової діяльності позичальника, його фінансового стану, здійснюється перевірка стану зберігання наданого банку під заставу майна. У разі погіршення фінансово-економічного стану позичальника, фактів використання кредиту не за цільовим призначенням, несвоєчасного повернення раніше отриманої позики, необумовленого завищення вартості заставленого майна банк має право достроково розірвати кредитний договір, призупинити надання кредиту, достроково стягнути видані позики і відсотки по них за рахунок коштів, що є на рахунку позичальника або за рахунок вартості заставленого позичальником майна.

Формуючи політику та стратегію безпечного кредитування банк має проводити незалежні експертизи проектів і заходів, які кредитуються, достовірність наданої йому бухгалтерської та іншої звітності тощо. Якщо в проектах трапляються відхилення у проектах кредитування, в поданій звітності або у веденні бухгалтерського обліку банк має право призупинити подальшу видачу кредиту до усунення позичальником виявлених недоліків.

У випадку подальшого незабезпечення позичальником виконання зобов’язань стосовно повернення боргу та відсотків за ним, згідно з кредитним договором, тоді банк відповідно до чинного законодавства має право звернутися до арбітражного суду з заявою для порушення справи про банкрутство позичальника. Таким чином, виникає потреба у прогнозуванні банком проблемних та критичних ситуацій щодо кредитування. Визначення характеру та джерел проблеми несплати боргу та відсотків за ним одним клієнтом спонукає до більш детального аналізу всіх існуючих клієнтів банку [164]. Аналіз динаміки кількості клієнтів банку виступає першочерговим напрямком аналізу клієнтської бази. Подібний аналіз має дещо суб’єктивний характер, однак, проведений зважено та професіонально, з урахуванням можливих недоліків, він може давати досить об’єктивну оцінку діяльності банку з кожним окремим клієнтом і навпаки.

Не дивлячись на той факт, що найбільша зацікавленість банку у великих клієнтах, саме збільшення кількості малих підприємств у якості клієнтів підвищує фінансову сталість банку та істотно знижує ризик значного коливання на поточних рахунках клієнтів.

Отже, етапи оцінки показників клієнтської бази банку наступні:

1. Аналіз структури клієнтської бази:

· за видами валют;

· за стажем обслуговування в банку;

· за розміром середніх залишків на рахунках клієнтів;

· за середнім розміром оборотів на рахунках клієнта;

· співвідношення кількості клієнтів та працівників банку.

2. Аналіз динаміки клієнтів:

· абсолютний приріст числа клієнтів;

· темп зростання числа клієнтів;

· темп приросту числа клієнтів;

· темп зростання залишків на поточних рахунках клієнтів;

· темп приросту залишків на поточних рахунках клієнтів.

3. Аналіз завоювання ринку:

· абсолютна кількість клієнтів;

· абсолютний розмір клієнтської бази;

· коефіцієнт забезпеченості клієнтів банківськими продуктами.

4. Аналіз збереження клієнтів: 

· коефіцієнт плинності клієнтів;

· коефіцієнт постійності клієнтів;

· коефіцієнт залучення клієнтів;

· коефіцієнт розширення клієнтської бази;

· рівень залучення нових клієнтів;

· абсолютна кількість втрачених клієнтів за період;

· середній стаж обслуговування клієнтів у банку;

· ступінь відданості клієнтів.

5. Аналіз задоволеності клієнтів:

·  кількість скарг клієнтів та реакція банку щодо їх усунення;

· кількість скарг, усунених упродовж одного контакту;

· час, проведений з клієнтами;

· час обслуговування клієнтів за видами банківських послуг;

· швидкість обслуговування клієнтів та здійснення банківських операцій;

· середня тривалість взаємовідносин з клієнтом;

· відсутність помилок при здійсненні банківських операцій.

6. Детальний аналіз ефективності роботи з клієнтами:

· середній дохід на одного клієнта;

· дохід від цільового клієнта;

· витрати, пов’язані з обслуговуванням клієнтів;

· частка витрат цільового клієнта;

· прибуток на одного клієнта;

· розмір ресурсів на одного клієнта;

· розмір балансового капіталу на одного клієнта.



Використання на практиці даного аналізу та вдосконалення фактично клієнтського аспекту банківського менеджменту в змозі значно підвищити можливості банку щодо раціоналізації ефективності своєї діяльності за умов урахування всіх наявних та необхідних ресурсів. Саме комплексне дослідження клієнтської бази банку у різних видах аналізу дозволить в майбутньому побудувати алгоритми та розробити методичні підходи до оцінки ефективності банківських послуг, особливо кредитування.


Доречно наголосити на тому, що оскільки кредитування малого бізнесу значно впливає на його фінансові можливості забезпечувати виробничі потреби, доцільним є науково-методичне обґрунтування механізму його кредитного забезпечення, визначення ролі та місця в ньому НБУ й комерційних банків. 


Механізм кредитного забезпечення має яскраво виражений практичний характер, оскільки він пов'язаний із спрямуванням кредитних ресурсів на кредитне забезпечення підприємницької діяльності та стимулювання ділової активності суб’єктів малого бізнесу. Метою роботи даного механізму виступає задоволення потреб суб’єктів малого бізнесу у позикових ресурсах, а саме спрямування кредитних ресурсів комерційних банків на формування фінансових ресурсів малих підприємств (рис. 3.2.).

Таким чином, комерційні банки у взаємодії з НБУ забезпечують кредитами підприємців; у процесі надання позик тимчасово вільні ресурси спрямовуються на виробничі потреби суб’єктів господарювання – на поповнення основного та обігового капіталів. 

За умов ефективного використання кредитних ресурсів суб’єктами господарювання можливі значні зрушення в обсягах виробництва та надання послуг, які відповідно позначаться на фінансовому стані суб’єктів господарювання, їхній прибутковості, і, авжеж, кредитоспроможності.

Згідно з цим можливо зробити висновок про те, що між результативністю функціонування малого бізнесу та прибутковістю комерційних банків виникає позитивний зворотний зв'язок: збільшення дохідності діяльності малих підприємств сприяє підвищенню прибутковості банківських установ.
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Рис.3.2. Процес реалізації механізму кредитного забезпечення 

малого бізнесу

Оскільки реалізація механізму кредитного забезпечення малого бізнесу потребує узгодженого співробітництва між усіма суб’єктами кредитних відносин, особливо важливою постає потреба оцінки кредитного ризику. Перш за все, вочевидь, оцінка ймовірності кредитного ризику важлива для банка, однак треба зазначити, що фінансовий стан позичальника повинен відповідати отриманій сумі позики спроможністю її поступового повернення.

В іншому разі мале підприємство, яке отримало позику без урахування високого ступеня ризикованості даної операції, автоматично відображає свою неплатоспроможність, а також наражається на небезпеку виплати додаткових відсотків, штрафів або пені за несвоєчасне погашення позики.
Тому автор вважає за потрібне на прикладі одного з досліджуваних підприємств визначити групу його кредитного ризику за допомогою відповідної методики. З метою запозичення зарубіжного досвіду методика використовує положення Програми кредитування малого бізнесу, яка реалізується за участі інвестиційного фонду Money For Nothing. 


Поняття “група кредитного ризику” трактується як класифікаційна ознака кредитного продукту, що визначає ймовірність невиконання позичальників своїх зобов'язань перед банком. На підставі групи ризику визначається необхідна величина резерву, що банк повинен створити по представлений їм кредитний продукт.


Зобов'язання клієнта оцінюються по наступних групах факторів: 

1. Якість забезпечення. 

2. Обороти клієнта по розрахунковому рахунку і касі. 

3. Фінансовий стан клієнта. 

4. Власні кошти клієнта у фінансованому проекті. 

5. Видатки клієнта на виплату відсотків і основного боргу і їхнє відношення до оборотів клієнтам. 

6. Рентабельність діяльності клієнта. 

7. Прострочення виплати відсотків і основного боргу. 


Підсумкова група ризику визначається як гірша оцінка по кожному з показників. Даний підхід до оцінки групи ризику обумовлений наявністю мінімально можливих значень кожного з показників, тільки при дотриманні яких можливе віднесення по групах ризику.


Особливості розрахунку кількісних значень по кожному показнику:

1. Якість забезпечення - оцінюється як відношення суми забезпечення до суми заборгованості. При наявності високоліквідного забезпечення частина кредиту, покрита таким забезпеченням, ставиться до 1 групи ризику (низький ризик) незалежно від значень інших показників.


Сума забезпечення розраховується як сума станової вартості кожного закладеного об'єкта, оцінка якого провадиться за узгодженням з експертом банку й фахівцем відділу застав банку (або інших служб, що забезпечують). Можливе узяття в забезпечення устаткування, що купується на кредитні кошти, можливий облік даної застави при розрахунку групи ризику при видачі кредиту.


2. Обороти клієнта по розрахунковому рахунку і касі - розраховується як відношення середньомісячних оборотів клієнта по рахунках* до суми заборгованості в банку.

K = середньомісячний оборот по рахунках / поточна заборгованість           (3.8)

* тобто по розрахунковим і поточним (гривневим і валютним) рахунках аналізованого клієнта (у перерахуванні на одну валюту за середньомісячним курсом) за останні 3 повних календарних місяці, що передують даті аналізу, без обліку зарахування  на зазначені рахунки:

кредитів банків;

коштів, повернутих з депозитів банку, або отриманих від продажу цінних паперів банку (векселів, депозитних сертифікатів та ін.);

конвертації з поточних і розрахункових (гривневих і валютних) рахунків у банку із зарахуванням коштів на такі ж рахунки в банку (конвертація коштів із транзитного рахунку з їхнім наступним зарахуванням на розрахункові рахунки враховується в сумі оборотів);

грошових переказів між рахунками клієнта в різних банках;

надходжень від операцій, пов'язаних з оптимізацією залишків на розрахункові (поточних) рахунках клієнта.


Оборот по рахунках приймається тільки на підставі повного комплекту виписок або офіційних банківських довідок.

3. Фінансовий стан клієнта. Група ризику надається експертним шляхом, на основі даних, отриманих  у результаті проведення фінансового аналізу. За коефіцієнтами, що має чіткі числові критерії, може бути рекомендований наступний розподіл по групах ризику (табл. 3.5):

Таблиця 3.5

Розподіл позичальників по групах ризику

	Найменування показника
	I група

Низький
	II-III група

Прийнятний
	IV-V група

Високий

	Коефіцієнт  поточної ліквідності
	Більше 2
	Від 1 до 2
	Менш 1

	Коефіцієнт швидкої  ліквідності
	Більше 0,6
	Від 0,2 до 0,6
	Менш 0,2

	Коефіцієнт автономії
	Більше 50%
	Від 20% до 50%
	Менш 20%

	Коефіцієнт покриття платежів
	Більше 2
	Від 1 до 2
	Менш 1


4. Власні кошти клієнта у фінансованому проекті - відношення суми коштів, що направляються на фінансування проекту властиво клієнтом до загальної вартості проекту.


Під фінансуванням проекту розуміється вся сукупність видатків, вироблених на підставі бізнес-плану, що ставляться до даного конкретного проекту. 

Так, наприклад, при закупівлі торговельним підприємством додаткового торговельного встаткування під сукупними видатками, безпосередньо пов'язаними із проектом, розуміються як властиво оплата вартості встаткування, так і видатки по введенню даного встаткування в експлуатацію, заробітна плата обслуговуючого персоналу, оплата вартості додаткового обсягу товарів, продаваних на даному встаткуванні й ін.

5. Видатки клієнта на виплату % і основного боргу і їхнє відношення до оборотів клієнта. Відношення суми виплачуваних % по кредиту й частині основного боргу до фактичних оборотів (виторгу без ПДВ) клієнта, розрахованим на дату початку виплати основного боргу, або на поточну дату, виходячи з фактичних і прогнозованих грошових потоків.

6. Рентабельність діяльності клієнта – відношення чистого прибутку клієнта до виторгу. При розрахунку використовуються сукупні дані прибутки й виторги по всіх  видах діяльності підприємства. Прибуток і виторг клієнта розраховуються по реальних фактичних фінансових показниках, розрахованим кредитним інспектором.

7. Прострочення виплати відсотків і основного боргу по поточному кредиті.

Показник розраховується в процесі моніторингу кредиту.

Кількість днів між строком фактичної сплати % і часткового погашення основного боргу й графіком даних виплат відповідно до умов кредитного договору. Місце, що мало порушення графіка перестає враховуватися при повнім входженні клієнта в графік з виплатою всіх штрафних санкцій.


Підсумкова група ризику визначається як гірша оцінка по кожному з показників та наведена в зведеній таблиці 3.6. За умови ініціювання кредитних відносин суб’єктами господарювання кредитне забезпечення підприємницької діяльності реалізується на мікрорівні за рахунок організації кредитних відносин між комерційними банками та підприємствами. 

На додаток виважена кредитна політика банку та вірно визначені пріоритети його розвитку на ринку кредитних послуг значною мірою впливають на конкурентоспроможність комерційного банку і водночас на його потенційні можливості забезпечення діяльності малих підприємств.

Таким чином, ТОВ «ВІГМА» знаходиться за всіма показниками даного розрахунку у II-III групі, яка характеризує прийнятний рівень кредитного ризику, отже, визначає дане промислове підприємство як таке, що спроможне отримати позику, своєчасно розраховуватися за позичені кошти, відповідати стандартам розрахунку кредитного ризику за даною операцією та спрямовувати отримані кредитні кошти на розвиток підприємства замість поповнення нестачі оборотних активів.

Таблиця 3.6

Визначення групи кредитного ризику ТОВ «ВІГМА»

	Найменування показника
	I група

Низький
	II-III група

Прийнятний
	IV-V група

Високий
	Результати розрахунку
	Примітка

	1.Якість забезпечення
	Більше 100%
	Від 50% до 100%
	Нижче 50%
	100%
	Відношення станової вартості забезпечення до суми кредиту

	2.Обороти клієнта по р/с і касі
	Більше 70%
	20-70%
	Менш 20%
	67%
	Відношення оборотів по рахунках до суми кредиту

	4.Власні кошти клієнта у фінансованому проекті
	Більше 35%
	10-35%
	Менш 10%
	15%
	Відношення власних коштів клієнта в проекті до суми кредиту

	5.Видатки клієнта на виплату % і основного боргу і їхнє відношення до оборотів клієнтам
	Менш 10%
	10-50%
	Більше 50%
	43%
	Частка видатків клієнта на його обслуговування до його  оборотів (виторгу без ПДВ) 

	6.Рентабельність діяльності клієнта
	Більше 10%
	0-10%
	Збиток
	0%
	Рентабельність по реальних фінансових показниках

	7.Прострочення виплати % і основного боргу
	Менш 5 днів
	5-30 днів
	Більше 30 днів
	________
	Діюче прострочення, у т.ч. невиплачені штрафи.


Однак на стан банківської системи негативно впливають деякі недоліки чинного економічного середовища, серед яких наступні: недосконала практика корпоративного і банківського управління; надання кредитів інсайдерам; періодичне втручання політичних сил у діяльність банків, що перешкоджає останнім приймати господарські рішення на суто комерційних засадах; випадки не реагування на серйозні порушення нормативних актів НБУ; недосконала методика ведення бухгалтерського обліку на підприємствах, яка перешкоджає належній оцінці кредитних заявок і вчасному виявленню проблемних позик; недостатня інституційна забезпеченість механізмів відчуження заставного майна та виконання договірних зобов’язань.

Двобічною фундаментальною метою кредитної політики комерційного банку є забезпечення умов для задоволення кредитних потреб клієнтів та отримання прибутку за належного рівня своєї ліквідності та мінімізації ризиків за здійснюваними операціями.

Ринкові перетворення у банківській сфері потребують теоретичного уточнення банківської термінології з метою розробки методичних рекомендацій щодо поліпшення кредитної роботи банків, оптимізації кредитної та процентної політики, становлення партнерських відносин між учасниками кредитної угоди.

Отже, розвиткові малого бізнесу сприятиме саме орієнтація банківської системи на кредитне забезпечення його діяльності та практична реалізація цього забезпечення за допомогою сталого механізму та інструментарію.

Як сукупність практичних дій комерційного банку з надання й погашення позик кредитний процес має передбачати дотримання усіх базових принципів та умов банківського кредитування, однак у кожному конкретному випадку кредитування суб’єкта малого бізнесу повинні враховуватися індивідуальні потреби суб’єктів господарювання та в результаті застосовуватися диференційовані підходи до кредитування.

Хоча фінансова система демонструє ознаки оздоровлення, деякі фактори викликають занепокоєння, зокрема:

1. якість та достовірність інформації, що надається позичальниками в установи банків;

2. порядок прийняття банками управлінських рішень;

3. здатність оцінювати кредитні ризики з огляду на зростання обсягів кредитування;

4. порядок управління ризиками та чинна практика планування, в тому числі й антикризових заходів;

5. здатність вищих керівних органів банків використовувати наявну інформацію у цілях стратегічного планування.

Управління кредитним ризиком на практиці означає встановлення комерційним банком особливих умов надання позик суб’єктам підприємницької діяльності. 

Однак відомо, що надання комерційним банкам гарантій щодо повернення кредиту у вигляді високоліквідної застави викликає незручності певного характеру у представників малого підприємництва, тому що за відсутності такої застави кредитні ресурси комерційних банків для суб’єктів господарювання практично недосяжні.

Через це виникає потреба у пошуку комерційними банками в процесі становлення кредитних відносин альтернативних способів мінімізації кредитного ризику, наприклад, подібних до юридично-правової та економічної участі банку у кінцевих результатах діяльності позичальника. 
Ділова активність суб’єктів господарювання залежить від рівня їхнього кредитного забезпечення банківськими установами, від обсягів кредитних вкладень комерційних банків у реальний сектор економіки. 

У своїй діяльності банкам рекомендується застосовувати такі економічні важелі, які б задовольняли суб’єктів підприємницької діяльності, а також базувати банківську діяльність на принципах оптимізації процентної політики, створення та розвитку правового поля для результативних кредитних відносин, диференціації підходів до прийняття відповідних рішень щодо кожного окремого клієнта, розширення спектру банківських кредитних продуктів.

Дослідження формування окремих теоретичних положень з залучення позикових фінансових ресурсів підприємств привело до висновку про необхідність узагальнення концептуальних засад формування системи кредитування з урахуванням оцінки кредитного ризику.

Концепція як система поглядів на розуміння сутності механізму кредитування і як система, що визначає задум побудови такого механізму повинна охоплювати наступні основні питання:
визначення сутності управління кредитними ресурсами;

формування структури кредитної системи;

обґрунтування можливостей, необхідності та теоретичних підходів до створення механізму кредитування малих підприємств;

ідентифікація об’єктів та суб’єктів кредитної системи;

формулювання мети, задач управління процесом кредитування підприємств;

обґрунтування принципів управління позиковими ресурсами підприємств;

визначення принципів, особливостей, задач, вимог до побудови механізму кредитування малих підприємств.


Визначені засади формування системи кредитування з урахуванням оцінки кредитного ризику – мета, задачі, принципи, об’єкт, суб’єкт можуть бути використані, як теоретична основа для побудови механізму залучення позикових ресурсів, створення практичної частини механізму, яка укладається в поетапному виборі і використанні конкретних методів, важелів, заходів управління позиковими коштами та формуванні системи кредитування має бути погоджена з особливостями практичної діяльності підприємств. 


Безпосередньо процес, інструментарій та система управління фінансовими ресурсами підприємств потребують ретельного дослідження, оскільки лише об’єктивний, чіткий, опрацьований, гнучкий механізм з узгодженими складовими може використовуватись в повсякденній практичній діяльності малих підприємств.

автор кандидат економічних наук

СТЕПАНЕНКО ВІКТОРІЯ ОЛЕКСІЇВНА
Механізм кредитного забезпечення


малого бізнесу





Інструментарій грошово-кредитного регулювання НБУ та його вплив на ресурсну базу та кредитну активність комерційних банків





Регулювання діяльності комерційних банків, нагляд і контроль





Спрямування потоку кредитних ресурсів на кредитне забезпечення  діяльності малих підприємств





Кредитна політика банку





Управління кредитним ризиком





Організація кредитних відносин на мікрорівні





Рівень забезпечення кредитними ресурсами підприємницьких структур та вплив на їхню ділову активність





Позитивні зміни обсягу та структури активів малих підприємств








